1 ¥
- e |
L] - i e -
g iy * e =
R *{Lr, o .
i) P " il e
LY Y g k| Ir ™
™ "_I-\.\-'.. e i LI
I ! |
= 4:_} I
II. IT | i i i 1I|It

y

.I LR Ter . .ﬁj'l‘l.I'H R Dt s Ji‘"
.'I_r-l__ LT v, wi '{n WO s G 4’.-!1" o

I

D1y, 'ﬂZu 18 '.m:t!'_i" ol 2:"5]':
skl o s A G 5. W) 1 AL
iy o L 15_;._. d !' Lt 1]1‘ 1:. I L 1 i , O =l

DI 0 s i;.- - ety 'r:::z'.flii!':

: | Ri '¥I'.’f .
irti :

| I =B '|.
R, iy \
II . -r III
..)".'. _':Lh] ': LA J
' ks " iy
N _ T
- .y

MAKROEKONOMI]A

f

— PR T

NEVENKA NICIN

NEVENKA --N-I'Cm

8999515750




MAKROEKONOMIJA



Nevenka Nic¢in, Makroekonomija, prvo izdanje

UREDNIK:
Dr Nedeljko Stankovi¢

RECENZENTI:
Prof. dr Aleksandar Miljkovi¢
Prof. dr Dusan Milojevi¢

IZDAVAC:

EVROPSKI UNIVERZITET BRCKO DISTRIKT
Tel. 049 490 905
http://www.evropskiuniverzitet-brcko.com/

Odlukom Senata Evropskog univerziteta u Brékom, broj: 821-0D-02/2012,
od 15. 09. 2012. godine, knjiga «Makroekonomija» autorke prof. dr
Nevenke Nicin prihvaéena ja kao udzbenicka literatura.

STAMPA:
Markos, Banja Luka

TIRAZ:
200.

ISBN 978-99955-750-1-4


http://www.evropskiuniverzitet-brcko.com/

Prof. dr Nevenka Niéin

MAKROEKONOMIJA

EVROPSKI UNIVERZITET
BRCKO, 2012.






Predgovor

Prilikom izrade udibenika Makroekonomija rukovodilo se potrebom
za sistematizovanim teorijsko-metodoloSkim i prakti¢no-aplikativnim pristu-
pom sagledavanju makroekonomskih zakonitosti.

Svi nivoi ekonomskog obrazovanja pretpostavljaju potrebu formiranja
znanja iz oblasti makroekonomije. To je razumljivo ako se zna da je ambijent,
u kojem ekonomista treba da ostvaruje svoju profesionalnu aktivnost, trisni.

Ova knjiga je namenjena studentima ekonomskih usmerenja. Verujem
da moZe posluZiti i drugima koji se bave metodama ekonomije, radom i
sredstvima.

Napisana je na osnovu dugogodisnjeg strucnog i pedagosSkog rada
autora u vise privrednih druStava i visokoskolskih obrazovnih institucija.
Zahvaljujuci steCenim iskustvima koje autor nosi u vezi makroekonomske
problematike nastoji se da se stvore uslovi da studenti sukcesivno i sistematski
ovladaju znanjima makroekonomije.

Koris§éena je obimna literatura iz oblasti ekonomije i makroekonomije.

Autor je nastojao da kompleksnu makroekonomsku problematiku
obradi i saopsti na nivou koji odgovara studentima koji sticu visoko
ekonomsko obrazovanje. Takode, pretenzija autora je da u okviru svojih
znanja pruzi odredeni doprinos izucavanju ove veoma sloZene materije,
prevashodno sa praktiCne strane.

Autor ove knjige bic¢e zahvalan Citaocima na sugestijama i pomodi, u
cilju poboljsanja koja ée uciniti u drugom izdanju.

Autor
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1. Pojam makroekonomije

1.1. Pojam makroekonomije i mikroekonomije

Ekonomija se bavi ciljevima i nauCnim objasnjenjima funkcionisanja pri-
vrede. Cilj ekonomije je da pojasni nacin na koji drustvo donosi odluke o proi-
zvodnji, potrosnji, razmeni dobara i da ponudi preporuke zasnovane na
individualnom vrednosnom sudu.

Jedna od mogucih klasifikacija ekonomije je na makro i mikroekonomiju.
Makroekonomija je nauka o agregatnom ponaSanju privrede kao celine.
Agregatni trendovi nisu ni$ta drugo nego rezultat miliona individualnih odluka
pojedinacnih firmi o angatovanju kapitala, o novoj zaposlenosti, o kretanju
cena, o ponasanju na trtiStu, o povezanosti u nove ekonomske celine i sl.
Makroekonomija se, dakle, bavi sveukupnim (agregatnim) ekonomskim
tendencijama, a ne pojedinaénim tendencijama razvitka odreCenih firmi ili
regiona. Takvim izuCavanjem makroekonomija stvara opSti okvir za
razumevanje procesa donoSenja pojedinaénih odluka na nivou firmi ili drugih
manjih ekonomskih celina.

Makroekonomija izufava ukupnu (opStu) agregiranu ekonomiju a
mikroekonomija dezagregirane sastavne delove.

Makroekonomija objasnjava ekonomsku stvarnost procesom simplifikacije.

Makroekonomija, izucava ekonomiju drusStva, sa svim materijalnim, vre-
dnosnim 1 prirodnim elementima, kao i ljudima aktivno ukljuéenim u ekono-
msku aktivnost.

Makroekonomija, izuCava sistem drusStvene privrede sa njenom
infrastrukturom materijalnih 1 ljudskih faktora, i njenom organizacionom
nadgradnjom.

Karakteristike makroekonomije su: drustvena podela rada, ukljuivanje
trtiSta u proces drusStvene reprodukcije, ponasanje sistema u skladu sa
ekonomskim zakonima, postojanje trtiSta rada i kapitala.

Pri svemu tome treba ista¢i da ne postoji nikakav konflikt niti
protivureénost izmeCu makro i mikroekonomije. Radi se o sagledavanju istih
problema, ali o razli¢itom fokusiranju odreCenih problema. Mikroekonomija
proucava ponaSanje individualnih domacdinstava i formi praveéi jednostavne
pretpostavke da agregati (kao nacionalni dohodak i stopa nezaposlenosti, na
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primer) ostaju konstantni. Suprotno tome, makroekonomija prouc¢ava ponasanje
navedenih agregata (nacionalni dohodak 1 stopa nezaposlenosti) ignoriSuci
razlike meCu individualnim domacdinstvima.

Makroekonomija, dakle, uocava i definiSe globalne probleme ekonomske
misli daju¢i odgovore na pitanja tipa: Sta utice da nacionalna privreda bude
bogatija ili siromasnija? Sta utiée na ovakvu ili onakvu raspodelu nacionalnog
dohotka? Kako se graCani u jednoj zemlji ponasaju prema buduénosti? Zasto je
npr. u poslednjih deset godina povecanje cena u Argentini imalo intenzivan
rast? Zasto je rast cena u Svajcarskoj bio neznatan? Sta utice na slabljenje vred-
nosti americkog dolara u odnosu na japanski jen? Zasto SAD imaju veéi uvoz
nego izvoz? I sl.

Jedno od vatnih podrucja istrativanja u makroekonomiji jeste uticaj politi-
ke drtave, posebno fiskalne i monetarne na ukupna kretanja u privredi. Napor
makroekonomije treba da ide u pravcu trat enja optimalne uloge drtave kako se
ne bi gusila inicijativa pojedinih firmi, odnosno kako bi se stvorile racionalne
veze izmeCu privrede i ekonomske politike (jer su one nepredvidive i nestabil-
ne) ¢ime bi se stvorila zdrava osnova za upravljanje privredom. U odnosima
privrede 1 ekonomske politike da ocene potencijalne efekte alternativnih
politika ¢ime se omogucava poboljSanje ekonomske politike odnosno i samo
funkcionisanje privrede.

Kako makroekonomija izu€ava rast, strukturu i funkcionisanje velikog
ekonomskog sistema, logiéna je velika bliskost izmeCu Ekonomike Srbije,
Kibernetike 1 OpsSte teorije sistema, odnosno jo§ tacnije OpSte teorije
ekonomskih sistema.

Posmatrajuéi privredu kao veliki ekonomski sistem, treba istaci da je ona
jedan od podsistema druStvenog sistema, da se sastoji od velikog broja
sastavnih delova i ogromnog broja aktivnih elemenata. Ova konstatacija pose-
bno zahteva da se objasne dve stvari:

1) Odnos dela i celine, odnosno sistema 1 podsistema 1
2) Sta podrazumevamo pod aktivnim elementima.

1.Sistemi (celine) obuhvataju ili kompleksnost elemenata ili pojedinaénih
delova. Oni poseduju strukturu, realizuju funkciju i predaju informacije ili ih
preraCuju. Otuda i katemo da sistemi ne predstavljaju prost zbir raznih eleme-
nata iz Cega proizilazi da sistemi ne mogu imati svojstva koja ne moraju imati
njihovi sastavni elementi. Ukazujuéi da su jo§ starogrcki filozofi znali da je ce-
lina vise od zbira svojih delova i da prema tome sistem nije svodljiv na delove,
Oskar Lange kate da sistemi poseduju atribute koji se razlikuju od atributa
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njihovih konstituiSucih elemenata i oni isto tako imaju svoje sopstvene nacine
delovanja koji se ne mogu izvuci samo iz njihovih elemenata.

Kada posmatramo dinamicki odnos sistema (celine) i podsistema (delova)
mora se stalno imati na umu jo§ Hegelov stav dat u poznatom delu ,,Logika“:
,U odnosu celine i1 delova obe su strane samostalnosti, ali na takav nacin da je-
dna drugu u sebi odrtavaju i ujedno je svaka od njih identitet obe®. 1z ova-kvog
sasvim ispravnog pristupa proizilaze dva zakljucka:

a) Da bi delovi pripadali nekoj celini moraju imati bitna svojstva te celine,
jer inace gube vezu sa njom i osuCeni su na propast; i

b) Delovi se u celini ne mogu ponasati potpuno autonomno, ali se ne smeju
ni utapati u sistem potpuno bezli¢no stvaraju¢i od njega amorfnu masu.
Jednostavno reéeno, deo u celini mora posedovati odreCenu relativnu
samostalnost §to podrazumeva njegov aktivan odnos da utic¢e na celinu i

razvija je ali da istovremeno ,,trpi* uticaj sredine ¢iji je sastavni deo;
2. Da bi neki element u sistemu bio aktivan, on mora:

a) da utiCe na druge elemente u okrufenju ali istovremeno da trpi povratni
uticaj iz okrut enja;

b) da bi ostvario prvi uslov aktivan element mora da ima najmanje po jed-
nu ulaznu i izlaznu vezu, 1

c) ulazna veza (input) determiniSe izlaznu vezu (autput).

Nivo aktivnosti jednog elementa ogleda se u stalnoj transformaciji input —
vektora y=f(x) u autput vektor, imaju¢i u vidu da se u ekonomskom sistemu
deSavaju stalno dve vrste promena:

a) jedni elementi ulaze u sistem, drugi iz njega izlaze, i
b) stalno se menja vrsta i broj veza izmeCu demenata.

> Aktivan element >

Napred smo istakli da je privreda kao veliki ekonomski sistem podsistem
druStvenog sistema. Znacajno je istaci jo§ da ona (u drustvenom sistemu) ima
najveci broj slotenih veza, pa prema tome i najveci broj aktivnih elemenata.
Ona je neposredno povezana sa naukom, kulturom, prosvetom, socijalom i
zdravstvenom zaStitom, odbranom zemlje i drugim podsistemima velikog
drustvenog sistema.

.....

njeno normalno funkcionisanje neophodno je hijerarhijsko ustrojstvo jer su
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ekonomski sistemi sa viSe nivoa i sa vise ciljeva. Isto tako treba rec¢i da od svih
drustvenih podsistema privreda ima najveci stepen stohasticnosti, najveci broj
aktivnih elemenata i nivo dinamike odnosno kretanja i razvoja sistema.

Kretanje 1 razvoj sistema dobija nov pristup razvojem Opste teorije
ekonomskih sistema. To se odnosi na pitanja: a) statike — dinamike, b)
kvantiteta i kvaliteta, c) prostora i vremena, d) ekstenzivnosti i intenzivnosti, €)
kretanja i razvoja.

Imajuc¢i u vidu da su ekonomski sistemi dinamicki sistemi, jasno treba istaci
da je statistika samo trenutak, samo presek stanja u datom dinami¢kom
kretanju. Ako, na primer, posmatramo stopu rasta drusStvenog proizvoda u
zemljama A i B u 1994. godini i neka je ona i u jednoj i u drugoj zemlji 4%. Taj
podatak nije dovoljan ako ne znamo je li to na liniji uzrasta ili pada. To nisu ista
stanja ako kretanje u zemlji A ima tendencijury= 6, 5, 4, 3, 2, au zemlji B, ry=
2,3,4,5,6.

Opsta teorija ekonomskih sistema raskida 1 sa do tada tradicionalnim
shvatanjima kvantiteta i kvaliteta.

Polaze¢i od Cinjenice da 1 moderna matematika tvrdi da nema Cistog
kvantiteta, Opsta teorija ekonomskih sistema ukazuje na jedinstvo kvantiteta 1
kvaliteta u usvakom realnom sistemu. Uzmimo za primer da smo dali podatak
da je kapitalni koeficijent k = 4 jedinica. Nismo li time izrazili jednu kvantitati-
vnu veli¢inu? Jesmo. MeCutim, izrat avanje tog kvantiteta podrazumeva uvek da
on u sebi sadrti odreCen kvalitet.

Polaze¢i od Cinjenice da se prostor i vreme moraju posmatrati jedinstveno,
Opsta teorija sistema posmatra ekonomski prostor kao specifican oblik kretanja
materije i kao specifican oblik lokalizacije te iste materije.

S pravom, Opsta teorija ekonomskih sistema ukazuje da su ekstenzivan i in-
tenzivan privredni razvoj dva Cisto teorijska modela, dok je u stvarnosti moguca
samo njihova kombinacija koja polazi od toga da ova dva tipa privrednog
razvoja nije moguce potpuno odvojeno posmatrati, jer svaka intenzivnost ima
za pretpostavku prethodnu ekstenzivnost, 1 obrnuto.

Prihvataju¢i Egelsovu definiciju, da poCev od zvezda do atoma postoji de-
lovanje jednih tela na druga i da je to njihovo delovanje upravo kretanje, Oskar
Lange s pravom tvrdi da je svako kretanje ujedno i razvoj, odnosno da je proces
razvoja ujedno i proces kretanja.

Ukazujuéi samo na neka znacajnija pitanja ¢ije smo odgovore dobili zahval-

jujuéi Opstoj teoriji ekonomskih sistema, upravo dolazimo do zakljucka da na-
cionalne ekonomije nalaze u tom izu¢avanju znaajnu potporu i odgovore na
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brojna ekonomska pitanja teorijski definisana zahvaljuju¢i pojedinacnim
iskustvima. Iz takvog stava implicitno se ukazuje na znaCaj OpSte teorije
ekonomskih sistema za razvoj Ekonomije Srbije. Radi se, naime, o0 mogu¢nosti
ali 1 o potrebi da Ekonomija Srbije iskoristi jednu savremenu nau¢nu metodolo-
giju. Interesantno je ukazati i na slicnosti i razlike. Sli¢nosti u izucavanju Eko-
nomije Srbije 1 Opste teorije ekonomskih sistema postoje u tome Sto se 1 jedna i
druga bave proucavanjem privrede kao velikog ekonomskog sistema. Razlika je
u tome Sto Opsta teorija ekonomskih sistema predstavlja nau¢nu metodologiju
za opsta ekonomska pitanja karakteristi¢na za sve nacionalne privrede, dok se
Ekonomija Srbije bavi izu¢avanjem konkretnog velikog ekonomskog sistema,
koriste¢i pri tom saznanja i iskustva iz drugih zemalja koja objedinjuje Opsta
teorija sistema.

1.1.1. Klasi¢éna makroekonomija

U ekonomskoj nauci makroekonomija i izu€avanje makroekonomskih agre-
gata dobijaju na znacaju tridesetih godina proslog veka. Nakon dugogodisnjeg
interesovanja za mikroekonomska pitanja, pojavili su se problemi, naro€ito u
periodu Velike depresije (1929-1933), koji su u prvi plan stavili pitanja zapos-
lenosti, cena i odreCivanj ravnotet nog drustvenog proizvoda. Iz takve orijenta-
cije proiziSao je veliki broj teorija poslovnih ciklusa i na osnovu njih brojni pa-
keti ekonomskih politika namenjenih stabilizaciji privrednih tokova. Teorija
koja je ucinila prevrat u ekonomskoj misli u prvim decenijama ovog veka dobi-
la je ime po njenom utemeljivacu, John Maynard Keynes-u. Radikalne promene
u nacinu razmisljanja ekonomista, koje su podstaknute njegovim radom ,,Opsta
teorija zaposlenosti, kamate i novca®“ (1936), u istoriji ekonomske misli oz-
nacene su kao kenzijanska revolucija.

1.1.2. Sistemski pristup privrednom razvoju

Sve drustvene nauke, bilo da se bave kretanjem i razvojem drustava u celini,
bilo samo pojedinih njegovih delova, dotivljavaju poslednjih godina veoma
krupne promene u oblasti naucnog metoda. Pojava OpSte teorije sistema znaci
takvu krupnu novinu u naucnoj metodologiji druStvenih nauka, slobodnije
mot emo reci svih nauka, da je stvorila potrebu u nauc¢noj misli da se preispitaju
mnogi dosadasnji pogledi na druStveni razvoj. Nastajuéi istovremeno sa
razvojem Kibernetike kao nauke, Opsta teorija ekonomskih sistema predstavlja
1 danas, nezaobilazan nau¢ni metod u kretanju i razvoju drusStva u celini.

1.1.3. Osnovne karakteristike velikog drustvenog i velikog ekonomskog
sistema

Svim drustvenim i1 ekonomskim sistemima imanentno je stalno kretanje i
razvoj. Tvorac Kibernetike, Norbert Viner, poredi to kretanje i razvoj velikih
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ekonomskih 1 drustvenih sistema sa kretanjem i razvojem planetarijuma
ukazujuci na Cetiri osnovne karakteristike:

a)

b)

d)

Osnovni zadatak Kibernetike sastoji se u otkrivanju i formulaciji opstih
zakonitosti organizacije i funkcionisanja odreCenih klasa dinamickih
sistema, razliCitth materijalnih svojstava koja pokazuju aktivno
ponaSanje usmereno prema odreCenom cilju pomoéu stvaranja,
prenosenja, prijema, Cuvanja i prerade informacija i koji u izvesnim
granama imaju karakter autoupravljanja a time takoCei autostabilizacije.
Ukazuju¢i da se radi o dinamickim sistemima, Kanel ih skraceno naziva
kibernetskim sistemima.

Stohasti¢nost ili neizvesnost motemo vezati za Cinjenicu, da dinamicki
sistemi ostvaruju stalne promene i da je tendencija svih sistema ka en-
tropiji. Na primeru velikog ekonomskog sistema motemo ukazati na
stohasti¢nost kao jednu od bitnih karakteristika. Naime, ma koliko bili
dobro informisani i ma koliko poznavali problem tesko je sa potpunom
sigurno$éu predvideti odreCene ekonomske promene i pojave. Na
primer, pokuSaj da se definiSe nivo i vreme ostvarenja opste privredne
ravnotet e, najéesée ostaje bez odgovarajuéih rezultata. Cinjenica da su i
druStveni 1 veliki ekonomski sistemi stohasticki sistemi stvara
odgovarajuéu obavezu pred ekonomistima da izuéavanju privrede priCu
kompleksno, da se problem sagleda iz razlicitih uglova, da se definisSe
viSe varijanata, kako bi se stepen stohastiCnosti sveo na minimum.
Uvatavajuci Cinjenicu da je privreda stohasticki sistem, upucuje i na
potrebu koriS¢enja naucnih saznanja iz drugih, a pre svega
komplementarnih nauka.

Veliki druStveni sistem 1 privreda kao njegov podsistem veoma su
sloteni sistemi. Motemo re¢i da je privreda najsloteniji podsistem
druStvenog sistema. To znaCi da privreda ima najveéi broj sastavnih
delova, najveéi broj aktivnih elemenata i najveéi broj meCusobno
ostvarenih veza izmeCu pojedinih delova. Stepen slot enosti upuéuje na
potrebu da se uvatava &injenica da postoji meCuzvisnost izmeCu
stohasticnosti 1 stepena slotenosti. To drugim re¢ima znaci da, ako je
privreda najslot eniji podsistem velikog drustvenog sistema, da ona ima i
najveéi stepen neizvesnosti. Polaze¢i od te Cinjenice, potrebno je
definisati proces upravljanja, rukovoCenja, sistem informacija i sistem
odlucivanja. Naime, nece se na isti nacin izvr$iti proces odlucivanja u
jednostavnim, prostim sistemima u odnosu na sistem odlu¢ivanja u
slot enim sistemima.

Hijerarhijski karakter druStvenog i ekonomskog sistema podrazumeva
stalan izbor prioriteta i primata. Izbor prioriteta kod velikih ekonomskih
sistema obuhvata vrlo razliita podru¢ja kao Sto su: prioritetni faktori
razvoja, prioritetne grane proizvodnje, izbor prioritetnih tipova tehnike,
prioriteti u struénom obrazovanju 1 nauéno istrativackom radu,
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ukljuCivanje prioritetnih elemenata u sistemu upravljanja, itd.
Hijerarhijsko ustrojstvo kod svih vrsta drustvenih i ekonomskih sistema
vrlo je sloteno kako zbog postojanja viSe nivoa i variranja broja nivoa u
zavisnosti od tipa akcija koje se vrse odnosno tipa odluka koje se
donose, tako i zbog postojanja razli€itog ranga, razliCitog prioriteta
nekih podsistema u datom sistemu.

Pri ovome treba ista¢i da ni svi sistemi ni ostali nivoi nemaju isti prioritet.
Primera radi istaknimo da sva preduzec¢a nemaju isti znac¢aj za svoju granu ili za
celu narodnu privredu. Iz prednjih napomena proizilazi da motemo govoriti o
celom sistemu nivoa i isto tako o postojanju vrlo slotenog sistema prioriteta.
Ovo postojanje sistema nivoa 1 sistema prioriteta podrazumeva i njihovu stalnu
promenljivost. Tako na primer motemo reéi, da se ne mote ustanoviti takva
skala prioriteta koja bi bila ista za sve nivoe i za neki dut i period.

Razumljivo je da odabiranje prioriteta otuda treba shvatiti dinamiéno jer na
njih utiCe ne samo nivo razvoja zemlje ve¢ i promene koje donosi razvoj nauke
i tehnike, a zatim promene u meCumarodnoj podeli rada i meCunaodnim poli-
tickim odnosima.

Znacaj prioriteta kod velikih ekonomskih sistema najjasnije mote da se vidi
kada se posmatra u svojim krajnostima u uslovima vrlo velike i1 vrlo male zeml-
je. Kod velikih zemalja greske se nalaze u redosledu pa se samim tim brte i
lakSe ispravljaju. Kod malih zemalja problem je veoma sloten 1 sa
dalekosetnim posledicama. Tu je zapravo re¢ o pravoj selekciji odnosno, o
ukljuéivanju i isklju¢ivanju odreCenih oblasti iz programa razvoja.

Kada govorimo o znacaju izbora prioriteta kod velikih i malih zemalja treba
ista¢i da su razliCiti efekti promaSaja. Za veliku zemlju obicno je to samo
izrat avanje odreCenih proporcionalnosti koje se u vremenu mogu uskladiti dok
je problem sloten kada je u pitanju mala zemlja S§to obi¢no dovodi do
dugorocnog blokiranja zamaSnog dela njene inace oskudne akumulacije u
jednoj defektnoj 1 nerentabilnoj proizvodnoj sferi sa vrlo Cesto 1 indirektnim
troskovima i gubicima.

1.1.4. Odnos celine i delova

U prethodnom tekstu smo naglasili da sistem obuhvata ukupnost i
kompleksnost elemenata ili pojedinih delova. On poseduje strukturu, realizuje
funkciju i predaje informacije ili ih preraCug. Jednostavno re¢eno, pod pojmom
sistema podrazumevamo ureCenu celinu koju sadinjavaju delovi (elementi)
izmeCu kojih posbje ili mogu da se uspostave bilo kakvi odnosi.
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Svaki posmatrani sistem uvek je deo nekog veceg sistema, i taj veci sistem
je obicno sistem viSeg reda u odnosu na posmatrani sistem, koji, opet, u odnosu
na visi, ima rang njegovog podsistema. Sistem koji se dalje deli na podsisteme
jeste slot en sistem.

Sasvim uproscen prikaz cele narodne privrede kao vrlo slot enog sistema bio
bi, na primer:

Veliki ekonomski sistem (narodna privreda) ulazi u jo$ Siru grupu
dinamickih sistema, tj. u druStveni sistem, pa se mote re¢i da je narodna
privreda deo (podsistem) drustvenog sistema (celine). Iz napred datog primera
uocavamo da se narodna privreda sastoji iz tri osnovna krupna podsistema, ali
da su svaki njihovi dalji podsistemi vrlo slot eni.

/ NARODNA PRIVREDA \
Privredne oblasti Privredni regioni Sistem funkcionisanja
.. ) . . .
N Industrija Subregion 1 N Slstem uprav
ljanja
N Poljoprivreda N Subregion_% Sistem raspodele
L L) . o
N Saobracaj Subregion 3 N Monefcarm sis
Energetika
> s —»  Kreditni sistem
N Trgovina
itd. itd. itd.

Sema 1. Nacionalna privreda kao slot en sistem
Na primeru saobracaja kao podsistema velikog ekonomskog sistema,

mot emo ilustrovati dalju slotenost svakog podsistema sistema privrednih ob-
lasti.
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A JER

Teleznicki

A
A
A
A

Vazdu$ni drumski

okrut
okrug enje A enje
>

> Reéni .| Pomorski
>

A

Sema 2. Slot enost podsistema

Napred smo istakli da sistem podrazumeva utvrCenu celinu $to ukazuje da
delovi ili elementi sistema nisu bilo kako haoti¢no ugraCeni u celinu, ve¢ da oni
daju celini obelet je ureCenosti na osnovu koje je celina struktuirana i organi-
zovana. To drugim re¢ima znaéi, da izmeCudelova ili elemenata sistema posto-
je odreCeni odnosi. Posto nas posebno interesuje narodna privreda kao veliki
ekonomski sistem poku$aéemo da ukatemo, kakav odnos postoji izmeCu
narodne privrede kao celine i njenih delova:

a)

b)

Vise puta smo rekli da sistem nije prost zbir sastavnih delova §to govori
o meCusobnoj interakciji koja daje posebne specifi¢nosti celini.
MeCutim, ne motemo zaboraviti da podsistemi moraju imati bitna
svojstva sistema, jer su njegov sastavni deo i u suprotnom gube vezu sa
njim. Nemoguce je, na primer, zamisliti autarhi¢no ponasanje preduzeca
nezavisno od osnovnih procesa kretanja narodne privrede. Tesko da bi
jedno preduzece moglo da posluje ukoliko ne bi uvatavalo (ne bi vodilo
racuna) o datim institucionalnim reSenjima. Takvo preduzece bi dotive-
lo sopstveni krah usled gubljenja veza sa narodnom privredom kao celi-
nom.

Cinjenica da deo mora nositi osnovna obelet ja celine, ne znaéi da se on
uklapa u celinu bez ikakve samostalnosti. To bi bila druga krajnost koja
bi dovela do atrofije i dela i celine, proizilazi da on ima odgovarajucu
relativnu samostalnost. Zahvaljujuéi toj relativnoj samostalnosti, deo je
sposoban da se brzo i efikasno adaptira nastalim promenama. To saz-
nanje da deo ima relativnu samostalnost pruta i zna¢ajnu osnovu za
stvaranje odgovarajucih institucionalnih resenja kojima je potrebno da
se definiSe ponasanje privrednih subjekata u velikom ekonomskom sis-
temu. Primeri iz ne tako davne istorije ukazuju na neke krajnosti. Tako
smo, na primer, do pedesetih godina proslog veka imali administrativno
upravljanje priviedom u SFRJ bez postojanja odgovarajuce relativne
samostalnosti delova. Ustavnim reSenjima iz sedamdesetih godina u
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d)

SFRIJ stvorene su odgovarajuce institucionalne pretpostavke za decen-
tralizaciju 1 potpunu samostalnost delova $to je moralo da vodi (i Sto se
dogodilo) razbijanju celine.

S obzirom na Cinjenicu da je izuzetno znacajno odrediti nivo samostal-
nosti dela u celini namece se sustinsko pitanje kako odrediti optimalan
odnos celine i pojedinog odreCenog dela stvarajué¢i na taj naéin nepo-
trebne sukobe i nekoordiniranost akeija 1 s druge strane prejake po-
dreCenosti dela celini, §to opet onemoguéuje brzo prilagoCavanje dela
izmenjenim uslovima.

Otuda iznalat enje optimalnog odnosa dela i1 celine predstavlja u svakom
drustvenom sistemu krajnje sloten i uvek vrlo aktuelan zadatak. On se
nalazi manje ili viSe vidljivo prisutan u svakoj privrednoj, odnosno sva-
koj drustvenoj odluci, bez obzira ko je donosi i na koga se odnosi. To je,
istovremeno, srt sistema funkcionisanja ne samo privrednog ve¢ i celog
drustvenog sistema. Jasno postavljanje ovog odnosa pretpostavka je,
najzad, za formulisanje privrednog i celog drustvenog razvoja.
Ukazujué¢i na potrebu tratenja optimalnog odnosa celine i delova
indirektno isticemo da bi bilo koja krajnost imala znacajne Stete kako u
privredi, kao velikom ekonomskom sistemu, tako i u druStvenom
sistemu, a 1 samim tim sa mnogim neiskori§¢enim rezervama.

Polaze¢i od napred datih karakteristika sistema mot emo ista¢i da sistem
mot e opstati samo kao otvoren sistem uz neprekidnu interakciju sistem -
okrutenje. Broj interakcija izmeCu objekata unutar izdvojene celine
treba da bude znatno veéi od broja interakcija odnosa izmeCuizdvojene
celine 1 ostalog dela koji je van izdvojene celine. Ali pored broja
interakcija (odnosa) treba imati u vidu i njihovu relevantnost u odnosu
na sistem koji se formira. Na taj naCin mi uzimamo u razmatranje kako
kvantitet, tako i1 kvalitet interakcija. Ako, na primer, uzmemo narodnu
privredu kao sistem, onda su za nju okrutenje svi ostali podsistemi
datog velikog druStvenog sistema kome pripada posmatrana narodna
privreda (nauka, prosveta, kultura, zdravstveni 1 socijalni sistemi itd.).
Ako joj nauka ne bi stalno prutala nova otkri¢a, prosveta nove strucne
kadrove, itd., privreda kao sistem ne bi bila u stanju da se odrti. Dakle,
ona mora vrsiti odreCenu razmenu sa raznim drugim sistemima. To isto
vati 1 za veliki drustveni sistem kao celinu, u odnosu na njegovo
okrutenje (drugi drustveni sistemi), kao $to vati, na primer, i za svaki
podsistem narodne privrede, sve do preduzeca. Okrugenje je sve Sire §to
idemo ka nifim nivoima. Tako, recimo, u okrutenje preduzeca, uzetog
kao ekonomski sistem, ulazi: ceo druStveni sistem, veliki ekonomski
sistem (narodna privreda), privredna grana kojoj pripada preduzece
(grana kao sistem), region u kome je locirano posmatrano preduzece
(region kao sistem), sistem funkcionisanja privrede (sa svim svojim
podsistemima), politicki sistem, naucCno-istrativacki sistem, sistem
izgradnje strucnih kadrova, sistem socijalnog osiguranja, itd.
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I na kraju treba istaci ¢injenicu da se sistemi stalno razvijaju i da povecavaju
broj svojih veza sa okrutenjem, §to dovodi do Cinjenice da okrutenje postaje
sve razigranije, sve slot enije i sa ve¢im stepenom stohasti¢nosti.

1.1.5. Sistem i okruZenje

Dinamicki shvacen, sistem kao celina i njegovi sastavni delovi, daju osnova
da se povuée granica izmeCu sistema odnosno podsistema i okrutenja. lako na
ovo pitanje nije lako dati odgovor treba najpre imati u vidu jedno pravilo: broj
interakcija izmeCu objekata unutar razdvojene celine treba da bude znatno vedéi
od broja interakcija izmeCu objekata unutar izdvojene celine i ostalog dela koji
je van izdvojene celine. Ali pored broja interakcija (odnosa) treba imati u vidu
njihovu relevantnost u odnosu na sistem koji se formira.

Najopstije reéeno, granice izmeCu sistema odnosno njihovih sistema i
okrutenja nalazimo na zami$ljenom krugu koji se ocrtava tackama inputa i
taCkama autputa datog sistema.

Kada posmatramo privredu kao veliki ekonomski sistem, okrutenje u
najSirem smislu obuhvata veoma brojne sfere druStvenog tivota, poCev od
politickog sistema, obrazovanja, nauke, kulture, zdravstvene i socijalne zaStite
pa do sistema meCunaodnih, politickih, ekonomskih i drugih odnosa. Mot emo
re¢i da tako shvaceno okrutenje obuhvata i geografsku sredinu u njenom
najraznovrsnijem znacenju, tj. prirodne faktore, klimu, gustinu naseljenosti,
tradicije i obicaje stanovnistva, nasleCene agrarne odnose, itd. Imajuéi u vidu da
je vatnost ovih raznih delova okrutenja razliCitih intenziteta Citav se problem
mora hijerarhijski posmatrati s obzirom na nejednaku snagu njihovog dejstva na
privredu. Prema akademiku Nikoli Cobeljiéu postoje tri najvatnija podruéja iz
Siroke sfere druStvenog okrutenja, odnosno tri podrucja koja imaju najveci
znacaj za privredu kao veliki ekonomski sistem, a to su: politicki sistem, sistem
obrazovanja i nauéno-istrat ivacki sistem.

Ukazuju¢i da neki od elemenata politickog sistema imaju izuzetnu snagu
delovanja na privredni razvoj i da predstavljaju neobi¢no snatne inpute
ekonomskog sistema, akademik Cobeljié posebno ukazuje na pitanje izbora
osnovnog oblika druStvenog razvoja, ali s pravom upozorava da naroCitu
osetljivost pokazuju i oni elementi politickog sistema koji se tiCu drusStvene
solidarnosti, socijalnih razlika i sl.

Sistem obrazovanja i uloga nauke u privrednom razvoju imaju veliku ulogu,
kako na razvoj drustvenog sistema u celini, tako 1 na razvoj privrede kao
velikog ekonomskog sistema. Input i autput vektori sa privredom kao velikim
ekonomskim sistemom predstavljaju polje snatnih, najizratenijih interakcija
izmeCu ova tri podsistema velikog drustvenog sistema. To su (posmatrano
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posebno sistem obrazovanja veliki ekonomski sistem; nauka veliki ekonomski
sistem) ujedno 1 dve najznacajnije kljucne povratne sprege velikog ekonomskog
sistema.

Imaju¢i u vidu odnos sistema i okrutenja, odnosno njihovu besprekidnu
interakciju, motemo re¢i da dolazi do stalnih promena na relaciji sistem —
okrut enje, kako sa stanovista njihovih struktura, tako i sa stanovista njihovih
meCusobnih veza.

1.1.6. Funkcionisanje sistema

Da bismo razumeli strukturu i funkcionisanje sistema potrebno je najpre
objasniti pojam entropije. Pojam i termin entropije vode poreklo od klasi¢ne
termodinamike i vezuje se za kraj XIX veka, kada su postavljena dva zakona
termodinamike u njihovim klasi¢nim formulama:

1. energija univerzuma ostaje konstantna
2. entropija univerzuma u svim vremenima tet i maksimumu.

Entropija je u termodinamici mera za degradaciju energije. Ona je maksi-
malna u sluaju ravnomernog raspada toplote, nepostojanja energije 1 rada.
Formula za entropiju

H=Q/T

pri cemu je H — povecanje entropije; Q — povecanje transfera toplote sa toplijeg
na hladno telo, a T — apsolutna temperatura na koju se transfer vrsi.

Prema Clausis-u, koji je polovinom XIX veka prvi uveo pojam entropije
(kod nepovratnih procesa), energija ,,degradira®, a entropija raste. Na osnovu
ovakvih zakljucaka on je ucinio pretpostavku o stalnom porastu entropije, tj. o
tzv. ,totalnoj smrti“. Po njemu toplota nikada ne mote da prelazi sama od sebe
od toplotnog izvora sa nit om temperaturom na toplotni izvor sa viSom tempera-
turom. Sto drugim re¢ima znaéi da je moguce samo da vise temperature prelaze
u nite. Ili uzmimo za primer princip odvojenih sudova. Zamislimo dva suda u
istoj ravni koji su povezani ali sa razli¢itim nivoima vode. Ako se ova dva suda
spoje 1 obezbedi cirkulacija, dogodice se proces izjednatavanja nivoa vode, od-
nosno do¢i ¢e do strujanja iz suda sa vi§im nivoom prema sudu sa nifim nivo-
om vode, a tefnja je ka stanju najvece verovatnoce, odnosno do¢i ¢e do stanja
izjednaCavanja potencija. To strujanje zapravo predstavlja funkcionisanje. Go-
vorec¢i o entropiji kao drugom zakonu termodinamike Norbert Viner istice, da
dok entropija raste, svemir, a i svi zatvoreni sistemi u svemiru tete prirodno da
se izopace i da izgube svoju osobenost. Da iz stanja najmanje preCuu stanje
najvece verovatnoce, i iz stanja organizovanosti i diferencijacije u kome osobe-
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nosti i oblici postoje u stanje haosa i jednoobraznosti, dok svemir kao celina
ukoliko uopste postoji ceo svemir, teti da se rastoCi, postaje mestimi¢na ostrvca
¢iji je cilj suprotan opStem cilju svemira i gde se javlja ograniCena i privremena
tetnja ka povecanju organizovanosti. Tivot nalazi svoj dom na jednom
ovakvom ostrvcu.

Na bazi sagledavanja osnovnih elemenata definicija entropije koja je ka-
rakteristiCna za sve dinamicke sisteme mot emo reéi da je entropija prisutna i u
velikim ekonomskim sistemima i1 da veliki ekonomski sistemi u svom kretanju i
razvoju tet e da iz stanja organizovanosti preCuu haotiéno stanje. Taj proces os-
tvarivanja stanja najvece verovatnoce, ustvari predstavlja funkcionisanje pri-
vrede kao velikog ekonomskog sistema.

Imajuc¢i u vidu da je veliki ekonomski sistem vrlo sloten sistem, proces
funkcionisanja podrazumeva razgranat sistem veza izmeCu elemenata sistema.
Sustina problema se upravo sastoji u tome da se determiniSe optimalni nivo i
odnos izmeCu elemenata sistema i isto tako da se obezbedi funkcionisanje i
skladan razvoj pojedinih elemenata (podsistema) i privrede u celini, odnosno
sistema. Za jasnije definisanje sistema, odnosno njegove strukture u Opstoj teo-
riji sistema veliku ulogu je odigrala matematicka teorija skupova. Tu se kao Sto
je poznato insistira na kompleksnom karakteru skupa, buduéi da skup nije samo
odreCeni raspored delova koji ¢ine neku celinu, veé celina kao takva koja ima
osobine koje ne moraju da poseduju delovi.

Polaze¢i od Cinjenice da su veliki drustveni i veliki ekonomski sistemi di-
namicki sistemi, namece se zakljuCak o neophodnosti jedinstvenog posmatranja
strukture 1 funkcionisanja sistema. To su dva dela iste celine. Dok god postoji
interakcija izmeCu strukture i funkcionisanja, odnosno dok god promene u je-
dnom uslovljavaju dalje promene, u drugom u cilju njihovog meCuscbnog
usklaCivanja govori se o stabilnom dinami¢kom sistemu. Kada se poremete od-
nosi i kada mehanizam ostvarivanja povratne sprege pocne da otkazuje, tada
sistem iz stabilnog prelazi u nestabilan.

U analizu strukture 1 funkcionisanja sistema za trenutak ¢emo ukljuéiti i
prethodna saznanja o entropiji. Naime, svi dinamicki sistemi, a samim tim 1 da-
ta struktura njihovih elemenata teti haosu, tj. stanju najveée verovatnoce. Kod
prirodnih dinamickih sistema (npr. bioloski sistem 1 sl.) postoje samoregulatori
koji uspostavljaju sklad i1 drte nivo, razliite nivoe razliCitih potencija kako bi
se usporio proces entropije. Kod vestackih dinamickih sistema kakav je 1
ekonomski sistem slot enost uspostavljanja meCusobnih veza izmeCu strukture i
funkcionisanja dobija na zna¢aju samom ¢injenicom da kod ovih sistema nema
takvih samoregulatora te da se proces dezorganizovanja u njima mot e zaustaviti
samo uz kvalitetne informacije, odgovarajuci sistem upravljanja, adekvatnu or-
ganizaciju posla, dobar sistem odluéivanja i sl., éime se na odreCeni naéin stva-
ra 1 neka vrsta specifi¢nih samoregulatora.
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Kontrolna pitanja

1. Pojam makroekonomije

2. Klasicna makroekonomija i sistemski pristup privrednom razvoju

3.Koje su osnovne karakteristike velikog drustvenog sistema, a koje velikog
ekonomskog sistema?

4. Odnos celine i delova

5. Sistem i okruzenje

6. Funkcionisanje sistema
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2. Privredni rast i nivoi organizovanosti privrede

Jedno od znacajnih pitanja vezanih za jasno opredeljenje rasta i razvoja jeste
1 pitanje postojanja odgovaraju¢ih nivoa organizovanosti privrede. Na
sadaSnjem nivou saznanja nauke postoje tri nivoa organizovanosti privrede kao
velikog ekonomskog sistema:

a. opStaravnoteta
b. stabilnost sistema
c. optimalnost sistema.

Kraj ovog milenijuma motemo oznaciti i kao period u kome se stvaraju
uslovi za sagledavanje i Cetvrtog postoptimalnog nivoa organizovanosti. Ost-
varivanje visih nivoa organizovanosti ima za pretpostavku da se ostvaruju, u da-
tom posmatranom sistemu niti nivoi organizovanosti. Tako na primer, motemo
re¢i da se ne mot e ostvariti optimalnost kao najvisi nivo organizovanosti siste-
ma bez ostvarivanja stabilnosti sistema. Ili ako govorimo o ostvarivanju stabil-
nosti sistema, privreda mora da prolazi kroz stanje opSte privredne ravnotete.
MeCutim, ono $to se mora imati u vidu jeste ¢injenica da se vremenski ne mora-
ju poklapati ostvarivanja visih 1 nitih nivoa organizovanosti. Tako na primer,
ako katemo da je za ostvarivanje stabilnosti sistema potrebno da privreda pro-
lazi kroz stanje opSte privredne ravnotet e to nikako ne znaci da se na primer, u
1996. godini ostvaruje stabilnost sistema samo ako je te godine privreda ostva-
rila 1 opStu privrednu ravnotet u.

Svaki od navedena tri stepena organizovanosti mote imati dva suprotna
stanja:
a. ravnotetu i neravnotetu,
b. stabilnost i nestabilnost, i
c. optimalnost i neoptimalnost.

Oba ova stanja mogu opet, sa svoje strane dostizati vrlo razliCite stepene in-
tenziteta pri cemu je skala raznolikosti varijacija naroCito izratena kod nega-
tivnih stanja.

2.1. OpSta privredna ravnoteza

Kada govorimo o nivoima organizovanosti svakog druStva ili svakog
ekonomskog sistema onda pre svega mislimo na opStu ravnotetu, stabilnost i
optimalnost sistema. U okviru privrede kao velikog ekonomskog sistema go-
vorimo o opStoj privrednoj ravnoteti pod kojom podrazumevamo proporcional-
nost ili sklad izmeCu dva osnovna odeljka prosirene reprodukcije pri ¢emu je
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omogucena nesmetana razmena izmeCu odeljaka uz puno kori§éenje proizvod-
nih kapaciteta 1 punu zaposlenost.

Iz napred date definicije opSte privredne ravnotet e proizilazi zakljucak da je
ona dinamicki fenomen te da se nikako ne mot e staticki posmatrati i to iz vise
razloga:

a. ona se mora posmatrati u tesnoj vezi sa strukturnim promenama i one
su, bilo da se radi o granskoj i regionalnoj strukturi, dugoroénog
karaktera,

b. strukturne promene daju karakter nezavisnosti i dinamizma, odreCujuéii
osnovne karakteristike privredi kao velikom ekonomskom sistemu,

c. proces razvoja se ispoljava u formi narusavanja i ponovnog uspostavl-
janja ravnotet e,

d. posto se privreda nalazi u stalnom kretanju i razvoju stalno se menjaju
njeni ulazni elementi, njihove kombinacije i naéin meCusobnog delo-
vanja,

e. privreda kao i svi drugi dinamiki sistemi mote biti viSe ili manje
stabilna u zavisnosti od toga koliko je sposobna da dostigne novo stanje
proporcionalnosti.

Kao i kod drugih visih nivoa organizovanosti i kod stanja opste privredne
ravnotet e mot emo rec¢i da se ona ne ostvaruje kod svih podsistema. Rec je nai-
me o elementima i podsistemima manjeg znacaja (koji bitno ne uti¢u na kretan-
je velikog ekonomskog sistema). Cak se mot e dogoditi da sam proces uvoCenja
privrede u stanje opste privredne ravnotete izazove odreCene protivureénosti i
nesklad u manje zna¢ajnim podsistemima. Bitno je dakle da kljucni elementi ili
podsistemi velikog ekonomskog sistema ostvare nivo opSte privredne
ravnotete. Tada se mote reci 1 za ceo sistem da je u stanju opSte privredne
ravnotet €.

Imajucéi u vidu dinamicki pristup opstoj privrednoj ravnotet i, kao i €injenicu
da je privreda kao veliki ekonomski sistem stohasticki sistem mot emo naglasiti
dve stvari:

a. ostvarivanje stanja opSte privredne ravnotet e je kratkotrajno stanje i
b. ne mote se sa sigurnoS¢u predvideti niti vreme, niti nivo ostvarivanja
stanja opSte privredne ravnotet e.

Ako kretanje i razvoj privrede ozna¢imo kao proces onda je opsta privredna
ravnotet a taCka, dati vremenski trenutak u kome konstatujemo da je ostvarena
proporcionalnost ili sklad izmeCu dvaosnovna odeljka proirene reprodukcije, a
pri éemu je omoguéena nesmetana razmena izmeCu tih odeljaka uz puno ko-
riS¢enje proizvodnih kapaciteta i punu zaposlenost.
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U ovoj definiciji nismo sasvim jasno naglasili i ¢injenicu da je opsta pri-
vredna ravnoteta specijalan slu¢aj dinamicke proporcionalnosti, a $to ona u
stvari jeste, ali smo istakli tvrdnju da se povremeno uspostavlja kratkotrajno
stanje ravnotete Sto je uslov za dinamicku proporcionalnost. Iz prednjeg
reCenog proizilazi da i najmanje organizovan sistem, pod uslovom da se uopste
odrtava kao sistem mora mora ponekad do¢i u stanje ravnotet e Cak i ako inaCe
postoje velike disproporcionalnosti pa i ako se sistem nalazi na liniji opadanja.
OdreCena iskustva u praéenju privrede pokazuju da i tada na liniji opadanja dis-
proporcionalnosti, klju¢ni podsistemi ostvare za trenutak dinamicku proporcio-
nalnost.

Radi bliteg upoznavanja sa definicijom opSte privredne ravnotete uka-
zaéemo i na neka viCenjarodonacelnika Opste teorije sistema. Posluti¢ emo se
naime radovima Lange-a i Njem¢inov-a. I jedan i drugi autor stavljaju akcenat
na takve realne Cinjenice kao $to su proizvodnja, investicije, zaposlenost 1 sl. 1
na osnovu njih definiS$u uspostavljanje i narusavanje privredne ravnotete. Kao
dobri poznavaoci matematickog instrumentarija i njihove primene u ekonomii,
Njeméinov i Lange defini$u odreCene koeficijente, da bi njima ukazali na ostva-
rivanje stanja opSte privredne ravnotet e, odnosno na veca ili manja odstupanja
od tog stanja. NjemCinov naziva taj koeficijent bilansnim koeficijentom 1
izrat ava ga kao:

g=mc/(v; +m; —cp)

gde q oznacava bilansni koeficijent ravnotet e;

mc — neto investicije;

v) + m; — viSkove u sredstvima za proizvodnju po odbitku zamene u sredstvima
za proizvodnju, a

¢, — zamenu osnovnog kapitala u drugom odeljku.

Privreda je u stanju ravnotet e kada je g=1, zato Sto je tada cela raspolotiva
akumulacija pretoCena u investicije, ¢ime je omogucena razmena proizvodnje
izmeCu oddjaka pri punom koris¢enju kapaciteta.

Ako je g<l, sve mogucénosti investiranja nisu iskoriS§¢ene a u procesu
proizvodnje doSlo je do neiskoriS¢enosti kapaciteta, pada zaposlenosti i
deflacije.

Kada je g>1, radi se o obimu investicija koje su iznad realnih moguénosti.
To je praceno rastom cena i rastom troskova proizvodnje.

Privreda je dakle u stanju ravnotete kada postoji (q=1), puna zaposlenost

proizvodnih faktora i potpuno koriS¢enje viSkova proizvodnje u skladu sa
strukturom i funkcijama tratnje. Sli¢no kao i Njeméinov u radu ,,Teorije repro-
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dukcije 1 akumulacija® objavljenom u Varsavi, 1961. godine Oskar Lange daje
tzv. koeficijent ravnotete. On zapravo polazi od formule Njemcinova prila-
goCavajuéi ovu formulu potrebama meCugranske analize tako da se mote reci
da izmeCu Lange-a i Njeméinov-a u shvatanju opste privredne ravnotete nema
nikakve razlike.

Radi sveobuhvatnog sagledavanja definicije opste privredne ravnotet e uka-
za¢emo na joS neka teorijska shvatanja koja se sre¢u u literaturi kako bismo
mogli da napravimo razliku o dinami¢kom shvatanju opste privredne ravnotet e,
kako smo je napred definisali. Tako je klasicna ekonomska misao bila u uveren-
ju da je najvisi nivo organizovanosti privrede stanje opSte ravnotete i da se pri-
vreda uvek nalazi u tom stanju po njima to stanje ravnotete je podrazumevalo
proporcionalnost i gransku i regionalnu kako na nivo cele nacionalne privrede
tako 1 po njenim sastavnim elementima (podsistemima).

Lako je uoéljiva razlika izmeCu datog dinami¢kog koncepta, koji govori da
je opsta privredna ravnoteta kratkotrajno stanje, odnosno da privreda povre-
meno prolazi kroz ovo stanje kao i o €injenici da je potrebno da samo kljuéni
podsistemi budu u ravnoteti, od shvatanja klasi¢ne ekonomije o tzv. balansira-
nom ili uravnotefenom razvoju. Balansirani razvoj postulira razvoj svih pri-
vrednih grana kako bi se na kra¢i rok ostvarila $to punija komplementarnost
proizvodnje. Jednostavno re€eno, prema njima, ravnoteta se tretira kao idealno
stanje kome privreda treba stalno da tet 1.

Interesantno je ukazati na odnos opSte privredne ravnotet e 1 visih nivoa or-
ganizovanosti sistema. Da bismo taj problem dobro razumeli da¢emo primer
odnosa opste ravnotet e 1 stabilnosti sistema. Otuda je neophodno i ako ¢emo se
u toku nastavka rada dut e zadrt ati, dati krac¢u definiciju stabilnosti sistema. Pod
stabilno$¢u velikog ekonomskog sistema podrazumevamo onaj sistem kod koga
se smenjivanje dveju faza, faze napustanja i faze vracanja ravnoteti vrsi nesme-
tano bez vecih potresa u procesu razvoja i kada su elementi sistema maksimalno
aktivirani.

Ako smo shvatili dinamicki pristup opStoj ravnoteti i stabilnosti sistema
onda je neophodno ukazati na sledece stvari:

a) opsta privredna ravnotet a se ostvaruje 1 u manje stabilnim sistemima;

b) stabilnost kao viSi nivo organizovanosti ne mote da se ostvari bez
povremenog prolat enja privrede kroz stanje opSte ravnotet e;

c) nije potrebna vremenska podudarnost ostvarivanja opSte privredne
ravnotet ¢ 1 stabilnosti sistema.

Iz napred datih karakteristika proizilazi logi¢an zaklju¢ak da se opsta
privredna ravnoteta daleko lakSe uspostavlja u stabilnom sistemu. U ovim
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sistemima postoji velika sposobnost adaptacije Sto se ogleda u tome da se
poremecaji izazvani ulaskom novih elemenata relativno brzo amortizuju te
privreda u celini postaje sposobna za ulazak u novo stanje ravnotet e obelet eno
najées¢e njenim visim nivoom i viSom strukturom od prethodne. Povremeno
uspostavljanje ravnotete na visSem nivou Oskar Lange naziva ergodi¢nim
procesom a tu sposobnost dinamickog sistema ergodi¢nim karakterom.

2.2. Stabilnost sistema
2.2.1. Uvodni pojmovi

Za razliku od prvog stepena organizovanosti kada je jedino vatno za dalji
opstanak sistema da povremeno prolazi kroz stanje svoje opste ravnotete bez
obzira da li se nalazi na liniji uspona ili opadanja — za ovaj drugi stepen
organizovanosti karakteristi¢an je stalni uspon sistema, odnosno u ovom stanju
stabilizatori imaju dovoljno snage da nadvladaju kumulatore sistema.

Analizirajué¢i proces udaljavanja sistema od opSte ravnotete i ponovnog
vracanja u nju, tj. kretanje privrede kroz reprodukcione cikluse Lange ukazuje
da je to kretanje praceno raznim vrstama kolebanja i da se razli€iti sistemi
razliCito 1 ponasaju na ta kolebanja. ,,Vrlo mlad sistem otporan je samo na male
poremecaje ali ako je zreo*, sistem dobija otpornost na velike poremecaje 1
najzad, sistem koji ,,postaje star potpuno gubi svoju otpornost na velike
poremecaje, 1 otporan je samo na sve manje poremecaje, dok, ne izgubi svaku
otpornost na poremecaje.

Stepen sposobnosti ili ergodi¢nosti razvoja sistema da tokom svog razvoja
povremeno ulazi u stanje opSte privredne ravnotete se menja tokom vremena i
zavisi od toga da li se radi o ,,vrlo mladom®, ,,zrelom* ili ,,starom* sistemu. Iz
napred datog stava Oskara Lange-a s pravom se mofe izvuci zakljucak da je
stepen ergodiCnosti sistema najve¢i u stadijumu pune zrelosti sistema. Ovo je
veoma znaéajno za voCenje politike stabilizacije a i za razumevanje ponasanja
sistema u razliitim stadijumima zrelosti.

Paralelno sa ukazivanjem veze izmeCu zrelosti sistema i stepena
ergodicnosti sistema neophodno je ukazati jo$ na jednu Cinjenicu. Naime na
stepen organizovanosti sistema znacajno utice 1 odnos okrutenja prema datom
sistemu. I tu se mora uvatavati ¢injenica da ¢e na uticaj iz okrutenja razlicito
reagovati veoma ,,mlad sistem®, razliCito ,,zreo sistem® i razliito ¢e delovati
,star sistem*. MeCutim, mot emo pretpostaviti da se radi na primer o ,,zrelom
sistemu‘ 1 da su uticaji iz okrutenja vrlo snatni i tada ¢e stepen ergodi¢nosti
sistema biti drugaciji u odnosu na ,,zreo sistem* koji trpi manje znaCajne udare
iz okrut enja.
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U literaturi su poznata tri moguca prikaza ponasanja sistema ako se posma-
traju oscilacije kljuénih varijabli:

a) sistem mofe biti stabilan i to je onaj kada su pod uticajem kumulativnih
povratnih sprega oscilacije rastuée u prvoj fazi, a pod uticajem kompen-
zacijskih povratnih sprega opadaju¢e u drugoj fazi reprodukcionih
ciklusa, idu¢i ka stanju opste privredne ravnotet e,

b) nestabilan sistem ima sasvim suprotan tok oscilacija kljucnih varijabila.
Kod njega umesto da su oscilacije rastu¢e u prvoj fazi one su opadajuce
tako da se minimum postit e u tacki 0, a posle tog ostvarenog minimuma
dolazi do tendencije rasta oscilacije kljucnih varijabila u sistemu pri
ulasku u stanje ravnotet e.

¢) Kod kvazi-stabilnog sistema oscilacije su stalno priblitno iste tokom
celog reproduktivnog ciklusa. Naime kod ovog sistema imamo veoma
malo i sporo udaljavanje tj. veoma malo i sporo priblitavanje opstoj
privrednoj ravnoteti pri ¢emu su amplitude kljucnih varijabila iste
tokom celog trajanja reprodukcionog ciklusa.

Interesantno je naglasiti da ove varijabile nisu ni ispod ali ni izvan granica
stabilnosti, ve¢ samo doset u do njih.

2.2.2. Osnovne karakteristike procesa stabilizacije i destabilizacije velikog
ekonomskog sistema

Da bismo objasnili osnovne karakteristike neophodno je najpre definisati
sam pojam stabilizacije, odnosno destabilizacije velikog ekonomskog sistema. I
u jednom i u drugom slucaju radi se o procesu, pri cemu proces stabilizacije
podrazumeva priblit avanje najve¢em mogucem nivou stabilnosti datog sistema,
a proces njegove destabilizacije predstavlja udaljavanje od najveéeg mogucéeg
nivoa stabilnosti. I ove definicije zahtevaju blite objasnjenje kada je u pitanju
najvisi moguéi nivo stabilnosti. Naime, privreda je dinamicki sistem tako da
motemo govoriti 1 o stalnoj promeni najvisSeg nivoa stabilnosti. Osim toga,
mote se govoriti 1 0 nemoguénosti da se unapred utvrdi gde je za neki veliki
ekonomski sistem njegov najve¢i moguci nivo stabilnosti. Ono $to se mote sa
sigurnoScu istaci to su osnovne karakteristike jednog i drugog procesa te se dati
nivo 1 mote definisati u zavisnosti od stepena ostvarivanja datih karakteristika
stabilizacije, odnosno destabilizacije velikog ekonomskog sistema

Osnovne karakteristike stabilizacije velikog ekonomskog sistema mogle bi
se navesti ovim redom:

1) Rastuce oscilacije kljucnih varijabila u prvoj fazi (fazi izlaska iz stanja

ravnotet e), odnosno opadajuce oscilacije u drugoj fazi (fazi ulaska u
stanje ravnotete). Takav tok je ostvariv zahvaljujuéi Cinjenici da stalno
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2)

3)

4)

5)

6)

dolazi do pretvaranja pasivnih elemenata u aktivne tako da se povecava
stepen koriS¢enja kapaciteta, smanjuje nezaposlenost i1 nepotpuna
zaposlenost radno sposobnog stanovniStva, smanjuju neiskoriSéene
sirovine, povecava se primena novih naucnih analiza i saznanja i sl.
Proces stabilizacije velikog ekonomskog sistema podrazumeva i
znaCajnije promene u kretanju zaposlenosti. Stalno se smanjuje stepen
nezaposlenosti, a tendencija se krece ka eliminisanju i1 prikrivene
nezaposlenosti.

Odnos prema akumulaciji postaje ekonomski racionalan. Vodi se racuna
ne samo koliki ¢e deo akumulacije biti izdvojen iz nacionalnog dohotka,
vec 1 kako ¢e se ona najracionalnije upotrebiti. Kod procesa stabilizacije
beletimo stalan porast akumulacije 1 njenu ekonomsku racionalnu
alokaciju.

Kod sistema investiranja beletimo respektovanje kriterijuma druStvene
aktivnosti i stalno smanjenje kapitalnog koeficijenta.

Smanjuje se potreba za naknadnim intervencijama druStva u oblasti pri-
vrednog razvoja usled sve boljeg sistema funkcionisanja ne samo veli-
kog ekonomskog ve¢ i celog velikog drustvenog sistema.

Raste stepen demokratske vladavine drfave $to podrazumeva da raste
stepen sloboda upravljanja i posebno odlucivanja pojedinacno aktivnih
elemenata ili podsistema velikog ekonomskog sistema.

Tendencije koje su izratene kod procesa destabilizacije velikog
ekonomskog sistema zasnovane su na slede¢im karakteristikama:

1)

2)

3)

Dolazi do opadajuce tendencije kljuénih varijabila pri izlasku iz opSte
ravnotet e, a rastuce tendencije pri ulasku u stanje ravnotet e. Stvaraju se
uslovi za proces pretvaranja raznih aktivnih elemenata u pasivne.
Smanjuje se stepen koriS¢enja kapaciteta, poveCava se stepen
nezaposlenosti i nepotpune zaposlenosti radno-sposobnog stanovnistva,
povecava se stepen neiskoriS¢enih sirovina 1 drugih prirodnih izvora,
smanjuje se primena novih naucnih saznanja i analiza i sl.

Proces destabilizacije velikog ekonomskog sistema dovodi do ozbiljnih
promena u kretanju za otvaranje novih radnih mesta, povecava se stepen
nezaposlenosti sa tendencijom da on izaCe iz okvira tolerantnih
procenata. Zbog velikog broja nezaposlenih stvara se tzv. latentna
nezaposlenost kako u privredi, tako 1 u raznim neprivrednim
delatnostima.

U procesu  destabilizacije se smanjuje stepen akumulativne 1
reproduktivne sposonosti. I kako odmiée proces destabilizacije
akumulacija sve viSe postaje rezidualna stavka razvoja. Paralelno sa
zapostavljanjem akumulacije javljaju se i brojne neracionalnosti sa
stanovista njene alokacije 1 upotrebe.
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4) Sistem investiranja se sve viSe udaljava od kriterija druStvene
efektivnosti, kao 1 od drugih naucno-tehnickih normativa u sferi
interesovanja. Kapitalni koeficijent ima tendenciju rasta.

5) Stalno raste potreba za odreCenim drfavnim intervencijama i to na
rastu¢em broju segmenata velikog ekonomskog sistema. Razlog tome je
Sto ne postoji valjan privredni sistem ili ako on i1 postoji, $to nisu
stvoreni uslovi za njegovo normalno funkcionisane.

6) Smanjuje se stepen demokratske vladavine drfave pri cemu se smanjuje
stepen sloboda upravljanja i posebno odlu¢ivanja pojedinih aktivnih
elemenata ili podsistema velikog ekonomskog sistema.

2.3. Optimalnost sistema
2.3.1. Uvodni pojmovi

Savremena teorija optimizacije proizasla je iz Kibernetike i OpSte teorije
sistema. Inafe sam termin ,,optimalnost™ vrlo dugo postoji u ekonomskoj teoriji
i imao je razliitu sadrtinu u raznim periodima razvoja nau¢ne misli. Kada da-
nas govorimo o optimalnosti mislimo upravo na tu modernu koncepciju opti-
malnosti sistema. To je najvisi oblik organizovanosti sistema 1 podrazumeva ne
samo normalno kretanje i stalni razvoj sistema, ve¢ takav razvoj sistema u kome
se dostif e najvisi stepen racionalnosti a §to se postite, prema nasem sadasnjem
saznanju u minimizaciji svih utroSaka i maksimizaciji svih rezultata. Ovakav
pristup podrazumeva i dve osnovne pretpostavke:

a) Da postoji relativna ogranicenost resursa
b) Relativna ogranicenost vremena u kome merimo postignute efekte.

Otuda se na osnovu ove dve nevedene pretpostavke teorije optimizacije,
suStina optimizacije mote formulisati kao matematicki dualitet na sledec¢i nacin:

1) Minimiziranje koriS¢enja svih resursa, odnosno minimiziranje svih
utroSaka za neki dati vremenski period

2) Maksimiziranje svih pojedinacnih rezultata kod svih podsistema velikog
ekonomskog sistema, tj. maksimalno ispunjavanje ciljeva razvoja ve-
likog ekonomskog sistema za taj isti dati vremenski period.

2.3.2. Osnovne karakteristike pribliZavanja i udaljavanja stanju
optimalnosti velikog ekonomskog sistema

Opsta teorija ekonomskih sistema s pravom ukazuje, da kada je u pitanju
stabilnost 1 optimalnost velikog ekonomskog sistema nije potrebno, a nije ni
moguce da svi njegovi podsistemi budu stabilni. Drugim reima, nema niti
stabilnosti niti optimalnosti za sve podsisteme velikog ekonomskog sistema.
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MeCutim, znaéajno je naglasiti neophodnost da svi vatniji, a posebno kljuéni
podsistemi budu u tim stanjima. S obzirom na to saznanje logi¢nim se namece
potreba da se ukate na one karakteristicne pojave koje se deSavaju prilikom
ulska 1 izlaska iz datih stanja. U prethodnom tekstu smo dali osnovne
karakteristike procesa stabilizacije 1 destabilizacije velikog ekonomskog
sistema, a sada ¢emo pokuSati da izvuCemo osnovne karakteristike koje
indiciraju da 1li se neki veliki ekonomski sistem priblitava optimalnosti,
odnosno da li se od nje udaljava. Osnovne karakteristike priblifavanja stanju
optimalnosti su:

1)

2)

3)

4)

S)
6)
7)

kontinuirani rast ukupne efikasnosti svih novih privrednih ulaganja
raCunato u proseku za period jednog reprodukcionog ciklusa,

stalna racionalna upotreba svih resursa, odnosno opsta tendencija
opadanja svih vrsta utrodaka za podmirenje neke odreCene drustvene po-
trebe. Ovo se odnosi na ceo sistem drustvenih potreba uzimaju¢i svaku
potrebu ponaosob,

beleti se stalan rast drustvene efektivnosti ljudskog rada Sto podra-
zumeva takvu podelu ljudskog rada i takav sistem funkcionisanja celog
drustvenog sistema pri kojima se ljudski rad koristi na nacin koji po-
drtava najbrte ispunjavanje ciljeva uz najve¢e moguce opadanje ulag-
anja rada,

dugorocna stabilnost stopa rasta onih kljuénih privrednih grana koje su
znacajne za privredni i druStveni razvoj. Trajniju stabilnost stopa rasta
izratavaju u tim uslovima elektronska industrija, masinogradnja, indus-
trija novih tehnologija, fundamentalna naucna istrativanja ili formiranje
visokih struénjaka za dalji razvoj nauke i tehnike,

stalni rast efikasnosti upotrebljenog kapitala,

izrat ena tendencija rasta efikasnosti sistema upravljanja,

produbljivanje procesa demokratske vladavine drtave uz precizno
definisana institucionalna reSenja.

Udaljavanje velikog ekonomskog sistema od stanja optimalnosti motemo
obelet iti sa slede¢im karakteristikama:

1.

Proces  optimizacije  karakteriSe = minimiziranje  utroSaka, a
maksimiziranje rezultata. Otuda i prvi znak za udaljavanje velikog
ekonomskog sistema od stanja optimalnosti nalazimo u njegovom
udaljavanju od principa da se sa minimumom utroSaka postigne
maksimum rezultata. To je ujedno znak opSteg opadanja svih
efektivnosti, svih vrsta ulaganja u svim podsistemima.

Smanjuje se stepen racionalne upotrebe svih resursa, odnosno dolazi do
opste tendencije rasta svih vrsta utroaka za podmirenje neke odreCene
drustvene potrebe.

35



3. Na lestvici ciljeva primetna je nedovoljna usklaCenost, odnosno
koordiniranost izmeCukratkoroénih, srednjoroénih i dugoroénih ciljeva,
Sto ukazuje da se javljaju ozbiljni problemi u sistemu funkcionisanja
privrede.

4. Poljuljana je skala drustvenih prioriteta zbog nerazraCivanp kriterija
izrat avanja kada 1 za koliko se mote vrsiti odlaganje pokri¢a pojedinih
drustvenih potreba tj. sve manje jasan odnos izmeCuonoga §ta se danas
daje 1 Sta se kasnije dobija.

5. Udaljavanje velikog ekonomskog sistema od stanja optimalnosti prate i
problemi u mreti veza izmeCu elemenata i podsistema datog velikog
drustvenog, odnosno velikog ekonomskog sistema. Zbog toga pocinju
da jacaju i po horizontali i po vertikali autarhi¢ne tendencije koje upravo
znace ,,zatvaranje u sebe‘ na svim nivoima.

6. Smanjuje se vitalnost sistema, odnosno opada sposobnost za prila-
goCavanje na neoéekivane promene bilo da su one nastale u samom sis-
temu, bilo da dolaze iz okrut enja.

Napred smo objasnili proces stabilizacije 1 destabilizacije velikog
ekonomskog sistema, a sada smo dali osnovne karakteristike priblitavanja sis-
tema optimalnosti, odnosno njegovog udaljavanja od ovog stanja. Pri svemu
tome treba imati u vidu da se radi o dinamickom sistemu te da se dinamicki mo-
ra shvatiti 1 sam pojam optimalnosti, $to znaci da se i dostignut nivo optimal-
nosti, kao 1 karakteristike koje znace udaljavanje od ovog stanja moraju relati-
vizirati.

Kontrolna pitanja

1. Privredni rast i nivoi organizovanosti privrede
2. Opsta privredna ravnoteza
3. Optimalnost sistema

36



3. Osnovne agregatne makroekonomske veliCine

3.1. Drustveni bruto proizvod, drustveni proizvod i nacionalni
dohodak

Ostvareni drusStveni proizvod 1 nacionalni dohodak u jednoj zemlji
predstavljaju merilo produktivnosti i ekonomske snage, ali u isto vreme i
govore o nivou dostignutog blagostanja stanovnistva. Razumljiva je otuda
potreba da se ovi agregatni izrazi proizvodnje jasno definiSu i da se ukate na
njihovu analiticku upotrebu. Za analiticku upotrebu se koriste tri agregatne
makroekonomske veli¢ine: a) drustveni bruto proizvod, b) drustveni proizvod i
¢) nacionalni dohodak.

a) Drustveni bruto proizvod predstavlja ukupnu masu materijalnih dobara i
usluga proizvedenih u jednom vremenskom razdoblju (obi¢no se uzima jedna
godina dana) u svim granama nacinalne privrede. Njegovu naturalnu strukturu
¢ine sva proizvedena sredstva za proizvodnju (sredstva za rad i predmeti rada) i
sredstva za potro$nju. Drustveni bruto proizvod je takav proizvodni agregat koji
u sebi ukljucuje pored tivog rada i vrednost prenesenog rada. Prenetu vrednost
¢ine troSkovi sredstava za rad (amotrizacija) 1 predmeta rada (materijalni
troSkovi). Novostvorena vrednost, kao komponenta vrednosne strukture
drustvenog bruto proizvoda, jeste nacionalni ili narodni dohodak. Prema nasoj
metodologiji koja se sprovodi u praksi druStveni bruto proizvod se dobija
sabiranjem realizovane proizvodnje 1 prirasta zaliha svih proizvodnih 1
prometnih jedinica. U savremenoj literaturi, na primer u SAD, i sam pojam
drustvenog bruto proizvoda i sama praksa su drugaciji. Tako na primer Ricard
Frojin, profesor Univerziteta iz Severne Karoline kate: ,,Bruto nacionalni
proizvod (u daljem tekstu DBP) predstavlja sveukupnu koli¢inu finalnih dobara
1 usluga (podv. 1. R.). DBP ukljucuje u sebe samo skup proizvedenih dobara 1
usluga za odreCeni period (kvartal ili godinu), tj. ukljucuje samo dobra i usluge
izvriene u odreCenom vremenskom periodu... Samo proizvodnja finalne robe i
usluga ulazi u DBP. Ona roba koja se koristi za dalju obradu (proizvodnju) nije
posebno uracunata u DBP. Ovu vrstu robe nazivamo poluproizvodima. Ako bi
njenu vrednost ukljucili u DBP on bi bio viSestruko uvecan. Uzmimo za primer
da dva puta izrazimo vrednost braSna koje se koristi u pravljenju hleba. Jednom
kao samo brasno a drugi put kada se hleb prodaje. Doslo bi do visestrukog
zaraCunavanja.‘

Polaze¢i od Cinjenice da se drustveni bruto proizvod (DBP) dobija kao zbir
materijalnih troskova (tj. vrednosti utroSenih sirovina 1 poluproizvoda),
amortizacije 1 novostvorene vrednosti mot emo ga definisati na slede¢i nacin:

DBP =M+ A, +D

37



b) Drustveni proizvod je izvedena kategorija iz druStvenog bruto proizvoda.
Po vrednosnom sastavu manji je od drustvenog bruto proizvoda za iznos
materijalnih troSkova. Naturalni sastav drustvenog proizvoda Cine realizovana
sredstva za rad i potroSna dobra. Iz naturalnog sastava druStvenog proizvoda
vidimo da se radi upravo o finalnim dobrima i ta veliina najviSe odgovara
definiciji DBP Ricarda Frojina, koju smo napred dali.

Drustveni proizvod se dobija kada se od drustvenog bruto proizvoda
oduzmu materijalni troSkovi te tu veli¢inu mot emo definisati na sledec¢i nacin:

DP =DBP — M; a sastoji se iz:
DP=A,+D

¢) Najzad, kao te¢i izraz imamo nacionalni dohodak ili novostvorenu vred-
nost (D). Nacionalni dohodak je deo druStvenog bruto proizvoda koji prestaje
posle nadoknade u proizvodnji utro$enih sredstava za proizvodnju. On nema
svoju naturalnu strukturu jer se ne mot e definisati skup dobara ¢ija bi ga zbirna
vrednost sacinjavala. Dobija se kada se amortizacija odbije od drustvenog
proizvoda:

D=DP-A,
3.2. Analiticka upotreba agregatnih izraza proizvodnje

Posto smo naveli tri razliCite veliine za obeletavanje obima materijalne
proizvodnje, valja se kratko pozabaviti njihovom analitiCkom upotrebom i
svrsishodnoS¢u. Sve tri veliine imaju svoj smisao 1 mesto kako u teorijskoj
tako 1 kvantitativnoj analizi, mada je sporno kojoj od njih treba pridati
prvenstveni 1 najve¢i znacaj. Jedan broj ekonomista taj znaCaj pripisuje
druStvenom bruto proizvodu zbog Sirine troSkova koje obuhvata. Drustveni
bruto proizvod predstavlja zaista nezamenljivu veli¢inu u svim analizama koje
su upravljene na istrativanje meCugranskih povezanosti i promena koje nastaju
u strukturi materijalne proizvodnje, a posebno u odnosima izmeCu njenih
osnovnih odeljaka. On, sem toga, pokazuje ukupan drustveni obrt proizvoda,
ukupnu veli¢inu dobara koju valja razmeniti u datoj privredi i datom
vremenskom periodu. U svojoj strukturi sadrti takve dodatne komponente koje
su od uticaja na formiranje i kretanje drugih dveju veliCina.

Ne treba, meCutim izgubiti iz vida dve osobenosti drustvenog bruto
proizvoda. Prvo, jedan deo drustvenog bruto proizvoda, tj. prenesena vrednost
utroSenih sirovina, predstavlja proizvod prethodnog razdoblja ili prethodne
godine koji se samo ponavlja u novom proizvodu. Za taj deo postojanog
kapitala, kad se posmatra sa glediSta godiSnjeg proizvoda, Marks kate da je
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samo prividan. Njime drustvo ne mot e raspolagati, buduci da je ve¢ utrosen, te
se ne mote naknadno koristiti za razli€ite svrhe u privredi,.drugo, u izrazu
drustvenog bruto proizvoda dolazi do viSestrukog ponavljanja vrednosti
predmeta rada koji prolaze kroz brojne uzastopne faze prerade. Ukoliko je broj
tih faza veéi, ukoliko je vise razvijena podela rada i veéa razuCenost privrede,
utoliko je i broj ovih ponavljanja ve¢i. Drustveni bruto proizvod na taj nacin
izragava ne samo stvarne promene u obimu proizvodnje, nego istovremeno i sve
promene u organizacionoj strukturi privrede, u drustvenoj podeli rada. Na
njegovu veli¢inu mogu bitno uticati razli€ita organizaciona preustrojstva
proizvodnje, veci ili manji stepen integrisanosti proizvodnih jedinica, nezavisno
od toga da li je doslo do stvarnih promena u nivou materijalne proizvodnje.

Iz oba navedena razloga drustveni bruto proizvod nije najprikladnija
veliina za izratavanje stvarnog obima proizvodnje i tempa njenih promena u
vremenu, nezavisno od toga S$to narolito velike teSkoce zadaje njegovo
izratavanje u stalnim cenama, njegova konverzija sa tekucih na stalne cene.
Navedene teskoce su takve prirode da prakticno onemoguéavaju upotrebu
druStvenog bruto proizvoda u ekonomskim makroanalizama koje se ti¢u dutih
vremenskih razdoblja. Time se naravno ne umanjuju njegova ranije pomenuta
analiti¢ka svojstva, koja se izmeCu ostalog sastoje u prutanju slike o veoma
slot enim uslovima u kojima se proizvodnja obavlja.

U druStvenom proizvodu i nacionalnom dohotku nema ovog viSestrukog
obrafunavanja i zato se pomocu njih adekvatnije mot e da izrat ava stvarni obim
proizvodnje, dostignuti nivo 1 tempo privrednog razvoja. Od njihove veli¢ine u
krajnjoj liniji zavisi moguénost proSirivanja proizvodnje 1 stepen
zadovoljavanja i razvijanja razliitih drustvenih potreba.

Treba pri svemu tome imati u vidu razliku izmeCu ovih dveju veliéina.
Kategorija nacionalnog dohotka sadrti samo neto investicije, a one nisu
dovoljne, naroCito u jednoj dinamiCkoj privredi, da izraze sve stvarne
mogucénosti proSirene reprodukcije, posto u takvoj privredi i amortizacija
znatnim svojim delom slufi uvecanju kapitala 1 ubrzanju privrednog rasta. U
posmatranju uticaja investicija na privredni rast nutno je uzimati u obzir
ukupne investicije, dakle, investicije koje u sebi sadrfe 1 amortizaciju.
Drustveni proizvod kojim je pored nacionalnog dohotka obuhvacena i
amortizacija, pruta tu $iru moguénost za povezivanje i utvrCivanje efekata
ukupnih investicija na rast proizvodnje. U tom smislu on se mote smatrati
§irom i pogodnijom veli¢inom u posmatranju osnovnih meCuzvisnosti koje
karakteriSu procese privrednog rasta.

Neki ekonomisti idu korak dalje, te uvode i kategoriju novog proizvoda,

koja se od drustvenog proizvoda razlikuje po tome Sto ne obuhvata Citavu
amortizaciju ve¢ samo onaj njen deo koji prevazilazi vrednost zamene osnovnih
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proizvodnih fondova. Ako fond zamene obeletimo sa Z, tada se novi proizvod
(NP) mot e izraziti na slede¢i nacin: NP = DP — Z. Novi proizvod predstavlja u
stvari onaj deo drustvenog proizvoda koji se u celini mote utrositi a da se pri
tom ne umanyji proizvodni kapacitet privrede u datom vremenskom periodu.

Kontrolna pitanja

1. Koje su osnovne agregatne makroekonomske velicine
2. Drustveni bruto proizvod, drustveni proizvod i nacionalni dohodak
3. Analiticka upotreba agregatnih izraza proizvodnje
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4. Materijalni uslovi i pretpostavke

4.1. Stepen razvijenosti privrede

Dostignuti nivo privrednog razvoja je relativno sloten izraz koji je dosta
tesko pojednostavljeno predstaviti i definisati. Kada kao ekonomisti telimo da
prikat emo nivo razvijenosti datog podrucja kao 1 nacionalne ekonomije u celini,
slutimo se razliCitim ekonomskim indikatorima i ekonomskim veliCinama.
Motemo re¢i da od broja upotrebljenih ekonomskih indikatora i ekonomskih
veliCina zavisi 1 dubina i sadrtaj same ekonomske analize dostugnutog nivoa
privrednog razvoja. Ovde ¢emo pomenuti neke koje smatramo najvag nijim.

1. Podaci iz demografske analize mogu biti vrlo indikativni za ocenu
stepena razvijenosti privrede. Analiza stanovniStva, za opStu ocenu
dostignutog nivoa privrednog razvoja, obuhvata tri kljuéne stvari:

a) Analizu ekonomskog sastava stanovni$tva, s obzirom na
¢injenicu da zemlje sa dominantnim uceS¢em poljoprivrednog
stanovniStva spadaju u red zemalja sa niskim razvojem pro-
izvodnih snaga i nerazvijenom podelom rada.

b) Prirodni prirastaj koji koincidira sa stepenom razvijenosti. Tako
je prirodni prirastaj daleko visi u zemljama Azije 1 Afrike nego
$to je prosecan u svetu. Na primeru Jugoslavije to se takoCe pot-
vrCuje Kosovo i Metohija, kao najnerazvijeniji ekonomski re-
gion ve¢ nekoliko decenija beleti prirodan prirastaj na nivou
azijskih 1 africkih zemalja.

c) Kvalifikaciona i1 obrazovna struktura stanovnisStva predstavlja
znacajan ekonomski indikator za prikazivanje nivoa razvijenosti
jer sa viS§im nivoom razvijenosti koincidira 1 kvalitetnija kvalif-
ikaciona i obrazovna struktura stanovniStva i obratno.

2. Struktura izvora formiranja nacionalnog dohotka predstavlja jedan od
vrlo znacajnih pokazatelja dostignutog nivoa privredne razvijenosti. Nju
mot emo posmatrati imajuci u vidu podelu privrede na tri velika sektora:
primarni, sekundarni 1 tercijarni. Primarni sektor obuhvata poljop-
rivredu, ribarstvo, vodoprivredu i Sumarstvo, sekundarni sektor ¢ine in-
dustrija, rudarstvo, graCevinarstvo i proizvodno zanatstvo, a u tercijarni
sektor spadaju: saobracaj, trgovina, ugostiteljstvo i druge slicne uslutne
delatnosti.

Sa stanovista dostignutog nivoa privredne razvijenosti motf emo prikazati tri

kvalitativna skoka u kontinuitetu razvoja jedne zemlje iz prelaska iz kruga ne-
razvijenih zemalja do ostvarivanja takve strukture izvora formiranja nacional-
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nog dohotka i drustvenog proizvoda koji odgovara najrazvijenijim zemljama.
Strukturu izvora formiranja nacionalnog dohotka, odnosno drusStvenog proi-
zvoda (struktura proizvodnje) smatramo vrlo znacajnim ekonomskim indi-
katorom za prikazivanje stepena razvijenosti privrede jedne zemlje.

Proces privrednog razvoja snatno istice ulogu sekundarnog sektora koji u
prvom kvalitativnom skoku razvoja blago nadmasuje uéesée primarnog sektora
u formiranju nacionalnog dohotka. To je stanje postepenog izlat enja privrede iz
stanja nerazvijenosti.

Za drugi kvalitativni skok u privrednom razvoju znacajne su dalje ozbiljnije
promene u kretanju ucesca pojedinih sektora u formiranju nacionalnog dohotka.
Drugi kvalitativni skok je karakteristiCan za srednje razvijene zemlje i njegova
specifi¢nost je u tome Sto stalno raste ucesce uslutnih delatnosti u formiranju
nacionalnog dohotka. Istovremeno se dalje smanjuje relativno ucescée primarnog
sektora u formiranju nacionalnog dohotka srazmerno izvrSenim strukturnim
promenama u privrednom razvoju.

Dalje strukturna pojave koje oznaavaju prelazak srednje razvijenih
zemalja u red visoko razvijenih, karakteriSe dominantna uloga tercijarnog
sektora u stvaranju drustvenog proizvoda i nacionalnog dohotka.

Ostvaren je visokoproduktivan industrijski razvoj koji po logici stvari ot-
vara §iroke mogucnosti 1 stvara potrebu za dalji razvoj 1 pojavu novih oblika
tercijarnih aktivnosti.

3. Za zemlje u razvoju, kakva je 1 naSa zemlja, zaposlenost je manja kate-
gorija socijalne politike a viSe osnovni indikator ekonomskog razvoja.
Mot e se s pravom re¢i da u ekonomskoj politici zaposlenost predstavlja
samostalan cilj.

Do sli¢nih zakljuc¢aka dolazimo 1 kad ocenu donosimo poslediéno — kad an-
aliziramo nezaposlenost. Porast broja nezaposlenih ukazuje na to da je razvoj
privrede usporen, da stagnira ili da je nastupila faza ekonomske depresijacije.

Nezaposlenost je, u najSirem smislu reCi, najizrazitiji oblik socijalne
nejednakosti izmeCu Ustavom definisanih ravnopravnih graCana.

Zaposlenost je u velikom broju slucajeva uslov egzistencije 1 utivanja raz-
nih oblika kolektivne potro$nje. Osim toga, nemogué¢nost da se naCeradno mes-
to, u najvec¢em broju slucajeva mote da se izjednaci sa nemoguénoséu emanci-
pacije coveka kao licnosti u punom smislu te reci, Sto je u suprotnosti sa temel-
jnim vrednostima na kojima pociva jedno drustvo. Ocuvanje ljudske nezapo-
slenosti 1 ljudskog dostojanstva je tesSko ugroteno uvek kada za rad sposoban
mlad Covek ne mote doéi do zaposlenja i osloboditi se psiholoskog pritiska da
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je suvisan u svome svetu u kome o nezaposlenim graCanima resavaju visoko
nagraCena zaposlena lica.

Polaze¢i od Cinjenice da je privredni rast direktno proporcionalan kretanju
zaposlenosti i produktivnosti rada i da izmeCu privrednog rasta i zaposlenosti
postoji potpuna meCuzvisnost, na koju je jos Kejns ukazao, mot emo govoriti o
viSestrukim ekonomskim efektima vece zaposlenosti.

Veca zaposlenost je realna pretpostavka brtem rastu privrede, odnosno
vecoj proizvodnji. Veca proizvodnja stvara nove mogucénosti za povecanje
zaposlenosti i postepeno dovodi do smanjenja nezaposlenog i nedovoljno zapo-
slenog stanovnistva, §to treba da predstavlja osnovni cilj razvoja svake privrede.

Visi stepen zaposlenosti, dinamicki posmatrano, dovodi do brtih promena u
strukturi zaposlenog stanovni$tva i pomeranja radne snage ka sekundarnom i
tercijarnom sektoru, ¢ime se smanjuje njeno neracionalno koris¢enje u poljop-
rivredi 1 znacCajnije povecava nivo opStedrustvene produktivnosti rada. Zapo-
slenost je, kratko receno, jedan od glavnih dinamizirajuéih Cinilaca privrednog
razvoja.

Poseban problem u raspodeli ostvarenog druStvenog proizvoda predstavlja
deo graCana koji nije ucestvovao, posredno ili neposredno, u njegovom
stvaranju. Znaci, nezaposlena radna snaga ne ucestvuje delom u raspodeli,
smanjujuci na taj nacin i nacionalni dohodak po stanovniku 1 tivotni standard
zaposlenih.

Napred navedena razmisljanja i stavovi o problemu zaposlenosti i zaposlja-
vanja upuéuju na zakljucak da postoji direktna zakonitost i uslovljenost izmeCu
stabilne ekonomske politike i stabilnog ekonomskog razvoja, s jedne strane, i
pune zaposlenosti, s druge strane.

Ukazujuéi na to da kod nas radna snaga nije shvacena ni kao bitan faktor
razvoja ni kao sustinski elemenat socijalne jednakosti, akademik K. Miljovski
to potvrCujeéinjenicom da je sa zaka$njenjem od etvrt veka zaposljavanje une-
to u zadatke srednjoronih planova i to, u redosledu ciljeva i zadataka, vrlo Ces-
to na dno liste. Isto tako on s dutnom patnjom ukazuje i na posledice takvog
odnosa prema problemu nezaposlenosti. ,,Kako se mote objasniti nemarnost
vladajucih struktura (vlade, sindikata itd.) kod nas prema ovom mogucem soci-
jalno-ekonomskom problemu? Nemarnost vladaju¢ih struktura prema socijalno-
ekonomskom problemu zaposlenih ima razlog u verovanju.

U korelacionoj vezi mot emo da analiziramo i odnos zaposlenosti i planiran-
je kadrova. U principu, planiranje kadrova je dugoroCan poduhvat. Kadrovski
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potencijali treba da budu tako isplanirani da s materijalnim resursima Cine
usklaCenu 1 harmoniénu celinu.

Plan kadrova mora biti analiticki postavljen i sveobuhvatan, Sto znaci da je
neophodno obuhvatiti sve potrebe kadrovskih struktura, istovremeno obuhvata-
juci plan obrazovanja, kao i obrazovne institucije. Po logici stvari, integralni
deo ovog plana bio bi i plan zaposljavanja.

Polazna pretpostavka u planiranju kadrova i u njegovom integralnom delu —
planiranju zaposljavanja, mora da bude da razvoj kadrova treba da ide u korak
sa rastom tehni¢kog progresa u pojedinim segmentima privrede i znatno, znatno
brte.

Kod analize zaposlenosti kao ekonomskog indikatora za prikazivanje stepe-
na razvijenosti privrede, posebno su znacajna dva pokazatelja: a) stepen zapos-
lenosti radne snage (obi¢no se uzima broj zaposlenih na 1000 stanovnika) i b)
stepen nezaposlenosti (obi¢no se uzima broj lica koja trate zaposlenje na 100
zaposlenih lica). Pri analizi ovih veli¢ina za odreCivanje stepena razvijenosti je-
dne privrede ima se u vidu opste prihvaéen meCwarodni kriterijum da u zemlji
u kojoj je stepen nezaposlenosti veci od 5-6% u toj zemlji postoji problem ne-
zaposlenosti. Pri svemu tome treba istaci 1 ¢injenicu da je nivo razvijenosti u di-
rektnoj korelaciji sa stepenom nezaposlenosti.

4. Jedan od znacCajnih indikatora za prikazivanje stepena razvijenosti pri-
vrede je obim 1 struktura spoljne trgovine. Kretanja u ovom domenu su
u direktnoj povezanosti sa strukturom privrede. Naime, u zavisnosti od
uceSc¢a pojedinih sektora 1 grana u formiranju drusStvenog proizvoda i
nacionalnog dohotka kre¢u se i podaci vezani za obim i strukturu
spoljne trgovine. Naime, zemlje na niskom stepenu razvoja karakteriSe
ne samo mali obim spoljne trgovine nego i specifi¢na struktura izvoza i
uvoza.

U strukturi izvoza nerazvijenih zemalja pretetno ucestvuju poljoprivredni
proizvodi i sirovine, dok u uvozu preovlaCuju gotovi proizvodi i sredstva za
proizvodnju. Suprotno od nerazvijenih zemalja, visoko razvijene zemlje izvoze
gotove proizvode i sredstva za proizvodnju, a uvoze poljoprivredne proizvode i
sirovine koje su im potrebne za dalju preradu.

Obim 1 struktura spoljne trgovine su dakle ogledalo privredne strukture
jedne zemlje, njenog nivoa razvijenosti ali i njene zavisnosti od svetskog
ekonomskog okrufenja. Otuda nije ni cudo Sto se decenijama i decenijama na
svetskom tr{ i§tu uspostavlja neravnopravan disparitet cena na Stetu nerazvijenih
zemalja odakle se permanentno vrSi prelivanje novostvorene vrednosti ka
razvijenim zemljama.
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Obim 1 struktura spoljne trgovine indiciraju ne samo na ekonomsku
zavisnost nerazvijenih zemalja od spoljnog sveta. Ekonomska dominacija
razvijenih i zavisnost za obezbeCenje egzistencijalnih uslova razvoja u
nerazvijenim zemljama cCesto je jedan od odlucujucih faktora i1 politicke
dominacije razvijenih, odnosno podreCenosti nerazvijenih zemalja.

5. Veliki znacCaj za prikazivanje ostvarenog stepena razvijenosti nacionalne
privrede ima stepen akumulativne i reproduktivne sposobnosti.

Akumulativhu sposobnost u jednoj nacionalnoj ekonomiji ¢ini deo
novostvorene vrednosti, tj. nacionalnog dohotka koji se u robnom obliku i
vrednosnom izrazu mote izdvojiti za proSirenu reprodukciju. Postoji vise
naCina za izratavanje stepena akumulativnosti privrede. Jedan od nacina jeste
stavljanje akumulacije u odnos sa veli¢inom ostvarenog dohotka. Kod drugog
nacina umesto odnosa akumulacije i dohotka uzima se odnos akumulacije i
poslovnih sredstava.

Reproduktivnu sposobnost privrede Cini deo novostvorene vrednosti, tj.
nacionalnog dohotka i drustvenog proizvoda koji se u robnom obliku i
vrednosnom izrazu mote izdvojiti za prostu i1 proSirenu reprodukciju. Ute
posmatrana, reproduktivna sposobnost privrede zasnovana je na delu Cistog
dohotka namenjenom za proSirenje materijalne osnove rada 1 na delu
amortizacije koji se u dinamickim privredama koristi kao dopunski izvor
akumulacije.

Obim 1 struktura akumulacije su zaista bitan uslov 1 najpouzdaniji znak
sposobnosti jedne zemlje za proSirenu reprodukciju. Zato, s pravom jedan broj
ekonomista uzima nivo reproduktivne, odnosno akumulativne sposobnosti
jedne zemlje kao najsat etiji indikator stepena razvijenosti privrede.

6. Isticanje odreCenog broja ekonomskih indikatora i ekonomskih veli¢ina
ukazuje na mogucénost prikazivanja stepena razvijenosti jedne
nacionalne privrede iz razliCitih uglova. Ako bismo teleli da sve
pojedinacne karakteristike prikazivanja stepena razvijenosti privrede
svedemo na jedan zajednicki imenitelj, dolazimo do nacionalnog
dohotka po glavi stanovnika. Uzimanje odreCene granice (recimo 2.000
$ po glavi stanovnika) predstavlja odreCeni sinteticki pokazatelj
dostignutog nivoa razvijenosti date nacionalne ekonomije. MeCutim,
znacajno je istaci da se bilo kakav, pa i ovaj ,,prag razvijenosti“ mora
uzeti sa odgovaraju¢om rezervom. Naime, uzimanje nacionalnog
dohotka po glavi stanovnika kao indikatora stepena razvijenosti mote
biti potpuno samo uz sagledavanje kretanja ostalih veli¢ina koje smo
prikazali napred, u ovom radu. Jer mote nam se dogoditi da presek
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nacionalnog dohotka u odreCenoj godini svrsta zemlju A, na primer u
red nerazvijenih zemalja (jer ima niti nacionalni dohodak po glavi
stanovnika od praga razvijenosti) a u njoj su izvrSene dublje strukturne
promene, veci je stepen zaposlenosti i sl., nego na primer, u zemlji B
koja je u nekoliko premasila granicu praga razvijenosti i samo prema
tom kriterijumu izasla iz zone nerazvijenih.

Ukazivanje na ekonomske indikatore 1 ekonomske veliine za prikazivanje
stepena razvijenosti privrede imalo je za cilj da ukate na jednu ekonomsku
metodologiju koja omoguéava da se putem odreCenih makroekonomskih
velicina postavi odreCena dijagnoza stepena razvijenosti date nacionalne
privrede.

4.2. Uslovljenost privrednog razvoja velicinom zemlje i
stanovniStva

Dugo vremena je pitanje znacaja veliine zemlje 1 stanovniStva za privredni
razvoj bilo zanemarivano u ekonomskoj teoriji. MeCutin, krajem pedesetih
godina nauéna misao pocinje s pravom da pridaje odgovarajucu patnju ovom
pitanju imaju¢i u vidu da privredni razvoj mora bazirati na razliCitim
koncepcijama 1 strategijama u dtinovskim drfavama kao Sto su Kina, Rusija,
Indija, SAD 1 dr., u odnosu na minijaturne zemlje sa malom nacionalnom
populacijom i veoma ogranicenim stanovniStvom. Ekonomskim aspektima
veliCine zemlje 1 posebno pitanjima razvoja malih nerazvijenih zemalja
posveceno je poslednjih nekoliko decenija znafajan broj naucnih studija i
doktorskih disertacija u skoro svim zemljama sveta.

Razlog ovakvom interesovanju naucne misli za ova pitanja treba trafiti
svakako u Cinjenici da se fenomen veliine zemlje ispoljava kao vatan faktor
razvojne politike. Argumenata za takvu tvrdnju ima dosta. Ne treba posebno
naglaSavati da postoji koincidencija veli¢ine raspolotivih prirodnih izvora i
velicine zemlje. Ukoliko se radi o vecoj nacionalnoj teritoriji, po pravilu
motemo govoriti 1 0 veéem obimu kao i o raznovrsnijim prirodnim izvorima i
obrnuto. Osim toga, veli¢ina 1 obim prirodnih izvora direktno utiCe na obim
proizvodnje kao i na razuCenost privredne strukture date nacionalne ekonomije.
Za veliku zemlju, veée obilje i1 raznovrsnija zastupljenost prirodnih izvora
potencijalno omogucuje ve¢i obim proizvodnje i1 raznovrsniju i zaokruteniju
privrednu strukturu. Kod malih zemalja je ovo obicno znaCajan limitirajuci
faktor razvoja.

Sa veli¢inom zemlje koincidira i ukupan obim radnog fonda, $to je, takoCe
znacajna pretpostavka za privredni rast i razvoj. Veliina stanovnistva utice na
razmere unutrasSnjeg tr{iSta, a samim tim i1 na granice razvoja pojedinih
privrednih oblasti i grana, kao i na izbor veli€ine proizvodnih kapaciteta.
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Masovna proizvodnja pretpostavlja veliko unutraS$nje trtiSte. Logi¢na je
pretpostavka da mnoge grane ne mogu naci mesta u privrednoj strukturi malih
zemalja (industrija transportnih sredstava, avionska industrija i sl.) zbog
ograniCenosti trtista i nemogucnosti zasnivanja optimalnih serija proizvodnje.
Polaze¢i od napred re€enog motemo izvuéi zakljuCak da je veliCina zemlje i
stanovnistva znacajan Cinilac u pogledu izbora strukture privrednog razvoja.
Osim toga, treba istac¢i ¢injenicu da je kod malih zemalja znacajno ogranicen
izbor strategije proizvodnje, bez obzira ¢ak 1 na nivo razvijenosti njihovih
privreda.

,Pitanje veli¢ine zemlje nije bez uticaja na stepen njene zavisnosti od
spoljnjeg sveta, te ono u dobroj meri opredeljuje nutnost vece ili manje
otvorenosti prema drugim privredama. Pri istom stepenu razvijenosti, vece
zemlje su po pravilu manje zavisne od spoljnjeg sveta i prema tome sposobnije
za autonoman razvoj od manjih zemalja. To je, uostalom, potvrCeno iskustvom
SAD, Sovjetskog Saveza i Kine. Nasuprot tome, male zemlje su daleko viSe
upuéene na meCumrodnu razmenu, njihove privrede su znatno vise potéinjene
uticaju drugih snaga i svetske privrede kao celine. Nutnost vece otvorenosti i
veca zavisnost igra, sa glediSta izbora proizvodne strukture i pravaca razvoja,
daleko presudniju ulogu u maloj nego u velikoj zemlji. Malu zemlju to
prinuCuje na rigorozniju specijalizaciju proizvodnje u cilju efikasnije upotrebe
proizvodnih faktora, koncentraciju na manji broj izabranih sektora.*!

Sve napred reéeno nedvosmisleno potvrCuje da se pitanja koncepcije i
strategije privrednog razvoja postavlja na sasvim drugaciji naéin u maloj nego u
velikoj zemlji 1 da su proporcije proizvodnje 1 njena struktura u znacajnoj meri
uplivisani razmerama zemlje i1 veli¢inom njenog stanovnistva. Jasno treba istaci
¢injenicu da privreda male zemlje nije prosto privreda velike zemlje u malome.
To podrazumeva i1 sasvim specifi¢ne probleme razvoja u malim u odnosu na ve-
like zemlje. Ako to prihvatimo kao logi¢nu pretpostavku razvoja, normalno je
da se dalje izvlaci zakljucak da se male zemlje u najve¢em broju sluéajeva ne
mogu slut iti obrascem razvoja velikih zemalja. Cesto se desava da se za malu
zemlju pokazuje kao nedostatak i slabost ono $to je po pravilu prednost velike
zemlje.

»OgraniCenost domaceg trtiSta i velika zavisnost od spoljne trgovine jedan
su od razloga za tako naglasenu nestabilnost privrede u malim zemljama. Pro-
mene u proizvodnoj strukturi izazivaju u njithovom sluéaju mnogo vece pore-
mecaje ravnotete, sa dubljim drusStveno-ekonomskim posledicama. Na svu
slot enost ekonomskog izbora i daleko tete uslove razvoja male nerazvijene u
odnosu na veliku nerazvijenu zemlju, veoma je slikovito ukazao jedan kubanski
ekonomista slede¢im reCima: Vrlo ubrzana industrijalizacija male zemlje na

" Cobelji¢ N., Rosié¢ L. (1992), ,.Privredni razvoj i privredni sistem Jugoslavije*, Savremena
administracija, Beograd, str. 52
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niskom stupnju privrednog razvitka, to je maratonska trka kroz Termopilski
klanac, u kojoj se na konacan cilj ne stife samo zadihan, kao posle trke kroz
Siroka prostranstva, ve¢ se najéesce na cilj stit e izubijan i ranjav.«?

Ako posmatramo polotaj SR Jugoslavije s aspekta veliC¢ine zemlje i stanov-
niStva, treba najpre ista¢i da ona nije u toj meri nerazvijena kao nerazvijene
africke 1 azijske zemlje, ali se sa nivoom razvijenosti ne mogu porediti sa
strukturom industrijskih zemalja. Po stepenu svoje razvijenosti Jugoslavija je
pripadala porodici nerazvijenih zemalja Evrope koja je u odreCenim vre-
menskim periodima razvoja bila svrstavana i na donjoj lestvici srednje razvi-
jenih zemalja. Sem toga, raspadom SFRJ i formiranjem SR Jugoslavije naSa
zemlja se svrstava u red malih zemalja (udeo njenog stanovniStva u 1995. godi-
ni u svetskom stanovnistvu iznosi 1,8%), te se i problemi izbora koncepcije i
strategije razvoja mora razlikovati od onih zemalja koje imaju veliko stanov-
nistvo 1 veliku nacionalnu teritoriju.

Zbog svoje velicine, kao 1 zbog nivoa razvijenosti privrede, Jugoslavija nije
mogla da bude autarhi¢na i komplementarna u svojoj proizvodnji kao na primer
privreda SAD-a. Ona mora biti veoma usmerena na meCunaodnu razmenu ra-
da.

Najzad proizvodna orijentacija i razmere proizvodnje u pojedinim granama
nailazice na ozbiljnu barijeru. S jedne strane radi se o ograni¢enom tr{ iStu rela-
tivno male zemlje, a sa druge strane postoje ekonomski zahtevi u pogledu teh-
nicko-ekonomskog optimuma. Imajuci sve to u vidu, smatramo da ¢e u nasoj
zemlji biti potrebno puno mudrosti i ekonomskog znanja da bi se izabrali ispra-
vni putevi privrednog razvoja u narednom periodu.

4.3. Obim i struktura proizvodnih faktora
4.3.1. Jedinstvo i komplementarnost proizvodnih faktora

Da bi otpoceo proces proizvodnje potreban je spoj radne snage, predmeta
rada 1 sredstava za rad. Bez njih se proizvodnja ne mote obaviti 1 oni
neposredno odreCuju razvoj proizvodnih snaga i efikasnost ekonomskog rasta.

Iz napred recenog motemo izvuéi definiciju, da pod faktorima proizvodnje
podrazumevamo one faktore Cije je sudelovanje neophodno u procesu
proizvodnje, i bez kojih se proizvodnja ne mote obavljati. Posmatrajuci
proizvodne faktore sa aspekta privrednog razvoja, mof emo rec¢i da nas narocito
interesuje njihov obim, kvalitet i struktura, odnosno razli¢ite mogucnosti
njihovog proizvodnog koris¢enja.

2 bid, str.52
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Stanovnistvo (radna snaga), prirodni izvori (predmeti rada) i osnovni
proizvodni fondovi (sredstva rada) ¢ine jedinstvo tako da je proizvodni rezultat
uvek uslovljen njihovim zajednickim delovanjem. Drugim reCima, samo
jedinstvo sva tri faktora omoguéava proces proizvodnje i proizvodna upotreba
jednog od njih nije mogucéa bez odgovaraju¢e kombinacije sa drugim faktorima.
I pored Cinjenice da proces proizvodnje nije mogué bez upotrebe bar jednog
faktora, njihov znacaj nije podjednak u procesu razvoja. LogiCan je zakljucak
da poseban znacaj ima ljudski faktor kao stvaralacki, aktivni i povezujuci
elemenat u procesu privrednog rasta i razvoja uopste.

,Jedinstvo 1 komplementarnost faktora proizvodnje istice znaaj njihovih
meCusobnih odnosa. Da bi privredni razvoj tekao uspe$no, mora postojati
odgovaraju¢a srazmera izmeCu pojedinih faktora. Njihovi meCusobni odnosi
utiCu samo na brzinu i efikasnost druStvene reprodukcije, nego vrlo ¢esto i na
metode koje se primenjuju u ekonomskom razvoju. Podvlaceéi znalaj
srazmernosti ovih faktora, neki ekonomisti na Zapadu uporeCuju njihovu
kombinaciju sa hemijskim procesima, ¢iji elementi moraju Evrsto stajati u
odgovarajucoj proporciji da bi bio ostvaren dati hemijski sastav. Visak jednog
elementa Cini da Citav taj viSak ostaje neiskori§¢en, odnosno da se svi elementi
ne mogu u punoj meri koristiti.*>

PoreCenje sa hemijskim jedinjenjima zaista ima smisla kada hoéemo da
ukatemo na znaCaj strukture faktora proizvodnje. MeCutim, mehanizam
hemijskih procesa ne motemo jedinstveno preneti na privredu. Naime, odnos
kiseonika i vodonika u dobijanju vode uvek je bio i uvek ¢e biti isti. Ne treba ni
posebno naglasavati da se odnos faktora proizvodnje kontinuirano menja. Te
promene su rezultat promena u tehnickom progresu kao i promena koje nastaju
u stanovniStvu. Pod uticajem tih promena, vremenom raste znacaj jednih fak-
tora proizvodnje a opada drugih. ,,To naroéito vati za kombinacije tivog i opte-
rec¢enog rada koje proces razvoja neprekidno menja u korist sve veceg relativ-
nog udela opredmecenog rada. Otuda, umesto zakona konstantnih proporcija,
kretanje proizvodnih faktora karakteriSe zakon stalnih promena tih proporcija.
Iz toga proisti¢e i dvojaki naCin posmatranja proizvodnih faktora, njihov
staticki 1 dinamicki aspekt. U prvom slucaju interesuje nas obim, struktura i
naCin saradnje proizvodnih faktora u datom vremenskom preseku. Nasuprot
tome, dinamicki aspekt se bavi njihovim kretanjem 1 razvojem, promenom
njihovog relativnog znacaja u vremenu.*

Jedinstvo 1 komplementarnost proizvodnih faktora, upravo ukazuje na
potrebu jednog sistemskog pristupa pri ¢emu je izraten meCusobni uticaj
povezanih elemenata i procesa. Posmatranje jedinstva faktora proizvodnje u
datoj strukturi kao sistema navodi nas na nekoliko zakljucaka. Najpre treba reci

3 bid, str. 54.
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da je za postizanje optimalnih proizvodnih rezultata neophodno da se pri
upotrebi svakog faktora proizvodnje izvuce maksimalno moguci efekat. Da
bismo to postigli potrebno je voditi ratuna o racionalnom spoju i povezivanju
faktora u skladu sa dostignutim nivoom razvoja i1 tendencijama naucno-
tehnickog progresa. Uslov da se postigne racionalan spoj 1 povezivanje faktora
proizvodnje nalazimo u optimalnom spoju i kombinovanju faktora kako na
nivou cele privrede, tako i na nivou grana i regiona, sve do pojedinacnog
preduzeca.

Kada govorimo o jedinstvu i komplementarnosti faktora proizvodnje treba
imati na umu i stepen limitiranosti pojedinih faktora proizvodnje i u vezi sa tim
proces supstitucije. Kako vremenom problem limitiranosti postaje sve
izrat eniji, javlja se sve viSe istrativaca koji se bave problematikom racionalne
upotrebe faktora proizvodnje sa aspekta limitiranosti faktora proizvodnje. U
kona¢nom, problem se svodi na to da postignu optimalni proizvodni rezultat uz
minimalno koriS¢enje faktora proizvodnje sa visokim stepenom limitiranosti,
odnosno uz racionalnu supstituciju odgovaraju¢im resursima.

4.4. StanovniStvo i radna snaga kao faktor privrednog razvoja
4.4.1. Neke teorijske napomene pri razmatranju stanovnistva

Obim 1 struktura stanovniStva pokazuju kakvim radnim potencijalom
raspolat e jedna zemlja. S druge strane stanovnistvo se javlja kao potrosac. Kao
proizvoCa stanovni$tvo predstavlja bitan elemenat svake proizvodnje i to kako
sa stanoviSta kvaliteta tako 1 sa stanoviSta koliCine radnog potencijala jedne
zemlje. Obim i kupovna mo¢ stanovnistva odreCiije veli¢inu domacdeg trtista i
mogucnosti njegovog Sirenja. Svojim obimom, socijalno-ekonomskom
strukturom i nivoom obrazovanja stanovniStvo Cini najvagniji faktor od koga i
potiCe svaki napredak.

Pored toga promene u socio-ekonomskoj strukturi i nivou obrazovanja
stanovniStva mogu poslutiti kao veoma pouzdan indikator stepena razvijenosti
odreCene zemlje. Imajuéi ove é&injenice u vidu ne iznenaCuje §to istrativanja
stanovniStva setu daleko u proslost, jo§ u delima drevnih civilizacija Grcke,
Rima, Kine 1 drugih, i §to je patnja naucnika pre svega demografa i ekonomista
sve viSe upucena na problematiku kompleksne analize stanovnistva.

Veliki znaéaj koji ima stanovni$tvo za privredni razvoj i kao proizvoCa® i
kao potroSaé, kao 1 Cinjenica da se ono pri sadaSnjim stopama rasta
udvostrucuje svakih 35-40 godina, podstice i na neka ekstremna gledanja koja
mnogo sli¢e nacelu (zakonu) o stanovnistvu T. R. Maltusa (1766-1834). Os-
novna nacela Maltusove teorije mogu se svesti na sledece:

50



a) Razvoj stanovniStva i privrede ne ide uporedo. Stanovnistvo raste u
geometrijskoj progresiji (1,2,4,8, itd.). sredstava za izdrtavanje stanov-
niStva rastu u aritmetickoj progresiji (1,2,3,4, itd.).

b) Imajuci u vidu Cinjenicu da raste po geometrijskoj progresiji stanovnist-
vo nutno dolazi u sukob sa porastom proizvodnje. Kako se stanovnistvo
najviSe umnot ava u nerazvijenim sredinama koje tive u bedi i neznanju
to je 1 ispoljavanje tog sukoba najjace izrat eno kod tog stanovnistva.

c) Polaze¢i od tih problema nutno je ograniiti porast stanovnistva bilo u
vidu prethodne kontrole ili svesnog uzdrtavanja ljudi od veéeg natali-
teta.

d) Ukoliko izostane takva kontrola prirodni tok dogaCaja ¢e izvrsiti tzv.
novu, pozitivnu kontrolu jer kada sukob izmeCu porasta stanovni§tva i
nedovoljnih sredstava za tivot dostigne vrhunac do¢i ¢e do gladi, epi-
demije, ratova 1 sl. Prirodno ili nasilno do¢i ¢e do selekcije stanovniStva
i njegovog smanjenja na meru koju dozvoljavaju raspolot iva sredstva za
rad.

e) Zbog svega toga neophodno je da se ovo stanovnis$tvo svesno uzdrtava
obnavljanja u vecoj razmeri.

Polaze¢i od Cinjenice da je demografska eksplozija karakteristi¢na za ne-
razvijene zemlje koje imaju nizak nacionalni dohodak po glavi stanovnika 1 ma-
lu skoro nikakvu akumulaciju H. Singer upozorava da vecina tih zemalja jedva
odrtava korak izmeCu rasta nacionalnog dohotka i rasta stanovni§tva. Svoju
racunicu o odnosu rasta stanovniStva i rasta nacionalnog dohotka Singer izrat a-
va uverenjem da zemlja u razvitku koja ima sve vece stanovni$tvo mora da trpi
da bi ekonomski ostala na istom mestu. On naime ukazuje na velika izdvajanja
za tzv. demografske investicije. Pojam demografskih investicija podrazumeva
onaj deo investicija kojim se u uslovima rasta stanovni$tva obezbeCuje kon-
stantan nivo per capita dohotka. Sve ostale investicije su ekonomske 1 u funkciji
su povecanja proizvodnje i nacionalnog dohotka.

Slicno stanovniSte kao 1 Singer imaju A. J. Coale i E. M. Huver. Kreiraju¢i
makroekonomski model rasta stanovniStva i1 razvoja u Indiji oni dolaze do
zakljucka da bi smanjenje stope nataliteta ubrzalo rast nacionalnog dohotka
stanovniS$tva. Prema njima sporiji rast stanovniStva bi smanjio infrastrukturne
izdatke 1 samim tim bi povecao deo sredstava koji mote biti investiran u
ekonomski razvoj.

,Ekstremno pesimisicki, neomaltuzijanski stav prema krizi stanovniStva u
zemljama u razvoju zauzimaju autori koji propagiraju primenu principa ,,tri-
jate® ili tzv. ,etiku Camca za spasavanje*. Zagovornici ovog pristupa ocenjuju
da ekspanzija stanovniStva u ekonomski zaostalim delovima sveta opasno
ugrotava tivot na zemlji. U takvim okolnostima zanemarivanje siromasnih
postaje moralna vrlina a politika ,,trijat e omogucava da se utvrdi kojim zem-
ljama u razvoju nije potrebna pomo¢ razvijenih, kojima bi trebalo pomo¢i (jer
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ima neke nade da se reSi njihov populacioni problem) a koje bi, opet, trebalo
ostaviti da stradaju u borbi za pret ivljavanje.*

Sasvim suprotno shvatanje od neomaltuzijanaca imaju teoretiari tzv. ,,de-
mografske tranzicije®. Polaze¢i od shvatanja da ¢e nerazvijene zemlje koristiti
istorijsko iskustvo danas nerazvijenih zemalja, osnivaci ,,demograske tranzici-
je*“ W. S. Tomson i F. W. Notestejn imaju krajnje optimisticki stav prema krizi
stanovnistva u ekonomski nerazvijenim zemljama sveta. Oni smatraju da ¢e ne-
razvijene zemlje proc¢i kroz proces demografske tranzicije tokom koga ¢e se, u
nekoliko etapa, tempo povecanja njihovog stanovnisStva osetno usporiti.

Govorec¢i o stavovima Tomsona 1 drugih predstavnika teorije ,,demografske
tranzicije” dr Marseni¢ ukazuje da oni naglaSavaju na zavisnost demografskih
kretanja od drustvenih i ekonomskih promena u zemlji.

U svakom sluCaju razmatranja o stanovniStvu i radnoj snazi treba objek-
tivizirati tako da se jasno istakne da razvoj stanovnis$tva ne predstavlja neuku
samostalnu komponentu nezavisnu od drustveno ekonomskog mehanizma. Kre-
tanje stanovniStva mora biti uslovljeno karakterom i stepenom ekonomskog
razvitka, kao 1 stvaranjem odgovaraju¢ih ekonomskih uslova za punije pro-
izvodno kori$¢enje raspolot ivog stanovnistva.

Demografska ekspanzija u nekim nerazvijenim podrucjima sveta (karakter-
istiCan su primer i demografska kretanja na Kosovu) ukazuju na potrebu
uvoCenja jo$ jedne komponente u teorijska razmatranja o stanovnistvu. Kosovo
je naime karakteristiCan primer da je demografska ekspanzija vezana ne samo
za nizak nivo druStvene 1 ekonomske razvijenosti ve¢ da je rezultat jednog ver-
skog opredeljenja, nacionalnog opredeljenja, opredeljenja koje zagovara
opstanak nacije ukoliko se demografski Siri.

Ukazivanje na razliCite, ponekad jednostavne stavove i teorijska shvatanja o
stanovniStvu 1 radnoj snazi imalo je za cilj da istakne viSestruki znacaj koji
stanovni$tvo ima u privrednom razvoju. Isto tako i da inicira potrebu celishod-
nog i efikasnog reSenja demografskih problema koji moraju koincidirati sa ubr-
zanim ekonomskim rastom 1 stvaranjem uslova za stalno ukljuivanje u
drustveni t ivot stanovniStva i raspolot ive radne snage.

* Dr D. Marseni¢: ,,Ekonomika Jugoslavije®, Savremena administracija, Beograd, 1995., str.
278-279.
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Kontrolna pitanja

1. Materijalni uslovi i pretpostavke

2. Stepen razvijenosti privrede

3. Uslovljenost privrednog razvoja velicinom zemlje i stanovnistva
4. Obim i struktura proizvodnih faktora

5. Stanovnistvo i radna snaga kao faktor privrednog razvoja
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5. Osnovni faktori rasta drusStvenog proizvoda

5.1. SloZenost i brojnost faktora privrednog rasta

Svestrana povezanost privrede sa svim delovima drustva i drustvom u
celini, uslovljava okolnost da na privredni razvoj deluje izvanredno veliki broj
faktora, razliite snage i sa razliitim posledicama. Poticu¢i iz brojnih sfera
drustva, spektar ovih faktora ide od istorijskog i kulturnog nasleCa tradicija,
agrarnih odnosa, graCanskih sloboda, sistema obrazovanja i razvitka nauke, do
razlicitih ekonomskih faktora.

Navedeni faktori se meCu sobom narogito razlikuju stepenom merljivosti
njihovih efekata na stopu privrednog rasta. U tom pogledu skala je veoma
Siroka 1 obuhvata ne samo one potpuno merljive (to su po pravilu svi
proizvodnih faktori), nego i one koji su nedovoljno precizno i viSe posredno
merljivi (uticaj nauke, tehnike, strunog obrazovanja itd.), kao i one krajnje
nemerljive Cije prisustvo ose¢amo, ali nismo u stanju da im efekte jasnije
opredelimo (socijalna gibanja, intelektualna klima i sl.). Napori Cinjeni
poslednje dve decenije u ekonomskoj teoriji i statistici u pravcu merenja efekata
pojedinih faktora razvoja dali su znaajne rezultate koji su omogucili da se
odreCenije shvati zamasan udeo i uticaj dotle nemerljivih faktora. Posebno su
novije kvantitativne analize istakle veliku vrednost ranije nemerljivih
ekonomskih faktora, meCu kojima je najvecu rehabilitaciju dotiveo sistem
upravljanja privredom.

Slede¢i relevantan momenat u oceni delovanja pojedinih faktora na
privredni razvoj je nejednaki tempo njihove promenljivosti u vremenu, a samim
tim 1 njihov nejednak uticaj na stopu ekonomskog rasta. Neki od gore
nabrojanih faktora pokazuju znatnu meru internosti, dok su drugi podlotni
relativno brzim promenama i sa tendencijom ubrzanja tih promena. Srazmerno
se brzo mote delovati na privredni razvoj putem tehnickih modernizacija
manjih razmera ili putem vecée zaposlenosti, nesto sporije putem krupnijih
tehnickih inovacija 1 novih struénih znanja, dok su demografske promene,
urbanizacija, transformisanje agrarnih odnosa itd., faktori koji ¢ine znacajnije
delovanje na stopu privrednog rasta ispoljava tek u dufem vremenskom roku.
Naravno, postoje 1 takvi faktori gde promene imaju sekularni karakter, kao Sto
je slucaj sa istorijskim nasleCem, osnovnim osobenostima nacije i sl. Pojedini
od ovih faktora nalaze razli¢ito mesto po svojoj vatnosti u zavisnosti od toga da
li se na proces razvoja gleda kratkoro¢no, srednjoro¢no ili dugorocno. Ako
sporo promenljivi faktori nemaju nekog veceg znaCaja za kratkoroénu i
srednjorocnu analizu, onda se dugorocne analize razvoja ne bi smele da liSavaju
istrat ivanja ovih sekularnih faktora.
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S obzirom na razli¢itu mogucénost merljivosti faktora i nejednak intenzitet
njihove promenljivosti u vremenu, ekonomska teorija je dugo bila zaokupljena
onim faktorima koji su najlakSe merljivi i ¢ije su promene najdinamicnije i
najociglednije. Broj tih faktora je priliéno ogranien i zato je kvantitativna
ekonomska analiza uglavnom operisala s nekoliko osnovnih varijabila, svode¢i
sve ostale na zbirne pojmove kao $to su ,,socijalni ambijent®, ,,institucionalni
okviri®, 1 sl. Samim tim S$to su ostajale van jednacina privrednog rasta, pre¢utno
su uzimane kao neka vrsta konstanti, a ne kao endogene i promenljive veli¢ine,
ili su pak u deskriptivnim analizama tretirane u smislu olaksavajucih ili
otet avajuéih uslova privrednog razvoja.

Potpuno je ocigledno, meCutim da drustveni sistem i sistem funkcionisanja
privrede predstavljaju izvanredno znaCajne faktore ekonomskog rasta, Cineci
okvire i najSiru osnovu delovanja svih ostalih faktora. Da li je veca ili manja
stabilnost drustvenog i politickog sistema, kakav je opsti polot aj 1 uslovi {ivota
i rada neposrednih proizvoCata, to su svakako okolnosti koje sustinski utiéu na
proizvodne efekte svih drugih faktora, a time 1 na ukupnost rezultata privrednog
razvoja.

Oslanjajuéi se na domete ekonomske teorije, politika privrednog razvoja se
sasvim razumljivo i sama usredsreCuj na faktore koji su lakse merljivi, dajuéi
meCu njima primat onima koji su najvise raspoloteni promenama. U ovoj
svetlosti gledano, proizvodni faktori, kako licni tako 1 materijalni, izbijali su na
prvo mesto po svom znacaju u formulisanju politike 1 projektovanju privrednog
razvoja. MeCu proizvodnim faktorima najve¢om dinamiéno$éu se odlikuje
tehnicki progres, ¢ija se dejstva izratavaju u stalnom usavrSavanju sredstava i
predmeta rada, u ekonomisanju svih faktora proizvodnje, podizanju
produktivnosti rada i efektivnosti proizvodnih fondova. Tehnicki progres na taj
natin, zajedno sa radnom snagom i njenim struénim znanjima, Cine one
osnovne faktore koji neposredno dinamiziraju privredni razvoj, od kojih pre
svega zavisi veliCina i rast drustvenog proizvoda.

U kvantitavnoj analizi privrednog rasta, upravljenoj na posmatranje
merljivih faktora, mote se polaziti eksplicitno bilo od liénih faktora, tj. radne
snage 1 porasta njene produktivnosti, pri ¢emu se podrazumeva dejstvo
materijalnih proizvodnih fondova na produktivnost rada, bilo od materijalnih
Cinilaca, tj. proizvodnih fondova i njihove efektivnosti, gde je opet implicitno
sadrf ano ucesce radne snage kao neizbet nog faktora procesa proizvodnje.

5.2. Neposredni faktori privrednog rasta

Velicina drustvenog proizvoda neposredno zavisi od koli€ine primenjenog
tivog rada, tj. od koliCine zaposlene radne snage, i njene produktivnosti.
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Funkcija je, dakle, ovih dveju varijabila kad se posmatranju drustvenog
proizvoda pristupa sa glediSta licnih faktora proizvodnje. Na osnovu toga u
neposredne faktore motemo Sire ubrojiti: a) obim zaposlene radne snage, b)
nivo njene produktivnosti, i ¢) ustede u materijalnim troSkovima po jedinici
stvorenog drustvenog proizvoda.

U globalnoj analizi ovaj poslednji faktor mote biti i zanemaren. Jer,
produktivnost u Sirokom smislu, naroCito kad se meri veliCinom nacionalnog
dohotka po zaposlenom, obuhvata Stednju i tivog i opredmecenog rada.
Ustedom sirovina u proizvodnji finalnih dobara, na primer, postitu se i
odreCene ustede tivog rada prethodno angat ovanog u stvaranju sirovina. Istina,
u sluéajevima gde porast produktivnosti rada ne izratava ovu vrstu usteda, bice
potrebno i taj faktor prikljuciti analizi. Pogotovo ¢e to biti potrebno ako se
zemlja sudara sa sirovinskom barijerom koja ograni¢ava razvoj preraCivackih
grana industrije.

5.3. Posredni faktori privrednog rasta

U posredne faktore ubrajamo sredstva rada i predmete rada koji u svojoj
ukupnosti €ine proizvodne fondove privrede 1 slufe kao neophodan uslov
delotvorne aktivnosti radne snage. Posmatran sa stanoviSta materijalnih
Cinilaca, privredni rast se pokazuje zavisan od promene obima i efektivnosti
proizvodnih fondova. Drustveni proizvod se u ovom sluéaju mote izraziti kao
funkcija slede¢ih dveju veliCina: a) proizvodnih fondova i1 b) kapitalnog
koeficijenta tj. parametra kojim se meri proizvodni efekat primenjenih fondova.
Kapitalni koeficijent je u stvari jedna vrsta sintetickog izraza tehnickog
progresa, njegova veli¢ina 1 kretanje su neposredno uplivisani tehnickim
uslovima proizvodnje, te se u njemu manifestuju promene u tehnickoj
opremljenosti i produktivnosti rada, kao i druge karakteristike tehnickog
progresa.

5.4. Privredni rast i meDusobni odnos investicija i potro$nje
5.4.1. OpSte napomene o optimizaciji privrednog rasta

U prethodnim odeljcima razmatrali smo osnovne faktore od kojih zavisi
stopa privrednog rasta, ne upustajuci se u pitanje njene optimizacije i njenog
uticaja na razvoj potrosnje. Na ovom mestu bi¢e potrebno da privredni rast
posmatramo u sklopu meCusobnh odnosa investicija i potrosnje, uzimajuéi sva
tri elementa u njihovoj jedinstvenoj povezanosti. Pri tome veoma nacelno na-
pominjemo da optimizacija ekonomskog razvoja podrazumeva nekoliko
meCusobno zvisnih momenata:
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a) Optimizacija privrednog rasta sadrti u sebi pre svega zahtev za maksi-
mizacijom osnovnog cilja socijalisticke proizvodnje, Sto znaci da rastom
drustvenog proizvoda treba da bude postignuto Sto potpunije zadovolja-
vanje potreba ljudi i jaCanje drustva kao celine. Ovaj primarni cilj igra
ulogu osnovnog polaznog kriterija optimizacije;

b) Slede¢i momenat je efektivnost privrednog rasta koja se meri odnosom
ukupnih utrosaka tivog i opredmecenog rada prema dobijenom pro-
izvodnom rezultatu. Efektivnost razvoja se ostvaruje kvalitativnim
usavrSavanjem faktora rasta i podizanjem njihovog korisnog efekta. Ona
pretpostavlja minimizaciju utrosaka druStvenog rada, a sledstveno tome
i racionalnu raspodelu proizvodnih faktora izmeCu razlicitih sfera
materijalne proizvodnje;

c) Najzad, dinamicka proporcionalnost razvoja je isto tako jedan od nutnih
uslova optimalnog ekonomskog rasta. To znaci da se udaljavanja od
opSte privredne ravnotete, koja su inace neizbetna u dinamickoj
privredi, moraju odratavati u takvim granicama da ne izazivaju dublje
poremecaje i ne skrecu privredu sa optimalne putanje razvoja.
Proporcionalnost nije dovoljna sama po sebi ako se ne zasniva na
optimalnoj kombinaciji osnovnih elemenata proizvodnje i takvom
razvoju proizvodne strukture koji vodi rauna o pravcima tehnickog
progresa i zahtevima meCunarodne podele rada.

Polaze¢i u optimizaciji od gore pomenutog osnovnog cilja koji telimo da
maksimiziramo, moramo istovremeno imati u vidu postojanje celog sistema
ciljeva, u kome navedeni osnovni cilj zauzima samo primarno mesto. U
matematickoj formulaciji optimalnog zadatka svi ostali ciljevi figuriraju kao
ograni¢avajuéi uslovi. Najvat niji meCuograni¢avajuéim uslovima naizmeni¢no
dobijaju ulogu osnovnog cilja pri izradi dopunskih varijanata koje su inacCe
neophodne radi konacnog izbora optimalne varijante privrednog razvoja.
Potreba formulacije osnovnog cilja kao kriterija, uz respektovanje ostalih
ciljeva u formi ograni¢avaju¢ih uslova, proizilazi iz ¢injenice da ekonomski
razvitak mot e imati brojne alternative (viSevarijantnost ekonomskog razvitka).
U odsustvu kriterija optimalnosti 1 prate¢ih ogranicavajucih uslova, izbor bi se
zasnivao na intuiciji sa svim posledicama koje iz takvog izbora proisticu

Princip optimizacije ima za osnovu limitiranost faktora. Privredni razvoj se
u svakom momentu ostvaruje u uslovima ogranicenih materijalnih, prirodnih 1
radnih izvora, tehnickih znanja i sli¢no. Ova ograniCenost je sveobuhvatna i od-
nosi se na gotovo sve raspolotive izvore. Prakti¢no ipak nije moguce ukljuciti
sve limitirane faktore pri tratenju optimalne varijante razvoja, ve¢ se mora i¢i
na njihovu selekciju na osnovu dva kriterija. Prvi se tiCe stepena vat nosti nekog
faktora za opstu stopu privrednog rasta, a drugi, stepena ograni¢enosti odgova-
rajucih faktora. OgraniCena raspolotivost faktora unosi u politiku razvoja po-
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trebu stalnog merenja ulaganja i rezultata, odnosno stalnu tetnju ka minimi-
ziranju svih utrosaka radi maksimalnog ispunjenja osnovnog cilja.

Ekonomski sistem, kao i svi ostali druStveni sistemi, zato Sto su stohas-
tickog karaktera, ne mogu imati apsolutne matematic¢ki formulisane optimume,
te se kod njih uvek radi o neprekidnom procesu sve veceg priblitavanja opti-
mumu, o izboru nekog stanja koje je najpriblit nije optimumu u datim uslovima.
Za ekonomske sisteme je otuda karakteristicno postojanje Citavih zona optimal-
nosti sa odreCenim rasponima izmeCuminimalnih i maksimalnih granica unutar
zona optimalnosti. Sirina tih granica je razli¢ita u zavisnosti od toga o kojim je
ekonomskim varijantama re¢, kao i od toga koliko je u celini razvijen dati
ekonomski sistem. Vrlo razvijeni i naucno organizovani sistemi mogu sebi do-
pustati Sire zone optimalnosti, a to znaci Sire polje slobodne aktivnosti svim
privrednim akterima. S tim u vezi valja istaci 1 postojanje razli¢itih aspekata 1
vrsta optimalnosti u raznovrsnim domenima aktivnosti. Oni idu od najute i
najpreciznije  matematicke formulacije optimuma, preko tehnickog,
ekonomskog do drustvenog optimuma kao njegove najSire i najfleksibilnije
formulacije.

Vracajuéi se na pitanja investicija i potrosnje, podse¢amo da smo njihov
odnos obelet ili kao odnos cilja i sredstava, u ¢ijem se jedinstvu ostvaruje zado-
voljenje drustvenih potreba uzetih u totalitetu, kao potreba kako proizvodnog
tako 1 neproizvodnog karaktera. Optimizacija odnosa investicije — potrosnja,
kao i svaka optimizacija, podrazumeva ekstremalnu vrednost odreCene funkcije,
maksimiziranje jedne od veli¢ina koje stoje u meCusobnoj zavisnosti. U ovom
sluaju kriterij optimizacije je maksimalno uvecanje potros$nje u jednom datom
vremenskom periodu.

Zbog toga ne bi trebalo da bude sporno da je maksimizacija potrosnje os-
novni, polazni kriterij za utvrCivanje optimalnih odnosa izmeCuinvesticija i po-
trosnje. U ekonomskoj literaturi se sre¢u doduse i1 glediSta koja ovom kriteriju
suprotstavljaju kriterij drusStvene produktivnosti rada, motivisuci to ¢injenicom
da potrosnja i drustveno blagostanje direktno zavise od nivoa produktivnosti ra-
da, te da bi uzimanje potro$nje kao polaznog kriterija znaCilo njeno odvajanje
od proizvodnje, a samim tim i jednu vrstu potroSackog prilaza problemu. Prigo-
vor bi naravno bio opravdan samo u tom slucaju kada bi se potroS$nja posmatra-
la nezavisno od investicija kao ograni¢avajuceg uslova sa kojim je vezano
stalno razvijanje proizvodnje u proSirenim razmerama. Prihvatanje druStvene
produktivnosti rada kao kriterija moglo bi da vodi proizvodnji radi proizvodnje
1 zato rast produktivnosti rada mora biti podCinjen podizanju opSteg blagostanja
ljudi, a u meri njihovog stvarnog radnog doprinosa.

MeCutim, u posmatranju odnosa investicija i potroS$nje vatno mesto zauzi-

ma pitanje vremenskog roka u kome treba te odnose optimizirati. Drugim
reCima, radi se o preciziranju vremenskog perioda na koji treba da bude
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sraéunat maksimalni rast potro$nje. Bez utvrCivanjatog perioda ne mot e se go-
voriti o optimalnoj stopi privrednog rasta, niti o optimizaciji odnosa izmeCuin-
vesticija i potro$nje. Otuda se preciziranje vremenskog horizonta posmatranja
po prirodi stvari namece kao prethodno pitanje.

5.4.2. Vremenski horizont posmatranja

Ocigledno je da na kratak rok uvecanje stope investicija ima za posledicu
usporavanja rasta potros$nje, pri ¢emu pod kratkim rokom podrazumevamo
vremenske procese i promene koje se odigravaju u intervalu od 3-5 godina. Ako
Je to uvecanje naglo onda ¢e ono izazvati stagnaciju ili pad potroSnje. U krat-
kom roku se, dakle, pOJaVI_]u_]e odreCeni sukob izmeCuovih dveju varijabila, jer
investicije sa odlot enim efektom deluju na potrosnju. U kratkom roku ne mogu
do¢i do izrataja dejstva dinamickih faktora, niti uticaj strukturnih promena na
razvoj grana u kojima se proizvode potrosna dobra.

Ograniavanje horizonta posmatranja na kratak rok osujetilo bi svaku od-
luéniju akciju u praveu menjanja postojecih odnosa u privredi, te kratkoroc¢na
analiza ne prufa mogucnost za vrSenje optimalnog izbora. Taj izbor svakako
mora racunati sa nekim dutem vremenskim periodom. Preimuéstva razvijenog
drustva lete, izmeCuostalog, i tome §to je ono u stanju da utvrCuje dinamiku i
proporcije razvoja prelaze¢i granice kratkog roka, 1 S§to raspolate
odgovarajuim institucijama 1 sredstvima za ostvarivanje dugorocCnije
postavljenih zadataka.

Ali napustanje kratkog roka jo§ nas ne dovodi do reSenja problema. O
dut ini vremenskog perioda optimizacije i kriterijima njegovog izbora misljenja
su podeljena. Strumilin, na primer, zastupa glediSte da bi to trebalo da bude rok
od Cetrdeset godina, budu¢i da on predstavlja prosecan vek radne sposobnosti
jedne generacije, tokom kojeg treba da bude maksimizirana njena potrosnja.
Kod drugih ekonomista rok optimizacije se opredeljuje na dvadeset godina.
Uzima se da je to vreme u kome jedna generacija sazreva, dovoljno dug period
u kome se na bazi krupnijih tehnickih i tehnoloskih promena mogu posti¢i takvi
preobrat aji proizvodne strukture koji omogucéuju svestranije zadovoljavanje
ljudskih potreba.

Konstatuju¢i da pitanje vremenskog roka optimizacije jo§S nije naslo
zadovoljavaju¢e reSenje, Notkin taj rok izvodi iz samog procesa Sirenja
proizvodnje kao osnove rasta potroSnje. To je prvi pokusSaj objektivizacije toga
roka 1 tratenja kriterija u samoj proizvodnji, u njenim tokovima koji imaju
svoja objektivna vremenska trajanja. Vreme optimizacije po Notkinu zavisi pre
svega od dutine perioda u kome promene u proizvodnoj bazi treba da se
prenesu na ceo lanac drustvene podele rada, vode¢i najzad krupnom napretku
proizvodnje predmeta potrosnje. Taj period koji obuhvata sve  vremenske
procese od dobijanja rude i sirovina do proizvodnje predmeta potroSnje, Notkin
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naziva reprodukcionim ciklusom ¢itave narodne privrede, u ¢ijoj osnovi leti
ovo objektivno kretanje materijalnih faktora proizvodnje. Njegovo trajanje, s
obzirom na savremeno stanje tehnike, on utvrCuje m 9-10 godina, smatrajuéi da
sa njim treba da se podudara i obradunski rok optimizacije odnosa investicija i
potrosnje.

Na ovaj nacin interpretirani period optimizacije izjednauje se u stvari sa
trajanjem 1 sadrt ajem jednog investicionog ciklusa. Investicioni ciklus nije nista
drugo do period potpunog reprodukovanja nove tehnike. Zato on logi¢no
obuhvata onaj lanac povezanih promena koje idu od stvaranja i primene nove
tehnike u granama prvog odeljka do Sirenja njenih efekata na proizvodnju
potroSnih dobara. Vreme trajanja investicionog ciklusa, sa njegovim dvema
fazama, predstavlja zaokruten i celovit proces promena u materijalnoj
proizvodnji na osnovu kojih se mogu posmatrati konacni efekti investicija na
rast potro$nje. Shodno tome i proporcije razvoja, proporcije izmeCuinvesticija i
potroS$nje, treba da budu tako postavljene da se tokom trajanja jednog
investicionog ciklusa postigne maksimalno mogucéi rast potrosnje.

Investicioni ili reprodukcioni ciklus prut a na taj nain objektivnu osnovu za
utvrCivanje perioda maksimizacije potro$nje izazivajuéi dejstva i uzajamne
zavisnosti objektivnih ekonomskih procesa koji svojom logikom 1 trajanjem
odreCuju i vreme na koje mote biti sracunato postizanje ekonomskog
optimuma. Time se izbor vremenskog horizonta posmatranja oslobaCa
proizvoljnosti 1 subjektivnih kriterija, dufina trajanja perioda optimizacije nije
konstanta, ve¢ zavisi od stanja tehnike 1 menjace se sa promenom tehnickih
uslova 1 stepenom intenzifikacije proizvodnje. Razvoj tehnike ubrzava
pojedinacne vremenske procese 1 samim tim skracuje ukupno vreme
reprodukcionog ciklusa. Nutno je zato da se period za koji treba utvrCivati i
planirati optimalne odnose izmeCu investicija i potro$nje stalno prilagoCava
promenama koje tehnicki progres izaziva u trajanju reprodukcionog ciklusa.

5.4.3. Problem optimalnih proporcija izmeDu investicija i potro$nje

Pitanja optimizacije privrednog rasta i optimalnih odnosa investicija i
potro$nje predstavljaju veoma sloteno podrucje istrafivanja, gde joS ne
motemo govoriti o potpuno zadovoljavajuéim reSenjima i gde se ta reSenja
nalaze u stalnom procesu ispitivanja 1 proveravanja. To je razlog §to u ovom
domenu nailazimo na razliite teorijske ocene, na ute ili Sire interpretacije
sadrt aja 1 kriterija optimizacije. Pojam optimuma mora, sem toga, biti shvac¢en
istorijski 1 dinamicki, kao istorijski promenljiva kategorija. Drugaéiji je u
uslovima nastanka pocetnog razvoja, a drugaciji u viSim stadijumima njegovog
svestranog razvoja i usavrSavanja. Svakoj istorijskoj etapi razvoja je svojstven
neki njen optimum i metodi 1 mogucénosti priblifavanja razvitka privrede tom
optimumu. Ovaj istorijski pogled na shvatanje optimuma vatno je imati u vidu,
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posto se time on stavlja na ¢vrsto tle konkretnih drustveno-istorijskih okolnosti
koje konacno opredeljuju ono Sto mote biti realni sadrfaj optimuma.
Optimizaciju meCusobnh odnosa investicija i potronje posmatraéemo u ovom
kontekstu na nacin kako se to danas najcesc¢e ¢ini u ekonomskoj literaturi.

Da bi postavljeno pitanje bolje osvetlili, posluti¢emo se jednim uproSéenim
ilustrovanim primerom koji omogucuje najopstije definisanje onoga $to se
obi¢no podrazumeva pod optimalnim proporcijama investicija 1 potrosnje.
Primer sem toga treba da pruti odreCenu predstavu o kvantitativnim
zavisnostima i uticaju investicija na kretanje potrosnje.

5.5. Granice ubrzanja stope rasta i stope investicija

Mogao bi se iz ranijih ilustrativnih varijanata stvoriti zakljuéak da se stopa
investicija 1 stopa privrednog rasta mogu neogranieno ubrzavati. Takav
zakljucak bi bio naravno pogresan. Ve¢ smo u slucaju visoko razvijene privrede
videli da radna snaga i tehnicki progres postavljaju odreCene granice stopi
privrednog rasta i stopi
investicija. Brojna ogranicenja i limitirajuci faktori se javljaju i u privredi gde je
ponuda radne snage neograni¢ena. Oni mogu biti razliCitog reda 1 intenziteta, a
njihovo konkretno ispoljavanje zavisi od opSteg stanja privredne i date etape
razvoja, te se njihovi oblici 1 vrste stalno menjaju u vremenu. Neki i§¢ezavaju
na prelasku iz jedne etape u drugu, ali se uvek javljaju novi limitiraju¢i faktori.
U vrlo kratkom roku veli¢ina investicija je, na primer, relativno ¢vrsto odreCena
postoje¢im nivoom potros$nje i obimom i strukturom raspolotivog drustvenog
proizvoda. Ali 1 kad se napusti ovaj staticki prilaz problemu, limitiraju¢i faktori
ne gube svoj znacaj i sa njihovim se delovanjem uvek mora racunati.

Kontrolna pitanja

1. Slozenost i brojnost faktora privrednog rasta

2. Neposredni i posredni faktori privrednog rasta

3. Privredni rast i medusobni odnos investicija i potrosnje
4. Granice ubrzanja stope rasta i stope investicija
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6. Tehnicki progres i privredni rast

6.1. Pojam tehnickog progresa

Govore¢i o osnovnim faktorima privrednog rasta uvek je u samoj biti bio
ukljucen 1 tehnicki progres. To je razumljivo i s obzirom na njegovu znacajnu
ulogu u ekonomskom razvoju. Otuda i smatramo potrebnim da na ovom mestu
blite definiSemo sam pojam tehnickog progresa kao dinamickog faktora
privrednog rasta i razvoja. U pristupu definisanja samog pojma dolazimo do
saznanja da postoje znaCajne razlike i brojne varijante &ak i meCu
ekonomistima. Trebalo bi dosta prostora za detaljnije prikazivanje svih tih
razliitih misSljenja, pa ¢emo samo ukazati da se razlike u shvatanjima krecu
izmeCu, s jedne strane, vrlo uskog poimanja kojim se pod tehni¢kim progresom
razume odreCena vestina i sposobnost, stalno podizanje nivoa umesnosti, razvoj
sredstava za rad kao i stalni napredak i razvoj metoda vrSenja neke svrsishodne
ljudske delatnosti. Osim nabrojanog, pod Sirim pojmom se podrazumevaju i
brojni ekonomski efekti, nerazdvojna povezanost sa naukom i njegove
mnogobrojne socijalne posledice. MeCutim, ne samo da se tehnicki progres
razliCito shvata 1 izu€ava, ve¢ se vrlo Cesto, osobito u savremenoj literaturi, sve
ceS¢e nailazi na pojam tehnoloski progres, sa sliénim ili istim vrlo Sirokim
znacenjem u Cijoj se osnovi nalazi napredak u sistematizovanom znanju o
veStinama i zanatima, zakonomernostima meCusobnog delovanja sredstava i
predmeta rada u procesu proizvodnje, te svi oni sa njima povezani ekonomski 1
drustveni procesi koje izazivaju. S obzirom na slinosti i razlike u poimanju
tehnickog 1 tehnoloSkog progresa, mi smo se 1 sami odluili da u nastavku
smatramo za sinonime Siroko shvac¢ene pojmove tehnoloski progres i tehnicki
progres, dajuéi ipak prednost prvome, posto ocenjujemo da je to preovlaCyuce
u savremenoj srpskoj ekonomskoj literaturi, a osobito u vezi sa aktuelnim
kretanjima $to se odreCuju kao treéa tehnoloska revolucija. MeCutim, u utem
znalenju mi ¢emo tokom daljeg razmatranja razlikovati pojmove tehnike i
tehnologije. Tako da pod tehnikom razumemo materijalne elemente 1 metode
obavljanja neke svrsishodne ljudske delatnosti. Dok, kada govorimo o tehnolo-
giji, imamo u vidu nauku, sistematizovano znanje o metodama proizvodnje.’

OdreCivanje pojma tehnicki progres se vrsi za brojne i raznovrsne potrebe
ekonomske nauke a mi ¢emo se poslutiti onom definicijom (datom od strane
veceg dela autora) koja najbolje ilustruje uticaj tehnickog progresa na privredni
razvoj. Pod tehnickim progresom podrazumevamo: a) stalan proces usavrSavan-
ja sredstava i predmeta rada i izvora energije, uvoCenjem novih proizvodnih
metoda 1 novih naCina organizacije i upravljanja proizvodnjom, u ¢ijem se re-

> Dr Rosi¢ 1., Devetakovi¢ S., dr PorCevi¢ M. (1999), ,, Tehnicki progres i privredni razvoj«,
Ekonomski fakultet, Kragujevac, str. 47-48.
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zultatu postite povecanje druStvene produktivnosti rada, b) stvaranje novih
proizvoda ili novih vrsta ve¢ poznatih proizvoda i ¢) ovo stalno menjanje tehni-
ke proizvodnje ostvaruje se bilo zamenom osnovnih sredstava tehnicki sa-
vrienijim, bilo uvoCenjem vise tehnike putem novih investicija u ve¢ postojece
grane, bilo izgradnjom potpuno novih grana.

Iz same definicije tehnickog progresa proizilazi njegov visestruki znacaj po
privredni razvoj. Kao prvu stvar mot emo izdvojiti ¢injenicu da je tehnicki pro-

a)

b)

.....

U vremenu posmatranja stalno se menja relativni znacaj proizvodnih fa-
ktora. Udeo radne snage koji je u pocetnim fazama industrijalizacije
veoma znacajan, stalno se smanjuje sa napredovanjem drustvene podele
rada 1 primenom privredne strukture. S druge strane raste znacaj teh-
nickog progresa u meri povecanja dostignutog nivoa privrednog razvoja
tako da u najvis$im fazama razvoja izmeCustope privrednog rasta i stope
tehnickog progresa dolazi do neke vrste jednakosti, posto privredni rast
tada gotovo iskljucivo zavisi od tempa tehnickog progresa.

Time $to menja strukturu proizvodnih faktora i njihove kombinacije u
procesu rada, tehnicki progres podite produktivnost rada i efektivnost
upotrebe ostalih faktora smanjujuéi relativne utroSke po jedinici
proizvodnje. ,,Bilo da se ispoljava u obliku novih sredstava za
proizvodnju 1 povecanju upotrebne vrednosti proizvoda ili u obliku
razvoja proizvodnih znanja i iskustava, tehnicki progres u svom najbit-
nijem znaenju ima za posledicu podizanje efektivnosti svake jedinice
utroSenih faktora proizvodnje. Prufanjem sve moc¢nijih 1 savrSenijih
sredstava za proizvodnju, savremena tehnika snatno povecava razmere
proizvodnje 1 znacaj onih uSteda koje nazivamo ekonomijom obima u
punom modernom znacenju te re¢i. Upoznavanje dejstva tehnickog pro-
gresa na privredni razvoj, na produktivnost rada i efektivnost primen-
jenih sredstava predstavlja otuda bitan zadatak ekonomske politike sva-
ke zemlje.®

U procesu razvoja dolazi do stalnih promena u proizvodnoj strukturi.
Ekonomske analize pokazuju da je tehnicki progres glavni Cinilac u
ovim progresivnim promenama. Pod njegovim uticajem vrs$i se stalno
razgranavanje privrede. Permanentno se javljaju nove privredne grane
zasnovane na novim tehnologijama a plod su novih nauénih saznanja.
Osim toga, dolazi do stalnih sektorskih promena. Stalno se smanjuje
uCeS¢e primarnog sektora a povecava se uceSce sekundarnog 1
tercijarnog sektora. Isto tako dolazi i do kvalitativnih promena u svakom
sektoru ponaosob, kao 1 u svakoj privrednoj grani ili oblasti.

® Dr Cobelji¢ N., dr Rosié¢ I. (1991), ,,Privredni razvoj i privredni sistem Jugoslavije,
Savremena administracija, Beograd, str.141.
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Najintenzivnije promene se desavaju u industrujskoj proizvodnji posto
se u njoj stvara nova tehnika kojom se utiCe na razvoj ostalih oblasti
proizvodnje i neproizvodne sfere.

»lehnicki progres se, dakle, u trostrukom smislu mora obeletiti kao
vremenom sve presudnije odreCuje dinamiku rasta privrede, natkriljujuéi
snagom svoga dejstva ostale Cinioce razvoja. Drugo, tehnicki progres
omogucuje kvalitativan razvoj svih ostalih faktora proizvodnje, podife njihovu
efektivnost i produktivnost. Tre¢e. Progresivne promene u strukturi materijalne
proizvodnje svoju osnovnu pokretacku snagu nalaze u napretku tehnike koja
stvara uslove za sve $iru druStvenu podelu rada i sve puniju diversifikaciju
proizvodnih delatnosti. Stvaralacke ideje nauke, kate Strumilin, opredmecene u
tehnici, u sve savremenijim oruCima i predmetima rada, i sve savrienijim
tehnoloskim procesima, predstavljaju najmocnije pokretace druStvenog i
ekonomskog napretka.«’

6. 2. Tehnicki progres i tipovi privrednog razvoja

U prethodnom delu rada smo istakli da pod tehni¢kim progresom podra-
zumevamo:

a) stalan proces usavrSavanja sredstava 1 predmeta rada i izvora energije,
uvoCenje novih proizvodnih metoda i novih na¢ina organizacije i upra-
vljanja proizvodnjom, u Cijem se rezultatu podite druStvena produktiv-
nost rada,

b) stvaranje novih proizvoda ili novih vrsta ve¢ poznatih proizvoda i

c) ovo stalno menjanje tehnike proizvodnje ostvaruje se bilo zamenom os-
novnih sredstava tehnicki savrSenijim, bilo uvecanjem vise tehnike pu-
tem novih investicija u ve¢ postojeée grane, bilo izgradnjom potpuno
novih privrednih grana.

Ovako posmatran tehnicki progres upucuje na njegov postepeni uticaj u
svim etapama privrednog razvoja, odnosno upucuje na njegov promenljiv, dife-
renciran i rastuci znacaj u vremenu. Osim toga, treba ukazati i na razli¢itu ulogu
tehnickog progresa u razvijenim i nerazvijenim zemljama. Obimom kapitala
razvijene zemlje imaju prednost u fundamentalnim istrafivanjima, pa samim
tim 1 u direktnoj i neposrednoj primeni najnovijih saznanja iz oblasti tehnickog
progresa. Polazeci od tih konstatacija motemo reci da tehnicki progres prolazi
kroz razli¢ite forme koje daju takoCe opredeljenje sustinske karakteristike pri-
vrednom rastu.

" Ibid, str. 142.

65



U definisanju dva tipa privrednog rasta postoji vise pristupa, odnosno raz-
licitih stavova oko kriterija koji treba da se upotrebe da bi se jasno definisao
ekstenzivni, odnosno intenzivni tip privrednog rasta. Motemo re¢i da postoji
veliki stepen saglasnosti u ekonomskoj teoriji, oko same podele, mada ima i
razli¢itih, vrlo Gesto i ekstremnih migljenja da li i u kom obliku u odreCenoj pri-
vredi postoji ekstenzivan, odnosno intenzivan tip privrednog rasta. Cine nam se
logi¢nim ona misljenja data u ekonomskoj teoriji koja govore o pretet nom ude-
lu ekstenzivnog ili intenzivnog tipa privrednog rasta, a ova misljenja ujedno i
uvat avaju vremensku dinamiku i uticaj tehnickog progresa.

Bez potrebe da ove stavove Sire elaboriramo, pokusa¢emo da ukafemo na
neke od pristupa izboru kriterija za razlikovanje ekstenzivnog i intenzivnog tipa
privrednog rasta. Kao jedan od kriterija, kod nekih autora, uzima se tehnicka
opremljenost rada. Tako se za ekstenzivni tip privrednog rasta smatra takav pri-
vredni razvoj pri kome ne dolazi do promene tehnicke opremljenosti rada, od-
nosno gde odnosi izmeCu kapitala i radne snage ostaju nepromenjeni. Radi se,
dakle, o horizontalnom rastu kapitala, odnosno o njegovom rastu u Sirinu. Kod
intenzivnog razvoja, obrnuto. Razvoj se definiSe rastom kapitala po jedinici
radne snage. U tom slucaju radi se o vertikalnom razvoju kapitala i njegovom
rastu u dubinu i menjanju njegove strukture, Sto ima za posledicu porast pro-
duktivnosti rada 1 promenu strukture proizvodnje.

6.2.1. Osnovne karakteristike savremenog nau¢no-tehni¢kog
progresa

Svedoci smo viSe znaCajnih saznanja na kraju proSlog milenijjuma 1
sustinskih promena u privredi 1 celokupnom njenom okrutenju koje nastupaju
pod snatnim uticajem savremenog tehnoloskog razvoja. Umesto tradicionalnih
faktora (rada i kapitala) prvorazrednu strateSku ulogu dobijaju nauka, znanje i
naucne informacije, oni postaju vodece snage ekonomskog i1 drusStvenog
napretka. Prema velikom broju ekonomista, njihov doprinos rastu proizvodnje
sve je izrazitiji, a u najrazvijenijim zemljama, tim snagama se ve¢ duguje vise
od tri Cetvrtine rasta drustvenog proizvoda.

Ulazak u novu informacionu eru otvorio je Siroko vrata novim proizvodnim
orijentacijama i pojavi Sirokog spektra novih tehnologija. Tim pre svega
mislimo na: mikroelektroniku, racunarsku tehniku, telekomunikacije, vestacku
inteligenciju 1 proizvodnu automatizaciju (robotiku), biotehnologiju i1 genetski
intenjering, nove industrijske materijale, alternativne izvore energije, lasere,
itd.

Nastanak i razvoj novih tehnologija obeletio je njihove tri sustinske odlike
u savremenom postindustrijskom drustvu:
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a) za nove tehnologije je karakteristiéna njihova meCusobna povezanost i
uzajamni uticaj u formi kljunih povratnih sprega,

b) rasprostiru se kroz sve industrijske grane i uslutne delatnosti, menjajuci
njihov nacin proizvodnje, Sto znaci da imaju univerzalni karakter,

c) nove tehnologije ubrzavaju 1 S§ire proces internacionalizacije
proizvodnje, odnosno podele rada i sve veée meCuzmvisnosti
proizvoCaa u svetskim razmerama.

Te tri sustinske odlike novih tehnologija u savremenom shvatanju
tehnickog progresa omogucéavaju da sadasnju epohu zovemo tre¢om
tehnoloskom revolucijom. Analizirajuci uticaj tehni¢kog progresa u savremenoj
epohi prof. dr S. Devetakovi¢ istice da se tehnicki progres mote danas oznaciti
smislu deluje menjajué¢i znacaj pojedinih Ccinilaca proizvodnje. Drugo,
tehnoloski progres deluje na kvalitativan razvoj svih elemenata ekonomskog
potencijala, Siri granice njihovog koriS¢enja, te podite efikasnost upotrebe i
produktivnost rada u procesu druStvene reprodukcije. Treée, povecanjem
efikasnosti upotrebe svih faktora tehnoloski progres utice da se razvoju manje
drasti¢no ispoljava ograni¢enost pojedinih elemenata, odnosno omogucava dalji
napredak supstitucijom najoskudnijih. Cetvrto, kao rezultat njegovog delovanja
vrSe se promene u kombinaciji faktora koji se upotrebljavaju za razvoj, sa
osnovnom tendencijom ka koriS¢enju sve kvalitetnijih. Peto, tehnoloski
napredak deluje i na promene u privrednoj strukturi na taj nacin $to nejednako
zahvata razne proizvode, grupe, grane ili delatnosti, a razli¢iti su mu pravci,
intenzitet i efekti. Sem toga, posmatrano u meCwnarodnim okvirima, takoCe su
znacajne promene Sto ih izaziva tehnoloski napredak. S tog stanovista mot emo
navesti 1 Sesto ispoljavanje tehnoloskog progresa kao dinamicnog faktora
globalnog privrednog razvoja. Naime, rezultati njegovog delovanja javljaju se 1
najbrte primenjuju u najrazvijenijim zemljama vodeéim u odreCenoj
proizvodnji ili nekoliko oblasti i vrsta produkcije. Na taj nacin, njihovom
primenom ubrzava se razvoj ovih privreda, a difuzija na brojne ostale zemlje
podsti¢e njihov napredak, Sto uzeto globalno vodi razvoju i transformaciji
svetskog ekonomskog sistema. Sedmo, upravo iz tog ugla gledano, on deluje 1
na stalan rast obima proizvoda i usluga dostupnih sve Sirem krugu potrosaca u
svetu. Imajuéi u vidu svih sedam istaknutih pravaca ispoljavanja, mote se bez
1 razvoja privrede pojedinaéne zemlje, ali istovremeno on ovu ulogu ima i u
meCunaodnim razmerama.*

Krupne tehnoloske promene koje se zbivaju svuda oko nas vrse i vrsice sve
viSe, snaf an uticaj na privredu 1 drustvo. Taj uticaj ¢e biti viSestruk. On se nece

¥ Dr Rosi¢ 1., dr Devetakovi¢ S., dr PorCevié M. (1999), ,, Tehniéki progres i privredni razvoj«,
Ekonomski fakultet, Kragujevac, str. 52-53.
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ispoljavati samo u kretanju proizvodnje i produktivnosti rada, u promeni
klasifikacione i obrazovne strukture radne snage, u promenama karaktera i
strukture buduceg tr{iSta. On ¢e se manifestovati i na kvalitet {ivota i rada,
shva¢enih u Sirokom smislu reCi. Pritom ¢e biti izratene i1 odgovarajuce
promene u Sirem drustvenom okrut enju, promene na nacionalnom, regionalnom
i meCunarodnom nivou, u okviru kojih ée se odvijati procesi Sirenja tehnoloskih
inovacija i uopste procesi razmene dobara i usluga. Sirina i razmere delovanja
savremenog tehnickog progresa doves¢e do novih pomeranja u nacionalnim i
svetskim odnosima snaga, izmene pozicije u drustvenoj hijerarhiji i raspodeli
drustvene moéi. Kraj XX veka to potvrCuje Doslo je do raspada SSSR-a, SFR
Jugoslavije i dr. Balkan je postao ratno tariSte uz mnogo razlicitih politickih,
vojnih i pre svega ekonomskih tenzija. ,,Nova meCunaodna podela rada
odreCuje nove paradigme u svetskoj geopolitickoj hijerarhiji, menja odnose
snaga omogucuju¢i visoke tehnologije pri kojima postaju moguée takve
koncentracije i1 centralizacije kapitala kakve su do sada bile nezamislive. One
istovremeno prutaju multinacionalnim korporacijama nova moc¢na sredstva za
efektivno kontrolisanje svetskog tr{iSta rada, kapitala i znanja. Centralizacija
znanja i kapitala ¢ini sve nesigurnijim osnove nacionalne autonomije u sve
veéem broju zemalja i sve veéem broju delatnosti.*’

Kraj industrijske ere oznacio je 1 promenjenu ulogu drtave. Sa jedne strane,
javlja se kao neophodnost razvoj demokratske vladavine drtave kao uslov za
efikasnu proizvodnju, a sa druge strane raste potreba za intervencijama drtave
koja se ogleda u Sirokom spektru Sto ih u ovoj oblasti preduzima drtava. Ta
angat ovanost drtave javlja se 1 zbog Cinjenice da tehnoloski razvoj ne sledi
jednu pravilnu i linearnu putanju, ve¢ da se radi o isprekidanoj putanji, o
ubrzavanjima i1 usporavanjima, zbog ¢ega mnogobrojne aktivnosti moraju biti
podvrgnute globalnom pristupu hijerarhijskog tipa sa jasnim znacenjima
prioriteta 1 ciljeva. Osim toga, radi se o mnogim odlukama koje nisu
kompatibilne $to vodi neizbet nim konfliktima. Drtava mora da relativizira te
konflikte kako bi se naslo optimalno reSenje kako sa aspekta pojedinacnih
interesa, tako 1 sa stanovista celine. Da bi se to uradilo kvalitetno, smatramo da
je uloga savremene drtave narocito velika u izboru strateskih ciljeva razvoja.

Znacajna uloga drtave je i u finansiranju naucno-istrativackog rada 1 is-
trat ivackih projekata. Gotovo da nema ni jednog znacajnijeg projekta da drfava
ne ucestvuje u njegovom finansiranju. Brojni autori ukazuju da je na kraju
proSlog milenijuma drtava ucestvovala u finansiranju krupnih projekata sa
preko 50%. Ta uloga savremene drtave upravo je jedan od najznacajnijih pro-
motera aktuelne nauéno-tehnoloske revolucije.

? Akad. Cobelji¢ N., dr Rosi¢ I, dr Piti¢ G. (1997), ,,Makrroekonomija i privredni razvoj,
Komino trade, Kraljevo, str. 201.
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Postindustrijsko drustvo veoma brzo vrsi ekonomsko raslojavanje zemalja.
To je posebno opasno za savremene koncepcije 1 nove pristupe privrednom
razvoju. ,,Da bi bio uspesan, razvoj se ne bi smeo oslanjati na iskljucivoj zavis-
nosti od spoljnjeg sveta, na uvoz tuCih znanja i inostrane tehnologije. Iskustvo
pokazuje da ta zavisnost neizbetno vodi potCinjavanju nacionalne ekonomije
interesima industrijski razvijenih zemalja, kao i prihvatanju zastarelih, tre¢eraz-
rednih tehnologija i tehnoloskih postupaka. Nametnuto spolja, takvo oblikovan-
je proizvodno-tehnoloske strukture rezultira ne samo u navedenim nejedna-
kostima, ve¢ se manifestuje i mnogo Sire, na oblikovanje ukupne ekonomske
strukture, na konfiguraciju domacih investicija, pri cemu ne treba zanemariti ni
njegova ponekad korozivna dejstva na nacin {ivota, ukus i ponasanje potrosaca,
o cemu inace jasno svedoCe poznate negativne strane ,,efekata ugledanja®. Jedi-
ni pravi nacin suprotstavljanja tim net eljenim posledicama jeste zasnivanje so-
pstvene nauke i sopstvene ekonomske osnove bar u nekim od vodecih sektora
savremenog nauéno-tehniékog progresa.«'’

Kontrolna pitanja

1. Tehnicki progres i privredni rast

2. Pojam tehnickog progresa

3. Tehnicki progres i tipovi privrednog razvoja

4. Osnovne karakteristike savremenog naucno-tehnickog progresa

10 Ibid, str. 204-205.
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7. Akumulacija i investicije

7.1. Akumulacija i privredni razvoj

Veli¢ina i stopa akumulacije neposredno odreCuju tempo privrednog
razvoja i u isto vreme su ekonomski indikator stvarnih moguénosti njegovog
ubrzanja. Akumulacija je bitna pretpostavka za dostizanje viSeg nivoa
ekonomske razvijenosti na ¢ijoj osnovi mote da se ostvaruje 1 viSi nivo
blagostanja. 1z logike ovih pretpostavki proizilazi logika da je svako drusStvo
prinuCeno da akumulira da bi moglo da se razvije i opstane. O takvom pristupu
skoro da nema teorijskih razlika 1 sporenja. ,,UobiCajeno je da se o njoj govori
kao o strateSkom pitanju svake privrede, a posebno privrede nerazvijenih
zemalja. Interesantno je izmeCu ostalih, navesti misljenje A. Lewis-a, koji
smatra da je centralni problem teorije ekonomskog razvoja shvatiti nutnost
procesa tokom koga jedna drusStvena zajednica, koja je ranije investirala samo
4-5% nacionalnog dohotka, treba da se tako preuredi i reorganizuje da bude u
stanju da udeo akumulacije podigne na 12-15% 1 viSe procenata od svog
nacionalnog dohotka. Bez tog ubrzanog rasta akumlacije, istice A. Lewis, ne
mote se zamisliti nikakva industrijska revolucija nerazvijenih zemalja; R.
Nurkse izgraCuje svoju koncepciju ekonomskog razvoja nerazvijenih zemalja
pola%lec'i od analize akumulacije i njenih dopunskih izvora u ovim zemljama
itd.”

Kada govorimo o privrednom razvoju i1 akumulaciji motemo upravo
govoriti o doprinosu akumulacije kao dela, privrednom razvoju kao celini. Da
bismo razumeli taj odnos podseti¢emo na neka osnovna saznanja iz OpSte teori-
je sistema. Ona upravo govore da svaki razvoj podrazumeva istovremeni razvoj
delova (podsistema) i celine (drustva ili privrede). Taj razvoj podrazumeva i
meCusobnuinterakciju delova i celine uz postovanje relativne samostalnosti de-
lova, ali u isto vreme i njihov meCusobniantagonizam (sukob interesa). Ovakav
pristup odnosu dela i celine logicno upucuje da je neophodno definisati
odreCenu energiju, odnosno motivacionu snagu delova na interesu celine. Deo,
dakle, mora imati i uvatavati motivacione snage celine. Suprotna logika je deo
jedinstvenog shvatanja 1 polazi od Cinjenice da se motivaciona snaga celine
stvara uz maksimalno uvatavanje interesa delova. 1z ovakvog pristupa sledi za-
kljucak da je razvoj celine uslovljen njenom sposobnos¢u da uskladi interese
(motive) sa motivima delova i da ostvari meCusobnu razmenu energije. Na taj
naéin ¢e se konflikti izmeCu delova i celine tako dozirati da ne predstavljaju
potpunu meCusobnu negaciju. MeCutim, problem se mora dinamicki shvatiti.
Interakcija delova 1 celine dovodi 1 do konflikata. Protivurecnosti 1 konflikti su

' Akad. Coblji¢ N., dr Rosi¢ I., dr Piti¢ G. (1997), ,,Makroekonomija i privredni razvoj,
Komino trade, Kraljevo, str. 216.
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elementi razvoja. Cinjenica da su konflikti izmeCu celine i delova neizbet na,
zakonita pojava, to usklaCivanje njihovih protivureénih interesa i ciljeva na
nivou drustva ili privrede u celini predstavljaju osnovni element izgraCivanja
institucionalnih uslova funkcionisanja delova ali i privrednog i1 drustvenog
razvoja u celini.

7.2. Sistemski pristup odnosa akumulacije i privrednog razvoja

Gusenje samostalnosti delova, odnosno zanemarivanje preduzeca i firmi na
primer, iskljuuje mobilizaciju velikog broja uesnika u drustvenoj reprodukeciji
i njihovu meCusobnu konkurenciju. Tada se gubi i znaajna energija za
stvaranje motivacione snage na nivou druStva i privrede u celini, a motivi
razvoja privrede kao velikog ekonomskog sistema bivaju ogoljeni, siromasni i
usamljeni. Zanemarivanje relativne samostalnosti delova, dovelo bi do
gubljenja energije u celini 1 vrlo brzo bi doslo, do atrofije privrede, kao velikog
ekonomskog sistema jer bi to pretpostavljanje privrede samoj sebi bilo
besmisleno i suprotno neposrednim procesima koji se odvijaju u okviru
reprodukcije, raspodele, razmene i potrosnje. Isti je slucaj sa gubljenjem
energije i kada je u pitanju stvaranje takvog odnosa u celini u kojoj delovi imaju
potpunu samostalnost. Govoreci jezikom OpSte teorije sistema, mot emo rec¢i da
u tom slucaju prakticno i nema celine. Stvaraju se idealni uslovi za entropiju 1
celine 1 delova. Da bismo problem bolje razumeli, istaknimo 1 ¢injenicu da ne
postoje konflikti samo izmeCu celine i delova, ve¢ postoje izmeCu samih
delova. I te protivureénosti i konflikti su takoCe razvoj. Uzmimo na primer
pojedinacna preduzeca i firme koje uestvuju u drustvenoj repordukciji, koja
biraju vrlo Cesto strategiju ostvarenja svojih interesa na Stetu interesa ostalih.
Ucestvujuéi na tr{iStu roba i usluga, svako preduzece ili firma se bori da Sto
bolje proCe na racun drugog. Onaj ko vise akumulira na primer, uspeva da
ostvari vecu proizvodnju 1 da preko nitih troSkova proizvodnje po jedinici
proizvoda 1 vece produktivnosti rada povecava 1 svoje uceS¢e u raspodeli
ukupno ostvarenog dohotka. Ili uzmimo primer Cestih kratkoronih interesa
preduzeca i firmi koji dovode do konflikata delova izmeCusebe pa ponekada i
do drasti¢nih protivurecnosti u privrednom razvoju. Ima sluéajeva u praksi da
neka preduzeca 1 firme zbog svojih kratkorocnih interesa (na primer u telji da
se za$titi svoj proizvod) donose i preduzimaju takve mere koje idu na Stetu
interesa drugih. Zbog Cinjenice da na dugi rok prete smanjivanju energije
celine, postoji potreba neposredne koordinacije interesa delova, jer praksa je
pokazala da u svakom naporu jednog preduzeca na primer, da ostvari sopstveni
interes na raCun interesa drugih, proizvodi akciju drugih koji tele da
minimiziraju gubitak, pa vrlo éesto dolazi do stvaranja odreCenih saveza. Tako
se stvaraju monopoli koji u okviru ,,svoje celine® podreCuju opste motive
drustva i1 privrede u celini, sopstvenim motivima. Savez delova dovodi do
minimiziranja sopstvenih gubitaka ali i do minimiziranja razvojnih efekata
celine. Celina je izgubila odgovarajuu usmeravajucu ulogu. Nedostaje tako
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potrebna energija koja bi omogudila skladan razvoj svih delova. Kako bi
teoretiCari rekli, celina poprima haoti¢no stanje jer nije u mogucnosti da
identifikuje takve dinamicke alternative kojima se osigurava povecéanje
proizvodnje i kvantitativne promene na dugi rok i koje obezbeCuju poboljsanje
ekonomskog polotaja svakog dela. Drugim reCima, potrebno je stvoriti takve
institucionalne mehanizme koji ¢e obezbediti relativnu samostalnost delova,
odnosno omoguciti da se razvije njihova pozitivna samostalnost delova,
odnosno omoguciti da se razvije nihova pozitivna energija i u isto vreme stvore
uslovi da se onemogucée autarhi¢ne tendencije preduzeca i firmi na primer.
Odgovarajuca institucionalna reSenja treba da omoguce na primer, da preduzeca
i firme u uslovima konkurencije na trtiStu nemaju nikakve privilegije ali ni
dodatna vanekonomska opterecenja, kako bi se njihov interes iskljuéivo vezivao
za zdravu ekonomiju i ostvarivanje svih ekonomskih principa. Kiberneticari bi
to rekli da je celina uspesna onoliko koliko podstice ukupan i pojedinacni
razvoj. Svaka nesrazmera u raspodeli nacionalne proizvodnje na primer, Stetice
1 jednoj i drugoj strani. Akumulacija koja se formira za potrebe razvoja celine
ne sme, po svojoj veli€ini prevazilaziti moguénosti delova niti preuzeti brigu
njihovog celokupnog razvoja. Preveliko ili pretetno uces¢e drustva u ukupnoj
akumulaciji znac¢i da druStvo na sebe preuzima potpunu odgovornost za razvoj
pojedinih subjekata. To bi ugrozilo njihovu motivaciju, delovalo usporavajuce
na pojedinacnu produktivnost rada i usporavalo razvoj delova. Zbir ukupnih
efekata bio bi negativan i1 jednako nepovoljan i za celinu i za delove.

Imajucéi u vidu napred data shvatanja odnosa celine i delova logi¢nim se €ini
zakljuCak da je potrebno na nivou celine definisati ukupan nivo akumulacije
odnosno da je neophodno da delovi ukatu na zajedni¢ki minimum interesa u
globalnoj proporciji raspodele dohotka. Pitanje je samo mere 1 nacina kako se to
u dinamic¢kim uslovima obezbeCuje. Kako, na primer, da preduzeéa i firme ne
gubeci svoju relativnu samostalnost prihvate zajednicki globalni interes za obim
i velic¢inu akumulacije 1 celine. Kako da se utvrdi optimalni nivo akumulacije
koji bi obezbedio sopstvenu dinamiku privrednog razvoja i1 rasta druStvenog
blagostanja u isto vreme. Sustina pitanja je dakle u tome kako ostvariti interak-
ciju izmeCudelova i celine da bi se izbegli konflikti izmeCudela i celine kao i
izmeCu pojedinaénih delova i koji bi onemoguéili da se definiSe zajednicki od-
nos prema ukupnoj akumulaciji. Ovo je posebno znacajno imajuc¢i u vidu da
svako osciliranje u globalnoj raspodeli dohotka na akumulaciju i potro$nju ima
odreCena ograniéenja. Resenje problema je u tome da se uvatava hijerarhijsko
ustrojstvo 1 drustva i privrede. To podrazumeva da se na rang listi ciljeva i prio-
riteta (a u vezi sa akumulacijom 1 raspodelom dohotka) najpre formiraju uslovi
u kojima ¢e delovi definisati institucionalni okvir za raspodelu dohotka na
akumulaciju 1 potros$nju a taj okvir ¢e upravo biti mera izrat avanja njihovih po-
jedinacnih interesa. Kao prvi prioritet se dakle odreCuje odnos privrednog rasta
1 akumulacije odnosno definiSe se neka donja i gornja granica ispod i iznad koje
stopa akumulacije ne bi smela da se krece.
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U vezi sa sistemskim pristupom akumulacije neophodno je ukazati i na po-
trebu da se na rang listi definisanja ciljeva i1 velikog ekonomskog sistema mora
naéi i proporcija odnosa izmeCustope privrednog rasta akumulacije i potrosnje.
Prevelika izdvajanja za akumulaciju izazivaju negatvne efekte tako Sto se mote
smanjiti obim potrosnje, ispod granice koja mof e ugroziti nivo drustvenog bla-
gostanja. Posledice su u smanjenju motivacije za rad, nezadovoljstva u sistem i
padu proizvodnje. Stvaraju se sve snatniji otpori stanovniStva §to je praceno
padom produktivnosti rada. Varijanta smanjenja dostignutog nivoa potrosnje
radi povecanja akumulacije 1 dinamiziranja stope privrednog rasta prihvatljiva
je ako se ona uzima samo kao prelazno reSenje i za kraéi period ili je posledica
ranije nerealne potrosnje. U toj situaciji je neminovan povratak na nivo potro$n-
je koji je primeren obimu proizvodnje i rastu produktivnosti rada. Ovakav
povratak je bolan i1 neophodan. Suprotan je interesu i delova i1 celine.
Neophodno je tada na nivou celine pojacati elemente socijalne politike ne sme
i¢1 na rafun onog dela dohotka koji se duguje akumulaciji radi njenog
dovoCenja na optimalni nivo nego preraspodelom onog dela dohotka koji ostaje
za potrosnju. Ako to ne bi bilo tako ne bi bilo preraspodele u korist akumulacije
i prestao bi razlog i na niovu delova i na nivou celine za njeno sprovoCenje.

Jos§ gori je slucaj kada ne postoje interesi delova za izrat avanje optimalnog
odnosa prema akumulaciji, kada potroSnja u dutem vremenu raste iznad
produktivnosti rada tada se dugorocno gube horizonti razvoja 1 delova 1 celine.
Nejgori slucaj kada odreCena institucionalna reenja inspirisu delove da se tako
ponasaju. Uzmimo za primer institucionalna reSenja prethodne SFRIJ. Politika
negativne kamatne stope s jedne strane i visoke inflacije s druge, podsticale su
tratnju za kreditima 1 stalno zadufivanje preduzeca i u isto vreme smanjivale
njihovu motivisanost za vece izdvajanje 1 akumulaciju. U takvim uslovima
uzimana su tuCasredstva za razvoj a sopstvena akumulacija (koja je trebalo da
omoguci prosirenu reprodukciju) i sopstvena amortizacija (koja je trebalo da
omoguci prostu reprodukciju) prelivane su u licnu potro$nju uz stalno povecan-
je duga.

Kratkoro¢no i pojedinaéno gledajuci bio je racionalan razvoj na takav nacin.
Preduzeca koja su uzimala takve kredite dobijala su poklon u razlici izmeCu
kamatne stope i stope inflacije. Nelogicno bi bilo ocekivati takvo ponaSanje
preduzeca (delova) da se odricu ovog poklona i1 da ulatu vece napore da sami
obezbeCujusredstva za investicije. Sa druge strane posmatrano, jedino ispravan
put i sa stanovista delova i reporduktivne sposobnosti, jer bez toga nema uslova
za miran 1 spokojan razvoj u buduénosti.
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Kada govorimo o sistemskom pristupu o akumulaciji znacajne su jos§ dve stvari:

a. upotreba akumulacije
b. mobilnost akumulacije.

Kada govorimo o wupotrebi akumulacije znaCajan je odnos delova
(podsistema) prema usmeravanju akumulacije u privredne grane ili sektore kao
1 definisanje teritorijalnog razmestaja akumulacije. Alokacija akumulacije na
sektore 1 grane kao i njen teritorijalni razmestaj govore o sposobnosti delova 1
celine da uspostave optimalan odnos kod mobilnosti i upotrebe akumulacije.
Taj optimalan odnos je utoliko izrat eniji ukoliko se povecava stepen interakcija
izmeCu pojedinacnih delova (preduzeéa) i celine (privrede kao velikog
ekonomskog sistema).

Ukazivanje na potrebu formiranja optimalnog odnosa pri alokaciji investici-
ja na sektore i1 grane i njihov teritorijalni razmestaj ima znacaja utoliko viSe
ukoliko se ima u vidu da su strukturne disproporcije dugoro¢nog karaktera i ako
se jednom uspostave u privredi teSko se dugoroéno otklanjaju.

7.2.1. Akumulacija — potrosSnja i privredni rast

Ukazuju¢i na znacaj proSirene reprodukcije za razvoj jednog drustva i nje-
govog najdinamicnijeg dela — privrede, jo§S je Marks proces ekonomskog
razvoja posmatrao kao proces akumulacije kapitala. Prve njegove znacajnije
stavove po pitanju akumulacije nalazimo ve¢ u ,,Kritici gotskog programa*, gde
on na prvo mesto raspodele novostvorene vrednosti stavlja akumulaciju. U
,Kapitalu“, Marks razvoj jednog drustva sagledava kroz njegovu moguénost da
obezbedi proces prosSirene reprodukcije.

Ukupnu analizu drustvene reprodukcije on posmatra u kontekstu proizvod-
nje, raspodele i potroSnje u proSirenim razmerama, pri ¢emu akumulaciju
posmatra kao odlucuju¢u osnovu ekonomskog rasta i kao uslov stvaranja
drustvenog bogatstva. U savremenim uslovima se na akumulaciju gleda kao na
faktor koji neposredno odreCuje tempo privrednog razvoja. Akumulacija postaje
strateSko pitanje naroCito u nerazvijenim zemljama. S obzirom da je u centru
pat nje svakog akumuliranja stalno povecanje potroSnje i drustvenog blagostan-
ja u celini, odnos akumulacije i potro$nje i ravnotetu izmeCu ovih veli¢ina i
stope privrednog rasta treba dinamicki posmatrati kao jednu od kljuénih povrat-
nih sprega velikog ekonomskog sistema.

Svako akumuliranje, vremenski se ne poklapa sa njegovim efektuiranjem u
obliku rasta proizvodnje i dohotka jer to sledi kasnije. To kasnije, vremenski
zavisi od obima akumulacije koju trati teljeni rast proizvodnje, vremena in-
vestiranja 1 ostvarenja punog koriS¢enja novih kapaciteta. Procesi akumuliranja
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1 investiranja se odvijaju neprestano onako kako se odvija i povecanje pro-
izvodnje 1 potrosnje. Ako proces akumuliranja ne bi bio kontinuiran 1 u svom
skladu po obimu i strukturi, onda bi proces privrednog rasta bio ciklican i
uslovljen ciklicnos¢u akumuliranja.

Iz ranije analize reprodukcionog ciklusa istakli smo da svako povecanje
proizvodnje posle postizanja punog koriS¢enja postoje¢ih kapaciteta znaci
privremeno napustanje opSte privredne ravnotete ¢ime se ostvaruju poteljne
disproporcije da bi se ostvarile promene u nivou i pravcima privrednog rasta.
Jos uvek je dominantna teza kod veceg broja naucnih radnika da to uvek podra-
zumeva prvobitnu realizaciju akumulacije u kljuéne grane koje svoj investicioni
val u slede¢oj fazi proSiruju na druge privredne grane bez kojih zapoceti ciklus
investiranja ne bi mogao da ukljuci u ukupan proces reprodukcije i uspesno
zavrsi. Dakle, kao §to smo istakli u jednoj od prethodnih glava, opsta privredna
ravnotet a se uspostavlja na kraju svakog reprodukcionog ciklusa a njenim nar-
uSavanjem pocinje novi reprodukcioni ciklus. To je u stvari trenutak za novi
skok u kretanju privrede. Taj skok ne mote biti napravljen ako je prestao da
postoji prethodni proces akumuliranja koji obezbeCuje materijalnu podlogu za
to. Prema tome, stanje privredne ravnotete i skladnih odnosa u potrosnji,
akumulaciji 1 strukturi razvoja privrede razume se, kao privremeno stanje koje
ako tako ostane na dute vreme, znaCi stagnaciju stope rasta. Ali ako je ono
posledica kontinuiranih kretanja i znaci samo relativno kraci predah onda ono
predstavlja teljenu ravnotefu u privrednom i opStedrustvenom razvoju. U njoj
se vrSe pripreme neophodne za nova ulaganja, tj. sakuplja dovoljan nivo
akumulacije kojim ¢e se pokrenuti novi privredni rast.

Od cega zavisi nivo akumulacije za podsticaj novog reprodukcionog ci-
klusa? Mot emo re¢i da zavisi od dva faktora:

a. od prethodno ostvarenog tempa rasta proizvodnje 1 dohotka,
b. od proporcije raspodele dohotka na akumulaciju i potrosnju.

MeCutim, ostvareni nivo akumulacije najéesée nije dovoljan za pokretanje
novog reprodukcionog ciklusa. U mnogome to zavisi od toga da li se radi o
akumuliranju radi prostog proSirivanja proizvodnje postojecih privrednih grana
sa istim sredstvima za proizvodnju ili se radi o pojavi novih privrednih grana ili
sve to mote biti prateno brzom modernizacijom vatnih proizvodnih grana
privrede kako bi se izbeglo dalje zaostajanje u tehnickom progresu. U slucaju
da se radi o proSirenju proizvodnje u okviru postojecih privrednih grana nije po-
trebno povecavati stopu akumulacije ako je ona stabilizovana na nivo koji od-
govara uspostavljenoj ravnotet i u privrednom razvoju. U stvari, moguce je nivo
akumulacije zadrtati nepromenjen, ili ¢ak neSto i smanjivati, ako postoje
rezerve u stepenu koriS¢enja kapaciteta u kojima se proizvode sredstva (pro-
izvodi) za tekuéu potros$nju stanovnistva. Ali njen pad ne sme biti ispod granice
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koja je potrebna da se ostvaruje prosirenje proizvodnje sredstava za proizvodnju
1 sredstava za potroSnju, a na duf e vreme, stvorenom prosecnom rastu tivotnog
standarda. Svako smanjenje potrosnje do te mere da ono dovodi do pada
dostignutog nivoa potroSnje negativno ¢e se odraziti na pad proizvodnje sred-
stava za potro$nju zbog smanjenja trat nje za njima. Cak njeno dut e zadrt avanje
na istom nivou ili usporavanje rasta neposredno ¢e proizvesti negativne efekte
na produktivnost rada. Na krace vreme ograniCavanje potro$nje nema vecéeg uti-
caja na pad produktivnosti rada jer se po njegovom isteku potrosnja brzo
uvecava i brzo nadoknaCuje njeno zaostajanje. Raspolotenje se menja §to je
vreme ograni¢enja potrosnje dute i nezadovoljstvo je sve jace ukoliko je priti-
sak na potrodnju sve veéi, posto obim liéne potrodnje na dugi rok odreCuje §iri-
nu tr{iSta proizvoda koji slute za zadovoljavanje licnih potreba stanovnistva.
Onda ¢e njeno ograni¢avanje usporiti razvoj privrednih grana koje proizvode
dobra za li¢nu potros$nju. Taj dinamicki odnos dovodi do povratnog uticaja na
usporavanje razvoja i privrednih grana koje proizvode sredstva za proizvodnju
posto nema uvecanja proizvodnje pa ni potrebe za dodatnim sredstvima za pro-
izvodnju.

Posmatrajmo sada drugu moguénost; pretpostavimo da je doslo do povecan-
ja potroS$nje, maksimalno do nivoa ostvarenog dohotka. Takva teorijska opcija
predstavlja negaciju same potrosnje polaze¢i od Cinjenice da je potroSnja cilj a
akumulacija sredstvo za njeno ostvarivanje. Iskljuéenje postojanja akumulacije
znaci ikljuenje rasta potroSnje. U vremenu posmatranom to dovodi (zbog rasta
stanovniStva) do realnog pada potrosnje i drustvenog blagostanja u celini. Dru-
gim re€ima, motemo re¢i da je bez akumulacije uopSte nemoguce ocuvati
dostignuti nivo potroSnje a o njegovom povecanju jo§ manje mot e biti govora.
Zbog toga motemo re¢i da druStvo bez akumulacije predstavlja drustvo bez
buduénosti. Ono bi kao takvo, bilo brzo primorano da nesto u€ini u domenu
razvoja da bi promenilo to stanje i sprecilo katastrofalne posledice koje bi pro-
izaSle iz socijalnih i drugih nemira i sukoba. Otuda izjednaCavanje potrosnje sa
dohotkom ne mote biti prihvatljivo ni na kratko vreme jer se jednom steCeni
nivo potro$nje tete mot e napustati radi prelaska na odreCeni nivo akumulacije.
Period prelaska iz stanja bez akumulacije u stanje sa akumulacijom mora biti
znatno dute i postepeno, narocito ako je period bez akumulacije bio duti te se
stekao odreCeni nivo potro$nje i navika.

Ako poCemo od &injenice da postoje nove tehnologije realnije je pretpostav-
iti neophodnost odrtavanja relativno visokih stopa akumulacije. Ali sama
akumulacija na dugi rok ima i svoju gornju granicu. Stanje u kome bi visina
akumulacije bila jednaka dohotku iz viSe razloga nije moguce. Navedimo samo
najjednostavnije da bi to znacilo da privredne grane koje proizvode za potroSnju
moraju potpuno zaustaviti proizvodnju. To bi imalo sasvim sigurno, vise Stete
nego koristi. TakoCe formiranje stope akumulacije tako da ona zahvata pored
celokupnog prirasta dohotka i deo tekuceg dohotka na dugi rok ne bi bilo odrt i-
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vo iz prethodnih razloga. Na kratak rok se mote dozvoliti i takva preraspodela
ve¢ formirane potroSnje ako se to brzo efektuira preko rasta proizvodnje na rast
potroSnje. Na dugi rok ostaje da se izabere obim i nivo akumulacije u okviru
ve¢ ustaljene proporcije raspodele dohotka na akumulaciju 1 potro$nju i
moguénosti njenog povecanja po osnovi povecanja dohotka.

7.2.2. Odnos akumulacije i potroSnje u svetlu optimizacije velikog
ekonomskog sistema

Govore¢i o povratnoj spregi privredni rast — akumulacija — potrosnja,
ukazali smo na pristup u kome se insistira na maksimiziranju akumulacije u
raspodeli nacionalnog dohotka. U tim okvirima posmatrano optimalan odnos
akumulacije 1 potro$nje predstavlja tratenje onog ubrzanja akumulacije Ciji ¢e
pozitivni efekti imati prevagu nad negativnim (zbog pritisaka na potro$nju) i
tako dovesti da posle nekog vremenskog perioda, ne tako kratkog, i li¢na
potroS$nja odnosno uopste potro$nja poéne da raste brf e nego Sto bi bio slucaj uz
usporeniju akumulaciju. Ovakav odnos u rasopdeli akumulacije i potros$nje
motemo nazvati jednom od osnovnih karakteristika priblifavanja stanju
optimalnog velikog ekonomskog sistema. Iako je osnovni okvir veoma jasan
kao 1 Cinjenica da optimum akumulacije ne zavisi samo od faktora unutar
velikog ekonomskog sistema ve¢ 1 od faktora velikog druStvenog sistema
potrebno je u svetlu sagledavanja optimizacije dati odgovor na pitanje Sta je
osnovni kriterij optimalnosti akumulacije, a samim tim 1 njegovog duela
optimalnosti 1 potro$nje. Nije slucajno Sto naglaSavamo da se radi o osnovhom
kriteriju jer za precizno i taéno odreCivanje ovakvih kriterijuma, jedan
kriterijum je svakako nedovoljan.

Na osnovu saznanja iz raspolotive literature mote se re¢i da su do sada
¢injeni pokuSaji da se manje ili viSe uspesno izdvoje neki osnovni kriteriji
optimalnosti akumulacije. To §to im je bilo zajedni¢ko nalazi se u ¢injenici da
su oni bili neprihvatljivi, nepotpuni i nisu se mogli primeniti kao osnovni
kriterij. PokuSaéemo da sagledamo neka od viCenja kriterija optimalnosti
akumulacije u raspolot ivoj literaturi:

1) stopa rasta druStvenog bruto proizvoda,

2) stopa rasta bruto produktivnosti rada,

3) rast drustvenog proizvoda po jednom stanovniku,
4) stopa rasta nacionalnog dohotka,

5) rast neto produktivnosti rada,

6) rast nacionalnog dohotka po jednom stanovniku,
7) kretanje koeficijenta efektivnosti.

Svi gore nabrojani pokazatelji (kriteriji) nisu nikako bez svoje vrednosti kao
nosioci informacija o optimalnosti akumulacije. Ali ni jedan od njih ne mote
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biti osnovni kriterij ve¢ samo kao jedan od dopunskih kriterija uz osnovne krite-
rije.

Razmatranja o optimalnosti akumulacije navode nas na vezu sagledavanja
osnovnog kriterija optimalnosti akumulacije i osnovnog cilja razvoja drustva.
Sasvim smo blizu zakljucka da se osnovni kriterij optimalnosti akumulacije
mot e neposredno izvuéi iz maksimiziranja drustvenog blagostanja, buduéi da
akumulacija sluti ispunjenju ovog cilja, odnosno ispunjenju celog sistema
drustvenih ciljeva. U literaturi su do sada postojale slede¢e formulacije osnov-
nog cilja privrednog razvoja:

1) najbolje zadovoljavanje potreba stanovniStva izrateno kao maksimi-
ziranje individualne potrosnje,

2) maksimalno zadovoljenje potreba stanovniStva u smislu maksimiziranja
drustvenog standarda kao jedinstvo individualne i kolektivne potrosnje,

3) maksimiziranje druStvenog blagostanja kao daleko najsveobuhvatnijeg
pojma koji pored svih oblika potro$nje obuhvata jo$ i sve komponente
polot aja coveka u drustvu (politicke slobode, naCin ucestvovanja poje-
dinca u donoSenju krupnih drustvenih odluka, sistem informisanosti
graCana itd.).

Ako smo prihvatili porast druStvenog blagostanja kao osnovni kriterij za de-
finisanje osnovnog cilja privrednog razvoja, za prikazivanje optimalnog odnosa
akumulacije i1 potro$nje treba ukljuciti 1 ostale, napred nabrojane kriterije, koji
postoje dati u raspolotivoj literaturi. Tako Siroko shvacéen kriterij optimalnog
uces¢a akumulacije 1 potro$nje u dohotku jedino odgovara nau¢nom metodu
koji nam pruta OpSta teorija sistema, polaze¢i od Cinjenice da se na ovo pitanje
mot e odgovoriti samo kroz skup kriterija odnosno kroz sagledavanje ukupnog
drustvenog 1 privrednog razvoja.

7.3. Investicije i investiciona politika
7.3.1. Pojam i vrste investicija

Akumulacija je izdvajanje u namenskoj raspodeli sredstava za investicije, a
investiranje je proces proizvodnog troSenja tih sredstava putem kojih se ona
transformisSu u poslovna sredstva, odnosno u osnovne i obrtne fondove.

Investiciona politika, obim 1 struktura investicija i ekonomska efikasnost in-
vesticija determiniSu materijalne delove drustvene reprodukcije. Investicionom
politikom se stvaraju uslovi za pravilan izbor ekonomskih prioriteta i takvu
kombinaciju proizvodnih faktora koja pruta najvece izglede za povecanje
proizvodnje. Sto se ti¢e obima i strukture investicija, potrebno je vrlo precizno
naznaciti da je pitanje obima akumulacije vrlo znaCajno za privredni razvoj, ali
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da vrlo Cesto veéi znaCaj ima pitanje njene racionalne upotrebe. I najzad,
efikasnost investicija. Cini nam se da je to sustinsko ekonomsko pitanje. Naime,
relativno malo procentualno poboljSanje ili pogorsanje efikasnosti mote da
pruti osetne drustvene ustede ili da prouzrokuje isto tako osetne gubitke koji ¢e
se reflektovati na nivo proizvodnje i nivo {ivotnog standarda stanovnistva.

Da bismo razumeli neka sustinska pitanja iz oblasti investicija, ukaza¢emo
prethodno na osnovnu podelu i vrste investicija. Po svojoj nameni razlikuju se
privredne 1 neprivredne investicije. Privredne investicije slufe neposrednom
uvecanju proizvodnog potencijala privrede, a njihov materijalni oblik predstavl-
jaju sredstva rada 1 predmeti rada. Neprivredne investicije obuhvataju investi-
ciona ulaganja namenjena podizanju objekata drustvenog standarda ili adminis-
tracije. Ne ucCestvuju neposredno u proizvodnji materijalnih dobara, ali preds-
tavljaju svojevrstan uslov proizvodnje, te posebno uticu na njen obim, kvalitet i
efektivnost (investicije u prosvetu, kulturu, zdravstvo, stambenu izgradnju i sl.).
materijalni oblik novih investicija sa¢injavaju trajna i kapitalna potro$na dobra.

Za pravilno voCanje investicione politike vatno je odrediti pravilan odnos
izmeCu privrednih i neprivrednih investicija. Privredne investicije imaju od-
lucujudi znacaj za razvoj proizvodnih snaga, za prodor nove tehnike i tehnologi-
je, za rast produktivnosti rada i1 sl. Neprivredne investicije direktno utiCu na
drustveni 1 li¢ni standard ¢oveka 1 na taj nain posredno 1 na privredni razvoj.

Investicije, kojima se odrtava nepromenjeni nivo materijalne proizvodnje,
odnosno ostvaruje samo redovna zamena postojeceg kapitala, predstavljaju deo
privrednih investicija namenjen za prostu reprodukciju. U stacionarnoj privredi
investicije se zato izjednaCavaju sa visinom amortizacije. Investicije u proSirenu
reprodukciju predstavljaju one privredne investicije koje uvecavaju proizvodni
kapital i razmere proizvodnje i zato one predstavljaju postojanje odreCenog
viska sredstava iznad normalne obnove postoje¢ih proizvodnih fondova.

Privredne investicije se dalje dele na investicije u osnovna i investicije u
obrtna sredstva. Pretetniji deo investicija koja se ulatu u sredstva za rad su in-
vesticije u osnovne fondove, a drugi deo je namenjen ulaganjima u predmete
rada (povecanje zaliha sirovina, poluproizvoda i gotovih proizvoda).

Sa gledista drustvene reprodukcije, privredne investicije u osnovna sredstva
se dele na bruto 1 neto investicije. Neto fiksne investicije neposredno poticu iz
nacionalnog dohotka i ravne su akumulaciji umanjenoj za ulganja u zalihe.

Bruto privredne investicije u osnovne fondove sadrt e neto fiksne investicije

1 amortizacije. Bruto investicije su, dakle, ukupna druStvena ulaganja kako za
odrt avanje i obnavljanje starih objekata, tako i za podizanje novih.
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Prema uticaju na rast nacionalnog dohotka, privredne investicije su onaj deo
neto investicija koji obezbeCuje ravnomeran rast dohotka uporedo sa porastom
stanovniStva. Taj deo privrednih investicija nema, dakle, namenu da povecava
nacionalni dohodak po stanovniku. Povecanje nacionalnog dohotka po stanov-
niku nastaje zbog ekonomskih investicija koje su zapravo visak neto investicija
iznad demografskih.

Govoreci o amortizaciji kao dodajnom izvoru akumulacije naglasili smo da
amortizacija u dinamickoj privredi jednim delom sluti potrebama zamene, a
drugim delom predstavlja dopunski fond akumulacije. Imaju¢i to u vidu
motemo izdvojiti jo§ jednu vrstu investicija. Radi se o novim investicijama.
One predstavljaju razliku izmeCu buto investicija i zamene.

Prave¢i podelu investicija znaéajno je da spomenemo 1 podelu investicija
prema tehnickoj strukturi. Prema tehnickoj strukturi investicije delimo na: a)
ulaganja u graCevinske objekte, b) ulaganja u kapitalnu opremu i c) ostalo. Ova
podela je posebno znacajna kada su u pitanju ulaganja nerazvijene zemlje, ima-
juéi u vidu da su ulaganja u kapitalnu opremu ulaganja u aktivan deo
proizvodnih fondova.

7.3.2. Teorijski pristup izboru globalne strukture investicija

Problematika izbora investicija u jednom najopstijem pristupu ima svoje
dve strane i dva razliCita nivoa posmatranja. Prva se tiCe izbora globalne
strukture investicija pod kojom podrazumevamo alokaciju investicija izmeCu
proizvodnih sektora, grana i razliCitih proizvodnih delatnosti, kao i1 njihov
celishodan regionalni razmesStaj. Drugu stranu saCinjava izbor investicija u
okviru jedne homogene vrste proizvodnje, to jest izbor izmeCu razliitih
investicionih varijanata koje se odnose na istorodnu proizvodnju, na
proizvodnju istih upotrebnih vrednosti. Prvom vrstom izbora odreCuje se
proizvodna struktura privrede, a drugom se trate najpovoljnija reSenja za
ostvarivanje odreCenih proizvodnih zadataka. U oba podruéja se sreéemo sa
brojnim problemima 1 razliCitim metodoloskim pristupima. Zato ¢emo naSa
izlaganja, radi vece preglednosti, podeliti na ova dva nivoa posmatranja, ne
gubeci iz vida njihovu povezanost i zajednicku osnovu opstih kriterija izbora.

Kako ostvariti optijmalni raspored investicija izmeCuproizvodnih sektora i
grana predstavlja bez sumnje najslof enije podrucje politike privrednog razvoja.
Ono s pravom zauzima centralno mesto, jer se tim izborom resavaju strateska
pitanja svake privrede. Neophodno je stoga ukazati na svu kompleksnost ove
vrste ekonomskog izbora, polazeci od razlicitih aspekata u kojima se ona javlja.

Tim izborom valja opredeliti pre svega glavne proizvodne komplekse koji
privrednom razvoju daju najvece podsticajne efekte i u kojima se postite
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najracionalnije iskori§¢avanje proizvodnih resursa i drugih preimuéstava kojima
jedna zemlja raspolat e. Za vatnije industrijske grane 1 komplekse neophodno je
iznaéi optimalni regionalni razmestaj s obzirom na opSte pogodnosti koje
njihovom razvoju prutaju odreCena ekonomsko-geografska podruéja i gde se u
teritorijalnom spajanju proizvodnih faktora postifu najveci ekonomski efekti.
Vatno pitanje Cini dalje izbor nivoa tehnike za privredu kao celinu, a posebno
za one proizvodne komplekse Sto treba da saCinjavaju osnovu privredne
ekspanzije zemlje. Taj izbor mora biti reSen u skladu sa datom etapom razvoja i
datom strukturom proizvodnih faktora, kako bi tehnoloSka reSenja u narodno-
privrednom merilu vodila racuna o razliCitom stepenu zastupljenosti pojedinih
proizvodnih faktora, o njihovoj optimalnoj supstituciji, o Stednji jednih na racun
drugih itd. Pri donoSenju investicionih odluka potrebno je imati u vidu i kakva
¢e dejstva izazvati na trf iStu nove grane proizvodnje, i to kako svojom trat njom
sredstava za proizvodnju i radne snage, tako i svojom ponudom gotovih
proizvoda.

Razli¢ite moguénosti izbora u svim navedenim pravcima valjalo bi
posmatrati sa glediSta narodne privrede kao celine, poSto se na tom nivou
prut aju mogucnosti Stednje i1 postizanja takvih efekata koji se ne sti¢u na nivou
pojedinacnog preduzeca ili €ak i Citave proizvodne grane.

Nacionalna privreda ne predstavlja zatvoreni sistem, ve¢ je deo svetske
privrede 1 mora se razvijati kao deo svetske privrede. Proizvodna struktura se
prema tome ne mote da izraCuje autarhi¢no, ve¢ u osloncu na tendencije
razvoja meCunaodne podele rada i ekonomske kriterije koji uplivi§u tu podelu.
Izbor proizvodnih prioriteta nut no je stoga povezati sa zahtevima meCunaodne
podele rada 1 tratenjem Sto povoljnijeg mesta u svetskoj razmeni dobara. Ta
znafajna komponenta razvoja proizvodnih snaga Cini sa svoje strane veoma
slotenim izbor strukture investicija. Raspodela investicija zavisi¢e u velikoj
meri od izbora grana ili nekoliko ve¢ih proizvodnih kompleksa koji nacionalnoj
privredi prutaju najvece prednosti u spoljnoj trgovini. Tim izborom reSava se
pitanje Sta izvoziti a Sta uvoziti, gde vrSiti supstituciju uvoza, a gde razvojem
propulzivnih 1zvoznih grana dolaziti do potrebnog uvoznog ekvivalenta.
Ukoliko je zemlja manja i viSe zavisna od spoljne trgovine, utoliko ¢e i ovaj
aspekt problema biti dominantnije izrat en u takvom sluéaju.

Sama cCinjenica da se izbor strukture investicija mora posmatrati kako sa
gledista kratkog tako 1 sa glediSta dugog roka, unosi velike teskoce u vrSenju
tog izbora. Ako bi se dejstva investicija posmatrala samo na kraci rok, tada bi
neizbetno bio zanemaren razvoj nekih kljucnih sektora ¢iji potpuni ekonomski
efekti sazrevaju u neSto dutem vremenskom razdoblju, a prioritet bi bile grane
gde je obrt sredstava daleko brti, ali ¢iji rezultati nemaju ona velika 1 trajnija
dejstva na privredu kakva se postifu u granama koje Sire proizvodnu bazu
zemlje. Na slican naCin se problem postavlja i kad se radi o regionalnom
razmeStaju investicija. Posmatrano na kratak rok, investicije u razvijena
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podru¢ja imale bi uvek prednost pred investicijama nerazvijenih podruéja, s
obzirom na viSu kvalifikacionu strukturu radne snage u razvijenim podrucjima,
vecéa proizvodna iskustva, vecu zastupljenost elemenata eksterne ekonomije i sl.
MeCutim, na duti rok mote se pokazati da nove investicije u nerazvijenim
podru¢jima, zbog dalekosetnih strukturnih promena koje u tim podrucjima
izazivaju, daju vece 1 korisnije efekte za privredu kao celinu.

Vise puta je bilo naglasavano da su investicije sredstvo za optimalno
zadovoljavanje licnih i opStedrustvenih potreba kao osnovnog cilja proizvodnje.
Tu se, meCutim suotavamo sa nedovoljno izratenim problemom merenja
vatnosti pojedinih potreba i njihove drustvene korisnosti, sa utvrCivanjem
odgovaraju¢e skale verednosti u toj oblasti. Izbor struktura investicija
pretpostavlja prutanje odgovora na pitanje S$ta je na svakom nivou razvoja
konkretnog drustvenog sistema optimalna struktura tivotnog standarda, uzetog
u veoma Sirokom znacenju te reci; kojim njegovi elementi postaju dinamicni i
preovlaCujud, a koji od njih gube svoj raniji znaaj. Od toga zavise pravci
razvoja proizvodnje i promene njene strukture, a samim tim i uspostavljanje
optimalnih odnosa u raspodeli investicija proizvodne i neproizvodne sfere.
Izbor globalne strukture investicija ne ograni¢ava se samo na grane materijalne
proizvodnje, ve¢ se njime reSavaju proporcije razvoja i drugih sistema i
podsistema sa kojima je privreda povezana neposredno ili posredno.

Slot enost izbora strukture investicija pokazuje se 1 u tome $to on ima svoje
razlicite aspekte, $to se u taj izbor ugraCujune samo ekonomski nego i drugi
kriteriji, politicki, socijalni, strateSko-odbrambeni. Mada su ekonomski kriteriji
vatni 1 bitni, oni ne mogu zaobi¢i uticaj drugih snaga 1 faktora, uticaj
protivureCnih interesa razliCitih druStvenih grupa, regija itd. U vrSenju
ekonomskog izbora mora se, sem toga, voditi ratuna o svim objektivnim
ograniéenjima. Sloboda izbora je omeCena nizom objektivnih uslova, stepenom
ekonomskog razvoja, napretkom nauke i tehnike, politickom i druStvenom
strukturom, spoljnim polof ajem zemlje. Bitno pitanje politike razvoja sastoji se
upravo u tome da postavljanje vrednosnih ciljeva bude usklaCeno sa
objektivnim moguénostima 1 objektivnim ekonomskim zakonima. Iz toga
proizilazi nutnost poznavanja ovih zakona i njihovog koris¢enja kao sredstva,
kao algoritma, za ostvarenje postavljenih ciljeva drusStvenog napretka.

Na ovu mnogostranost posmatranja i slotenost izbora strukture investicija
bilo je potrebno uakazati radi toga da bi se dovoljno jasno istakla ¢injenica da
se taj izbor ne mot e podreCivatinekom jednostavnom opstem pravilu. Ne mote
se reSavati upotrebom samo nekog jedinstvenog kriterija, izratenog ovom ili
onom prostom matematiCkom formulom. Naravno, u osnovi svakog
ekonomskog izbora mora letati princip maksimalne ekonomije drustvenog
rada, to jest princip da se pod datim objektivnim uslovima sa najmanjim
utroSkom ukupnog drustvenog rada postigne maksimalni proizvodni rezultat.
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MeCutim, taj princip je toliko opsti da ne daje odgovor na sva slotena pitanja
izbora §to ih sre¢emo u raspodeli investicija na razliite sfere proizvodnje i
drustvenog tivota. Do tog izbora se mote doéi primenom slofenih naucnih
analitickih postupaka, polazeéi najpre od odreCenih apstrakcija i uproséavanja i
postepenim priblifavanjem realnim ekonomskim procesima, tj. postupnim
uvoCenjem u ekonomsku analizu pojedinih relevantnih momenata, ekonomskih
i druStvenih varijabila, vode¢i racuna o mnogostranim povezanostima koje
postoje u privredi 1 van nje.

Izbor globalne strukture investicija treba posmatrati naravno u &vrstoj
povezanosti sa posrednim 1 neposrednim faktorima privrednog rasta o kojima je
bilo re¢i u nasim ranijim poglavljima. Izbor investicija je slede¢i korak u blit em
odreCivanju tempa i strukture privrednog razvoja. Pod tom povezanos$éu
podrazumevamo naroéito &injenicu da je utvrCivanje optimalne strukture
investicija moguce samo uz pretpostavku postojanja opstih polaznih modela
ekonomskog rasta, kao Sto se i verifikacija ovih opstih modela i njihovih
pretpostavki mora stalno da vr§i putem iznalatenja optimalnih varijanata
strukture investicija. Tu povezanost treba shvatiti kao razlicite faze istrat ivanja
1 postupnog priblitavanja stvarnoj slotenosti ekonomskih procesa, kao
neophodne karike u pripremanju odreCenih varijanata privrednog razvoja.

Prvi problem pri utvrCivanju globalne strukture investicija tice se
iznalatenja nacina 1 kriterija za jedinstveno izrafavanje brojnih aspekata koje
taj izvor inovira. Problem se sastoji u tome kako na zajedniCki imenitelj svesti
po svojoj prirodi razlicite aspekte, ¢ineéi ih meCusobom koli¢inski uporedivim.
Takav zajednicki imenitelj koji omogucuje uporedivost razliCitih aspekata 1 koji
ih istovremeno povezuje u jedinstvenu celinu, predstavlja globalni kapitalni
koeficijent, kapitalni koeficijent za narodnu privredu kao celinu. Kod ovog
zajednickog sameritelja radi se u sustini o odnosu izmeCu onoga $to drustvo
ulate 1 onoga Sto dobija kao konacni efekat tih ulaganja, bez obzira na brojne
nacine izrafavanja tog odnosa. Tako se neki put polazi od potrebe minimalnih
ulaganja, te se ovaj odnos izratava kapitalnim koeficijentom; drugi put se
tet iSte stavlja na efekte ulaganja, izrat avajuci ih koeficijentom efektivnosti, ili
se ponekad pokuSava spajanje ova dva koeficijenta na bazi principa da se
ponekad pokuSava spajanje ova dva koeficijenta na bazi principa da se
minimalnim inputima postigne maksimalni autput (tzv. minimaks princip). Kao
Sto se vidi, u pitanju je onaj ve¢ pomenuti opSti princip svake ekonomije,
princip maksimalne uStede ukupnog drustvenog rada.

Ovaj baziéni princip utvrCivanja globalne strukture investicija, bez obzira
na pomenute razli¢ite natine njegovog izrat avanja, dobija svoju punu vrednost
samo ako posmatramo privredu kao jedinstvenu celinu, a svaku granu i
preduzece kao delove te celine. Drugim rec¢ima, ovaj princip mote da vati kao
jedini samo onda kad je istovremeno i na isti naCin zadovoljen kako u
pojedinacnom preduzedu i grani tako i u Citavoj narodnoj privredi. Ako ne
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dolazi do ovih podudaranja, o€ito se moraju uzeti u obzir i drugi kriteriji koji ¢e
sa glediSta preduzeca ili grane delovati kao korektiv, kako bi upravo u
razmerama narodne privrede opsSti princip bio sacuvan. U saobradaju,
proizvodnji elektricne energije i slicno, izolovana primena ovog kriterija kao
sredstva granske alokacije investicija davala bi pogreSne predstave i
orijentacije, posSto se efekti ulaganja u te grane ne izratavaju samo u okviru
njih, ve¢ mnogo vise u drugim granama i privredi kao celini. Njihov razvoj
stvara velike spoljne ekonomije kojima se podite efektivnost i smanjuju
troskovi drugih sektora i ¢itave nacionalne proizvodnje. Sli¢nu situaciju imamo
1 u svim onim granama ¢ija su dejstva Siroko disperirana u privredi. Prema to-
me, princip minimalnih ulaganja radi dobijanja maksimalnog efekta treba shva-
titi kao 1 svaki drugi opsti princip i opS$ti zakon, kao generalnu liniju prema
kojoj treba da se usmeravaju investicije, uz mnoga pojedinacna nut na odstupan-
ja.

Jasnije re€eno, ovaj princip je tipi¢an princip regulisanja odnosa celine 1 de-
lova, narodne privrede kao velikog sistema i svih njenih sastavnih komponena-
ta, pri cemu optimalno funkcionisanje sistema pretpostavlja da se ni jedan deo
ne mot e razvijati na $tetu sistema kao celine, narusavajuci njegovu stabilnost i
optimalni ret im njegovog funkcionisanja. Stoga se ovaj princip mote provera-
vati tek u meCugranskim input-autput odnosima, &ije svestrane veze omoguéuju
da se utvrdi da li ili u kojoj meri razvoj neke grane doprinosi optimalnoj
strukturi Citave privrede. Mot e se, na primer, pokazati da u sklopu jednog veli-
kog proizvodnog kompleksa, neko pojedinacno preduzece ili pojedinaéna grana
koja u njemu ucestvuje, izolovano posmatrani, ne zadovoljavaju ovaj princip,
ali ga zato proizvodni kompleks kao celina u potpunosti opravdava. Ili, uzeto
obrnuto, mot e investiciona odluka jednog individualnog preduzeca zadovoljiti
na prvi pogled ovaj princip, ali ako takva odluka dovodi u pitanje druga predu-
zecta (npr. njegove isporucioce sirovina ili potroSace njegovih proizvoda), nor-
malno ¢e se desiti da princip bude ugroten ne samo u komplementarnim predu-
ze¢ima vec 1 u grani, odnosno privredi kao celini.

ReguliSu¢i na najopstiji nacin odnose celine 1 delova, navedeni princip u
sustini znaci favorizovanje takvih strukturnih promena gde se pojedinaéne ko-
mponente ne razvijaju na Stetu ve¢ u korist celine, gde se njihovo razvijanje os-
tvaruje potiskivanjem samo onih elemenata koji iz razlicitih razloga ostaju is-
pod narodnoprivrednog optimuma. Princip ne podrazumeva prema tome
odrtavanje jednom stvorene strukture, ve¢ podsticanje onih promena koje se
pozitivno reflektuju na ukupne rezultate privrede.

Zbog slot enosti dinami¢nog odnosa celine 1 delova, pomenuti osnovni prin-
cip izbora strukture investicija ne samo Sto iz navedenih razloga ne mote biti
jedini ve¢ se ne mot e ni jednostavno primeniti u konfrontaciji dve razliite gra-
ne proizvodnje (npr. u opciji izmeCu proizvodnje éelika i u ovoj drugoj vrsti
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konfrontacije mogu se dobiti potrebni elementi za utvrCivanje optimalnih pro-
porcija u razvoju pojedinih proizvodnih kompleksa kojima ove grane pripada-
ju). Jednostrana primena ovog principa u globalnoj granskoj raspodeli investici-
ja, bez provere dobijenih rezultata sa gledista meCugranskih usklaCenosti i na-
rodno-privrednog optimuma, dovela bi do preteranog ili pogreSnog razvijanja
upravo onih grana koje po svojoj prirodi ne mogu biti nosioci privrednog
razvoja. Nasuprot tome, mogle bi biti zanemarene takve grane Ciji se efekti ne
izrat avaju samo unutar njih, ve¢ su mnogo znacajnija njihova indirektna dejstva
na efektivnost drugih privrednih sektora i privrede kao celine.

Dajuci opstu ocenu ovog principa, treba ukratko sumirati nekoliko njegovih
najvatnijih karakteristika. Njega treba smatrati polaznim bazi¢nim principom
kod odreCivanja globalne strukture investicija. Na odreCen naéin on mora biti
sadrtan u svakoj investicionoj odluci 1 protimati Citavu investicionu politiku,
ali shva¢en na nacin kako smo to napred objasnili. To znaci da do pravog
znacaja dolazi tek onda kad se granski raspored investicija optimalno uklapa u
mret u meCugmnskih odnosa, kad su granske investicije svim svojim inputima i
autputima vezane za Citavu nacionalnu privredu. Ostvarenje ove potpune pove-
zanosti je u stvari potvrda, kako to konstatuje Oskar Lange, da je tada postignut
sklad izmeCu pojedinaénih i dru$tvenih interesa, posto se upravo analizom
meCugranskih odnosa dobija najtaénija kvantitativna verifikacija o stepenu po-
dudarnosti ovih interesa.

Kao svaki dinamicki zakon i op$ti dinamicki princip, i ovaj princip global-
ne raspodele investicija treba smatrati opStevatec¢im, ali uz nutna pojedinacna
odstupanja i nufne korekture. Do ovakvih odstupanja mora dolaziti kad god
njegova primena u pojedinacnim odlukama dolazi u sukob sa interesima nekog
veceg proizvodnog kompleksa ili kad Citav kompleks dolazi u sukob sa ukup-
nim narodno-privrednim efektima. Jer, narodno-privredni optimum nikad nije
prost zbir pojedinacnih optimuma. Odstupanja nastaju 1 usled potrebe
usklaCivanja sa drugim principima i kriterijumima koji mogu biti ne samo
ekonomske nego i vanekonomske prirode. Ti drugi kriteriji mogu dolaziti sa
podrucja regionalnog razvoja, politike zaposlenosti, skladnijeg razvoja drugih
oblasti druStvenog tivota, specificnih ekonomskih i politickih obaveza u
meCunaodnim odnosima itd.

U izboru globalne strukture investicija za jedan odreCeni vremenski period
uvek se polazi od zateCenog nivoa i struktura proizvodnje koja ve¢ sama po sebi
upliviSe 1 na buduce investicione odluke. Privredni razvoj je, s druge strane,
proces stalnih promena izazvanih transformacijom druStvenih potreba, teh-
nickim progresom, uticajem spoljnih faktora i1 sl. Politika izbora se, dakle,
suoCava sa zateCenom strukturom o kojoj mora da vodi racuna, a istovremeno je
obavezna da anticipira buduée promene te strukture, uz nutno izdavanje
najvatnijih proizvodnih prioriteta. Tim dvema okolnostima odreCeno je na
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izvestan nacin i polje slobode izbora, koje je utoliko Sire ukoliko je vremenski
horizont posmatranja dut i.

Ovo slobodno polje izbora, koje se ponekad u literaturi naziva i prametrom
sloboda, zahteva upotrebu slotenih teorijsko-metodoloskih postupaka, razradu
veceg broja proizvodno-investicionih varijanata (viSevarijantni princip), slof enu
racunsku tehniku obrade najraznovrsnijih informacija i dr. Na pitanje izbora po-
laznog teorijsko-metodoloskog postupka veoma mnogo utice veliina zemlje,
nivo njene razvijenosti i stepen povezanosti sa drugim privredama. U velikim
razvijenim zemljama ¢ije su privrede u znacajnom stepenu autarhi¢ne, spoljna
trgovina u postupku izbora nece biti na isti na¢in naglaSena kao u manjoj razvi-
jenoj zemlji koja pri izboru investicija mora pre svega da polazi od utvrCivanja
onih proizvodnih kompleksa koji su najpresudniji u njenoj razmeni sa drugim
zemljama. Nesto slicno se mote reci 1 za regionalni razvoj, ¢ija ¢e specificna
uloga veoma mnogo zavisiti od veli¢ine zemlje, nacionalne strukture i oStrine
razlika u stepenu razvijenosti pojedinih delova njene teritorije.

Uvat avajuc¢i navedene specifinosti pojedinih zemalja, mofemo konsatato-
vati da je ipak najcesc¢i takav prilaz izboru globalne strukture investicija pri ko-
me se uzimaju u obzir tri neophodne faze posmatranja i analize. One su diktira-
ne oblas¢u unutraSnje potrosnje, spoljnom trgovinom i regionalnim razvojem.
Naravno, ovaj trostepeni pristup podrazumeva pethodnu razradu najopstijeg di-
namickog modela privrednog rasta koji nam daje nekoliko neophodnih globala
bez kojih se ne mogu definisati osnovni okviri 1 polazne pretpostavke trostepe-
ne analize. Pod tim globalima podrazumevamo odnose izmeCu inesticija i po-
tro$nje, dinamiku rasta drustvenog proizvoda i stope rasta licne 1 ukupne finalne
potrosnje.

Prvi stepen posmatranja mora polaziti od potroSnje, ne samo zato §to je ona
osnovni cilj proizvodnje nego i zato §to se svi meCugranski odnosi konaéno sli-
vaju i zavr$avaju u sferi potrosnje. U polaznom dinami¢kom modelu ve¢ imamo
stopu rasta potrosnje, pa prema tome i promene njenog obima tokom posmatra-
nog perioda. Promene u obimu potrosnje reflektuju se istovremeno i na njenu
strukturu. Blite odreCivanje te strukture mote se izvesti primenom odgovara-
jucih koeficijenata elastinosti tratnje. To nam omogucuje da priblitno sazna-
mo kakva je struktura proizvodnje potrebna u granama namenjenim li¢noj po-
tro$nji. UtvrCujuéina taj nacin autpute ovih grana, pomoéu odgovarajuéih di-
namickih ekonomsko-tehnoloskih koeficijenata ustanovljavaju se zatim njihovi
inputi iz drugih grana. Time se dobija prvi globalni proizvodni program i najo-
pstija granska struktura privrede izrat ena u tablici meCugranskih odnosa.

Na slede¢em stepenu analize valja ukljuciti Siru gransku raspodelu investi-

cija, uzimajuci sada pre svega u obzir spoljnu trgovinu. U prethodnoj fazi pri-
vreda se posmatra kao zatvoreni sistem, $to je bilo dovoljno da bi se odmerile
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opste potencijalne mogucnosti zemlje u razvoju potrosnje i zadovoljavanju lju-
dskih potreba uopste. Ukljucivanje spoljne trgovine omogucuje veci stepen ra-
cionalizacije proizvodne strukture koriS¢enjem onih prednosti kojima jedna
zemlja raspolate s obzirom na obim i strukturu svojih proizvodnih faktora. U
ovoj fazi utvrCuje se dalji stepen specijalizacije proizvodnje, odnosno blite
opredeljuju proizvodni kompleksi koji u meCunaodnoj razmeni dobara treba da
obezbede najveci ekonomski efekat ulot enih sredstava, tj. najve¢u mogucu rea-
lizaciju mini-maks principa.

Efektivnost spoljne trgovine nam prema tome sluti kao jedan od najvatni-
jih, a za mnoge zemlje svakako najvatniji kriterij kod izbora pravaca i redosle-
da ulaganja u odgovarajuce grane i proizvodne komplekse. Ukoliko zemlja vise
odmice razvoju, utoliko se pretetnije radi o izboru samo nekoliko kljuénih ko-
mpleksa koji zauzimaju sve vatnije mesto u njenom spoljnotrgovinskom bilan-
su. Savremena tehnologija proizvodnje u znatnom broju grana diktira velike se-
rije 1 brzu primenu tehnickih inovacija. Zato ne samo male nego i srednje zeml-
je po veli¢ini moraju i¢i na odabiranje utih proizvodnih kompleksa sa kojima
mogu uspesno uéestvovati u meCumrodnoj podeli rada. Naravno, parametar
slobode u izboru ovih pravaca ulaganja je u znacajnoj meri ogranicen raznim
politickim 1 socijalnim i drugim faktorima, ali se uz sva ta ograni¢enja moraju
trat iti ona reSenja koja se u datom periodu javljaju kao najpovoljnija.

Za potpunije sagledavanje globalne strukture investicija nutno je uzimati u
obzir 1 prostornu dimenziju, tj. teritorijalni razmestaj investicija. Ovo podra-
zumeva nesto §iru razradu granske strukture, kao i razradu ne samo meCu-
granskih nego i meCurgionalnih dinami¢kih modela. U osnovi regionalnog
razmeStaja nove proizvodnje treba da leti kriterij najnitih troSkova spajanja
proizvodnih faktora. Obim njihove raspolotivosti 1 stepen mobilnosti, a na-
roCito razvijenost transportne mrete, igraju u tome najvatniju ulogu. Polaze¢i
od razliCite zastupljenosti navedenih uslova, pojedine proizvodne grane ¢e lo-
gicno imati razliCitu inklinaciju prema pojedinim podrucjima. Stoga regionalni
razmestaj investicija treba da nam posluti kao slede¢i korak u optimizaciji in-
vesticionih efekata, i to na taj nacin §to ¢e odreCene grane biti regionalno tako
razmeStene da osiguravaju najmanja ulaganja za datu vrstu proizvodnje. Iz toga
proizilazi da za svaki region mora biti tipicna neka takva proizvodna grana koja
¢e vremenom, na viSem stepenu razvijenosti tog regiona, prerasti u celovit
proizvodni kompleks. Bez ove jasne proizvodne odreCenosti regioni bi gubili
smisao, ne bi predstavljali osnovu za meCutegionalnu podelu rada i specijaliza-
ciju.

Ove tri uzastopne faze u razradi globalne strukture investicija u stvari su ne
samo sukcesivni koraci ve¢ i neophodne korekcije jedna drugoj, tako da se glo-
balni proizvodni program time stalno menja u pravcu njegovog poboljSavanja.
To pretpostavlja da se na svakom stepenu vrie potrebna usklaCivanjaprimenom
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meCtsektorskih dinamickih analiza. Pri ovome mislimo ne samo na izradu
meCugranskih i meCusegionalnih matrica, ve¢ i na danas dobro poznate dina-
micke modele privrednog rasta, kao i vrlo razvijene matematicko-statistiCke
postupke izraCunavanja dinamickih koeficijenata pomocu kojih se izrafavaju
meCusobno zavisne promene brojnih varijabila u privredi. Sve je to potrebno da
bi se dobio celovit pogled na privredu i osnovne povezanosti u promenama po-
jedinih njenih delova.

No bez obzira na ovu postupnost i slot enost analitickih metoda, do optimal-
ne globalne strukture investicija dolazi se paralelnom izradom vise varijanata na
svakom od tri opisana stepena analize. Ekonomska nauka je danas jos daleko od
toga da poznaje direktni put do optimalnog programa, te se moramo slutiti
ovim zaobilaznim putem da od vise varijanata biramo najpovoljniju. Postupak
razrade viSe varijanata ne sluti samo iznalat enju optimalnog programa, to je is-
tovremeno znacajna strateska rezerva u politici privrednog razvoja, ako se usled
iznenadno izmenjenih okolnosti moraju traiti nova reSenja. Tada se mote
pokazati da je u tim izmenjenim okolnostima neka od ranije razraCenih varija-
nata pogodnija nego ona prvobitno usvojena.

Kontrolna pitanja

1. Akumulacija i privredni razvoj

2. Sistemski pristup odnosa akumulacije privrednog razvoja
3. Akumulacija — potrosnja i privredni rast

4. Pojam i vrste investicija
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8. Merenje vrednosti ekonomske aktivnosti: Bruto
domaci proizvod

Bruto domaci proizvod se Cesto smatra kao nabolja mera koja pokazuje
kako se ekonomija odvija. Ovaj statisticki podatak se izraCunava svaka tri
meseca u Birou za ekonomske analize (dei Ministarstva trgovine SAD) na
osnovu velikog broja primarnih izvora podataka. Svrha BDP-a jeste da jednom
jedinom brojkom iskate vrednost ekonomske aktivnosti u odreCenom
vremenskom periodu.

Postoje dva nalina za izraCunavanje ovog statistickog podatka. Kod prvog
nacina, BDP obuhvata ukupan dohodak svih u ekonomiji. Kod drugog nacina,
BDP obuhvata ukupnu potro$nju na autpute roba i usluga svih u ekonomiji. Iz
oba nacina se jasno vidi zasto je BDP mera ekonomskih performansi. BDP meri
ono §to je ljudima veoma vatno — njihove dohotke. Isto tako, ekonomija sa
velikim autputom roba i usluga mote bolje zadovoljiti trafnju domacinstava,
firmi i vlade.

Kako BDP mote da meri i dohodak ekonomije i troSenje na njen autput?
Odgovor je u tome $to su ove dve veliCine, u stvari, jedno te isto: za ekonomiju
u celini, dohodak mora biti jednak troSenju. Ta Cinjenica, za uzvrat, sledi joS§
fundamentalnije stvari: poSto svaka transakcija ima i kupca i prodavca, svaki
dolar koji kupac potrosi mora postati dolar dohotka za prodavca. Kada Dto
kre¢i Dtejninu kucu za 1.000 americkih dolara, tada je 1.000 dolara za Dtoa
dohodak, a za Dtejn troSak. Ova transakcija uve¢ava BDP za 1.000 dolara, bez
obzira da li sabiramo ukupan dohodak ili ukupan trosak.

Da bismo u potpunosti razumeli BDP, prelazimo na raCunovodstvo
nacionalnog dohotka, tj. raCunovodstveni sistem koji se koristi za merenje
BDP-a i mnogih drugih, sa njim povezanih, statistika.

8.1. Kvantitativne varijable

Mnoge ekonomske varijable mere koli¢inu neCega — koli¢inu novca,
koli¢inu roba 1 sl. Ekonomisti razlikuju dve vrste kvantitativnih varijabli:
stokove i tokove. Stok je koli¢ina merena u datom trenutku, dok je tok koli¢ina
merena u jedinici vremena.

Npr. koli¢ina vode u kadi je stok: to jekoli¢ina vode u kadi u datom
trenutku. Koli¢ina vode koja dolazi iz slavine je tok: to je koli¢ina vode koja se
dodaje u kadu u jedinici vremena. Treba uociti da stokove i tokove merimo
razlic¢itim jedinicama. Katemo da kada sadrti 50 galona vode, ali da voda iz
slavine izlazi brzinom od 5 galona u minuti.
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BDP je verovatno najvatnija varijabla toka u ekonomiji: ona nam govori
koliko dolara te¢e u ekonomskom krutnom toku u jedinici vremena. Kada
cujete da neko kate da je BDP SAD-a 10.000 milijardi americkih dolara, treba
da znate kako to znaci da je re¢ o 10.000 milijardi dolara godiSnje.

Stokovi i tokovi su Cesto povezani. U primeru sa kadom ovi odnosi su jasni.
Stok vode u kadi predstavlja akumulaciju toka iz slavine, a tok vode predstavlja
promenu u stoku. Kada se postavljaju teorije za objasnjavanje ekonomskih vari-
jabli, Cesto je korisno odrediti da li su te varijable stokovi ili tokovi, i da 1i su
povezane nekim odnosima.

Ovde su dati neki primeri veza izmeCustokova i tokova koje istratujemo u
narednim poglavljima:

Licno bogatstvo je stok; dohodak i troskovi su tok.

Broj nezaposlenih radnika je stok; broj ljudi koji gube posao je tok.
Velicina kapitala u ekonomiji je stok; veliina investicija je tok.
Javni dug je stok; drt avni budt etski deficit je tok.

8.2. Pravila za izraCunavanje BDP-a

Realna ekonomija ukljucuje proizvodnju i prodaju vanrednog broja roba i
usluga. Za izraCunavanje BDP-a tako slofene ekonomije korisno je imati
preciznu definiciju: ukupan bruto proizvod (BDP) je trtiSna vrednost svih
konaénih roba i usluga koje se proizvode u jednoj ekonomiji u datom
vremenskom periodu. Da bismo videli kako se ova definicija primenjuje,
razmotricemo neka pravila kojih se ekonomisti pridrtavaju u pravljenju ove
statistike.

Sabiranje jabuka i krusaka - ekonomija SAD proizvodi mnogo razli€itih
roba i usluga — hamburgere, frizure, kola, racunare 1 dr. BDP kombinuje vred-
nost ovih roba 1 usluga u jedinstvenu meru. Razli¢itost proizvoda u ekonomiji
komplikuje izraGunavanje BDP-a jer razliCiti proizvodi imaju razlicite vrednos-
ti.

Pretpostavka je, npr. da ekonomija proizvodi Cetiri jabuke 1 tri kruske. Kako
izraCunati BDP? Mogli bismo prosto sabrati jabuke i1 kruske 1 zakljuciti da je
BDP jednak sedam komada plodova. Ali, ovo ima smisla samo ako smatramo
da jabuke i kruske imaju istu vrednost, §to uopste govoreci, nije tacno.

Za izraCunavanje ukupne vrednosti razliCitih roba i usluga racun nacional-
nog dohotka koristi trtiSne cene, jer one odratavaju koliko su ljudi spremni da
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plate neku robu ili uslugu. Stoga, ako jabuke kostaju 0,50$ svaka, a kruske
1,00$ svaka, BDP bi bio:

BDP = (cena jabuke*koli¢ina jabuka)+(cena krusSke*koli¢ina krusaka) =
(0,50$*4)+(1,00$*3)=5,00%

BDP iznosi 5,003 - vrednost svih jabuka u iznosu od 2,003, plus vrednost svih
kruSaka u iznosu od 3,008$.

Upotrebljena roba - kada kompanija Topps napravi paket bejzbol karata za
igru i prodaje ga za 50 centi, tih 50 centi se dodaje nacionalnom BDP-u. Alj, §ta
biva kada kolekcionar proda retke karte Mickey Mantle drugom kolekcionaru
za 500$? Tih 5008 nisu vrednost BDP-a. BDP meri vrednost tekuce
proizvodenih roba i usluga. Prodaja karata Mickey Mantle odratava prenos
aktive 1 ne predstavlja uvecanje ekonomskog dohotka. Dakle, prodaja
upotrebljenih roba nije ukljuéena kao deo BDP-a.

Postupanje sa zalihama - zamislite da pekara zaposli radnike za
proizvodnju vise hleba, plati njihove zarade, a onda ne uspe da proda dodatni
hleb. Kako ova transakcija deluje na BDP?

Odgovor zavisi od toga Sta biva sa neprodatim hlebom. Pretpostavimo prvo
da se hleb pokvario. U ovom slucaju, firma je platila viSe za nadnice, ali nije os-
tvarila ve¢i prihod, tako da se profit firme smanjio za iznos za koji su se po-
vecale nadnice. Ukupni troskovi u ekonomiji se nisu promenili zato Sto niko ne
kupuje hleb. Ukupan dohodak se takoCe nije promenio, mada je distribuiran
viSe u vidu nadnica, a manje u vidu profita. Posto ova transakcija ne deluje ni
na troskove, ni na dohodak, BDP se nije promenio.

Sada je pretpostavka da se hleb nalazi u zalihama radi kasnije prodaje. U
ovom slucaju transakcija se tretira drugacije. Pretpostavlja se da vlasnici firme
kupuju hleb za zalihe firme, i da profit firme nije smanjen pla¢anjem dodatnih
nadnica. Posto vece zarade povecavaju ukupan dohodak, a veca potro$nja na za-
lihe povecava ukupno trosenje, BDP ekonomije se povecava.

Sta se dogaCa kasnije, kada firma rasproda hleb iz zaliha? Ovaj sluéaj je
vestiranje firme u zalihe. Ovo negativno trosenje firme poravnava pozitivau po-
troSnju potrosaca, tako da raspodela zaliha ne uti¢e na BDP.

Opste pravilo jeste da kada firma povecava svoje zalihe robe, ova investicija
u zalihe racuna se kao trosak za vlasnike firme. Zato proizvodnja za zalihe po-
ve¢ava BDP koliko i proizvodnja za prodaju. Prodaja inventara, meCutim, jeste
kombinacija pozitivnog troSenja (kupovine) i negativnog troSenja (dezinvesti-

93



ranja u zalihe), tako da ona ne utice na BDP. Ovakav tretman zaliha obezbeCuje
da BDP odslikava tekucu proizvodnju roba i usluga u ekonomiji.

Poluproizvodi i dodata vrednost - mnoge robe su proizvedene u fazama: si-
rovine su obraCene u jednoj firmi, a onda su prodate drugoj firmi na kona¢nu
obradu. Kako da tretiramo takve proizvode kada izraCcunavamo BDP? Npr. pre-
tpostavimo da stoCar prodaje jednu Cetvrtinu funte mesa Mekdonaldsu za 0,508,
i da onda Mekdonalds proda hamburger za 1,50$. Dali BDP treba da ukljuéi i
meso i hamburger (ukupno 2,008$) ili samo hamburger (1,50$)?

Odgovor je da BDP obuhvata samo vrednost finalne robe. Stoga je
hamburger obuhva¢en BDP-om, a meso nije: BDP se poveéava za 1,508 a ne za
2,008. Razlog je taj §to je vrednost poluproizvoda ve¢ obuhvacena kao deo
trtiSne cene konaénog proizvoda. Dodavanje poluproizvoda u finalnu robu bilo
bi dvostruko racunanje — tj. meso bi se ra¢unalo dvaput. Otuda je BDP ukupna
vrednost proizvedenih finalnih roba i usluga.

Jedan od nacina za izra¢unavanje vrednosti svih finalnih roba 1 usluga jeste
sabiranje dodate vrednosti u svakoj fazi proizvodnje. Dodata vrednost firme
jednaka je vrednosti autputa firme umanjenoj za vrednost poluproizvoda koje
firma kupuje. U slu¢aju hamburgera, dodata vrednost stocara je 0,50$ (uz
pretpostavku da stocar nije kupio proizvod), a dodata vrednost Mekdonaldsa je
1,50% - 0,50%, odnosno 1,00$. Ukupna dodata vrednost je 0,50$+1,00$ Sto je
jedanko 1,50$. Za ekonomiju u celini, zbir svih dodatih vrednosti mora biti
jednak vrednosti svih finalnih roba i usluga. Otuda je 1 BDP ukupna dodata
vrednost svih firmi u ekonomiji.

Stambene usluge i ostale propisane vrednosti - mada najve¢i broj roba 1
usluga, kada se izracunava BDP, ima vrednost po trfiSnim cenama, neke se ne
prodaju na tr{iStu i zato nemaju trtiSne cene. Ako BDP treba da ukljucuje i
vrednost takvih roba i usluga, moramo uraditi procenu njihove vrednosti. Takva
procena se zove pripisana vrednost.

Pripisivanje vrednosti je narolito vatno za odreCivanje vrednosti
stanovanja. Lice koje uzima kuc¢u u zakup kupuje stambene usluge i vlasniku
kucée donosi dohodak: zakupnina je deo BDP-a i kao troSak zakupaca i kao
dohodak vlasnika. Mnogi, meCutim stanuju u spostvenim kuéama. Mada oni ne
placaju zakupninu vlasnicima, oni utivaju stambene usluge sli¢éne onima koje
zakupci placaju. Da bi uzeo u obzir stambene usluge koje vlasnici kuca koriste,
BDP ukljucuje ,,zakupninu* koju vlasnici kuca ,,placaju* sami sebi. Naravno,
vlasnici ne placaju doslovno ovu zakupninu samima sebi. Ministarstvo trgovine
procenjuje kolika bi bila tr{iSna zakupnina za kucu da je iznajmljena, i
ukljucuje tu pripisanu vrednost u BDP. Ova pripisana zakupnina se obuhvata i
kao vlasnikov trosak i kao vlasnikov dohodak.
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Pripisivanje se odvija i kod vrednosti javnih usluga. Npr. policija, drtavni
¢inovnici i senatori putaju usluge javnosti. OdreCivanje vrednosti ovih usluga
vrlo je tesko, jer se one ne prodaju na tr{iStu i zato nemaju trt iSnu cenu. Racun
nacionalnog dohotka obuhvata ove usluge u BDP-u vrednuju¢i ih po njihovim
troSkovima. Naime, zarade ovih javnih slut benika koriste se kao mera vrednosti
njihovog auputa.

U mnogim slucajevima pripisivanje vrednosti se obavlja po principu, ali
ipak, da bi se stvar pojednostavila ne sprovodi se u praksi. Posto BDP ukljucuje
pripisanu zakupninu vlasnika kuéa koji u njima tive, neko mote takoCe
ocekivati da se u njega ukljuce 1 pripisama zakupnina na kola, kosacice, nakit i
drugu trajnu robu u vlasnistvu domacinstava. MeCutin, vrednost ovih
zakupnina nije ukljuena u BDP. Pored toga, neki autputi ekonomije se
proizvode 1 troSe u ku¢i i nikad ne stignu na tr{iSte. Npr. obroci koji se
spremaju kod kuce slicni su obrocima spremljenim u restoranu, ali dodata
vrednost domacih obroka ne ulazi u BDP.

Konaéno, nema pripisivanja vrednosti robama i uslugama koje se prodaju u
ekonomiji podzemlja. Ekonomija podzemlja je deo ekonomije u kojoj se ljudi
skrivaju od vlade zato $to {ele da izbegnu placanje poreza ili zato Sto je njithova
aktivnost ilegalna. Jedan je primer kada se domaci radnici placaju ,,na crno®.
Nezakonita trgovina drogom je drugi primer.

Budu¢i da je pripisivanje vrednosti radi izraCunavanja BDP-a samo
priblif no, i poSto vrednosti mnogih roba i usluga nisu uopste ukljuc¢ene, BDP je
nesavrSena mera ekonomske aktivnosti. Ova nesavrSenost je najproblemati¢nija
kada se poredi tivotni standard od zemlje do zemlje. Veliina ekonomije
podzemlja, npr. razliita je od drtave do drtave. Ipak, sve dok magnitude ove
nesavrsenosti ostaju tokom vremena priliéno nepromenljive, BDP je korisna
mera za poreCenje ekonomske aktivnosti iz godine u godinu.

8.3. Odnos realnog BDP-a i nominalnog BDP-a

Ekonomisti koriste upravo opisana pravila u izraCunavanju BDP koji
vrednuje ukupan autput roba 1 usluga u ekonomiji. Ali, da li je BDP dobra mera
ekonomskog blagostanja? Razmotrimo jo$ jednom ekonomiju koja proizvodi
samo jabuke 1 kruSke. U ovoj ekonomiji BDP je zbir svih vrednosti
proizvedenih jabuka i vrednosti svih proizvedenih krusaka. Naime,

BDP = (cena jabuke*koli¢ina jabuka)+(cena kruske*koli¢ina krusaka)
Treba primetiti da BDP mote da se poveca ili rastom cena ili povecanjem

kolicine.
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Lako se vidi da BDP, izraCunat na ovaj nacin, nije dobra mera ekonomskog
blagostanja. Ova mera ne odratava tacno koliko dobro ekonomija mote
zadovoljiti tragnju domacinstava, firmi i drfave. Ako bi se sve cene udvos-
trucile bez promene u koli¢ini, BDP bi se udvostrucio. Ali, bila bi obmana reci
da je sposobnost ekonomije da zadovolji trat nju udvostrucena, jer koli¢ina sve
proizvedene robe ostaje ista. Ekonomisti vrednost roba i usluga merenu po
teku¢im cenama zovu nominalni BDP.

Jedna bolja mera ekonomskog blagostanja uporedila bi ekonomske aupute
roba i usluga i ne bi bila pod uticajem cena. Ekonomisti za ove potrebe koriste
realan BDP, koji predstavlja vrednost roba i usluga merenu primenom
konstantnog seta cena. Tj. realan BDP pokazuje §ta bi se dogodilo sa
troSkovima na autput ako bi se promenila njegova koliina, a cene ostale iste.

Da bismo videli kako se izracunava realan BDP, zamislite da telimo da
uporedimo autput u 2002. godini i autput u 2003. godini nama poznate
ekonomije sa jabukama i kruskama. Mogli bismo poceti izborom seta cena,
koje nazivamo cene bazne godine, a to su cene koje su na snazi u 2002. godini.
Robe 1 usluge se tada sabiraju upotrebom cena bazne godine za razliCite robe, u
obe godine. Realan BDP za 2002. godinu bio bi:

Realan BDP = (nivo cena jabuka u 2002. godini * koli¢ina jabuka u 2002.
godini) + (nivo cenakru$aka u 2002. god. * koli¢ina krusaka u 2002. god.).

Na sli¢an naéin realan BDP u 2003. godini bio bi:

Realan BDP = (nivo cena jabuka u 2002.god * koli¢ina jabuka u 2003.god.)
+ (nivo cena krusSaka u 2002.god. * koli¢ina krusaka u 2003.god.).

A realan BDP u 2004. godini bio bi:

Realan BDP = (nivo cena jabuka u 2002.god. * koli¢ina jabuka u
2004.god.) + (nivo cena krusaka u 2002.god. * koli¢ina krusaka u
2004.god.).

Treba primetiti da se nivo cena u 2002. godini koristi za izraCunavanje
realnog BDP-a za sve tri godine. Cene su konstantne, a realan BDP varira iz
godine u godinu samo ako 1 kili¢ina proizvodnje varira. Kako sposobnost
drustva da obezbedi ekonomsku satisfakciju svojim ¢lanovima ipak zavisi od
proizvedene koli¢ine roba 1 usluga, realan BDP predstavlja bolju meru
ekonomskog blagostanja nego nominalan BDP.
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8.4. Deflator BDP-a

Na osnovu nominalnog BDP-a i realnog GDP-a motemo izracunati i treci
statisticki podatak: deflator BDP-a. Deflator BDP-a, koji se joS zove i deflator
cena, definiSe se kao odnos nominalnog BDP-a i realnog BDP-a.

Nominalni BDP
Deflator BDP-a =

Realni BDP

Deflator BDP-a pokazuje $ta se u ekonomiji dogaCa sa opstim nivoom cena.

Da bi se ovo bolje shvatilo, treba opet razmotriti ekonomiju sa samo jednom
robom — hlebom. Ako je P cena hleba i Q prodata koli¢ina, onda je nominalni
BDP ukupan broj dolara potrosenih za hleb u toj godini, P*Q. Realan BDP je
broj vekni hleba proizvedenih u toj godini pomnoten sa cenom hleba u baznoj
godini, Pp,*Q. Deflator BDP-a je koli€inik cene hleba u datoj godini P u od-
nosu na cenu hleba u baznoj godini , P/Py,s.

Definicija deflatora BDP-a dopuSta nam da analiziramo nominalni BDP u
dva dela: jedan deo meri koli¢inu (realan BDP), a drugi meri cene (deflator
BDP-a). Tako da je:

Nominalan BDP = Realan BDP * Deflator BDP-a.
Nominalan BDP meri vrednost ekonomskog auputa u teku¢im dolarima.
Realan BDP meri autput pri konstantnim cenama. Deflator BDP-a meri cenu

autputa u odnosu na cenu u baznoj godini. Ovu jednainu mof emo napisati kao:

Nominalni BDP
Realni BDP =

Deflator BDP-a

Iz ovoga motemo videti kako je deflator dobio ime: on se koristi za
izduvavanje nivoa cena (izvlacenje inflacije iz cene) nominalnog BDP-a da bi
se dobio realan BDP.
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8.5. Lancano merenje vrednosti realnog BDP-a

Diskutovali smo o realnom BDP-u kao da se cene, koje se koriste za ra¢unanje
ove mere, nikada ne menjaju u odnosu na svoju vrednost iz bazne godine. Ako bi
ovo zaista bilo tako, cene bi tokom vremena postajale sve zastarelije. Npr. cena
racunara je zadnjih godina znatno opala, dok je cena Skolarine povecana. Pri vredno-
vanju proizvodnje ra¢unara i obrazovanja primena cena koje su preovlaGivale pre de-
set ili dvadeset godina dovela bi nas u zabludu.

Da bi reSio ovaj problem, Biro za ekonomske analize periodi¢no afurira
cene koje koristi za raCunanje realnog BDP-a. Otprilike svakih 5 godina ponovo
se bira nova bazna godina. Cene se potom zadrfavaju na fiksnom nivou 1 kor-
iste se za merenje promena u proizvodnji roba i usluga iz godine u godinu, sve
dok se bazna godina ponovo ne at urira.

Biro je 1995. godine objavio novu politiku za bavljenje promenama u
baznoj godini. On sada posebno isti¢e lan¢ano merenje vrednosti realnog BDP-
a. Sa ovim novim merama, bazna godina se menja u kontinuitetu. U sustini,
prosecne cene u 2001. 1 2002. godini koriste se za merenje realnog rasta od
2001. do 2002.. godine; proseéne cene u 2001. 1 2003. godini koriste se za me-
renje realnog rasta od 2002. do 2003. godine itd. Ove razliCite stope rasta iz go-
dine u godinu se onda spajaju i oblikuju u obliku ,,lanca* da bi se mogle koristi-
ti za poreCenja autputa roba i usluga izmeCu bilo kop dva datuma.

Ovo novo lanéano merenje realnog BDP-a je bolje nego tradicionalno me-
renje, jer obezbeCuje da cene, koje se koriste za racunanje realnog BDP-a, ni-
kada ne budu zastarele. Za najveéi broj namena, meCutim razlike izmeCunjih
nisu vatne. Ova dva merenja realnog BDP-a nalaze se u visokoj korelaciji. Raz-
log za ovu povezanost je taj Sto su promene relativnih cena uglavnom spore.
Stoga 1 mera realnog BDP-a odratava istu stvar:Promene u proizvodnji roba i
usluga na nivou cele ekonomije.

8.6. Dva aritmeticka izraza za merenje procentualnih promena

Za upravljanje visokim brojem ekonomskih odnosa postoje aritmeticki izra-
zi koje je korisno znati: procentualna promena proizvoda sa dve varijable pri-
blif no je jednaka zbiru procentualnih promena u svakoj od njih.

Da bismo videli kako ovaj izraz funkcioniSe, razmotricemo jedan primer. Sa
P ¢emo obeletiti deflator BDP-a, a sa Y realan BDP. Nominalni BDP je P*Y.

Ovim izrazom se tvrdi sledece:

Procentualna promena (P*Y) = (procentualna promena P) + (procentualna
promena Y).
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Npr. pretpostavimo da je u jednoj godini realan BDP 100, a da je deflator
BDP-a 2; slede¢e godine realan BDP je 103, a deflator BDP-a je 2,1. Motemo
izraCunati da se realan BDP povecao za 3%, a deflator BDP-a za 5%. Nomi-
nalan BDP je porastao sa 200 u prvoj godini na 216,3 u drugoj godini, Sro je
povecanje od 8,15%. Treba primetiti da je rast nominalnog BDP-a (8,15%) pri-
blit no jednak zbiru rasta deflatora BDP-a (5%) i realnog BDP-a (3%).

Drugi aritmeticki izraz sledi iz prvog: procentualna promena koli¢inika pri-
blitno je jednaka procentualnoj promeni brojioca umanjenog za procentualnu
primenu imenioca.

Razmotrimo jo§ jedan primer. Sa Y ¢emo obeletiti BDP, a sa L stanovnist-
vo, tako da Y/L jeste BDP po stanovniku. Drugi izraz tvrdi da:

Procentualna promena (Y/L) = (procentualna promena Y) — (procentna
promena L).

Npr. pretpostavka je da u prvoj godini Y iznosi 100.000, a L je 100, tako da
je Y/L jednako 1.000, u drugoj godini Y je 110.000, a L je 103, tako da je Y/L
jednako 1,068. Treba primetiti da je rast BDP-a po sobi (6,8%) priblif no jednak
rastu dohotka (10%) umanjenog za rast populacije (3%).

8.7. Komponente troSenja

Ekonomisti 1 kreatori politike brinu ne samo o ukupnom ekonomskom
autputu roba 1 usluga, nego i1 o njegovoj alokaciji alternativnim korisnicima.
RaCun nacionalnog dohotka deli BDP u cetiri Siroke kategorije troSenja:
potroSnja (C), investiranje (I), javne nabavke (G), neto izvoz (NX).

Ako slovom Y ozna¢avamo BDP, onda je:
Y=C+1+G+NX.

BDP je zbir potrosnje, investicija, javnih nabavki i neto izvoza. Svaki dolar
spada u neku od ovih kategorija. Ova jednaCina je identitet — jednacina koja
mora da se odrti zbog naCina na kojji su varijable definisane i to se zove
identitet raCuna nacionalnog dohotka.

Potrosnja se sastoji od roba i usluga koje kupuju domacinstva. Ona se deli u
tri potkategorije: potro$na roba, trajna roba i usluge. PotroSna roba je ona roba
koja traje kratko, kao Sto su hrana i odeca. Trajna roba je ona koja traje dugo,
kao $to su kola 1 TV aparati. Usluge ukljucuju izvrSeni rad za potrebe potrosaca,
a od strane pojedinaca i firmi, npr. frizera i lekara.
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Investiranje se sastoji od roba kupljenih za buduéu upotrebu. Investiranje se
takoCe deli u tri potkategorije: investicije vezane za poslovanje, investicije ve-
zane za stanovanje i investicije u zalihe. Investicije vezane za poslovanje su na-
bavka novih postrojenja i opreme od strane preduzeca. Investicije vezane za
stanovanje su nabavka novih kuca od strane domacinstava i kucevlasnika. In-
vesticije u zalihe povecavaju zalihe roba u preduzecu (ako zalihe padaju, invas-
tiranje u zalihe je negativno).

Javne nabavke su robe i usluge koje kupuju federalne, regionalne i lokalne
vlasti. Ova kategorija ukljucuje stvari kao §to su vojna oprema, autoputevi i us-
luge koje prutaju drtavni radnici. Ona ne ukljucuje transferna plac¢anja pojedin-
cima kao §to su socijalno osiguranje i socijalno staranje. PoSto transferna
placanja vrse realokaciju postoje¢eg dohotka, i nisu nastala kao razmena roba i
usluga, nisu deo BDP-a.

Poslednja kategorija, neto izvoz, uzima u obzir trgovinu sa ostalim
drt avama. Neto izvoz je vrednost roba i usluga koje se izvoze ostalim drtavama
umanjena za vrednost roba i usluga koje se nabavljaju iz drugih drtava.. Neto
izvoz predstavlja neto troSenje iz inostranstva na nasu robu i usluge, koje do-
maéim proizvoCatima obezbeCuje dohodz.

8.8. Ostale mere dohotka

Racun nacionalnog dohotka obuhvata 1 druge mere dohotka koje se po defi-
niciji neznatno razlikuju od BDP-a. Vatno je biti svestan ovih razliitih mera za
dohodak, jer se ekonomisti i Stampa Cesto na njih pozivaju.

Da bi se videlo u kakvoj su meCusobnoj vezi pomenute alternativne mere,
pocecemo sa BDP-om i dodati mu ili oduzeti razliCite veli¢ine. Za dobijanje
bruto nacionalnog dohotka (BNP) doda¢emo zaradu od faktora dohotka (nadni-
ce, profit i rentu) iz ostalih delova sveta 1 od toga oduzeti placanja faktora
dohotka ostalim delovima sveta:

BNP = BDP + faktori placanja iz inostranstva — faktori placanja
inostranstvu.

Dok BDP meri ukupan dohodak proizveden u zemlji, pomo¢u BNP-a se meri
ukupan prihod koji su zaradili drt avljani (rezidenti). Npr. ako stanovnik Japana ima
sopstvani komforan stan u Njujorku, dohodak po osnovi rente koju on zaradi jeste
deo BDP SAD-a, jer je zaraCen u SAD-u. Ali, posto je dohodak po osnovu ove
rente faktor placanja imostranstvu, on nije deo BNP SAD-a. U SAD-u faktor
placanja iz inostranstva i faktor placanja inostranstvu jesu sli¢ne veli€ine — svaki
predstavlja oko 3%BDP — tako da su BDP 1 BNP priblit no jednaki.
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Da bi se obezbedio neto nacionalni proizvod (NNP), oduze¢emo amortizaciju
kapitala — zbir ekonomskog stoka u vidu postrojenja, opreme i stambene strukture
koji su se tokom godine pohabali:

NNP = BNP — Amortizacija

U racunu nacionalnog dohotka amortizacija se zove potroSnja fiksnog kapitala.
Ona iznosi oko 10% BNP-a. Posto je amortizacija kapitala troSak radi proizvodnje
ekonomskog autputa, oduzimanje amortizacije pokazuje neto rezultat ekonomske
aktivnosti.

Sledece prilagoCavanje u racunu nacionalnog dohotka odnosi se na indirek-
tne poslovne poreze, kao Sto su porezi na prodaju. Ovi porezi, koji Cine oko
10% NNP-a, predstavljaju razliku izmeCu cena koje potrosaéi pla¢aju za robu i
cena koje firme dobijaju. PoSto firme nikada ne primaju ove poreze, oni nisu
deo dohotka. Kada oduzmemo indirektne poslovne poreze od NNP-a, dobijamo
meru koju nazivamo nacionalni dohodak.

Nacionalni dohodak = NNP — Indirektni poslovni porezi.
Nacionalni dohodak meri koliko svako u jednoj ekonomiji zaradi.

Racun nacionalnog dohotka deli nacionalni dohodak na pet komponenti, §to
zavisi od nacina na koji se dohodak zaraCuje. Ovih pet kategorija i procenat
nacionalnog dohotka koji obuhvataju su:

1. Kompenzacija zaposlenima (70%). Zarade i olakSice radnika.

2. Dohodak od vlasnistva (9%). Dohodak za nekorporaciju sektora, kao §to
su male firme, porodi¢ni duc¢ani i pravni odnosi.

3. Imovinska renta (2%). Dohodak koji kuc¢avlasnici primaju, ukljucujuci
rentu koju kucevlasnici sami sebi placaju, umanjeno za troSkove kao $to
je amortizacija.

4. Profiti korporacije (12%). Dohodak korporacija nakon isplata njihovim
radnicima 1 kreditorima.

5. Neto kamata (7%). Kamate koje domaca preduzeca plac¢aju, umanjeno
za primljenu kamatu i uvecano za kamatu od stranaca.

Serija prilagoCavanja nas vodi od nacionalnog dohotka do litnog dohotka, zbira
dohodaka koje domaginstva i nekorporacijski sektor primaju. Od ovih prilagoCavanja
tri su najvagnija. Prvo, smanjujemo nacionalni dohodak za iznos koji korporacije
zaraCuju, ali ne vrse isplatu, bilo zato §to zadrt avaju zaradu, bilo zato $to placaju porez
vladi. Ovo prilagoCavanje se vr$i oduzimanjem korporativnog profita (koji je jednak
zbiru korporativnih poreza, dividendi 1 maloprodajnih zarada) i ponovnim dodavanjem
dividendi. Drugo, nacionalni dohodak pove¢amo za neto sumu koju vlada isplacuje u
transfernim plac¢anjima. Ovo prilagoCavanje je jednako vladinim transferima pojedin-
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cima umanjenim za doprinose socijalnog osiguranja koji se plac¢aju vladi. Trece, prila-
goCavamo nacionalni dohodak tako da u njega uklju¢imo kamate koje domadinstva za-
rade, umesto da uraéunamo kamate koje placaju preduze¢a. Ovo prilagoCavanje se vrsi
dodavanjem liénih kamatnih prihoda i oduzimanjem neto kamata. (Razlika izmeCa
licne kamate i1 neto kamate proizilazi delom iz kamate na vladin dug). Stoga je licni
dohodak sledeci:

Li¢ni dohodak = Nacionalni dohodak
- Korporativni profiti
- Doprinosi socijalnog osiguranja
- Neto kamata
+ Dividende
+Vladini transferi pojedincima
+Li¢ni kamatni dohodak.

Dalje, ako oduzmemo plac¢anje individualnih poreza i izvesna neporeska placanja
drt avi (kao Sto su listi¢i za parking), dobijamo raspolot iv individualni dohodak.

Raspoloziv individualni dohodak = Individualni dohodak -Individualni
porez i Neporeska placanja

Nas zanima raspolotivi individualni dohodak zato Sto je to iznos koji
gazdinstvima i1 nekorporativnim biznisima stoji na raspolaganju za troSenje na-
kon zadovoljenja njihovih poreskih obaveza prema drf avi.

Kontrolna pitanja

1. Bruto domaci proizvod

2Ppravila za izracunavanje GDP-a?

3 Odnos realnog GDP-a i nominalnog GDP-a

4 Deflator GDP-a

6. Lancano merenje vrednosti realnog GDP-a

7. Koja su dva aritmeticka izraza za merenje procentualnih promena?
8. Komponente trosenja

9. Ostale mere dohotka

102



9. Merenje troSkova Zivota:

Potrosacki indeks cena

Za dolar danas ne motemo kupiti onoliko koliko smo mogli pre 20 godina.
Sve je poskupelo. Ovo poveéanje opsSteg nivoa cena zove se inflacija, i ona je
jedna od glavnih briga ekonomista i kreatora politike. U poglavljima koja slede
istraivace se potanko uzroci i efekti inflacije. Ovde se razmatra kako
ekonomisti mere promene u troskovima t ivota.

9.1. Cena korpe roba

Najcesce koris¢ena mera za nivo cena jeste potrosacki indeks cena (CPI).
CPI obuhvata cene mnogih roba i usluga u jedan indeks koji meri op$ti nivo
cena.

Prosek svih cena - posto ljudi viSe kupuju piletinu nego kavijar, cena
piletine treba da ima vecu tetinu u CPI od cene kavijara. Biro za statistiku rada
meri razliCite artikle putem izraunavanja vrednosti korpe roba i usluga koje
tipican potroSaé kupuje. CPI je cena ove korpe roba i usluga u odnosu na istu
korpu u baznoj godini.

Postoji i indeks proizvoCatkih cena koji mere cene tipiéne korpe roba koju
kupuju preduzeca, a ne potroSaci.

9.2. CPI u odnosu na deflator BDP-a

Deflator BDP-a i CPI ponekad daju nesto drugaije informacije o tome Sta
se dogaCasa op$tim nivoima cena u ekonomiji. IzmeCu ovedve mere postoje tri
kljuéne razlike.

Prva razlika je u tome §to deflator BDP-a meri cene svih proizvedenih roba i
usluga, dok CPI meri cene samo onih roba i usluga koje kupuju potrosaci. To
znaci da se povecanje cena roba koju kupuju samo preduzeca ili drt ava pokaza-
ti u deflatoru BDP-a ali ne i u CPI-u.

Druga razlika je u tome $to deflator BDP-a obuhvata samo robe proizvedene
u zemlji. Uvezene robe nisu deo BDP-a i1 ne ulaze u deflator BDP-a. Otuda po-
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vecanje cena tojote koja je proizvedena u Japanu i prodata u datoj zemlji, utice
na CPI, jer su tojotu kupili potrosaci, ali ono ne utice na deflator BDP-a.

Treca razlika je najsuptilnija i1 proizilazi iz naCina na koji ove dve mere ob-
jedinjuju mnostvo cena u ekonomiji. CPI cenama razli€itih roba dodeljuje fiks-
nu tet inu, dok im deflator BDP-a dodeljuju promenljivu tet inu. Drugim re¢ima,
CPI se izracunava upotrebom fiksne korpe roba, dok deflator BDP-a dopusta da
se korpa roba vremenom menja kao sastavni deo promena BDP-a. Slede¢i pri-
mer pokazuje kako se ovi pristupi razlikuju.Pretpostavka je da je mraz unistio
nacionalni rod pomorandti. Koli¢ina proizvedenih koli¢ina pomorand{i je pala
na nuly, i cena ono malo pomorandti na policama prodavnica je porasla do ne-
ba. Kako pomorandfe viSe nisu deo BDP-a, rast cena pomorandti ne ogleda se
u deflatoru BDP-a. Ali posto se CPI obracunava primenom fiksne korpe roba,
koja obuhvata i pomorandte, rast cena pomorandti je prouzrokovala znacajan
rast CPL

Kontrolna pitanja

1. PotroSacki indeks cena
2. Cena korpe roba
3. CPI u odnosu na deflator GDP-a
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10. Nacionalni dohodak, traznja, potrosnja, investicije,
javne nabavke

10.1. Podela nacionalnog dohotka

Posto smo analizirali kako preduzeée odlucuje o zaposljavanju svakog fak-
tora, sad motemo objasniti kako trtiSte faktora proizvodnje vrsi raspodelu
ukupnog ekonomskog dohotka. Ako su sva preduzeca u ekonomiji konkurentna
1 tet e maksimalnom profitu, onda se svakom faktoru proizvodnje placa njegov
marginalni doprinos procesu proizvodnje. Realna nadnica koja se placa radniku
jednaka je MPL — u, a realna cena najma se placa vlasniku kapitala u visini
MPK. Ukupne realne zarade koje se isplac¢uju radnoj snazi su MPLxL, a ukupan
realna povracaj plac¢en vlasnicima kapitala je MPK x K.

Dohodak koji ostaje nakon $to preduzeca plate faktore proizvodnje jeste
ekonomski profit vlasnika preduzeca. Realan ekonomski profit je:

Ekonomski profit=Y - (MPL x L ) - ( MPK x K)
PosSto telimo da ispitamo raspodelu nacionalnog dohotka, ovaj izraz
preureCugemo na sledeéi nacin:

Y =(MPL x L ) + ( MPK xK) + ekonomski profit.

Ukupan dohodak se deli izmeCu povraéaja na radnu snagu, na kapital i
ekonomski profit.

Koliki je ekonomski profit? Odgovor je neocekivan: ako funkcija
proizvodnje ima osobinu konstantnog povracaja po skali, kao §to se obicno
misli, onda ekonomski profit mora biti nula. Tada ne ostaje niSta nakon placanja
za faktore proizvodnje. Ovaj zakljuCak sledi iz matematickog rezultata koji se
zove Julerova (Euler) teorema , kojom se tvrdi da ako funkcija proizvodnje ima
konstantan povrac¢aj u srazmeri, onda:

F(K,L)=(MPK x K) + ( MPLx L)
Ako se svakom faktoru proizvodnje pla¢a njegov marginalni proizvod, onda
je zbir ovih faktora plac¢anja jednak ukupnoj proizvodnji. Drugim recima,
konstantni povracaji u srazmeri, maksimiranje profita i konkurentnost zajedno

podrazumevaju da je ekonomski profit nula.

Ako je ekonomski profit nula, kako se mot e objasniti postojanje “profita” u
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ekonomiji? Odgovor je da izraz “profit”, koji se obi¢no koristi, nije isto §to i
ekonomski profit. Pretpostavka je da postoje tri vrste faktora: radnici, vlasnici
kapitala i vlasnici preduzeéa. Ukupan dohodak se deli na plate, povrac¢aj na
kapital i ekonomski profit. U realnom svetu, meCutim, najveéi deo preduzeca
poseduje kapital, umesto da ga zakupljuje. Posto su vlasnici preduzeca i
vlasnici kapitala isti ljudi, ekonomski profit i povracaj na kapital se Cesto
sjedinjuju. Ako ovu alternativu definiSemo kao racunovodstveni profit, mote
se reci:

ra¢unovodstveni profit = Ekonomski profit + ( MPKx K)

Pod naSim pretpostavkama — konstantni povra¢aj u srazmeri, maksimiranje
profita i konkurentnost — ekonomski profit je nula. Ako ove pretpostavke
priblitno opisuju svet, onda “profit” u nacionalnom dohotku mora biti
uglavnom povracaj na kapital.

Sada motemo odgovoriti na pitanje postavljeno na pocetku ovog poglavlja
o tome kako se ekonomski dohodak rasporeCuje od preduzeéa do domacéinstva.
Svakom faktoru proizvodnje placa se njegov marginalni proizvod, i ovi faktori
pla¢anja iscrupljuju ukupnu proizvodnju. Ukupna proizvodnja se deli na
placanja za kapital i placanja za rad, Sto zavisi od njihove marginalne
produktinvosti.

10.2. Sta odreDuje traZnju za robama i uslugama

Videli smo Sta odredjuje nivo proizvodnje 1 kako se dohodak iz proizvodnje
rasporeCujena radnike 1 vlasnike kapitala. Napred smo identifikovali Cetiri dela
BDP —a:

potrosnja ( C)

investicije (1)

drt avne nabavke ( G )
neto izvoz ( NX).

Dijagram krutnog toka sadr{i samo prva tri dela BDP-a. Za sada, za
pojednostavljenje analize, pretpostavljamo zatvorenu ekonomiju — zemlju koja
trgovinsku razmenu sa drugim zemljama. Zato je neto izvoz uvek nula.

Zatvorena ekonomija na tri naCina koristi robe 1 usluge koje proizvede
(output). Ova tri dela BDP-A su izratena u identitetu raCuna nacinalnog

dohotka:

Y=C+I+G
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Domacinstva potrose deo ekonomskih outputa; preduzec¢a i domacinstva
koriste deo outputa za investicije; a vlada kupuje deo outputa za javne potrebe.
Telimo da vidimo kako se BDP rasporeCuje izmeCu ovetri grupe korisnika.

10.3. Potrosnja

Kada jedemo hranu, nosimo odecu ili idemo u bioskop, mi trosimo neko od
ekonomskih outputa. Svi oblici potroSnje ine dve tre¢ine BDP-a . Posto je
potroSnja ovako velika, makroekonomisti su dosta energije posvetili
istrativanju kako domacinstva odlucuju koliko ¢e potrositi.Ovde se razmatra
najjednostavniji primer ponaSanja potroSaca.

Domacinstva primaju dohodak od svog rada i vlasniStva nad kapitalom,
placaju poreze drtavi, a onda odlucuju koliko od svog preostalog Cistog
dohotka da potrose, a koliko da ustede.

Dohodak koji domacdinstva primaju jednak je ekonomskom outputu Y.
Drtava zatim oporezuje domacinstva i iznosu T. ( premda vlada namece vise
vrsta poreza, kao $to je porez na licni 1 korporativni dohodak ili porez na
prodaju, za naSe potrebe ¢emo sjediniti sve ove poreze). Dohodak posle
plac¢anja svih poreza Y-T, definiSemo kao raspoloZiv dohodak. Domacinstva
dele raspolot iv dohodak na potros$nju 1 Stednju.

Prepostavka je da nivo potroSnje zavisi neposredno od nivoa raspolotivog
dohotka, Sto je veci raspolot iv dohodak, veca je 1 potroSnja. Sledi:

C=C(Y-T).

U ovoj jednalini se tvrdi da je potrosnja funkcija raspolofivog dohotka.
Odnos izmeCu potwosnje i raspolot ivog dohotka zove se funkcija potroSnje.

Marginalna sklonost ka potrosnji (MPC) je iznos za koji se menja
potrosnja kada se raspolotivi dohodak poveca za jedan dolar. MPC je izmeCu
nule i jedan; jedan ekstra dolar dohotka povecava potrosnju, ali za manje od
jednog dolara. Stoga, ako domacinstva dobiju jedan ekstra dolar dohotka, oni
jedan njegov deo Stede. Ako je, recimo, MPC = 0,7, onda domacinstva potrose
70 centi od svakog dodatnog dolara raspolotivog dohotka na robu Siroke
potrosnje i ustede 30 centi.

10.4. Investicije

I preduzeca i domacinstva kupuju investicionu robu. Prduzec¢a kupuju robu
da bi dopunili zalihe kapitala i zamenili postojec¢i pohaban kapital. Domacinstva
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kupuju nove kuce, koje su takoCe deo investicija. U SAD ukupna ulaganja i
unvesticije su u proseku oko 15 odsto BDP-a.

Koli¢ina tratnje za investicionom robom zavisi od kamatne stope, kojom se
meri troSak nov€anih sredstava koja se koriste za finansiranje investicija. Da bi
jedan investicioni projekat bio profitabilan, njegov povracaj ( prihod od uvecanja
buduce proizvodnje roba i usluga ) mora premasiti troskove (placanja za
pozajmljena novCana sredstva). Ako se kamatna stopa povecava, manje
investicionih projekata biva unosno i obim trat nje za investicionom robom pada.

Na primer, preduzeée razmatra da li treba da gradi fabriku od 1 milion
dolara, koja bi donela godi$nji povracaj od 100.000 dolara ili 10 odsto.
Preduzece poredi ovaj povracaj sa troSkovima pozajmljivanja od 1 milion
dolara, Ako je kamatna stopa 10% preduze¢e pozajmljuje novac na
finansijskom trtistu i grade fabriku. Ako je kamatna stopa 10% preduzece se
odrice ove investicione prilike i ne gradi fabriku.

Preduzece donosi istu investiconu odluku ¢ak i kad ne mora da pozajmi 1
milion dolara, ve¢ koristi svoja novCana sredstva. Preduzec¢e mote deponovati
ovaj novac u banku ili na trtiSte novCanih sredstava 1 zaraditi kamatu. Gradnja
fabrike je profitabilnija od deponovanja samo ako je kamatna stopa manja od
povracaja od 10%.

Neko ko ne teli da kupi novu kuéu suocava se sa sliécnom odlukom. Sto je
viSa kamatna stopa, to su 1 troskovi hipoteke vec¢i. Hipoteka od 100.000 dolara
godisnje koSta 8000 dolara, ako je kamatna stopa 8%, 1 10.000 dolara ako je
kamatna stopa 10%. Kako se kamatna stopa povecava, troskovi vlasnistva nad
kucom se uvecavaju i traf nja za novim ku¢ama pada.

Kada se proucava uloga kamatne stope u ekonomiji, ekonomisti prave
razliku izmeCu nominalnih kamatnih stopa i realnih kamatnih stopa. Ova
razlika postaje znaCajna kad se menja opsti nivo cena. Nominalna kamatna
stopa je ona kamtna stopa o kojoj nas obi¢no izveStavaju u medijima, To je
kamatna stopa korigovana za efekte inflacije. Ako je nominalna kamatna stopa
8% 1 stopa inflacije 3%, onda je realna kamatna stopa 5%. Kasnije ¢e se
detaljno razmatrati veza izmeCu nominalne i realne kamatne stope. Ovde je
dovoljno napomenuti da realna kamatna stopa meri stvarne troskove
pozajmljivanja te tako odreCuje obim nvesticija.

10.5. Javne nabavke
Javne (drtavne) nabavke su treCa komponenta tratnje za robama i uslugama.

Federalna drtava kupuje topove, projektile i usluge drtavnih ¢inovnika. Lokalna
uprava kupuje knjige za biblioteke, gradi Skole i uposljava uéitelje. Vlasti na
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svakom nivou uprave grade puteve i izvode javne radove. Sve ove transkacije Cine
javne nabavke roba i usluga, na $ta u SAD-u otpada oko 20% BDP-a.

Ove nabavke su samo jedan vid drtavne potrosnje. Drugi vidovi drtavnog
troSenja su transferna placanja domacinstivima, kao $to je pomo¢ siromasnima i
placanja socijalnog osiguranja starijim osobama. Za razliku od drtavnih
nabavki, transferna placanja se ne obavljaju kao razmena za neki od
ekonomskih ouputa roba i usluga, stoga nisu obuhvaceni varijabilom G.

Tranferna pla¢anja utiCu na tratnju za robama i uslugama posredno.
Transferna plac¢anja su suprotna porezima: ona povecavaju raspolot ivi dohodak
domacdinstava, ba§ kao Sto ga porezi smanjuju. Na ovaj naCin, povecanje
transfernih pla¢anja na osnovu povecanja poreza utice da se raspolot iv dohodak
ne promeni. Sada motemo preraditi nasu definiciju za 7. Raspolotivi dohodak,
Y-T', obuhvata i negativan uticaj poreza i pozitivan uticaj transfernih placanja.

Ako su drt avne nabavke jednake porezu umanjenom za transfere, onda je G
= T, 1 vlada ima balansiran budzet. Ako G premasi T, vlada ima budzetski
deficit, koji se finansira emisijom drfavnog duga - to jest pozajmljivanje na
finansijskom trtiStu. Ako je G manje od T, vlada ima budZetski suficit koji
koristi za vracanje nekog od neizmirenih dugova.

10.6. Mnostvo razlicitih kamatnih stopa

Ako pogledate poslovni deo novina, pronaci ¢ete mnoStvo kamatnih stopa,
Suprotno tome svuda u ovoj knjizi, mi govorimo o kamatnoj stopi, kao da u
ekonomiji postoji samo jedna kamatna stopa. Jedina razlika ée se praviti izmeCu
nominalne kamatne stope (koja se ne koriguje za inflaciju) i realne kamatne
stope ( koja se koriguje za inflaciju). Skoro sve kamatne stope u dnevnim
listovima su nominalne.

Zasto se u dnevnim listovima nalazi tako veliki broj kamatnih stopa?
Kamatne stope se razlikuju na tri nacina:

Rocnost - neki zajmovi u ekonomiji su kratkorocni, ¢ak i toliko da traju
samo u vremenu tokom no¢i. Drugi zajmovi su dugi 30 godina ili ¢ak duti.
Kamatne stope na zajmove zavise od njihove rocnosti. Dugorocne kamatne
stope su obicno, ali ne uvek, vece od kratkoro¢nih kamatnih stopa.

Kreditni rizik - prilikom odlu€ivanja da li odobriti zajam zajmodavac mora
uzeti u obzir verovatno¢u da ¢e zajmoprimac vratiti dug. Zakon dopusta
zajmoprimcu da ne izvri svoju novéanu obavezu ako objavi bankrotstvo. Sto je
veca verovatnoca neizvrSenja novCanih obaveza, to je 1 kamatna stopa veca,
Najvecu sigurnost ima kreditni rizik drtave, tako da drtavne obveznice
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uglavnom imaju nisku kamatnu stopu. Nasuprot drfavi imamo finansijski
nepouzdane korporacije koje mogu povecati nov€ana sredstva samo emisijom
Dzank obveznica (junk bonds) 1 koje pladaju visoke kamatne stope da bi se
nadoknadio visok rizik od neizvrSenja zakonskih obaveza.

Poreski tretman - kamata na razliCite vrste obveznica oporezuje se razlicito.
Stavise, kada drt ava i lokalne vlasti izdaju obveznice, koje se zovu municipalne
obveznice (municipal bonds), vlasnik ovih obveznica ne mora da plati federalni
porez na prihod od kamate. Zbog ove poreske olakSice, municipalne obveznice
imaju nif u kamatnu stopu.

Kada vidite dve razlicite kamatne stope u dnevnim listovima, mot ete skoro
uvek objasniti ovu razliku razmatrenjem rocnosti, kreditnog rizika i poreskog
tretmana zajma.

Mada u ekonomiji ima mnogo razli€itih kamatnih stopa makroekonomisti
obi¢no mogu da zanemare ove razlike. RazliCite kamatne stope tete da se za-
jedno povecavaju 1 opadaju. Zato je pretpostavka da postoji jedna kamatna sto-
pa sto je, za naSe potrebe, korisno uproséenje.

Mi ovde ne pokusavamo da objasnimo politicki proces koji vodi do
odreCene budt etske politike — bar kad je re¢ o nivou drt avnih nabavki i poreza.
Umesto toga, mi drfavne nabavke 1 poreze uzimamo kao egzogene varijable.
Da bismo oznacili da su ove varijable fiksirane izvan naseg modela nacionalnog
dohotka, napisa¢emo:

G=G

T=T.

Mi ipak telimo da istratimo uticaj budt etske politike na varijable odreCene
unutar modela, tj. Endogene varijable. Endogene varijable su potrosnja,
investicije 1 kamatna stopa.

Da bismo videli kako egzogene varijable deluju na endogene, moramo
upotpuniti model.

Kontrolna pitanja

1. Podela nacionalnog dohotka

2. Sta odreduje traznju za robama i uslugama?
3. Potrosnja

4. Investicije

5. Javne nabavke

6. Mnostvo razlicitih kamatnih stopa
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11. Ravnoteza roba i usluga

11.1. Sta dovodi ponudu roba i usluga i traZnju za njima u
ravnoteZu

Poceli smo istrativanjem ponuda roba i usluga, a upravo smo razmotrili i
tratnju za njima. Kako motemo biti isgurni da su svi ovi tokovi u ravnoteti?
Drugim re¢ima, $ta obezbeCujeda je zbir potrosnje, investicija i drt avnih naba-
vki jednak zbiru proizvedenog outputa? Mi ¢emo videti da u ovom klasinénom
modelu kamatna stopa ima presudnu ulogu u uspostavljanju ravnotete izmeCu
ponude i trag nje.

O ulozi kmatne stope u ekonomiji mot e se razmisljati na dva nacina, Mot emo
razmotriti kako kamatna stopa deluje na ponudu za robama i uslugama i trat nju za
njima. Ili mofemo razmatrati kako kamatna stopa deluje na ponudu zajmovnih
sredstava 1 traf nju za njima. Kao Sto ¢emo videti, ovo su dve strane istog novcica.

11.2. RavnoteZa na trziStu roba i usluga:
Ponuda ekonomskih outputa i traZznja za njima

Sledece jednaline rezimiraju razmatranje trat nje roba i usluga:

Y=C+1+G
C=Cx-1)
I=1(r)

G=G

Tr=T

Tragnja za ekonomskim outputom dolazi od potrosnje, investicija i drf avnih
nabavki. Potro$nja zavisi od raspolotivog dohotka; investicije od realne
kamatne stope; drtavne nabavke i porezi su egzogene varijable koje postavljaju
kreatori fiskalne politike.

Ovoj analizi ¢emo dodati ono §to smo naucili o ponudi roba i usluga. Videli
smo da faktori proizvodnje 1 funkcija proizvodnje odreCuju koli€¢inu outputa
koje se nudi u ekonomiji:

Y=F (K,L)

=Y.
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Kombinujmo sada ove jednacine koje opisuju ponudu outputa i tratnju za
njima. Ako u identitetu racuna nacionalnog dohotka zamenimo funkciju po-
tros$nje i funciju investicija, dobijamo:

Y=C(Y-T)+I(r)+G

Posto politika fiksira varijable G i T, a faktori proizvodnje i funkcija
proizvodnje fiksiraju nivo outputa Y, mot e se napisati;

Y =C(Y- T)+1(r)+G .

Ovom jednacinom se tvrdi da je ponuda outputa jednaka tratnji za njim, a
nju Cini zbir potrosnje, investicija i drt avnih nabavki.

Treba primetiti da je kamatna stopa r jedina varijabla koja nije unapred
odreCena u poslednjoj jednacini. To je zato $to kamatna stopa i dalje igra
kljuénu ulogu: ona mora obezbediti da tratnja i ponuda budu jednake, Sto je
veca kamatna stopa, to je niti nivo investicija, a time je nita i traf nja za robama
i uslugama, C + [ +G. Ako je kamtna stopa previse visoka, investicije su previse
visoke 1 tragnja premaSuje ponudu. Pri ravnote{noj kamatnoj stopi, trafnja za
robama 1 uslugama jednaka je ponudi.

Ovaj zakljuak mote izgledati tajanstveno, Nekom mote biti cudno kako
kamatna stopa dostite nivo na kojem ponudu roba 1 usluga i tratnju za njima
drti u ravnotet i. Najbolji naCin da se odgovori na ovo pitanje jeste da se razmo-
tri kako se finansijsko trtiSte uklapa u celu pricu.

11.3. RavnotezZa na finansijskim trZziStima:
Ponuda zajmovnih sredstava i traZznja za njima

Posto je kamatna stopa troSak pozajmljivanja i povracaj za pozajmljivanje
na finansijskim trfiStima, motfemo bolje razumeti ulogu kamatne stope u eko-
nomiji ako razmi$ljamo o finansijskim tr{iStima. Da bismo ovo ucinilim pono-
vo ¢emo napisati identitet raCuna nacionalnog dohotka kao:

Y-C-G=L
Izraz Y -C -G je output koji ostaje nakon §to je tratnja potrosaca i vlade za-
dovoljena; on se zove nacionalna Stednja ili prosto Stednja (S). U ovom obli-

ku, identitet racuna nacionalnog dohotka pokazuje da je Stednja jednaka investi-
ranju.
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Da bismo popunije razumeli ovaj identitet, motemo razdvojiti nacionalnu
Stednju na dva dela — jedan deo predstavlja Stednju privatnog sektora, a drugi
drt avnu Stednju:

(Y-T-O)+(T-G)=1

Izraz (Y -T -C) je raspolotiv dohodak umanjen za potro$nju, pa dobijamo
privatnu Stednju. Izraz (T — G) je drZavna Stednja, tj. drt avni prihod umanjen
za drtavnu potroSnju. (Ako drtavna potroSnja premasi drtavne prihode, vlada
ima budt etski deficit 1 drt avna Stednja je negativna). Nacionalna Stednja je zbir
privatne i drtavne Stednje. Ova jednaCina tvrdi da prilivi na finansijskim
trt iStima (privatna i javna Stednja ) moraju biti u ravnotet i sa odlivima sa finan-
sijskih tr{iSta (investiranje).

Da bismo videli kako kamatna stopa uspostavlja ravnotetu na finansijskim
trtiStima, u identitet nacionalnog dohotka ubacujemo funkciju potrosnje i
funkciju investicija:

Y-C(Y-T)-G=1(r)

UocCite da drtava fiksira G 1 T, a da faktori proizvodnje 1 funkcija
proizvodnje fiksiraju Y:

Y-C(Y-T)-G=1(r)
EZI( r)

Leva strana ove jednaCine pokazuje da nacionalna Stednja zavisi od dohotka
Y, 1 varijabli fiskalne politike G 1 T. Za fiksne vrednosti Y;G 1 T, nacionalna
Stednja S je takoCefiksna. Desna strana jednaéine pokazuje da investicije zavise
od kamatne stope. U stvari Stednja i investicije se mogu tumaciti u smislu po-
nude i tragnje. U ovom slucaju “roba” su zajmovna sredstva, a njihova “cena”
je kamatna stopa. Stednja je ponuda zajmovnih sredstva — domadinstva po-
zajmljuju svoju Stednju investitorima ili je deponuju u banku gde se ona daje na
zajam. Investiranje je trat nja za zajmovnim sredstvima — investitori pozajmljuju
od javnosti neposredno, prodajom obveznica, ili posredno, pozajmicama kod
banaka. PoSto investiranje zavisi od kamatne stope, koli¢ina tra enih zajmovnih
sredstava takoCe zavisi od kamatne stope.

Kamatna stopa se prilagoCava sve dok se iznos koji preduzeéa tele da in-
vestiraju ne izjednaci sa iznosom koji domacinstva tele da ustede. Ako je kam-
tana stopa premala, investitori {ele viSe ekonomskog outputa no Sto domacinst-
va tele da ustede. Ocigledno je da koli¢ina zajmovnih sredstava koja se trafe
premasuje koli¢inu ponude. Kada se ovo dogodi, kamatna stopa se povecava.
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Suprotno tome, ako je kamatna stopa suvise visoka, domacinstva tele da ustede
vise nego Sto preduzeca {ele da investiraju: posto je ponuda zajmovnih sredsta-
va veéa od tragnje, kamatna stopa pada. Pri ravnotet noj kamatanoj stopi, telja
domacinstava da Stede izjednacena je sa teljom preduzeca da investiraju, a po-
nuda zajmovnih sredstava jednaka je koli¢ini trat nje za njima.

11.4. Promene u Stednji: Efekti fiskalne politike

Mot emo koristiti na§ model da pokatemo kako fiskalna politika utice na
ekonomiju. Kada vlada promeni svoju potrosnju ili visinu poreza, to deluje na
tratnju za ekonomskim outputom roba i usluga i menja nacionalnu Stednju,
investicije 1 ravnotet nu kamatnu stopu.

Povecéanje drzavnih nabavki - razmotrimo prvo efekte rasta drtavnih
nabavki u iznosu od yG. Neposredan rezultat je rast tratnje za robama i
uslugama u iznosu od yG. Ali, posto je ukupan output fiksiran faktorima
proizvodnje, povecanje drt avnih nabavki se mora kompenzovati padom u nekoj
drugoj kategoriji tratnje. PosSto je raspolotivi dohodak Y -T nepromenjen,
potroSnja C je nepromenjena. Povecanje drtavnih nabavki mora se
kompenzovati jednakm padom u investiranju.

Da bi se podstakao pad investicija, kamatna stopa mora da se poveca.
Stoga, povecanje drfavnih nabavki uzrokuje povecanje kamate i smanjenje
investiranja. Za drf avne nabavke se kat e da istiskuju investiranje.

Da bismo shvatili pove¢anje drt avnih nabavki, razmotrimo njihov uticaj na
trtiSte zajmovnih sredstava. PoSto povecanje drtavnih nabavki nije praceno
povecanjem poreza, vlada finansira dodatnu potroSnju pozajmicama — S$to
smanjuje javnu Stednju. Uz nepromenjenu Stednju, vladine pozajmice smanjuju
nacionalnu Stednju.

11.5. Kob-Daglasova (Cobb — Douglas) funkcija proizvodnje

Koja funkcija proizvodnje opisuje stvarno pretvaranje kapitala i rada u
BDP? Odgovor na ovo pitanje sledi iz istorijske saradnje izmeCu jednog
americkog senatora i jednog matematicara. Pol Daglas ( Paul Douglas) je bio
americki senator Ilinoisa od 1949. do 1966.godine. MeCutim 1927. godine kada
je jo§ bio profesor ekonomije, zapazio je iznenaCujuéu ¢injenicu: podela
nacionalnog dohotka izmeCu kapitala i rada bila je skoro konstantna u dugom
vremenskom periodu. Drugim re¢ima, kako je ekonomija uspesno rasla, ukupan
dohodak radnika i ukupan dohodak vlasnika kapitala povecavao se po skoro
istoj stopi. Ovo opatanje je navelo Daglasa da se zapita koji to uslovi dovode
do ovih konstantnih udela faktora.
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Daglas je pitao Carlsa Koba, matmeatiara, koja bi funkcija proizvodnje,
ako uopste takva postoji, proizvodila konstantne udele faktora, ako bi faktori
uvek zaraCivali svoj marginalni proizvod. Ova funkcija proizvodnje bi trebalo
da ima osobinu da :

Dohodak od kapitala=MPK xK=aY
Dohodak odrada =MPLxL=(1-a)Y,

gde je o konstanta izmeCu nule i jedan, koja meri udeo kapitala u dohotku.
Naime o odreCuje koji udeo dohotka ide na kapital a koji na rad. Kob je
pokazao da je funkcija sa ovom osobinom sledeca:

Y =F (K,L)= AK* L 1-@

gde je A parametar ve¢i od nule, a meri produktivnost raspolotive tehnologije.
Ova funkcija je postala poznata kao Kob-Daglasova funckcija proizvodnje.

Razmotrimo blite neke osobine ove funkcije proizvodnje. Prvo Kob-
Daglasova funkcija proizvodnje ima konstantne povracaje u srazmeri. To znaci
da ako se kapital i rad povecavaju u istoj proporciji onda se i output povecava u
toj proporciji.

Klasi¢na teorija: ekonomija u dugom roku

Dalje, razmotrimo marginalni proizvod za Kob-Daglasovu funkciju
proizvodnje. Marginalni proizvod rada je

MPL = (1-a) AK* L%
a marginalni proizvod kapitala je:

MPK = gAK* 1 L1-@

Iz ovih jednadina, uz podseéanje da je vrednost o izmeCu nule i jedan,
motemo videti Sta uzrokuje promenu marginalnih proizvoda oba fakora.
Povecanje koli¢ine kapitala pove¢ava MPL i smanjuje MPK. Sli¢no tome,
povecanje koli¢ine rada smanjuje MPL i pove¢ava MPK. Tehnoloski napredak
koji povetava parametar A, srazmerno povecava marginalni proizvod oba
faktora.

Marginalni proizvodi za Kob-Daglasovu funkciju proizvodnje takoCe mogu
da se napisu kao
MPL=(1-a)Y/L.
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MPK =a Y/K.

MPL je srazmeran outputu po radniku, a MPK je srazmeran outputu po je-
dinici kapitala. Y/L se zove prosecna produktivnost rada, a Y/K se zove pro-
secna produktivnost capitala. Ako je funkcija proizvodnje Kob-Daglasova, on-
da je marginalna produktivnost jednog fatotra srazmerna njegovoj prosecnoj
produktivnosti.

Sad mot emo potvrditi da, ako faktori zaraCuju svoje marginalne proizvode,
parametar o zaista govori koliko dohotka ide na rad, a koliko na kapital.
Ukupan raéun za nadnice, koji smo videli kao MPL x L, je prosto ( I-a) Y.

Dakle ( 1- a ) je udeo rada u outputu. Sli¢no tome, ukupan povraéaj na
kapital, MPK x K, je aY, a a je udeo kapitala u outputu. Odnos dohotka od
rada 1 dohotka od kapitala je konsatntna ( 1- o) /0, ba§ kao Sto je i Daglas
primetio. Udeo faktora zavisi samo od parametra a, a ne od sume kapitala ili
rada, ili od stanja tehnologije koja se meri parametrom A.

Noviji podaci u SAD takoCe su u skladu sa Kob-Daglasovom
funkcijom proizvodnje.

Kontrolna pitanja

1. Ponuda ekonomski outputa i traznja za njima
2. Ponuda zajmovnih sredstava i traznja za njima

3. Efekti fiskalne politike.
4. Kob — Daglasova funkcija proizvodnje
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12. Novac i inflacija

12.1. Sta je novac?

Kada katemo da neko ima novca, obi¢no mislimo da je on ili ona bogat.
Suprotno tome, ekonomisti izraz novac koriste na drugaciji nacin. Za jednog
ekonomistu, novac se ne odnosi na ukupno bogatstvo nego samo na jednu vrstu
bogatstva: novac je stok aktive koji se mote odmah koristiti za obavljanje
transkacija. Grubo govoreéi, dolari su ruka,a javnosti ¢ini nacionalni stok
novca.

12.2. Funkcije novca

Novac ima tri namene. On je zaliha vrednsoti, obracunska jedinica i sredst-
VO razmene.

Kao zaliha vrednosti, novac je nacin na koji se kupovna mo¢ prenosi iz
sadasnjosti u buduénost. Ako ja danas zaradim 100 dolara, ja mogu zadrt ati no-
vac 1 potroS$iti ga sutra, sledece nedelje, ili slede¢ih meseci. Naravno, novac je
nesavrSena zaliha vrednosti: ako se cene povecaju, iznos koji motete kupiti sa
bilo kojom koli¢inom novca opada. Pored toga, ljudi mogu drt ati novac zato Sto
ga mogu razmenjivati pri kupovini roba i usluga u nekom vremenu u budu¢nos-
ti.

Kao obracunska jedinica, novac oznacava odnose pod kojima su one na-
vedene 1 dugovi zabeleteni. Mikroekonomija nas uci da su resursi alocirani
prema relativnim cenama - cenama roba u odnosu na drugu robu — ipak pro-
davnice istiu svoje cene u dolarima i centima. Trgovci automobila ¢e vam reci
da kola kostaju 20.000 dolara, a ne 400 kosulja ( premda mot da isto vrede).

Sliéno tome, najveéi deo dugova zahteva da dutnik isporuéi odreCeni broj
dolara u budu¢nosti, a ne odreCenu sumu neke robe. Novac je arSin kojim se
mere ekonomske transakcije.

Kao sredstvo razmene, novac je ono Sto koristimo da kupimo robe 1 usluge.
b
Na americkom dolaru pise: “Ova novcanica je zakonsko sredstvo placanja za sve
dugove, javne 1 privatne”. Kada uCemo u prodavnicu, mi smo sigurni da ¢e vlasnik
b
prihvatiti na§ novac u zamenu za prodatu robu. Lakoc¢a kojom se novac pretvara u
druge stvari — robe 1 usluge — ponekad se naziva likvidnost.

Da bismo bolje razumeli funkcije novca, pokusajmo da zamislimo ekonomi-
ju bez novca — ekonomiju trampe (barter). U takvom svetu, razmena zahteva
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dvostruko podudaranje zelja - neverovatnu siutaciju u kojoj dva ¢oveka, u isto
vreme 1 na istom mestu, imaju robu koju onaj drugi teli, da bi se izvrSila raz-
mena. Ekonomija trampe dozvoljava samo jednostavne transakcije.

Novac omoguéava mnogo posrednije transakcije. Profesor koristi svoju pla-
tu da kupi knjige; izdavaé koristi svoj prihod od prodaje knjiga da kupi hartiju;
kompanija koja proizvodi hartiju koristi svoj prihod od prodaje da plati drvo-
seCu; drvoseca koristi svoj dohodak da posalje svoje dete u koledt ; koledti ko-
riste dohodak da isplate zarade profesoru. U slotenoj, savremenoj ekonomiji,
razmena je Cesto posredna i zahteva upotrebu novca.

12.3. Vrste novca

Novac ima vise oblika. U ekonomiji SAD-a transakcije se obavljaju jednom
stvari ¢ija je funkcija da sluti kao novac: dolarska nov¢anica. Ovi komadi zele-
nih hartija sa malim portretima cuvenih Amerikanaca imali bi malu vrednsot da
nisu opsteprihvaceni kao novac, Novac koji nema sustinsku (unutrasnju) vred-
nost zove se naredbodavni (fijat) novac zato $to je on ustanovljen kao novac
drt avnim dekretom ili naredbom.

Mada je naredbodavni novac danas pravilo u najve¢em broju ekonomija,
mnoga drusStva su u proslosti kao novac koristila robu sa unutrasnjom vrednosti.
Novac te vrste se zvao robni novac. Najrasprotranjeniji primer robnog novca je
zlato. Kada ljudi koriste zlato kao novac (ili nov€anicu koja je zamenljiva za
zlato), za takvu ekonomiju se kate da je u zlatnom standardu. Zlato je oblik
robnog novca zato §to mote da se koristi za razliCite svrhe — nakit, zubna pun-
jenja i tako dalje - kao 1 za transakcije. Zlatni standard je bio zajednicki Sirom
sveta tokom devetnaestog veka.

U SAD i1 mnogim drugim zemljama, monetarnom politikom upravlja
delimi¢no nezavisna ustanova koja se zove centralna banka. Centralna banka
SAD se zove Federalne rezerve — ili, Cesto skraceno FED. Ako pogledate
dolarsku novcanicu SAD, videCete da se ona zove Novcanica federalnih
rezervi. Sve odluke o monetarnoj politici donosi Federalni komitet otvorenog
trtiSta. Ovaj Komitet je sastavljen od Clanova Saveta Federlanih rezervi, koje
imenuje predsednik i potvrCuje Kongres, zajedno sa predsednicima regionalnih
banaka Federalnih rezervi. Federalni komitet otvorenog tr{iSta se sastaje
otprilike svake Seste nedelje da bi razmatrao monetarnu politiku.

FED kontroliste ponudu novca prvenstveno preko operacija na otvorenom
trziStu — kupovinom i prodajom vladinih obveznica. Kad FED teli da poveca
ponudu novca, on koristi dolare da bi kupio drtavne obveznice od javnosti.
Posto ovi dolari napustaju FED i doalze u ruke javnosti, kupovina povecava
koli€¢inu novca u opticaju. Suprotno tome, kad FED teli da smanji ponudu
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novca, on prodaje drtavne obveznice iz svog portofolija. Ova prodaja
obveznica na otvorenom trt iStu izvlaci iz ruku javnosti izvesnu koli¢inu dolara i
tako smanjuje koli¢inu novca u opticaju.

12.4. Kako se meri koli¢ina novca

Cilj ovog poglavlja jeste da odredi kako ponuda novca utice na ekonomiju;
ovom preblemu se okre¢cemo u slede¢em delu. Prvo ¢emo objasniti kako
ekonomisti mere koli¢inu novca, §to predstavlja pozadinu analize.

Posto je novac stok aktive koji se koristi za transkacije, koli¢ina novca je
koli¢ina ove aktive. U jednostavnoj ekonomiji, ova koli¢ina se lako meri. U
zarobljenickom logoru, koli¢ina novca je bila koliCina cigareta. Ali, kako se
meri koli¢ina novca u slotenoj ekonomiji kao $to je naSa? Odgovor je
ocigledan, zato Sto se nijedna aktiva ne koristi za sve transkacije. Da bi obavili
transakciju, ljudi mogu koristiti razli¢itu aktivu, kao $to je gotov novac ili
¢ekovi, premda je neka aktiva zgodnija od druge. Ova neodreCenost je urodila
brojnim merama za utvrCivanje koli¢ine nvoca.

Najociglednija aktiva, kad je re¢ od koli¢ini novca, jeste valuta, zbir
papirnog i kovanog novca u opticaju. Najveci deo svakodnevnih transakcija kao
sredstvo razmene koristi valutu.

Druga vrsta aktive koja se koristi za transakcije jeste depozit po viDenju,
novCana sredstva koja ljudi drte na svojim ¢ekovnim raCunima. Ako vecina
prodavaca prihvata licne cekove, aktiva na ¢ekovnim raCunima je skoro uvek
prikladnija valuta. U oba slucaja, aktiva je u obliku u kome je spremna da
olaksa transakcije. Depoziti po viCenju se zato dodaju valuti kada se utvrCuje
koli¢ina novca.

Kada jednom shvatite logiku ukljuéivanja depozita po viCenjuu stok novca,
onda Cete u taj stok moc¢i da ukljucite i raznu aktivu. NovCana sredstva na
Stednim raCunima, na primer, mogu se lako preneti na ¢ekovne racune; ova
sredstva su skoro jednako prikladna za transakcije. Zajednicki fondovi trfiSta
novca omogucavaju investitorima da piSu ¢ekove na osnovu svojih bankovnih
raCuna, mada postoje ograni¢enja u vezi sa visinom iznosa na ¢eku ili brojem
ispunjenih ¢ekova, PoSto se ova sredstva mogu lako koristiti u transkacijama,
ona se s pravom mogu ukljuciti u stok novca.
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Tabela 1.
Merenje novca

simbol Ukljucena sredstva iznosi u martu 2001.
(milijarde dolara)

C valuta 539
M1 valuta uvecana za depozite 1.111

po viCenju,putnicki éekovi i
ostali ¢cekovni depoziti

M2 M1 uvecan za trt iSte novca mutual 5.100
fund, $tedni ulozi,(ukljucujuéi i depozite
trt iSta novca) i kratkoroc¢ni vremenski
depoziti

M3 M?2 uvecan za dugorocne depozite 7.326
sporazume o ponovnoj kupovini.
Evrodolare i institucionalno trt iSte
novca mutual funds

Posto je tesko prosuditi koja aktiva treba da se uklju¢i u novcani stok, na
raspolaganju su razli¢ite mere novca. U tabeli 1 date su Cetiri mere novcanog
stoka na osnovu kojih FED radi obracun za potrebe ekonomije SAD-a, sa spis-
kom aktiva koje su ukljucene u svaku od mera. Ozancene su kao C,MI1,M2 i
M3. Najcesce primenljive mere za izraCunavanje uticaja novca na ekonomiju su
M1 i M2. MeCutim, ne postoji koncenzus oko toga koja mera novca je najbolja.

Neslaganja oko monetarne politike ponekad nastaju jer razliite mere novca
pokazuju razliCito stanje stvari.

12.5. Kvantitativna teorija novca
Posto smo definisali novac 1 opisali kako se on kontroliSe 1 meri, sada ¢emo
ispitati kako koli¢ina novca utiCe na ekonomiju. Ali prvo moramo videti u

kakvom je odnosu koli¢ina novca prema ostalim ekonomskim varijablama kao
Sto su cene i dohoci.
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12.6. Transakcije i kvantitativna jednacina

Ljudi drte novac da bi kupili robu i usluge. Sto ime je vise novca potrebno
za takve transakicje, viSe novca drte. Na ovaj naCin je koli¢ina novca u
ekonomiji povezana sa koli¢inom dolara koja se razmenjuje u transakcijama.
Veza izmeCutransakcija i novca izratava se slede¢om jednaéinom koja se zove
kvantitativna jednacina:

Novac X Brzina = Cena X Transakcije
M X \% = P X T.
Istrat imo svaku od Cetiri varijable u ovim jednacinama.

Desna strana kvantitativne jednaCine nam govori o transakcijama. T
predstavlja ukupan broj transakcija u izvesnom periodu vremena, recimo u
godini Drugim re¢ima, 7 je broj koji oznacava koliko puta u godini se roba ili
usluga razmenjuju za novac. P je cena tipi¢ne transakcije — koli¢ina dolara koja
se razmenjuje. Proizvod cene transakcija i broja transakcija, PT jednak je
koli€ini dolara koja se razmenjuje godisnje.

Leva strana kvantitativne jednaCine nam govori o novcu koji se koristi za
obavljanje transakcija. M je koli¢ina novca. V' se zove transakciona brzina
novca ( udaljem tekstu brzina opticaja novca, prim.prev.). I meri brzinu kojom
novac kruti u ekonomiji. Drugim re€ima, brzina nam govori koliko puta do-
larske novcCanice promene ruku u datom periodu vremena,

Na primer, pretpostavka je da je 60 vekni hleba prodato u odreCenoj godini
po ceni od 0,50 centi po vekni. U tom slucaju 7 je jednako 60 vekni u godini, a
P je jednako 0,50 dolara po vekni. Ukupna koli€ina razmenjenih dolara je:

PT = 0,50 dolara/vekna x 60 vekni / godina = 30 dolara/godina.

Desna strana kvanitativne jednaCine je jednaka 30 doalra po godini $to je
dolarska vrednost svih transakcija.

Slede¢a pretpostavka je da je koli¢ina novca u ekonomiji 10 dolara.
SreCivanjem kvantitativne jednadine, brzina opticaja novca se izratunava kao:

V= PT/M
= ( 30dolara/godina) (10 dolara)
= 3 puta godisnje.
Naime, da bi se godiSnje obavile transakcije od 30 dolara sa 10 dolara u

novcu, svaki doarr mora promeniti ruke tri puta godisnje.
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Kvantitativna jednaCina je identitet: definicije Cetiri varijable ga Cine
istinitim. Ova jednacina je korisna zato Sto pokazuje da ako se jedna varijabla
menja, jedna ili viSe drugih varijabli se takoCe moraju menjati da se jednakost
odrti. Na primer, ako se koli¢ina novca povecava, a brzina opticaja novca osta-
ne nepromenjena, onda se moraju povecati cene ili broj transakcija.

Od transakcija do dohotka

Kada ekonomisti izucavaju ulogu novca u ekonomiji, oni obi¢no koriste
neznatno drugaciju verziju kvantitativne jednacine od one koja je upravo izve-
dena. Nevolja sa prvom jednaéinom je u tome §to je broj transakcija tesko izme-
riti. Da bismo reSili ovaj problem, broj transakicja 7 se zamenjuje ukupnim
ekonomskim outputom Y.

Transakcije 1 output su povezani jer §to je viSe ekonomskih proizvoda, vise
se roba kupi i proda. MeCutim, oni nisu jedno te isto. Kada, na primer, jedna
osoba proda polovna kola drugoj osobi, oni obavljaju transakcije upotrebom
novca, mada polovni automobil nije deo tekuceg outputa. Ipak, dolarska vred-
nost transakcije je otprilike srazmerna dolarskoj vrednosti outputa.

Ako sa Y obeletimo sumu outputa , a sa P obeletimo cenu jedne jednice
outputa, onda je dolarska vrednost outputa PY. Sa merama ovih varijabli sreli
smo se u poglavlju kad smo govorili o raCunu nacionalnog dohotka: Y je realan
BDP, P je deflator BDP-a , a PY je nominalni BDP.. Kvantitativna jednacina
postaje:

Novac x  Brzina= Cena x Output
M X Vo= P x Y

Posto je Y takoCe ukupan prihod, ¥ je u ovoj verziji kvantitativne jednacine
dohodovna brzina opticaja novca. Dohodovna brzina opticaja novca nam govori
koliko puta je dolarska nov€anica usla u neciji dohodak u odreCenom periodu.

12.7. Funkcija traZnje za novcem i kvantitativna jednacina

Kada se analizira kako novac deluje na ekonomiju, Cesto je korisno izraziti
koli€¢inu novca u vidu koli¢ine roba i usluga koje on mote da kupi. Ovaj iznos
M/P zove se realni novéani saldo. Realni novcani saldo meri kupovnu mo¢
stoka novca. Na primer, razmotrimo ekonomiju koja proizvodi hleb. Ako je
koli¢ina novca 10 dolara, a vekna hleba 0,50 dolara onda je realni nov¢ani saldo
20 vekni hleba. To znaéi da po tekucoj ceni, ovaj stok novca u ekonomiji mote
da kupi 20 vekni hleba.
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Funkcija traZnje za novcem je jednaina koja pokazuje $ta odreCuje
koli¢inu realnog novCanog salda koji ljudi tele da drte. Jednostavna funkcija
trat nje za noveem je :

e = ky,

gde je k konstanta koja govori koliko novca ljudi tele da drte na svaki dolar
dohotka. Ovom jedna¢inom se tvrdi da zahtevana koli¢ina realnog novcanog
salda srazmerna realnom dohotku.

Funkcija tragnje za novcem je slicna funkciji tratnje za drugim robama.
Ovde je “roba” ugodnost drf anja realnog novcanog salda. Kao $to posedovanje
automobila omogucava da se lakSe putuje, drfanje novca omogucava da se
lakSe obave transakcije. Dakle, kao Sto ve¢i dohodak vodi vecoj tratnji za
automobilima, vec¢i dohodak vodi vecoj trat nji za realnim novCanim saldom.

Ova funkcija tratnje za novcem omogucava drugaciji nacin razmatranja
kvantitativne jednacine. Da bi se ovo videlo, funkciji tratnje za novcem treba
dodati uslov da tratnja za realnim novCanim saldom (" M/P) mora biti jednaka
ponudi M/P. Dakle,

M/P = kY.
Jednostavno sreCivanjeovog izraza menja ovu jednacinu u:
M(1k)= PY
Sto se mot e napisati kao
MV = PY.

Gde V= 1/k . Ovaj jednostavan matematicki izraz pokazuje vezu izmeCu
trat nje za novcem 1 brzine opticaja novca. Kada ljudi tele da drt e mnogo novca
na svaki dolar dohotka ( & je veliko), novac ne prelazi Cesto iz ruke u ruku ( V je
malo). Suprotno tome, kada ljudi tele da drte malo novca (k je malo), novac

Cesto precazi iz ruke u ruku ( V je veliko). Drugim re€ima, parametar trat nje za
novcem k 1 brzina opticaja novca V su suprotne strane istog novcica.

12.7.1. Dve realne kamatne stope: ex ante (unapred) i ex post (unazad)
Kada se zajmoprimac 1 zajmodavac slofe oko nominalne kamatne stope,
oni ne znaju kako ¢e se stopa inflacije kretati u toku trajanja zajma. Zato mora-

mo razlikovati dva koncepta realne kamatne stope: realne kamatne stope koju
zajmoprimac i zajmodavac ocekuju kada se zajam dogovara, a koja se zove
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realna kamatna stopa ex ante, i realna kmatana stopa koja se stvarno realizu-
je, a koja se zove realna kamatna stopa ex post.

Mada zajmoprimac i zajmodavac ne mogu sa sigurnosc¢u predvideti buducu
inflaciju, oni imaju neka ocekivanja vezana za stopu inflacije. Neka n ozanci

aktuelnu buducu inflaciju, a 7 ©, realna kamatna stopa ex post je i — m. Ove dve
realne kamtne stope se razlikuju kada se stvarna inflacija © razlikuje od oCe-

kivane inflacije = ©. Kako ova razlika izmeCu stvarne i iotekivane inflacije
utice na FiSerov efekat? Jasno je da nominalna kamatna stopa ne mote da se
prilagodi stvarnoj inflaciji, zato $to stvarna inflacija jo§ nije poznata kada se
nominalne kamatne stope postavljaju. Nominalna kamatna stopa se mot e prila-
goditi samo oc¢ekivanoj inflaciji. FiSerov efekat se preciznije pise kao:

i=r+n°

Realna kamatna stopa ex ante, r, odreCena je ravnotet om na trtiStu roba i
usluga.. Nominalna kamatna stopa, 7, krece se jedan-za-jedan sa promenama u
ocekivanoj inflaciji 7.

12.7.2. Nominalna kamatna stopa i traZnja novca

Kvantitativna teorija je zasnovana na jednostavnoj funkciji trafnje za
novcem: ona pretpostavlja da je trafnja za realnim nov€anim saldom srazmerna
dohotku. Mada je kvantitativna teorija dobra za polinjanje analiza dejstva
novca na ekonomiju, tu nije kraj. Ovde uvodimo jo§ jednu odrednicu koli€ine
trat nje za noveem — nominalnu kamatnu stopu.

12.7.3. Troskovi ¢uvanja novca

Novac koji drtite u svom novéaniku ne zaraCuje kamatu. Ako novac, umes-
to da ga drtite, upotrebit da kupite drtavne obveznice ili ga deponujete na
Stedni racun, zaradi¢ete nominalnu kamatnu stopu. Nominalna kamatna stopa
je troSak drfanja novca vezan za dobru priliku: to je ono ¢ega se odricete kada
drt ite novac, a ne obveznice.

Drugi nacin da vidite da je troSak drfanja novca jednak nominalnoj kamat-
noj stopi jeste poreCenje povracaja na aletrnativnu aktivu. Aktiva koja nije no-
vac, poput drtavnih obveznica, donosi realan povracaj ». Novac donosi oCe-

kivan realan povraéaj u iznosu od — n° zato to njegova realna vrednsot opada u
visini stope inflacije. Kada drtite novac, vi se odricete razlike izmeCuova dva
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povraéaja. Na taj nacin, trosak drtanja novca postaje » (7€) , za koji nam
FiSerova jednacina govori da je nominalna kamatna stopa i.

Kao Sto tratena koli¢ina hleba zavisi od cene hleba, tako i trat ena koli¢ina
novca zavisi od cene drfanja novca. Otuda, trat nja za realnim nov€anim saldom
zavisi, kako od nivoa dohotka tako i od nominalne kamatne stope. Napisa¢emo
opstu funkciju trat nje za novcem kao:

/P =1 (i,Y)

Slovo L se koristi da oznaéi trag nju za novcem zato $to je novac najlikvidni-
ja aktiva ekonomije (aktiva koja se najvecom lako¢om mot e koristiti za obavl-
janje transakcija). Ova jednaCina tvrdi da je tratnja za likvidnoS¢u realnog
novéanog salda funkcija: dohotka i nominalne kamatne stope. Sto je visi nivo
dohotka ¥, to je veéa tratnja za realnim novéanim saldom. Sto je veéa nimnal-
na kamatna stopa 7, to je nita trat nja za realnim novCanim saldom.

12.7.4. Buducdi novac i tekuce cene
Novac, cene i1 kamatne stope su sada povezane na nekoliko nacina. Kako
kvantitativna teorija novca objasnjava, ponuda novca i tratnja za njim zajedno
odreCujuravnotet ni nivo cena. Promene u nivou cena su, po definicji, stopa in-
flacije. Inflacija, opet, deluje na nominalnu kamatnu stopu putem FiSerovog
efekta. Ali sada, poSto je nominalna kamatna stopa troSak drt anja novca, nomi-

nalna kamatna stopa povratno uti€e na trat nju za novcem.

Razmotrimo kako uvoCenje ove poslednje veze deluje na nasu teoriju nivoa
cena. Prvo, izjednacite ponudu relanog novCanog salda M/P sa tratnjom L (i,Y):

M/P=L(iY).

Dalje, iskoristite FiSerovu jednainu da napiSete nominalnu kamatnu stopu
kao zbir realne kamatne stope i o¢ekivane inflacije.:

M/P =L@+ 7% Y).

Ovom jednalinom se tvrdi da nivo realnog novCanog salda zavisi od
ocekivane stope inflacije.

12.7.5. Drustveni troskovi inflacije

NaSe razmatranje uzroka 1 dejstva ne govori mnogo o druStvenim
problemima koji su posledica inflacije,
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Laicki pristup i klasi¢an odgovor

Ako pitate prosenu osobu zasto je inflacija drustveni problem, verovatno
¢e odgovoriti da ga inflacija osiromasuje. “Svake godine moj gazda mi daje
poviSicu, ali cene rastu, Sto mi uzima deo poviSice” Podrazumevajuca
pretpostavka u ovoj tvrdnji jeste ta da kada ne bilo inflacije, Covek bi za isto
povecanje bio u stanju da kupi vise robe.

Ova talba na inflaciju je opsta zabluda. Kao §to znamo kupovna mo¢ radne
snage — realna nadnica — zavisi od marginalne produktivnosti rada, a ne od toga
koliko novca vlada odlu¢i da Stampa. Ako vlada smanjuje inflaciju
usporavanjem stope rasta novca, radnici ne bi videli da se njihove realne
nadnice brt e povecavaju.

12.8. Pojam i pojava inflacije

New York Times je 1970. godine koStao 15 centi, proseéna vrednost
porodicne kuée iznosila je 23.400 $, a prosecna plata po Casu u proizvodnji je
iznosila 3,36 dolara. Times je 2000. godine kostao 75 centi, cena kuca je
iznosila 166.000 dolara, a proseéna plata po Casu je bila 14,26 dolara. Ovo
opSte povecanje cena zove se inflacija.

Stopa inflacije — procenat promene opSteg nivoa cena - varira zna¢ajno tokom
vremena i meCu drtavama. U SAD, prema potrosatkom indeksu cena, cene su
tokom 1960-ih godisnje rasle u proseku za 2,4%; tokom 1970-ih su rasle 7,1%,
tokom, 1980-ih 5,5%, a tokom 1990-ih su svake godine rasle za 3%. Cak i kada je
inflacija u SAD postala znaCajan problem tokom 1970-ih godina, to nije niSta
uporeCenju sa periodima vanredno vioske inflacije, koja se zove hiperinflacija, a
koja se s vremene na na vreme javljala u drugim zemljama. KlasiCan primet je
Nemacka 1923. godine kada su cene u proseku rasle 500% mesecno.

U ovom poglavlju istratuje se klasi¢na teorija uzroka, dejstva i drustvenih
tokova inflacije. Teorija je “klasi¢na” zato Sto polazi od pretpostavke da su cene
fleksibilne. Kao S$to je ve¢ istaknuto, najveci broj ekonomista veruje da ova pre-
tpostavka opisuje ponaSanje ekonomije u dugom roku. Suprotno tome, za mno-
ge cene se misli da su u kratkom roku stabilne, i ova Cinjenica se ukljucuje u
analizu. Ipak za sada, kratkorocnu stabilnost cena ostavljamo po strani. Kao §to
ée se videti, klasiéna teorija inflacije ne samo da obezbeCuje dobar opis dugog
roka, nego obezbeCuje koristan temelj za analizu kratkog roka koju razvijamo
kasnije.

“Skrovite sile ekonomskog zakona” koje su dovele do inflacije nisu tako

misteriozne. Inflacija je jednostavno povecanje proseCnog nivoa cena, a cena je
stopa po kojoj se novac razmenjuje za robu ili uslugu. Zato, razumeti inflaciju,
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znaci prvo razumeti novac — $ta je to, kako deluje na ponudu i tratnju i kakav
uticaj ima na ekonomiju. To je razlog zasto ovaj deo zapoCinjemo analizom in-
flacije i raspravom o ekonomskom pojmu “novca” i kako u najsavremenijim
ekonomijama vlada kontroliSe koli¢inu novca u rukama javnosti. Koliina
novca odreCuj nivo cena i stopa rasta koli¢ine novca odreCug stopu inflacije.

Inflacija ima brojna dejstva na ekonomiju. Prihodi koje vlada prikuplja
preko Stampanja novca, a koje ponekad nazivaju inflacioni porez. Istratuje se
kako inflacija deluje na nominalnu kamatnu stopu. Zatim se raspravlja o tome
kako nominalna kamatna stopa uti¢e na koli¢inu novca koju javnost teli da
zadrt 1, i na taj naCin, na nivo cena.

Nakon sveobuhvatne analize uzroka i efekata inflacije postavlja se pitanje
koje je motda najvatnije pitanje vezano za inflaciju: da li je ona glavni
drustveni problem? Da li inflacija “rusi postojecu bazu drustva™?

Najzad, analizira se ekstreman slucaj hiperinflacije. Hiperinflacija je zanim-
ljiva za analizu zato $to se iz nje mogu jasno sagledati uzroci, efekti i troskovi
inflacije. Ba$ kao S§to seizmolozi mogu mnogo saznati od proucavanja zeml-
jotresa, ekonomisti mogu mnogo saznati od proucavanja kako hiperinflacija
pocinje 1 kako se zavrSava.

Inflacija je posledica neravnotet e u prirodi, a manifestuje se rastom cena i padom
vrednosti novca. Stopa inflacije predstavlja stopu promene opSteg nivoa cena.

Jedno od nacela ekonomije je njeno stalno, dinamicko kretanje ka uspos-
tavljanju 1 narusavanju makroekonomske neravnotet e. Privreda se nalazi u pro-
cesu stalnog prilagoCavanja, ostvarujuéi razli¢ite iskoris¢enosti proizvodnih re-
sursa 1 stope rasta cena. Osnovni cilj makroekonomske politike je da se dugo-
rocno obezbedi kretanje privrede uz punu ekonomsku iskoris¢enost proizvodnih
faktora 1 relativnu stabilnost cena.

Monetarno-kreditna politika bi trebalo da se sprovodi tako da omoguci pos-
tizanje 1 odrtavanje stabilnosti cena na duti rok, zajedno sa maksimalnom uz-
laznom linijom proizvodnje. Cesto drtave, iz raznih razloga, §tampaju i pustaju
u opticaj vece koli¢ine novca od one koje bi bile dovoljne da zamene zlatan
novac, §to ima za posledicu pad njegove vrednosti. Dakle javlja se prekomerna
koli¢ina novca u opticaju u odnosu na normalne potrebe u stanju ravnotet e, §to
dovodi do povecanja cena, a to je u stvari, 1 suStina pojma inflacije, odnosno
njena definicija. Inflacija je dakle, povecanje novCanog opticaja Sto ima za pos-
ledicu porast opSteg nivoa cena. Inflacija nastaje tek kada se menja koli¢ina
novca, a na drugoj strani (robnoj) nema istog rasta, Sto u kasnijem periodu do-
vodi do opsteg povecanja cena. Inflacioni proces u prvoj fazi pretetno ima za
karakter inflacije tratnje, Sto znaci da dolazi do vece ekspanzije investicija ili
budt etske potroSnje u kombinaciji sa odgovaraju¢om ekspanzijom monetarnih
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agregata. Usled previsoke ekspanzije agregatne tratnje porast proizvodnje i
robne ponude nije u stanju da prati ekspanziju trat nje na robnom trt istu. Usled
toga dolazi do usklaCivanja previsoke agregatne tratnje u odnosu na agregatnu
ponudu kroz porast stope inflacije, Cime se privremeno uspostavlja agregatna
ravnotet a na robnom tr{iStu. Porast cena na bazi inflacije trafenja generira po-
rast nominalnih li¢cnih dohodaka, nominalnih kamatnih stopa i cene stranih va-
luta izratenih u novcu. Prema tome, pored lanéanog procesa usklaCivanp rob-
nih cena (kroz mehanizam cene — cene) deluju transmisioni mehanizmi koji
vrie inflaciono usklaCivanje cena faktora proizvodnje. Na taj naéin inflacija
trat nje preko porasta nivoa robnih cena deluje u pravcu usklaCivanjasvih cena
faktora proizvodnje koji ulaze u troskove poslovanja privrede. Tako se inflacija
cena kroz pomenute transmisne mehanizme prenosi na odgovaraju¢e povecanje
troskova reprodukcije. Gornji procesi lanéanog usklaCivanja robnih i faktorskih
cena u procesu transmitovanja inflacija imaju pokreta¢ku snagu u nastojanju de-
lova privrede i socijalnih grupacija da u kontekstu porasta inflacije zastite svoju
poziciju u primarnoj, sekundarnoj i tercijalnoj raspodeli dohodaka. Na taj nacin
dolazi do samoreprodukcije inflacione sekvence posle inicijalnog udara koji je
doveo do porasta stopa inflacije. UsklaCivang robnih i faktorskih cena sprovodi
se kroz formalnu i neformalnu indeksaciju svih dohodaka $to i dovodi do toga
da inflaciona sekvenca teti da dobije snagu sopstvenog kretanja pa Cak i daje
akceleracije. Gornji procesi kumulativnog reprodukovanja inflacione sekvence
ne bi postojalo kada bi posle inflacionog udara — kojim su neke agresivne grupe
izvrsile preraspodelu dohodaka u svoju korist posredstvom trtiSta — sve ostale
privredne grupacije prihvatile takvu preraspodelu dohodaka na svoju Stetu.
MeCutim, ukoliko defanzivni sektori i socijalne grupacije imaju dovoljno snage
da izvrSe povecanje svojih cena i dohodaka u cilju zastite svojih realnih doho-
daka, inflacioni proces teti da produti svoje delovanje. Kad se putem politike
restrikcije agregatne trag nje izvrSi smanjivanje investicija i budt etske potrosnje,
ne dolazi do brzog smanjenja inflacije cena. To mote da objasni da je inflacija
trat nje transformisana u inflaciju troskova koja je dosta renzistentna na sman-
jenje agregatne tragnje. U teoriji preovladava stav da je potrebno relativno dute
primeniti politiku redukcije agregatne tratnje pre nego Sto ona pocne da deluje
na snitenje inflacije troSkova. Upravo se zbog toga u teoriji preporucuje da
ekonomska politika ne dozvoli kumuliranje inflacionih faktora, jer je utoliko
tet e suzbiti inflaciju koja je sve viSe uzela maha.

12.9. Merenje i vrste inflacije
Stopa inflacije se izraunava na slede¢iu nacin:
Nivo cena u godini (t) — nivo cena u godini (t-1)

Stopa inflacije = -- x 100
Nivo cena u godini (t-1)
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Inflacija se mot e meriti razli¢itim indeksima cena: indeksom proizvoCatkih
cena, indeksom potroSackih cena i deflatorom drustvenog proizvoda. Primena
razli¢itih indeksa cena, zbog razli¢itosti samih indeksa, implicira odreCene raz-
like u utvrCenoj stopi inflacije. Najéesée se inflacija meri prema indeksu po-
trosackih cena, koji obuhvata fiksnu korpu dobara i usluga i ukljuéuje hranu,
odecu stanovanje, prevoz i razonodu. Indeksi proizvoCatkih cena mere cene ro-
ba u razlicitim fazama proizvodnje, a dele se na indekse gotovih proizvoda i po-
luproizvoda i sirovina. TakoCe obuhvataju i nivo cena u trgovini na veliko. De-
flator se upotrebljava da bi eliminisao uticaj inflacije iz drustvenog proizvoda, a
definiSe se kao prosefne cene svih dobara koje su ukljucene u drustveni
proizvod.

Postoje viSe vrsta inflacije u zavisnosti od kriterijuma klasifikacije. Prema
intenzitetu, razlikuju se puzajuca, umerena, galopirajuc¢a i hiperinflacija. O bla-
goj ili puzajucoj inflaciji govorimo kada stopa inflacije na godiSnjem nivou ne
prelazi 5%. Umerenu inflaciju karakteriSe rast opSteg nivoa cena u rasponu od
5-15% godisnje. Kada cene rastu sporo, onda ljudi imaju poverenje u novac jer
znaju da ¢e za istu koli¢inu novca biti u stanju da u buducnosti kupe priblitno
istu koli¢inu robe koju bi mogli da kupe danas. Galopiraju¢a inflacija postoji
kada godisnja stopa inflacije preCe 15%. Ona unosi nesigurnost u privredi i
dovodi do ozbiljnih ekonomskih poremecaja. U takvim uslovima novac
postepeno gubi svoju vrednost, a realna kamatna stopa je Cesto negativna.
Pretpostavimo da posedujete 100 dinara 1 da za tih 100 dinara motete danas
kupiti dva odela. Ali umesto toga vi odluite da taj novac stavite u banku uz
nominalnu kamatnu stopu od 14% na kraju ove godine dobicete 114 dinara, ali
ako je stopa inflacije iznosila 18%, vasa odela kostace sada 118 dinara i1 vi
neCete mo¢i da ih kupite. VaSa realna kamatna stopa u ovom slucaju je
negativna (iznosi -4%) 1 ona je uslovila pad kupovne mo¢i.

Prema tome:

Realna kamatna stopa = nominalna kamatna stopa - stopa inflacije

U uslovima galopirajuce inflacije ljudi kod sebe drfe maksimum novca
neophodan za dnevne transakcije, a ostali deo novca ulatu u robu, nekretnine i
sl. Veéina ugovora izmeCu preduzeéa indeksira se za iznos stope inflacije. Ga-
lopiraju¢a inflacija po pravilu vrlo brzo prelazi u hiperinflaciju. O tome kad
nastupa hiperinflacija postoje meCuekonomistima razli¢ita gledista, ali je najsi-
re prihvacena definicija da do hiperinflacije dolazi kada mesecna stopa rasta ce-
na preCe 50%. U uslovima hiperinflacije porast cena na godi§njemm nivou meri
se milijardama, bilionima procenata, pa Cak i viSe. U dosadasnjoj istoriji viSe
zemalja je proSlo kroz hiperinflacije. Najpoznatiji i najéeS¢e pominjan je primer
nemacke hiperinflacije iz 1922. i 1923. godine, a iz nove istorije bi mogao da
poslut i primer jugoslovenske hiperinflacije iz 1992/1993. godine.
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U uslovima hiperinflacije ljudi t{ele da se Sto pre otarase gotovog novca jer
novac ubrzano gubi svoju vrednost. Dolazi do poremecenja relativnog odnosa
izmeCu cena, naroéito kod onih proizvoda i usluga koje proizvodi drtava, ili &i-
je cene kontroliSe. Cene vise ne odrtavaju stalne troskove u proizvodnji dobara
i usluga, §to znaci da ne Salju vise pravilne signale ucesnicima na trtiStu. Na so-
cijalnom planu hiperinflacija vodi preraspodeli bogatstva, pri cemu su dufnici
favorizovani a poverioci su u losijem polot aju. Obi¢no se smatra da do hiperin-
flacije dovodi nekontrolisano Stampanje novca kojim neke drtave pokusavaju
da pokriju budtetski deficit. MeCutim, postojanje budt etskog deficita ne mora
obavezno da dovede do pojave hiperinflacije. Odgovor na ovo pitanje zavisi u
velikoj meri od toga kako drtava vrsi njihovo pokric¢e: Stampanjem novca ili
emitovanjem hartija od vrednosti.

U zavisnosti od inicijalnog uzroka rasta opSteg nivoa cena motemo da go-
vorimo o inflaciji tratnje, inflaciji troskova i strukturnoj inflaciji. Inflacija
tratnje uslovljena je viskom agregatne tratnje nad agregatnom ponudom. Infla-
cija ponude ili troSkova uzrokovana je rastom neke komponente troskova u
strukturi cena, kao Sto su zarade, porezi itd. Uzrok strukturne inflacije je
nedovoljna sektorska usklaCenost ponude i tratnje. Zaostajanje &itavih grana za
potrebama privrede utiCe na rast cena njihovih proizvoda, €ak i u uslovima
odsustva viska agregatne trat nje. Ukoliko se radi o vat nim sektorima kao $to su
graCevinarstvo i poljoprivreda, pove¢anje njihovih cena odnosi se na grane
¢ime se podstice inflacija.

Prema dut ini trajanja razlikujemo latentnu, jednokratnu 1 hroni¢nu inflaciju.
Latentna inflacija predstavlja kontinuirani blagi rast cena, tako da privredni
subjekti ne gube poverenje u novac i ne pretvaraju ga u nekretnine ili druga
realna dobra. Neki ekonomisti ovu vrstu inflacije ¢ak smatraju korisnom jer
podsticajno deluje na privrednu aktivnost i smatraju da je ona duboko ugraCena
u strukturu moderne privrede. Jednokratna inflacija predstavlja jednokratnu
promenu opsSteg nivoa cena, koja mot e biti uzrokovana rastom stopa indirektnih
poreza ili rastom cena uvoznih proizvoda. O hroni¢noj inflaciji govorimo onda
kada je stopa inflacije veca od 5% mesecno u periodu dutem od 5 godina.

Prema geografskom poreklu inicijalnog uzroka razlikujemo uvoznu i
domacu inflaciju. Uvozna inflacija je posledica izrat ene meCuzvisnosti izmeCu
svih zemalja uéesnica u meCunardnoj razmeni. Kretanje robe i kapitala utice na
kretanje cena 1 kamatnih stopa u domacoj privredi. Na taj nacin se inflacija koja
je nastala izvan domade privrede prenosi, kroz sloten splet meCunaodnih
ekonomskih veza i odnosa, u domacu privredu. Prema ovom kriterijumu
razlikujemo jos$ 1 domacu inflaciju koja je prvobitno nastala u domacoj privredi.

Pored pomenutih vrsta inflacije u ekonomskoj literaturi se cesto mot e naici
na izraz stagflacija, koji je skovan od reCi stagnacija i inflacija. Stagflacija
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oznaCava takvo stanje gde je privreda u stagnaciji, postoji inflacija a da ne
postoji visak agregatne trag nje.

12.10. Teorije inflacije

Inflacija ima mnostvo uzroka i retko kada je uslovljena delovanjem samo
jednog faktora. Obicno pocetni impuls daje jedan faktor, ali se brzo njemu
dodaju novi impulsi izazvani drugim faktorima. U zavisnosti od toga da li se
inicijalni uzroci koji dovode do inflacije nalaze na strani tratnje ili na strani
troSkova, motemo da govorimo o inflaciji tratnje i inflaciji troSkova. Pored
pomenutih teorija inflacije u literaturi se mote sresti i teorija o strukturnoj
inflaciji koja uzroke inflacije vidi u strukturnim poremecajima u privredi.

Teorije inflacije javljaju se u dve osnovne varijante klasi¢na i1 kenzijanska.
Prema klasi¢nom pristupu inflacija je monetarni fenomen. Buduci da se u novcu
izrat avaju cene roba, mora da postoji odreCen odnos izmeCu koli¢ine novca u
opticaju i nivoa cene. U osnovi klasi¢nog objasnjenja inflacije je kvantitativna
teorija novca. Povecanje nominalne koli€ine novca uzrokuje porast nominalnog
dohotka. Kako se porast nominalnog dohotka deli na rast realnog dohotka 1 rast
inflacija, ukoliko je drustveni proizvod na nivou potpune zaposlenosti, realni
dohodak 1 brzina opticaja novca konstantni, onda ¢e svako povecanje nominalne
koli¢ine novca, odnosno ponude novca, izazvati jednako ili brte povecanje
cena. Stopa inflacije zavisi¢e od toga da li je privreda u stanju pune zaposlenos-
ti 1 postoje li inflaciona oekivanja. Monetaristi Cikaske Skole brzinu opticaja ne
smatraju konstantnom, stabilnom i predvidivom funkcijom odreCenog broja va-
rijabli. U drugom roku brzina opticaja novca je vrlo stabilna, s blagim trendom
opadanja. Zato je inflacija u drugom roku nemogucéa bez povecanja novCane
mase. Na kratak rok monetarne promene ¢e uglavnom delovati na rast
proizvodnje a u drugom roku delovace iskljucivo na cene, posebno ako su pri-
sutna inflaciona ocekivanja. Na ovom objasnjenju bazira se i tvrdnja monetaris-
ta da se inflacija u drugom roku mote kontrolisati jedino monetarnom politi-
kom.

Kenzijanska teorija odbacuje pretpostavku o funkcionalnoj meCuzvisnosti
koli¢ine novca i agregatne potrosnje. Cene mogu da rastu i kada nov€ana masa
ne raste, a isto tako mogu ostati nepromenjene 1 kada nov€ana masa raste brfe
od proizvodnje. Prema kenzijanskom pristupu, inflacija tragnje mote da se ob-
jasni na slede¢i naCin. U stanju pune zaposlenosti, povecanje efektivne tratnje
ne mote da utiCe na povecanje proizvodnje i zaposlenosti, ve¢ samo na rast
opSteg nivoa cena. Porast nominalnih dohodaka u stanju pune zaposlenosti, uz
nepromenjenu sklonost §tednji, podsticace neravnotet u izmeCuagregatne trat n-
je 1 agregatne ponude i dovodi do rasta cena. Deficit na tr{iStu dobara koji je
uzrok rastu nivoa cena naziva se inflacionim jazom. Rast cena ¢e se nastaviti
sve dok drtava ne smanji nivo raspolot ivog dohotka. Upravo u tome Kejnz vidi
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vatnu ulogu fiskalne politike. Inflacioni jaz nastaje kada su investicije vece od
Stednje na nivou pune zaposlenosti, odnosno kada je kriva potroSnje iznad
ravnotet e tacke pune zaposlenosti. Tratnja za proizvodima veca je od ponude i
cene pocinju da rastu. Povec¢ana tratnja proizilazi iz novoemitovanog novca, pa
je drtavno deficitarno finansiranje investicija u tacki pune zaposlenosti inicijal-
na kapisla inflacije. U kejnzijskoj analizi, dakle, vrlo je vatan odnos investicija
i Stednja. U uslovima nezaposlenosti potrebno je smanjiti Stednju i povecati in-
vesticije, a u uslovima pune zaposlenosti 1 inflacije potrebno je povecati Stednju
kako bi se smanjila preterana trat nja.

Prema teoriji inaflacije troskova, do inflacije dolazi usled rasta troskova u
proizvodnji dobara 1 usluga, uz nepromenjenu trat nju. Povecanje bilo koje ka-
tegorije troSkova, potiskuje cene uvis i otuda izraz cost-push inflacija. Porast
troSkova vrsi pritisak na cene i tako krece uzlazna spirala troskova i cena. Do
rasta troskova mote da doCe iz razli¢itih razloga. Vrlo &esto se u razlicitim
trtiSnim privredama odgovornost za rast cena svaljuje na radnicke sindikate
koji svojim neumerenim zahtevima za porast zarada uslovljavaju brti rast
zarada od produktivnosti rada. Radnicki sindikati uspevaju da izdejstvuju porast
zarada i u uslovima visoke nezaposlenosti, §to mnoge radnike ostavlja bez
posla. Tako dolazi do porasta troSkova i cena, u uslovima visoke nezaposlenosti
i nepotpunog koris¢enja resursa. Do rasta troskova mote da doCei usled rasta
cena uvoznih sirovina. OCigledan primer predstavlja I 1 II naftni skok, koji su
1973. 1 1979. godine uslovili rast cena u tr{iSnim privredama. Budu¢i da je na
veéini tr{iSta prisutna nesavriena konkurencija, cene se ne odreCuju globalnim
delovanjem ponude 1 trat nje, tako da jednostavnim smanjivanjem ponude cene
mogu da se formiraju na viSem nivou. To znaCi da razli¢ite monopolske i
oligopolske strukture na trtiStu omogucuju nastanak inflacije u uslovima
nepotpune zaposlenosti. Inflacija troskova je posledica rasta troSkova u periodu
visoke nezaposlenosti 1 nedovoljne iskoriS¢enosti resursa.

Prema teoriji strukturne inflacije, nedovoljna sektorska usklaCenost ponude
1 tragnje predstavlja uzrok inflacije. Naime, zaostajanje Citavih grana za
potrebama privrede povecava cene njihovih proizvoda i usluga, ¢ak i ako u
privredi ne postoji viSak agregatne tratnje. Ukoliko se radi o vatnijim
privrednim sektorima kao §to su graCevinarstvo i poljoprivreda, poveéanje cena
u ovim sektorima prenosi se na sve grane i uzrokuje inflaciju. Ukoliko postoji i
viSak agregatne tratnje, strukturna inflacija mote da postane izuzetno snatna.
Proces zapocinje tako Sto se inflatorni impuls koji nastaje u sektoru gde se javio
visak tratnje, prenosi 1 na ostale sektore. Visak trafnje utiCe na rast proizvodnje
sektora, Sto izaziva rast trafnje za sirovinama i radnom snagom. Cene sirovina i
materijala rastu, a to utiCe na opsti rast cena finalnih proizvoda. U sektoru s
viskom tratnje povecavaju se nominalne zarade, $to slede i ostali sketori, pa
rast nominalnih zarada u celokupnoj privredi deluje na rast cena proizvoda.
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Budu¢i da je inicijalni uzrok strukturne inflacije nedovoljna sektorska
usklaCenost ponude i trat nje, restriktivna monetarna i fiskalna politika ne mogu
otkloniti ovu vrstu inflacije, ve¢ je to mogucée selektivno restriktivnom
politikom, odnosno selektivnom kontrolom kreditiranja 1 selektivnim
oporezivanjem

12.11. Posledice inflacije

Podsetimo se da u standardnom teorijskom modelu ekonomskog ponasanja
inflacija nije vatna. Vatne su relativne cene i dokle god rast opsteg nivoa cena
ne utiGe na relativne cene, inflacija ne predstavlja opasnu pojavu. MeCutim,
inflacija upravo dovodi do deformacije u strukturi relativnih cena i time $alje
nepravilne signale ekonomskim akterima. Svaka jaca 1 trajna inflacija, bez
obzira na uzroke koji su do nje doveli, ima iste posledice. Inflacija utiCe na
proizvodnju, troskove, investicije, potros$nju, Stednju, javne prihode i rashode,
bilans placanja itd.

Deformacija u strukturi relativnih cena - Salju se pogresni signali
ekonomskim ucesnicima $to ima za posledicu pogresnu alokaciju resursa.
Poremecaji u odnosima relativnih cena znale da cene viSe ne odratavaju
troSkove 1 trat nju na tr{ iStu.

Deformacija u strukturi relativnih cena povecavaju neizvesnost o buduc¢em
ponasanju ekonomskih aktera, povecavaju se troSkovi prikupljanja informacija
(cene ne obavljaju viSe informativnu ulogu), smanjuju se motivacija za rad 1
Stednju, Sto utiCe na smanjenje proizvodnje.

Inflacija smanjuje motivaju za rad i Stednju - Budu¢i da se kupovna mo¢
stanovniS$tva smanjuje iz dana u dan, ono tetiSte svoje aktivnosti prebacuje na
potros$nju, a ne na Stednju. U uslovima visoke inflacije potroSaci troSe unapred
svoj budu¢i dohodak, tako §to svoju potrosnju finansiraju zadutivanjem, ¢ime
dodatno podsticu inflaciju.

Inflacija utiCe na funkcionisanje ekonomskog sistema, a posledice tog
uticaja su mnogobrojne, one u prvom redu zavise od intenziteta inflacije. Mote
se reci, da su najceSc¢e posledice inflacije, u sluc¢aju kada postoji galopirajuca in-
flacija, velike stope porasta cena. Nezavisno od intenziteta inflacije, odnosno od
veliCine stope porasta cena, sam porast cena je najveca i najizrazitija posledica
inflacije. Ovaj porast cena ne deluje isto na sve subjekte. Iz dosadasnjeg iskust-
va koje posledice izaziva inflacija, sigurno je da jedni subjekti gube a drugi do-
bijaju. Ali je bitna posledica da nacija apsolutno gubi i to utoliko viSe ukoliko je
inflacija veca.

Inflacija utiCe 1 na povecanje investicione tratnje. Budu¢i da je u uslovima
visokih stopa inflacije realna kamatna stopa (razlika izmeCu nominalnekamatne

133



stope 1 stope inflacije) Cesto negativna, povecava se investiciona tragnja. Is-
tovremeno menja se struktura investicija u korist kratkoro¢nih projekata.

Inflacija utiCe na povecanje plata radnika u javnim slutbama, povecanje
transfernih prihoda ugrot enih kategorija stanovnistva, povecanje troskova u ja-
vnim slutbama itd., i tako doprinosi rastu javnih rashoda. Ukoliko se javni
rashodi povecavaju bre od javnih prihoda raste budf etski deficit, a to dodatno
utice na povecanje inflacije. Prema tome, povecanje potrosnje (licne, investi-
cione i opste) utice na intenziviranje procesa inflacije. Odnosno, u privredi rastu
ocekivanja da ¢e se proces inflacije nastaviti i u buducnosti.

Zbog brteg rasta cena u zemlji nego u inostranstvu, izvoznicima postaje
rentabilnije da svoju robu prodaju u zemlji, a uvoznicima se vise isplati da
kupuju u inostranstvu i prodaju u zemlji. Na taj nacin inflacija pogorSava stanje
u bilansu teku¢ih transakcija.

Inflacija utice i na preraspodelu bogatstva. Oni slojevi stanovniStva koji
imaju veéu sposobnost prilagoCavanja ostvaruju enormne zarade, dok onaj deo
stanovnisStva koji ne shvata posledice inflacije nije u stanju da joj se prilagodi.
Inflacija tako dovodi do raslojavanja stanovniStva, a time 1 do povecéanja tenzija
meCu pojedinim socijalnim slojevima. Empirijska istrativanja pokazuju da u
procesu redistribucije dohotka gube pojedinci sa fiksnim primanjima (penzije,
invalidnine itd.). U uslovima visokih stopa inflacije dolazi do gubljenja pove-
renja u nacionalnu valutu. Novac postepeno gubi svoje funkcije, najpre funkciju
sredstva oCuvanja vrednosti, a zatim 1 funkciju mere vrednosti. U ekstremnim
sluéajevima mot e da doCe do potpunog istiskivanja domace novéane jedinice iz
opticaja.

Vec¢ je pomenuto da ima i onih koji ostvaruju korist od inflacije. Budu¢i da
inflacija smanjuje vrednost realnog duga svi dugnici su u povlaS¢enom po-
lotaju. Tu posebno mislimo na drfavu (drtava se zadufuje u dinarima 1 vraca
dug u dinarima najceS$¢e sa fiksnom kamatnom stopom) jer inflacija smanjuje
realnu vrednost javnog duga. Na taj nacin se vrednost redistribuira od neto po-
verioca prema neto dutnicima, inflacija odgovara drtavi iz jo§ jednog razloga.
Svaku odStampanu novcanicu drtava mote da koristi za razna placanja: za
kupovinu dobara i usluga, za finansiranje subvencija ili otplatu javnog duga.
Kako novc¢ana emisija mot e biti upotrebljena za finansiranje navedenih 1 ostalih
drtavnih troSkova, mote se tretirati kao porez. Drfava na taj nain izmiruje
svoje obaveze odstampanim novcem ali se postavlja pitanje na Ciji teret se vrse
ova placanja. Inflacija predstavlja svojevrsni porez nametnut stanovnistvu, tzv.
inflacioni porez, zbog Cega se smanjuje koliCina dobara koja mot e da se nabavi
za istu svotu novca. U zemljama sa visokom inflacijom ovaj prihod od inflacije
nije zanemarljiv.
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Zemlje koje se suocavaju sa visokom stopom inflacije pokuSavaju da suzbi-
ju inflaciju primenom odgovaraju¢ih mera. MeCutim, stopu inflacije nije tako
lako oboriti a da se ne izazove recesija i porast nezaposlenosti, tako da se nosio-
ci makroekonomske politike nalaze pred dilemom izbora odgovarajuéeg cilja,
jer obicno ostvarenje jednog cilja bitno ometa ostvarenje nekog drugog, takoCe
pot eljnog cilja.

12.12. Mere za suzbijanje inflacije

Empirijski je utvrCeno da visoke stope inflacije negativno uti¢u na rast u
srednjem i u drugom roku. Nijedna zemlja ne mote da odrti stabilnost ili da
normalno funkcioniSe sa visokim stopama inflacije. Sve do sredine 70-tih bilo
je malo empirijskih dokaza o vezi inflacije i rasta, a u kontekstu privrednog
razvoja bilo je sumnji oko toga u kom smeru ide uzro¢nost. Tek su 70-te 1 80-te
donele slucajeve visokih stopa inflacije i hiperinflacije, pra¢enih smanjenjem
stopa rasta. Negativna dugorocna uzrocnost proizilazi iz distorzivnih efekata vi-
soke inflacije i rezultiraju¢ih promena relativnih cena. Nit i rast mot e da rezulti-
ra zbog smanjenja ukupne produktivnosti, negativnog uticaja neizvesnosti na
investicije ili zbog smanjenja efikasnosti alokacije kredita. Pomenuti distorzivni
efekti dominiraju pri visokim stopama inflacije, koje se zadrt avaju u dovoljno
dugom periodu. MeCutim, pri nitim nivoima inflacije veza izmeCu inflacije i
rasta nije tako jasna. Udari na strani ponude, pozitivni 1 negativni, mogu is-
tovremeno uticati na rast i inflaciju u suprotnim pravcima.

Ekonomisti se uglavnom slatu da zemlja ulazi u krizu visoke inflacije kada
godisnja stopa inflacije preCe granicu od 40%. Inflacija od 40% predstavlja pre-
lomnu ta¢ku na kojoj raste rizik daljeg ubrzanja inflacije i1 gubitka ma-
kroekonomske kontrole. Bruno i Easterly su na uzorku koji je obuhvatio 127
zemalja, u periodu 1961-1992., izracunali verovatnoc¢u dostizanja nivoa inflaci-
je od 100% u narednoj godini za svaki dati nivo inflacije u teku¢oj godini. Re-
zultati su pokazali znatan porast verovatnoce nakon granice od 40% godiSnje
inflacije. Prema toj racunici ukoliko zemlja u toku petogodiSnjeg perioda belet i
stopu inflacije od preko 40%, rizik da inflacija postane trocifrena iznosi 50%.
Ovi rezultati podrtavaju zakljucak Dornbuscha 1 Fischera da je inflacija iznad
nivoa od 15-30% nestabilna. Povecani rizik gubitka kontrole nad inflacijom
mot e biti posledica toga $to se nakon prelomne tacke prelazi, eksplicitno ili im-
plicitno, na indeksaciju normalnih veli¢ina.

Iskustvo trtiSnih privreda pokazuje da je rast bio najbrti onda kada su cene
bile stabilne ili blagorastuce, svako ubrzanje inflacije postavlja pred ekonomsku
politiku posebne zadatke. MeCutim, stopu inflacije nije lako oboriti da se ne
1zazove recesija 1 rast nezaposlenosti, tako da se nosioci makroekonomske poli-
tike nalaze pred dilemom izbora odgovarajuceg cilja, jer obi¢no ostvarenje je-
dnog bitno ometa ostvarenje nekog drugog, takoCepot eljnog cilja.
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Koje ¢e se mere primeniti za suzbijanje inflacije zavisi od primarnog uzroka
inflacije. Inflacija u svakoj privredi ima svoje specifi¢nosti koje zahtevaju da se
u zavisnosti od konkretnih uslova donese adekvatan antiinflacioni program.
Kada je u pitanju inflacija trat nje, koja nastaje na nivou pune zaposlenosti pri-
menjene mere moraju da obezbede eliminisanje viska tragnje nad ponudom. To
se mot e posti¢i merama monetarne i/ili fiskalne politike. Monetarno-kreditnom
politikom deluje se preko smanjivanja koli€ine novca ili kredita, Sto izaziva rast
kamatne stope. Pad investicija ima multiplikatorski efekat na pad dohotka i
potrosnje, Sto rezultira smanjenjem inflacionog jaza.

U okviru fiskalne politike mot e da se deluje preko poreza i javnih rashoda.
Poveéanjem poreza ili uvoCenjem novih poreza uti¢e se na smanjenje li¢ne
potroS$nje, a smanjivanjem javnih rashoda dolazi do smanjenja budtetske
potrosnje.

S obzirom na to da se rast zarada koji prevazilazi rast produktivnosti rada
smatra osnovnim uzrokom inflacije troskova, mere za suzbijanje ove vrste
inflacije usmerene su uglavnom na ogranicavanje rasta shodno rastu
produktivnosti rada. Kako inflacija nikad nije rezultat delovanja samo jednog
faktora, mogu se primenjivati 1 druge mere koje deluju na ostale troSkove
inflacije troskova. Na primer, mere fiskalne politike koje takoCe uticu na
smanjenje troSkova itd.

Praksa je pokazala da su mere monetarne 1 fiskalne politike efikasnije u
suzbijanju inflacije tratnje. U sluéaju inflacije troSkova, mere monetarne i
fiskalne politike utiCu na cene ali i na proizvodnju i zaposlenost. Smanjenje
cena, u uslovima kada su proizvoCati suoceni sa zahtevima za poveéanje
zarada, uzrokuje pad profita. Dolazi do smanjenja investicione potros$nje i
ukupne potro$nje, pored uticaja na smanjenje cena, mote da utiCe i na
smanjenje stopa rasta i pad zaposlenosti.

Kada je u pitanju strukturna inflacija, mere monetarne 1 fiskalne politike ne
mogu da prute znacajnije rezultate kao kod inflacije tratnje. Mogu cak i da
prodube postojece strukturne disproporcije. Jedna od mera koja bi mogla da
ublati strukturnu inflaciju je usmerenje investicija u sektore koji zaostaju.
Budu¢i da je strukturna inflacija karakteristi¢na za zemlje u razvoju, 1 da u ovim
priviedama ima po pravilu viSe uzroka inflacije antiinflacioni program
predstavlja kombinaciju vise mera, koje se razlikuju od privrede do privrede.

12.13. Monetaristicko tumacenje inflacije

Fisher je tvrdio da je nominalna kamatna stopa jednaka zbiru realne
kamatne stope i1 ofekivane kamatne stope, na osnovu ¢ega se dolazi do pitanja
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na osnovu Cega je mogucée predvideti buduca ocekivanja. Jedna od teorija
ocekivanja je teorija adaptivnih ocCekivanja, koja tvrdi da se ocekivanja o
cenama formiraju na osnovu prethodnog novijeg iskustva s inflacijom. Uslov za
ovo su i sledece pretpostavke:

da je stopa novcane ekspanzije centralne banke konstantna

da su ocekivane stope inflacije i stalne stope inflacije jednake i
ekvivalentne stopi monetarne ekspanzije

da je nominalna kamatna stopa jednaka zbiru realne kamatne stope i
stope inflacije ili monetarne ekspanzije, koja je konstantna

da su stvarna i t eljena drt anja gotovinskih salda jednake

da realno dohodak raste po konstantnoj stopi.

YV WV VYV

Visak gotovinskih salda vodi do povecanog trosenja novca, sto uslovljava
rast tekucih cena 1 nadnica. Nakon nekog vremena, adaptiraju¢a povecanja cena
uzrokuju rast nominalne kamatne stope koja je pocetno bila pala, a proces nece
zavrs$iti sve dok:

» nova stopa inflacije ne bude jednaka novoj i viSoj stopi monetarne
ekspanzije

nominalna kamatna stopa ne poraste za iznos jednak razlici izmeCustare
1 nove stope inflacije

stvarna gotovinska salda ne budu jednaka { eljenim gotovinskim saldima
realna kamatna stopa ne bude vrac¢ena na svoj prethodni nivo.

YV V

12.14. Uloga inflacije u ekonomiji

Jedan od efekata inflacije jeste da generalno inflatorno okrutenje
obeshrabruje spustanje cena roba 1 usluga, 1 posebno nadoknada za radnu snagu;
tako da postaje lak3e prilagoCavanje relativnih nivoa cena. Cene mnogih
proizvoda imaju po svojoj prirodi tendenciju da rastu vremenom, tako da napori
da se monetarnom politikom odrti stanje nulte inflacije (konstantnog nivoa
indeksa cena) imaju veoma negativan efekat, u smislu pada cena, prodaje,
prihoda i konacno nivoa zaposlenosti, na druge privredne grane.

Stoga mnogi ekonomisti i privrednici smatraju da umeren nivo inflacije
,podmazuje tockove privrede*. Mere kojima se odrt ava potpun nivo stabilnosti
cena mogu takoCevoditi (i najéesce vode) do deflacije (konstantnog pada cena),
koja mote biti izuzetno destruktivna, i dovesti do bankrota i recesije, Cak 1
depresije. Na primer, Velika Depresija 1929. godine u Sjedinjenim Drfavama
bila je velikim delom izazvana krutom federalnom monetarnom politikom.

Mnogi u finansijskim krugovima smatraju da je ,,skriveni rizik* od inflacije

esencijalan podsticaj da se raspolotivi kapital investira, kroz dutnicke,
vlasniCke papire, 1ili direktno, umesto jednostavne, 1 neproduktivne,
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akumulacije. Sa ove tacke gledista, inflacija je trtiSni izraz takozvane
vremenske vrednosti novca.

Drugim recima, ako je (zato Sto ekonomija funkcioniSe, i novac se mote
korisno investirati) jedan dinar danas nekome vredniji nego isti taj dinar godinu
dana kasnije, onda bi i u ekonomiji kao celini trebao da postoji popoust za
,hovac u buduénosti“. Na taj nacin, iz ove perspektive, inflacija
predstavlja/kvantifikuje neizvesnost u pogledu vrednosti novca u buduénosti.

Iznad ovih, generalno relativno niskih nivoa, meCutim inflacija se smatra
sve Stetnijom po ekonomiju, kroz efekat ,,diskontovanja* (smanjivanja tekuce
realne vrednosti) prethodno obavljenih ekonomskih aktivnosti. Posebno, kako
je inflacija Cesto rezultat akcija Vlade usmerenih na poveéanje koli¢ine novca u
opticaju, Vladin doprinos je inflatornom okrutenju (u smislu gore veé
objasnjene negativne realne kamatne stope) postaje de fakto porez na drfanje
novca, Stednju. Kako inflacija raste, ovaj ,,porez“ na Stednju raste i ohrabruje
troSenje 1 pozajmljivanje, §to povecava brzinu krutenja novca i kamatne stope,
$to samo utvrCujei dodatno podit e inflatorni pritisak, i konacno stvara za¢arani
krug. U ekstremnim slu¢ajevima, a takve je moguce izbeé¢i jedino veoma
odgovornom i nezavisnom politikom, ovo rezultira hiperinflacijom. Posledice
su brojne.

U malim koli¢inama inflacija se mot e smatrati izborom monetarne, fiskalne
ilii recimo razvojne politike, obeshrabruju¢i ¢uvanje i gomilanje likvidnog
kapitala i podstiué¢i investicije. Preko tog nivoa, meCutim efekat postaje
preuveliCan, 1 investitori se najednom nalaze u situaciji u kojoj ,,investiraju u
inflaciju®, Sto samo dalje podstice inflaciju. Iz svih ovih razloga, i1 potrebe za
ograniCavanjem inflacije preko malenih stopa koje diskontuju proslu
ekonomsku aktivnost 1 dekurat iraju gomilanje gotovine, najveci broj Centralnih
Banaka formuliSu za osnovni cilj stabilnost cena, ali malu i1 kontrolisanu stopu
inflacije kao cilj.

Nezavisne monetarne institucije, meCutim, uglavnom mogu reagovati i
prilagoCavati kako svoje ciljeve, tako i1 poteze kojima se oni postifu, opStim
ekonomskim kretanjima, te nivou postignutog i ciljnim pravcima razvoja.

12.15. Hiperinflacija

Hiperinflacija je Cesto definisana kao inflacija koja premasuje nivo od 50%
mesecno, §to je iznad 1% na dan. Uvecavajuci se tokom viSe meseci, ova stopa
inflacije vodi veoma velikom povecanju nivoa cena. Stopa inflacije od 50% na
meseCnom nivou je povecanje nivoa cena tokom jedne godine za viSe od 100
puta, a za period od tri godine, to je povecanje od 2 miliona puta. Ovde se
razamtraju troSkovi i uzroci takve ekstremne inflacije.
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12.15.1. Troskovi hiperinflacije

Mada ekonomisti raspravljaju da li su troskovi umerene inflacije veliki ili
mali, niko od njih ne sumnja da hiperinflacija namecée visok danak drustvu.
Troskovi su po svojstvu isti onima koje smo analizirali ranije. Kada inflacija
dostigne ekstremne nivoe, meCutim, ovi troskovi su o¢igledniji zato §to su tako
ozbiljni.

Na primer, troskovi habanja obuce, koji su povezani sa smanjenjem
drtavnog novca, veoma su ozbiljni u hiperinflaciji. Poslovna izvrSna vlast
posvecuje mnogo vremena i energije upravljanju gotovinom kad gotov novac
veoma brzo gubi svoju vrednost. Preusmeravanjem njihovog vremena i energije
sa drustveno vrednijih aktivnosti, kao Sto su proizvodne i investicione odluke,
hiperinflacija ¢ini ekonomiju manje efikasnom.

Kontrolna pitanja:

1. Sta je novac?

2. Vrste i funkcije novca?

3. Kako se meri kolicina novca?

4. Transakciije i kvantitativna jednacina
5. Pojam i pojava inflacije

6. Merenje i vrste inflacije

7. Teorija inflacije

8. Posledice inflacije

9. Mere za suzbijanje inflacije

10. Uloga inflacije u ekonomiji
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13. Devizni kurs i platni bilans

13.1. Pojam i vrste deviznog kursa

Deo privrednog sistema kojim se reguliSu finansijski tokovi jedne zemlje sa
drugim zemljama sa kojima se ostvaruju odgovarajué¢e ekonomske veze naziva
se deviznim sistemom. Kao deo privrednog i Sireg druStvenog sistema, devizni
sistem znaCi njihov logian produtetak u delu finansijskih tokova sa
inostranstvom. Otuda su konkretna reSenja u deviznom sistemu ogledalo njene
razvojne politike, nivoa razvijenosti date zemlje kao i ekonomske pozicije te
zemlje u meCunaodnim uvozno-izvoznim poslovima. Sve to govori da se
devizni sistem uklapa u privredni sistem i da ne mot e biti samostalan van njega.

Kako devizni sistem reguliSe finansijske tokove jedne zemlje sa drugim
zemljama, potrebno je nesto blit e ukazati u ¢emu se ogledaju ekonomski odnosi
sa inostranstvom. Sustinu tih odnosa predstavljaju poslovi oko izvoza i uvoza
roba 1 usluga i, s tim u vezi, kretanje nov€anih sredstava. Zbog toga sticanje
deviza kao potrativanja koja glase na stranu valutu, raspolaganje njima, kao 1
sve ostale finansijske transakcije u vezi s tim, direktno ili preko odgovaraju¢ih
meCunaodnih institucija predstavljaju osnovni sadrt aj deviznog sistema. '

Kreditna zadutenja u inostranstvu predstavljaju dodatni oblik sticanja i
raspolaganja deviza, pored izvoza roba i usluga kao osnovnog oblika, ¢ime se
poveéavaju uvozne moguénosti zemlje izvan okvira odreCenih devizama
steCenim u izvozu. I ovaj oblik sticanja deviza kao i neki drugi (pomo¢ jedne
zemlje drugoj, devizni priliv od rada sopstvenih ili meSovitih preduzeca u
inostranstvu, i sl.) predstavljaju elemente deviznog sistema.

Unosenjem deviza putem izvoza roba i usluga na domacem tr{iStu se ne
sticu automatski mogucénosti za kupovinom. Radi te kupovine, radne
organizacije konvertuju devize u domacu nacionalnu valutu. Da bi se ovo
konvertovanje izvrSilo paritetno, potreban je devizni kurs. Pod deviznim
kursom podrazumevamo cenu inostrane valute izrag enu u nov€anim jedinicama
sopstvene zemlje.

U zavisnosti od toga kako se utvrCuje, devizni kurs mote biti fiksni i
fluktuirajuéi. Fiksni devizni kurs odreCuje drtava i on je po pravilu
jedinstven."

2 dr D. Marseni¢: ,,Privredni sistem Jugoslavije “, Op.cit., str. 219.

1 To znati da se njime vrednuje inostrana valuta bez obzira na vrstu proizvoda i usluga ¢ijim
izvozom je ostvarena, odnosno potencijalni uvoznici po toj ceni (po fiksnom deviznom kursu)
otkupljuju devize od monetarnih institucija radi uvoza odreCenih roba i usluga®, Ibid, str. 222.
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Fiksni devizni kurs zasniva se na valutnom paritetu, koji takoCe odreCuje
drtava. Ovako formiran devizni kurs podrazumeva odgovaraju¢u centralizaciju
deviza, iz Cega proizilaze i ukupni ekonomski efekti, Cije objasnjenje
prevazilazi okvire ovoga rada.

Fiksni devizni kurs primenjivan je u vreme zlatnog standarda, a njegova
visina zavisila je od sadrtaja zlata (pariteta) pojedinih nacionalnih valuta.
Zemlja koja je imala deficit platnog bilansa morala je da koristi zlato iz rezervi
kako bi taj deficit pokrila. Paralelno sa tim morala je da sprovodi restruktivnu
monetarnu i kreditnu politiku, da povecava kamate, snifava cene, zaposlenost i
dohodak kako bi se ravnotet a platnog bilansa uspostavila u kasnijem periodu. U
zemljama koje su ostvarile suficit dolazilo je do suprotnih efekata, dolazilo je
do priliva zlata, snitavanja kamatnih stopa, porasta cena, dohodaka i
zaposlenosti, Sto je vodilo povecanju uvoza odnosno destimulaciji izvoza i na
duti rok $to je vodilo ravnotet i platnog bilansa, odnosno uklanjanja suficita.

Ukidanjem zlatnog standarda i u uslovima kada ni nacionalna valuta nije
konvertibilna, tesko je platni bilans 1 devizni kurs drtati u ravnoteti. Tada je
neophodno, pored napora da se Sto realnije odmere pariteti deviznog kursa, da
se primene i mere spoljnotrgovinske i devizne politike, odnosno tzv. kursni
ingredijenti, kao korekcija deviznog kursa (carine, premije, kontigenti, devizne
kvote, dozvole i sl.). Pri svemu tome treba naglasiti da je mnogo lakSe odrt avati
fiksni 1 realni devizni kurs u uslovima konvertibilnosti, nego u uslovima meke
nacionalne valute. Kod meke nacionalne valute realan kurs je moguce odrt avati
samo kredibilitetom ukupne nacionalne ekonomske i1 monetarne politike,
posebno stabilizacijom cena i uravnotet enjem platnog bilansa.

Pod fluktuirajuéim ili plivajuéim deviznim kursom podrazumevamo onaj
devizni kurs koji se formira na deviznom trtiStu. U takvim uslovima, cena
strane valute izratena u novéanim jedinicama sopstvene zemlje odreCena je na
osnovu ponude 1 tratnje na deviznom trtistu. U ovakvim uslovima izvoznici
roba 1 usluga sti¢u devize, njima samostalno raspolatu i jedan deo iznose na
devizno trtiste na kome se odreCuje prodajni kurs. Da bi doslo do formiranja
deviznog trtiSta potrebna je pretetna ili potpuna decentralizacija raspolaganja
devizama. Posledice, u formi prednosti 1 nedostataka decentralizacije
raspolaganja devizama moraju se prethodno dobro prouciti u domenu ukupnih
meCunaodnih ekonomskih odnosa, privrednog sistema, unutra$njih razvojnih
posledica kao i u domenu deviznog sistema.

Najveci zagovornik fluktuiraju¢ih deviznih kurseva je americki nobelovac
Milton Fridman. ' Ovaj priznati ekonomista smatra da ovi kursevi

' Friedman Milton, Case for Flexible Exchange Rates, Reading in International Economics,
George Allen and Unwin, London, 1968. god.
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omoguéavaju neograni¢enu multilateralnu meCunaodnu trgovinu, na principu
komparativnih prednosti, 1 vode uspostavljanju ravnotete platnog bilansa
preventivno, pre nego $to se problemi nagomilaju.

Prefinjenija analiza jednog i drugog deviznog kursa ukazala bi na prednosti
1 nedostatke jednog i1 drugog. Nas ovoga puta interesuje njihova upotrebna
vrednost. To sve zavisi od toga da li je nacionalna valuta konvertibilna i o kojoj
je zemlji re¢ zbog specificnosti svake zemlje. Velikim 1 razvijenim zemljama
viSe odgovara fliktuiraju¢i devizni kurs, a malim nerazvijenim i posebno
privredama u tranziciji, fiksni devizni kurs. To je posebno znaCajno za zemlje
koje imaju ozbiljne probleme sa inflacijom pa kao osnovni cilj postave
stabilnost cena, pri ¢emu se fiksni kurs javlja kao ,,znacajno sidro* protiv nagle
promene cena. Otuda je logi¢no §to zemljama u razvoju MMF preporucuje to
kao meru s tim da mogu primenjivati ili Ciste fiksne kurseve ili kurseve sa
odreCenim mart ama fluktuacije. Napominjemo da je krajem 1996. godine fiksni
kurs primenjivan kod 42 zemlje u razvoju, 17 je primenjivalo puzajuce kurseve,
tj. kurseve da propisanim marfama fluktuacije, dok je 27 primenjivalo
fleksibilni kurs, tj. kurs slobodnog fluktuiranja.

13.2. Definicija platnog bilansa

Za razmatranje ekonomskih odnosa sa inostranstvom potrebno je jasno
definisanje 1 pojma 1 strukture platnog bilansa. Pod platnim bilansom
podrazumevamo skup svih ekonomskih transakcija jedne zemlje sa
inostranstvom. On podrazumeva bilans svih primanja i izdavanja koja nastaju
na osnovu ukupnih ekonomskih transakcija sa inostranstvom u datom
vremenskom periodu. Platni bilans, dakle, izratava ukupnu robnu razmenu,
nerobni promet 1 sve druge nerobne prihode i rashode. Otuda se on mote
izraziti kao:

PB=Pr-D;
pri Eemu je:

PB = platni bilans zemlje,
Pr = ukupna primanja iz inostranstva,
D = ukupne obaveze prema inostranstvu.

Za potpunije razumevanje sustine platnog bilansa neophodno je ukazati na
njegova dva osnovna dela: na bilans tekuc¢ih transakcija i na kapitalni bilans.
Tekuéi platni bilans obuhvata trgovinski bilans kao i bilans svih nerobnih
transakcija. Kapitalni bilans pokazuje kako je pokriven deficit platnog bilansa,
odnosno za §ta je upotrebljen suficit. ,,PoSto su transakcije kapitala sadrt ane u
ukupnoj razmeni roba 1 usluga, jer se putem ove razmene u krajnjoj liniji i vrsi
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prenos kapitala, to najvecu vrednost za ekonomsku analizu ima bilans tekucih
transakcija. Na njega se svode u osnovi svi oblici drugih transakcija, a to znaci
da se i platnobilansna ravnotet a na dugi rok ocenjuje prema stanju i promenama
bilansa t%(uéih transakcija u kome opet centralno mesto pripada trgovinskom
bilansu.*

Ovako shvacéen bilans tekuéih transakcija izratava razliku izmeCu domace
proizvodnje 1 ukune licne, opSte i1 investicione potroSnje. Posmatrano kroz
odnos domace proizvodnje i ukupne domace potro$nje mogu se izraziti i deficit
1 suficit platnog bilansa, kao i1 uravnoteteno stanje. Kada je ukupna domaca
potroSnja veca od proizvodnje tada je deficit platnog bilansa. Kada je domaca
proizvodnja ve¢a od ukupne domace potroSnje — ostvaren je suficit platnog
bilansa. Platni bilans je uravnoteten kad je domaca proizvodnja jednaka
ukupnoj domacoj potrosnji.

Ovako definisan platni bilans ukazuje na veliki znacaj odnosa proizvodnje i
potrosnje. Po logici stvari, stanje platnog bilansa bi¢e povoljnije ukoliko su veci
ostvareni rezultati u proizvodnji, a ako u istom nivou ne poraste i potrosnja.
Ovakav pristup nas upucuje da znacajnije rezerve, kod zemalja sa deficitom
platnog bilansa, motemo da tratimo u smanjenju i usklaCivanju potrosnje sa
ostvarenim drustvenim proizvodom.

Platni bilans je deo drustvenog raCunovodstva privrednih rafuna i
privrednih bilansa. To se najbolje uocava iz tabele koju je uradio prof. O.
Kovaé:'’

5 dr N. Cobelji¢: ,,Privreda Jugoslavije“, Savremena administracija, Beograd, 1978., str. 177.
' dr O. Kovaé: ,, Platni bilans i medunarodne finansije“, CESMECON, Beograd, 1994. god.,
str. 14.
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Tabela 2.

Rashodi Prihodi
Dohoci zaposlenih 152 | 5. G — izdaci za finalnu potro$nju
Iz budt eta i DPZ i fondova 42
Visak vrednosti 55 | 6. Minus: direktne nabavke drtave
1z inostranstva -1
UtroSak osnovnih sredstava 7. C — li¢na potrosnja (izdaci na
(amortizacija) 19 domacem trt iStu) 168
8. I — povecana zaliha 6
T — indirektni porezi, neto 29 | 9. I— bruto investicije u osnovne
fondove 41
10. X — izvoz robe i proizvodnih
usluga 50
11. Minus: M — uvoz robe i
proizvodnih usluga 51
Domaci proizvod — Y Domaci rashodi
(novostvorena vrednost) po (A — apsorpcija)
trt iSnim cenama 255 | po trfiSnim cenama 255

Ako pretpostavimo da se radi o autarhicnoj privredi (ne postoje ekonomski
odnosi sa inostranstvom) ukupni rashodi ne mogu da premase vrednost nove
proizvodnje u zemlji. Ako iz tabele prof. Kovaca isklju¢imo izvoz i uvoz dobili
bismo sledec¢u jednacinu:

Y=C+I+G=A

U otvorenoj privredi, platni bilans ukljucuje se u drustveni proizvod samo
preko salda, $to je potpuno logi¢no. Ukoliko je saldo pozitivan, razlika se
uljucuje na dugovnoj strani (aktiva). Ali, ako je saldo negativan, on se ukljucuje
na potrag noj strani (pasiva).

Ovlas¢ena svetska institucija za izradu koncepta platnog bilansa jeste
MeCunarodni monetarni fond. On je izradio metodologiju za tri vrste bilansa
(koja je prihvacena u skoro svim zemljama u svetu), a to su:

a) platni bilans, odnosno bilans transakcija,
b) devizni bilans i
¢) obracunski bilans.

Platni bilans registruje fakticki izvrSene spoljnotrgovinske transakcije. Na
primer, kada je u pitanju izvoz robe, ¢im se ona ocarini, ispostavlja se izvozna
faktura stranom kupcu, koja predstavlja dokument za knjitenje transakcije u
platnom bilansu.
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Sa aspekta platnog bilansa nije bitno samo fakticko obavljanje transakcije,
ve¢ momenat placanja, odnosno naplate. Ovaj momenat Cini devizni bilans
razli¢itim od platnog bilansa.

Platni i devizni bilans pokazuju odreCene tokove u toku godine. Obradunski
bilans, meCutim prikazuje stanje meCunaodnih obaveza i potrativanja
odreCene zemlje u jednom vremenskom momentu, najéesée 31. decembra svake
godine. U obracunskom bilansu prikazuju se sve neizmirene obaveze i
potrativanja, bez obzira na vreme nastanka. U literaturi se obracunski bilans
esto naziva i bilansom meCunaodne aktive i pasive zemlje ili bilansom
zadut enosti, odnosno bilansom meCunarodnog investicionog polot aja zemlje.

13.3. Sistem drustvenih potreba

Ekonomska politika svake zemlje u domenu potro$nje podrazumeva neko
globalno utvrCivang sistema potreba u opstoj i liénoj potrosnji. Pod
zadovoljavanjem opstih potreba podrazumevamo one oblike potroSnje koji se
moraju organizovati zajednicki. Tu u prvom redu spadaju potrebe drtavne
administracije, narodne odbrane, sudstva, obrazovanja, zdravstvene zastite,
kulturnih delatnosti, socijalne zastite 1 sl. S obzirom da ove delatnosti ucestvuju
u raspodeli drustvenog proizvoda, kao i s obzirom na njihov znacaj za privredni
razvoj, organizovanje 1 funkcionisanje sistema drustvenih potreba ima posebno
mesto kao deo ukupnog privrednog sistema.

Licna i1 opSta potroSnja imaju mnogo dodirnih i zajednickih tadaka, posto
predstavljaju najvatnije komponente opSteg sistema druStvenih potreba.
MeCutim, meCu njima postoje i sasvim odreCene i znaCajne razlike. U
dosadasnjem razvoju naseg druStva licna potroSnja je vezivana za ostvarene
radne efekte dok opsta potrosnja nije imala ili je imala samo delimicne veze sa
ostvarenim radnim efektom. Osnovni smisao opste potrosnje bio je u tome da se
obimom i strukturom obezbedi socijalna sigurnost graCaa a to znaéi i
odgovarajuéa jednakost u zadovoljavanju ovih potreba. OdreCena raslojavanja i
promene koje idu ka negiranju ovih osnovnih nacela i principa opste potrosnje u
neku ruku znace u buducénosti i1 odstupanja od drustvene solidarnosti i opStih
interesa drustvenog 1 privrednog razvoja. Uz ogromna socijalna raslojavanja
koja su se pocetkom devedesetih godina dogodila u SR Jugoslaviji, odstupanje
od drustvene solidarnosti mote dovesti do ozbiljnih socijalnih uznemirenja 1
kolebanja.

Pitanje odnosa prema opStoj potrosnji je upravo 1 pitanje definisanja

najopstije skale prioriteta i postojanju globalnog sistema potreba. Prema skali
prioriteta 1 prema odnosu 1 prema li¢noj a posebno prema opstoj skali potrosnje
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mote se odrediti tip, karakter i vrednost etickih promocija koje sobom nosi
jedno drustvo.

Postepeno napusStanje osnovnih nacela koja su postojala u tzv.
socijalistiCkom drustvu bivse Jugoslavije, a koja su se pre svega ispoljavala u
besplatnom Skolovanju, u besplatnoj zdravstvenoj =zastiti, u ispoljavanju
visokog obima solidarnosti itd., manifestuju danas ve¢ ozbiljne socijalne
probleme. Uz pad li¢ne potrosnje koji je doveo do regrutovanja velikog broja
sirotinje, javlja se 1 novi fenomen nemoguénost da se obezbedi leCenje,
socijalna zastita, pa se ve¢ javljaju i problemi u vezi stvaranja uslova za
Skolovanje, utivanje raznih oblika kulturnih stvaranja i sl. Ogromna socijalna
raslojavanja nastala pocetkom devedesetih godina, kao i opSti zaokret u
druStvenom pristupu i vrednovanju opsSte potros$nje, predstavljaju izvoriste
nagomilavanja socijalnih tenzija krajem proslog i pocetkom ovog milenijuma.

Razvoj savremenog drustva, kakvom bi trebalo i mi da tetimo,
podrazumeva jedan racionalan drustveni sistem potreba u kome ¢e se stvoriti i
usavrsiti skala zajednickih vrednosti u svim oblastima drustvenog tivota radi
formiranja celovite ljudske licnosti, Siroko obrazovane, zdravstveno i socijalno
zastiéene, informisane i sa izgraCenim kriterijumima vrednovanja. Izgradnja
dinamickog modela potro$nje trebalo bi pre svega da slut1 humanizaciji potreba
i da uspostavlja opstu ravnotetu izmeCu materijalnih i nematerijalnih
komponenti t ivotnog standarda stanovnistva.

Sistem drustvenih potreba, njegovo organizovanje 1 funkcionisanje,
podrazumeva i stalno menjanje elemenata u jednom uspostavljenom modelu u
skladu sa op$tim razvojem nauke 1 tehniCkog progresa. Ovo je posebno
znaéajno u privrednom razvoju u narednom milenijumu kada ¢e otuCenje
liénosti u domenu potro$nje biti zasnovano na razvoju novih tehnologija 1 nositi
obelet ja novog postindustrijskog drustva.

13.4. Pojam monetarno-kreditnog sistema

Monetarno kreditni sistem je skup mera, odnosno institucionalnih reSenja
kojima se obezbeCuje opticaj novca i kredita u funkciji optimalnog razvoja i
razvojne politike. Ve¢ po definiciji motemo re¢i da su monetarno-kreditni
sistem 1 monetarno-kreditna politika integralni deo privrednog sistema i
ekonomske politike Jugoslavije.

Pomocu instrumenata monetarno-kreditne politike obezbeCuje se ukupna
koli¢ina novca u opticaju, a osnovna funkcija je da se obezbedi nesmetano
odvijanje privredne aktivnosti. Kao integralni deo privrednog sistema i
ekonomske politike Jugoslavije, monetarna-kreditna politika vrS§i uticaj na
proces drustvene reprodukcije, bilo preko politike obaveznih rezervi,
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odgovaraju¢im operacijama na otvorenom trtiStu, izborom prioriteta i
selektivnom politikom 1 sl.

Monetarno-kreditnu politiku ne treba shvatiti izolovano, a jo§ manje da ta
institucionalna reSenja iz ove oblasti treba samostalno tretirati. UspeSnost
privrednog sistema i ekonomske politike jedne zemlje meri se moguénoscu
koordinacije monetarno kreditne politike sa ostalim merama ekonomske
politike koje slut e ostvarivanju ukupnog privrednog razvoja.

Razlike monetarno-kreditnog sistema u trt iSnoj privredi kapitalistickog tipa
i u privredama tzv. socijalistickog razvoja da¢emo na primeru bivse Jugoslavije.
Najpre treba rec¢i da u trtisnoj privredi kapitalistickog tipa monetarno-kreditni
sistem se zasniva na institucionalnim oblicima privatne svojine i
kapitalisticko.drustveno politickog ureCenja, ¢ime se odreCuje i znacaj i mo¢
monetarno-kreditnog sistema i monetarno-kreditne politike. I pored toga $to je
bivsa Jugoslavija prosla dve faze razvoja: a) administrativno-centralisticku 1 b)
samoupravnu fazu razvoja, i za jednu i za drugu je bilo karakteristicno,
zadrt avanje etatisticke koncepcije sa visokim uticajem drtave i odgovaraju¢ih
centara moc¢i, bilo da se radi o akumulaciji ili o kreditima. Sa procesom
etatizacije, u razvoju samoupravnog drustva bivse Jugoslavije, jacala je uloga
banaka, koje su sa ukidanjem drustvenih investicionih fondova postale istinski
nosilac drtavnog kapitala stvorenog i planiranog u ranijem periodu. Ako se
tome doda da su banke bile nosilac zadufivanja u inostranstvu, mobilizator
slobodnih finansijskih sredstava i da su se u njima nalazili razni fondovi van
privrednih delatnosti, nije teSko zakljuciti da se na taj naCin stvarala svojevrsna
finansijska birokratija. Ova finansijska birokratija je imala veliku mo¢. Otuda
izgleda sasvim logi¢no §to je dolazilo do neposrednih veza 1 sa drtavnim
organima ¢ime su predstavnici finansijske birokratije jacali svoju vlast i uticaj
nad privredom. Primer bivSe Jugoslavije pokazuje da je i1 u najtef im periodima
ekonomskog razvoja umesto jacanja materijalne baze privrede dolazilo do
velike koncentracije novCanih sredstava u bankama. Mnogi pokuSaji da se
organizacionim promenama, konverzijom kredita i ustupanjem sredstava
preduze¢ima promene uspostavljeni odnosi, nisu dali teljene rezultate. Banke
su 1 nadalje raspolotiva sredstva plasirale u privredu, kao anonimni kapital,
odnosno kao svoja sredstva uz visoke kamate $to je kontinuirano omogucavalo
uvecavanje moc¢i banaka i njithov dominirajuéi polotaj u procesu prosirene
reprodukcije.

Monetarno-kreditni sistem i monetarno-kreditna politika bivSe Jugoslavije
bili su u suprotnosti sa institucionalnim reSenjima u savremenim uslovima i

savremenim privrednim kretanjima.

ZnaCaj monetarno-kreditnog sistema 1 monetarno-kreditne politike za
ostvarivanje ukupnog privrednog razvoja je veliki. Etasticka komponenta
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razvoja u bivSoj Jugoslaviji to dovoljno nije uvatavala. Primera radi navodimo:
monetarna teorija koja proucava ulogu i sustinu novca i1 privrednom razvoju
nije blagovremeno dobila posebnu pat nju u teoretskom izucavanju i prakticnom
razvoju naseg privrednog sistema. Ima mnogo primera, posebno je to
karakteristi¢no kada je u pitanju uticaj koliCine novca u opticaju na privredni
razvoj i stabilnost, zatim na uslove privreCivanja kao i na ulogu preduzeéa u
vezi sa noveem.

Napred smo istakli da je monetarno-kreditni sistem skup mera kojima se
reguliSe opticaj novca 1 kredita u funkciji ostvarivanja optimalnog razvoja i
razvojne politike. Iz ove definicije proizilazi da monetarna politika predstavlja
skup mera kojima se utiCe na privredna kretanja stvaranjem, raspodelom i
ponistavanjem kupovne moéi, dok kreditna politika utvrCuje naéin kretanja
novCanih sredstava uglavnom putem kredita te njihovo usmeravanje za
odreCene potrebe u drustvenoj reprodukciji. Uobicajeno je da se za definisanje
ove dve politike donesu odgovarajuca institucionalna reSenja u formi ,,Zakona o
novCanom sistemu® i ,,Zakona o osnovama kreditnog i bankarskog sistema®.
Ova institucionalna re§enja ¢ine i osnovu za sprovoCenje monetarno-kreditnog
sistema i politike u svakoj zemlji.

Verujemo da ¢e bogato iskustvo iz ove oblasti u biv§oj Jugoslaviji znacajno
doprineti da nova institucionalna reSenaj u SR Srbiji obezbede monetarnu 1
kreditnu stabilnost 1 podsticaj ukupnom privrednom razvoju u buduénosti.

Kontrolna pitanja

1. Pojam i vrste deviznog kursa

2. Definicija platnog bilansa

3. Sistem drustvenih potreba

4. Pojam monetarno — kreditnog sistema
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14. Centralna banka

14.1. Pojam i istorija centralne banke

Centralna banka je monetarna instucija i osnovni stot er bankarskog sistema
svake zemlje. U raznim zemljama nosi razliite nazive: narodna, emisiona,
drt avna ili jednostavno banka Engleske, banka Japana i sli¢no.

U ranim fazama razvoja bankarstva nije postojalo razgranicenje izmeCu
centralnih i poslovnih banaka, jer su skoro sve poslovne banke vrsile emisiju
banknota.

Pojava centralnih banaka istorijski je povezana sa centralizacijom banknota
u rukama jedne ili malog broja najstabilnijih poslovnih banaka u kojem su
drtava i klijenti imali najveée poverenje. Krajem XIX i poCetkom XX veka u
vedini drt ava emisija banknota vrSena je od strane centralne banke.

Imaju¢i u vidu da je razvoj centralnog bankarstva u zemljama Zapadne
Evrope zapocelo pre industrijske revolucije mote se zakljuciti da je visok nivo
razvijenosti bankarstva bio jedan od vatnih uslova za ekonomski uspon ovihh
zemalja. Sa osnivanjem prvih centralnih banaka povezuje se i poCetak razvoja
modernog bankarstva u svetu. Prve centralne banke sveta osnovane su u drugoj
polovini XVII veka u Svedskoj i Engleskoj.

Treba naglasiti da ove banke nisu imale ekskluzivno pravo na emisiju
banknota 1 njihove funkcije razlikovale su se od funkcija savremenih centralnih
banaka. Tako npr. po osnivanju je Centralna banka u Engleskoj bila dutna da
vrsi 1 direktno kreditiranje industrije 1 trgovine. Centralne banke u savremenom
obliku pojavile su se u XIX veku.

Kao osnovne karakteristike centralne banke, u odnosu na poslovne banke,
mogu se navesti:

1) Emisija novcanica i kovanog novca i kontrola formiranja depozitnog
novcea,

2) Regulisanje potencijala poslovnih banaka 1 usmeravanje njihove
kreditne politike,

3) Nadzor (monitoring) nad ukupnim poslovanjem banaka 1 drugih
finansijskih organizacija,

4) Garant likvidnosti bankarskog sistema, odnosna uloga poslednjeg
utodista,

5) Velika (mote se re¢i odlu¢ujuca) uloga drf avnih organa u upravljanju,

6) Neprofitna institucija,
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7) Nepostojanje direktnih kreditnih odnosa sa domacim nebankarskim
sektorom (osim drt ave, u nekim zemljama),

8) Dualna institucija, nov€ana (koja formira i reguliSe novac u opticaju), i
bankarska (koja ima kreditne i1 depozitne odnose sa poslovnim
bankama, inostranstvom i drt avom), i

9) Ne postoji konkurentski odnos centralne i poslovnih banaka.

Po svojoj pravnoj prirodi novac predstavlja ispravu o dugu bankarskog
sistema koji se nalazi u posedu lica izvan bankraskog sistema. U tom smislu
bankarski sistem stvara novac, koji ima vrednost samo dok se nalazi u opticaju.
Na koli¢inu novca u opticaju uticu svi delovi bankarskog sistema koji u osnovi
mogu da se podele na dve grupe: poslovne banke i centralna banka. Poslovne
banke predstavljaju finansijskog posrednika izmeCulica koja $tede i lica kojima
za odreCeno vreme taj novac mote da bude pozajmljen radi potro$nje ili
investicija. Centralna banka predstavlja banku koja kreditira sve ostale banke i
ujedno je banka drtave.

14.2. Status, organizacija i upravljanje centralnom bankom

Centralna banka se obicno formira u formi akcionarskog drustva ¢iji kapital,
po pravilu, pripada drtavi. Cak i kada drtava raspolate samo delom kapitala ili
se akcionarima centralne banke javljaju poslovne banke ili druge finansijske
organizacije 1 u tim slucajevima postoji veoma Cvrsta veza drtave i centralne
banke, jer je drtava izuzetno zainteresovana za efikasno funkcionisanje
centralne banke.

Cvrsta veza drtave i centralne banke ne znadi istovremeno i potpunu
zavisnost poslednje. Mote se re¢i da su nezavisnije centralne banke u onim
zemljama koje su po zakonu potinjene parlamentu, nego one potCinjene
ministarstvu finansija. U veéini zemalja centralne banke su potinjene
ministarstvima finansija, au reCimsluéajevima parlamentima.

Centralna banka predstavlja zna¢ajnu nezavisnu instituciju pravne drtave i
trt iSne privrede sa dominacijom privatnog vlasnistva Ciji su ciljevi 1 zadaci da
osigura funkcionisanje finansijskog trtiSta 1 realizaciju tr{iSnih finansijskih
institucija.

Centralna banka u razvijenim trtiSnim privredama drtavai kvazidrtava (u
vlasniStvu akcionara kao osnivaCa, mada se i tom slucaju tretira kao deo
drtavnog aparata i kao takva obavlja funkcije u cilju zaStite javnog interesa)
institucija koja posluje u skladu sa posebnim zakonom. Pa su razlozi koji
upucuju na zakljucak da organi centralne banke odluke donose samostalno, u
skladu sa nacelima profesionalnosti.
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Cak i kada drtava raspolate samo delom kapitala ili se akcionarima
centralne banke javljaju poslovne banke ili druge finansijske institucije i u tim
slucajevima postoji Cvrsta veza drfave i centralne banke, jer je i drtava izuzetno
zainteresovana za efikasno funkcionisanje centralne banke. MeCutim, &vrsta
veza drtave i centralne banke ne znali istovremeno i potpunu zavisnost
poslednje. Stepen (ne) zavisnosti centralne banke od drtave u pojedinim
zemljama je razliCit. U principu se mot e reci da su nezavisnije centralne banke
u onim zemljama koje su po zakonu pot€injne parlamentu, nego one potCinjene
ministarstima finansija. U veéim zemljama centralne banke su potCinjene
ministarstvima finansija a u reCimslucajevima parlamentu.

OdreCeni stepen nezavisnosti centralne banke jeste pretpostavka njene
efikasnosti i ona zavisi od mnogo faktora, kao npr.:

1) Nezavisnost centralne banke od drfavnih organa koja se manifestuje
kroz njenu politicku 1 ekonomsku nezavisnost.

2) Nezavisnost ¢lanova organa upravljanja centralnom bankom (guverner i
odbor direktora) je veca ukoliko se oni imenuju na duti period i teSko se
mogu smeniti.

3) Pravni status banke, odnosno nezavisnost centralne banke je veca
ukoliko je tete vrSiti izmene propisa kojima se reguliSu prava i obaveze
entralne banke.

MeCutim, nezavisnost centralne banke mora imati relativni karakter posto
opsta ekonomska politika (koju realizuje vlada) ne mote da bude uspeSna
ukoliko nije usaglasena sa monetarnom politikom (koju sprovodi centralna
banka).

U pogledu organizacije motemo razlikovati tri osnovna tipa centralne
banke:

1) Jedinstvena centralna banka,
2) Sloteni sistem centralnih banaka, 1
3) Nadnacionalna centralna banka.

Danas je u svetu najviSe zastupljen koncept jedinstvene centralne banke, po
principu jedna drt ava — jedna centralna banka, a to znaci da se funkcija vrhovne
monetarne vlasti zemlje nalazi u rukama jednog privrednog subjekta. Smatra se
da ovakav tip organizacije centralne banke odgovara vise unitarnim drtavama
monopolitnim nacionalnim strukturama.

Visenacionalne drtave federalnog ili konfederalnog tipa ¢eS¢e se odlucuju

za slot eni sistem entralnih banaka gde u jednoj drfavi postoji viSe banaka koje
obavljaju funkciju centralne banke, pri ¢emu se jedna od njih nalazi na Celu 1
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koordinira rad celokupnog sistema centralnih banaka. Mada bi se moglo
zakljuciti da je u ovom slucaju tet e obezbediti efikasno funkcionisanje vrhovne
monetarne vlasti u zemlji, nego Sto je to slucaj pri postojanju jedinstvene
centralne banke, u praksi to ne mora da bude slucaj. Najbolji primer za to su
iskustva SAD i Nemacke koje imaju slot eni sistem centralnih banaka.

Nadnacionalna centralna banka pojavljuje se kod grupe zemalja koje su usle
u veoma visok nivo ekonomske integracije i koje su izmeCu sebe stvorile
monetarnu uniju. U tom slucaju zemlje se odriCu svoga monetarnog
suvereniteta 1 svoje nacionalne novcane jedinice. Kao primer ovakvog tipa
organizovanja centralne banke imamo zemlje Clanice Evropske Unije koje u
praksi upravo realizuju projekat monetarne unije, stvaranja nadnacionalne
centralne banke i uvoCenja novéane jedinice — eura. Ove zemlje su se odrekle
suvereniteta svojih nacionalnih centralnih banaka i postale ¢lanice Evropskog
sistema centralnih banaka. U sastav Evropskog sistema centralne banke ulaze
Evropska centralna banka i nacionalne centralne banke zemalja ucesnica
Evropske monetarne unije. Ove poslednje su se odrekle mnogih svojih ranijih
prerogativa i fakticki postale ograncima ili filijalama Evropske centralne banke.

Inokosni organ koji upravlja centralnom bankom je guverner koji obiéno
ima jednog ili viSe viceguvernera. Guverner predstavlja centralnu banku u
javnosti 1 njega, po pravilu, imenuje predsednik dr{ave na period koji obicno
traje od 4-8 godina.

Pored guvernera obi¢no postoje i odbori direktora koji su u sustini Stab koji
pomate guverneru u upravljnju centralnom bankom. Odluke guvernera,
odnosno odbora direktora obi¢no sprovode upravljacki odbori.

Centralna banka predstavlja zna¢ajnu nezavisnu instituciju pravne drtave i
trtiSne privrede sa dominacijom privatnog vlasniStva ¢iji su ciljevi i zadaci da
osigura funkcionisanje finansijskog tr{iSta 1 realizaciju tr{iSnih finansijskih
instituta 1 trt i$nih finansijskih institucija.

14.3. Funkcije centralne banke

U savremenim uslovima centralne banke u svim zemljama obavljaju po
pravilu, sledece osnovne funkcije:

1) Emisiona funkcija (izdavanje nov¢anica i kovanog novca).
2) Funkcija monetarnog regulisanja.

3) Funkcija banke banaka.

4) Funkcija bankara drfave, odnosno vlade.

5) Kontrola funkcija (funkcija bankarskog nadzora).

6) Funkcija organizacije platnog prometa.
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7) Spoljnotrgovinska funkcija.

U pojedinim zemljama zastupljene su i druge funkcije centralne banke, kao
na primer: razvojna funkcija (kod mnogih ekonomsko slabo razvijenih drfava),
informaciono. Istrativacka funkcija (naroCito znaajna kod ekonomski
razvijenih zemalja).

Mada su sve navedene funkcije centralne banke meCusobno povezane i
Cesto se prepli¢u, mi ¢emo svaku od navedenih funkcija, u nastavku, posebno
razmotriti.

Emisiona funkcija (izdavanje nov€anica i kovanog novca). Drtave daju
centralnim bankama, kao svojim predstavnicima, monopol na izdavanje
novacnica i kovanog novca. Centralna banka donosi odluku o puStanju u opticaj
i povlagenje iz opticaja novéanica i kovanog novca, te utvrCujeapoene i njihova
obelet ja.

Treba naglasiti da se vremenom uceS¢e novCanica i kovanog novca, u
strukturi novéane mase, stalno smanjuje i ono danas u razvijenim trtiSnim
privredama iznosi oko 10%. Ova vrsta novca koristi se uglavnom pri nekim
sitnim kupovinama (novine, cigarete 1 slicno).

U nekim zemljama (npr. Velika Britanija, Spanija, Italija i dr.) postoje u
okviru centralne banke posebna strukturna odeljenja koja se bave izdavanjem
novcanica i kovanog novca.

Funkcija monetarnog regulisanja. Mnogi autori smatraju da je ovo osnovna
funkcija centralne banke, nezavisno o kojoj zemlji je reC. Centralna banka ima
kljuénu ulogu u definisanju i sprovoCenju monetarne politike koja je, u isto
vreme, jedan od najvat nijih elemenata u sklopu opste politike zemlje.

Nac¢in sprovoCenja monetarnog regulisanja, u velikoj meri, zavisi od
stepena nezavisnosti centralne banke od drfave koja mote biti veca ili manja,
ali nikad apsolutna. MeCutim, u poslednje vreme sve je jasnija tendencija ka
povecanju nezavisnosti centralne banke i vecoj primeni trtiSnih u odnosu na
administrativne instrumente monetarnog regulisanja. Sada ¢emo nesto vise reci
o instrumentima koji stoje na raspolaganju centralnoj banci i pomocu kojih ona
mot e uticati na ponudu novca na finansijskom tr{ iStu:

e Sistem obavezne rezerve,
e Diskontna stopa, i
e Operacije na otvorenom trt iStu.

Stopa obavezne rezerve je minimalna stopa rezerve koji, po nalogu
centralne banke, komercijalne banke moraju drtati u obliku gotovine.
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Komercijalne banke mogu drfati u rezervama veéi iznos gotovine od obima
obavezne rezerve koji je propisala centralna banka, ako je to u skladu sa
njihovom poslovnom politikom. Banke, meCutim ne smeju da drte manji iznos
gotovine od stope koju je propisala centralna banka. Ukoliko gotovina kojom
raspolatu poslovne banke padne ispod nivoa obavezne rezerve, one moraju, u
obliku kredita, obezbediti nedostaju¢u gotovinu od centralne banke, jer bi,
ukoliko potraje dut e vreme, centralna banka mogla zabraniti dalji rad bankama.
OdreCujuéi obim obavezne rezerve, centralna banka odreCug i moguénost
kreditiranja poslovnih banaka, pa time i utiCu na ponudu novca u privredi. Vise
stope obavezne rezerve znaCi manji obim kreditiranja i manju ponudu novca, a
nite stope rezervi omoguavaju bankama veci obim kredita, S$to utiCe na
povecanje ponude novca.

Pretpostavimo da neki bankarski sistem poseduje 1.000.000 dinara
gotovine, a da je stopa obavezne rezerve 5%. Budu¢i da depoziti mogu biti veéi
20 puta u odnosu na rezerve, to znaci da ¢e ovaj bankarski sistem na osnovu
1.000.000 dinara gotovine biti u stanju da kreira 20.000.000 dinara kreditnih
depozita. Ukoliko bi stopa obavezne rezerve bila 10% bankarski sistem bio bi u
stanju da na osnovu 1.000.000 dinara gotovine formira svega 10.000.000 dinara
depozita. To znaCi da obavezna rezerva sluti centralnoj banci da ogranici
formiranje bankarskih depozita, odnosno da smanji ponudu novca na trt iStu.

Ako je stopa obavezne rezerve vec¢a od obima rezervi koje bi banke same
odredile, to ¢e uticati da formiraju manje depozita i daju manje kredita od
obima koji bi telele. Na taj nacCin, obavezna rezerva sluti kao svojevrsni porez
na banke koji ih prisiljava da ve¢i deo svoje imovine drte u obliku gotovine, a
manji u obliku kredita koji im donose profit.

Iako imaju mogucénost profitabilnog pozajmljivanja novca, banke ¢e biti u
stanju da povecavaju obim kredita koji daju privredi i na osnovu toga prisvajaju
povecane profite, samo ako rezerve gotovine stalno povecavaju. Dakle,
nastojanje da prisvoje profite po osnovu kredita, prisiljava banke da povecavaju
gotovinu u rezervama. Do dodatne gotovine banke mogu do¢i na nekoliko
nacina — od centralne banke il na osnovu uloga novih ulagaca (stanovnistva ili
preduzeca).

U principu, banke nastoje da dodatnu gotovinu dobiju od centralne banke,
povecaju koli¢inu novca u rezervama i time prosire moguénost izdavanja novih
kredita. Ukoliko je cilj odreCivanja obavezne rezerve smanjenje ponude novca,
centralna banka se ponaSa veoma restriktivno kod kreditiranja banaka
gotovinom koju one trate da bi na osnovu nje obezbedile dodatne kredite,
povecale depozite, a time i ponudu novca. U slucaju kada je politika centralne
banke povecanje ponude novca, ona ¢e lakSe odobravati gotovinu komercijalnih
banaka.
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Drugi izvor povecanja gottovine banaka je privlacenje novih depozitora.
Banke mogu, zahvaljuju¢i kamatnim stopama koje daju na ulotena sredstva,
privu¢i deo gotovine kojom raspolate stanovnistvo i privreda i time povecati
ukupnu gotovinu u bankama. Ukoliko su banke u tome uspesne, to dovodi do
rasta kredita i depozita, pa time i do rasta ponude novca, $to mote uticati da
centralna banka odredi joS vecu stopu obavezne rezerve.

U slucaju kada centralna banka proceni da je ponuda novca suvise mala, ona
preduzima suprotne aktivnosti, odnosno odreCujemanji nivo obavezne rezerve i
time omogucava bankama da poecaju obim kreditiranja, te da povecaju obim
depozita u odnosu na vrednost obaveznih rezervi.

Drugi instrument monetarne kontrole, koji stoji na raspolaganju centralnoj
banci, je diskontna stopa. Diskontna stopa je kamatna stopa koju naplacuje
centralna banka kada se komercijalne banke zadutuju kod nje. Pretpostavimo
da banke drte u obliku rezervi 10% vrednosti depozita, pri éemu nije bitno da li
su one to same odredile ili je taj nivo rezervi odredila centralna banka. Ukoliko
jednog trenutka banka ima veéi iznos gotovine od propisanog minimuma
(recimo 12% u odnosu na depozite), to ne znaci da ¢e ona taj visak gotovine da
pozajmi u obliku novih kredita. Banka mora uporediti kamatnu stopu, koju ¢e
ostvariti na osnovu dodatnih kredita sa rizikom 1 troSkovima, koji ¢e nastati ako
zbog novih kredita ili podizanja novca od strane depozitora koli¢ine gotovine u
banci opadnu ispod propisanih 10%. To je momenat u kome se u analizu
ukljucuje diskontna stopa. Ukoliko je kamatna stopa na tr{iStu 8%, a centralna
banka je spremna kreditirati komercijalne banke po toj istoj stopi kada upadnu u
teskoce, onda ¢e komercijalne banke iskoristiti svu raspolotivu gotovinu do
10% 1 na osnovu nje ¢e odobriti nove kredite. Komercijalne banke pozajmljuju
novac uz kamatnu stopu od 8%, a ukoliko stvari krenu loSe mogu se, za
potreban iznos gotovine do propisanih 10%, zadutiti kod centralne banke istoj
kamatnoj stopi. U ovom slu¢aju banke ne mogu izgubiti odgovarajuce kredite
do maksimalno moguéeg iznosa, koji je odreCen visinom obavezne rezerve.

Ukoliko, pak centralna banka odluci da, bez obzira Sto je trtiSna kamatna
stopa 8%, kreditira komercijalne banke uz kaznenu kamatnu stopu od 10% onda
je za komercijalnu banku bolje da ne povecava vrednost odobrenih kredita i da
zadrti u obliku gotovine svih 12%. U takvim uslovima nije pametno
pozajmljivati novac drugima uz 8% kamate, kada zbog dodatnog kreditiranja,
banka lako mote da doCe u situaciju da se, usled nedostatka gotovine, i sama
mora zadutiti kod centralne banke uz kamatnu stopu od 10%. U tom slucaju
postoji rizik da se, zbog podizanja gotovine od strane depozitora, banka naCeu
situaciji da se zadutuje po kamatnoj stopi viSe od one koju sama mot e naplatiti.
Dakle, dodatno kreditiranje mote dovesti do gubitka banke pa je u tom slucaju
racionalnije zadrtati gotovinu u obliku rezerve iznad nivoa propisanog od
strane centralne banke nego je pozajmljivati.

157



Prema tome, odreCivanjem diskontne stope na nivou iznad tr{i$ne kamatne
stope, centralna banka prisiljava komercijalne banke da se same odluce da drfe
veéi obim gotovine u obliku rezerve nego §to je propisana. Sto je diskontna
stopa veca, to su banke prisiljene da drte veci iznos gotovine u obliku rezervi iz
straha da ¢e, u slucaju nedostatka gotovine, gubiti deo profita zbog visoke
diskontne stope. Tako se smanjuje obim kreditiranja, a time i obim depozita,
odnosno ponuda novca.

Operacije na otvorenom trtiStu su aktivnosti centralne banke kojima ona
kupuje ili prodaje razli¢ite vrednosne papire na trtiStu ¢ime se smanjuje ili
povecava koli¢ina novca u opticaju. Pretpostavimo da je centralna banka neke
zemlje Stampala 1.000.000 jedinica novca i da ih je upotrebila za kupovinu
drtavnih obveznica na otvorenom tr{iStu. Kupujuéi obveznice od banaka,
preduzeéa i stanovniStva, centralna banka je kao protivvrednost obveznica
davala novac. Nakon toga, manja je vrednost drtavnih obveznica koje poseduju
komercijalne banke, privreda i stanovniStvo za milion jedinica, ali je koli¢ina
novca koju oni poseduju povecana za milion jedinica. U tom sluéaju je doSlo do
svojevrsne gotovinske injekcije od milion novéanih jedinica u privredi. Manji
deo ove gotovine ostaje u privatnim rukama, dok ve¢i deo zavrSava u obliku
novih depozita u bankama, $to omogucava rast gotovine u rezervama banaka,
odnosno novo kreditiranje privrede, pa time 1 rast ponude novca.

Ukoliko banka iz sopstvenih rezervi proda drfavnih obveznica u vrednosti
od 1.000.000 novcanih jedinica, to ¢e dovesti do smanjenja gotovine kojim
raspolat e stanovnistvo i banke, $to ¢e neminovno umanjiti veli¢inu gotovine u
rezervama banaka, odnosno mogucnosti kreditiranja od strane banaka 1 time
smanjiti ponudu novca na tr{iStu. Treba primetiti da postoji minimalna razlika
kada centralna banka prodaje obveznice bankama ili nebankarskom sektoru
(privreda i stanovnistvo). Ukoliko centralna banka prodaje drtavne obveznice i
druge vrednosne papire direktno bankama, to odmah dovodi do smanjenja
obima obavezne rezerve kod komercijalnih banaka. Ako centralna banka
prodaje vrednosne papire drugim subjektima (privreda i stanovnistvo), oni ¢e te
papire platiti pomocu cekova §to ¢e opet dovesti do smanjenja gotovine kojom
raspolatu banke.

Funkcija banke banaka. Za nesmetano odvijanje procesa reprodukcije i
potreba stalno rastu¢e privrede neophodno je da centralna banka obezbedi
optimalnu likvidnost celokupnog mikrosistema. MeCutim, za razliku od
poslovnih banaka, centralna banka nema direktne odnose sa sektorom privrede i
stanovnistva. Njeni glavni klijenti su poslovne banke koje su neka vrsta
posrednika izmeCu centralne banke i sektora privrede i stanovnistva. Zbog toga
centralna banka preko kreditiranja poslovnih banaka (koje sa svoje strane
kreditiraju privredu i stanovnis$tvo) vrsi snabdevanje makrosistema potrebnom
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koli¢inom novCane mase 1 na taj nacin obezbeCuje njegovu optimalnu
likvidnost.

U praksi postoje, uslovno receno, dve vrste kredita koje centralna banka
odobrava poslovnim bankama, a to su:

1) Standardni ili redovni krediti. To je jedan od kanala emisije centralne
banke koji je prisutan u ekonomski nedovoljno razvijenim zemljama 1
preko ovog kanala dobrim delom se obezbeCuje likvidnost
makrosistema. U nekim ekonomski razvijenim zemljama ne postoje
redovni krediti centralne banke poslovnim bankama, a zadovoljavajuca
likvidnost makrosistema se obezbeCuje uz pomoé¢ drugih instrumenata
monetarnog regulisanja (operacijama na otvorenom trtiStu, pre svega).
Kod ovih zemalja centralna banka odobrava poslovnim bankama (i to
veoma restruktivno) samo kredite za likvidnost.

2) Krediti za likvidnost. Ovu vrstu kredita centralna banka odobrava
poslovnim bankama samo u izuzetnim slucajevima, kada dolazi do
neusklaCenosti u prilivu i odlivu sredstava (§to poslovnu banku vodi u
nelikvidnost), a iscrpljeni su svi drugi nacini uravnotetenja priliva i
odliva nov€anih sredstava poslovne banke.

Stabilnost sistema poslovnih banaka podrazumeva da one same vode
raCuna o svojoj likvidnosti, te da raspolatu sredstvima neophodnim =za
premoséavanje neusklaCenosti u prilivima i odlivima sredstava. Da bi satuvala
svoju likvidnost poslovne banke imaju na raspolaganju Cetiri linije odbrane.

Prvu liniju odbrane ¢ine obavezne rezerve (ili primarne rezerve likvidnosti)
koje su poslovne banke po zakonu dutne da drte kod cenralne banke. U XIX
veku u ve€ini zemalja je zakonski propisano da su poslovne banke obavezne da
deo svog finansijskog potencijala izdvajaju 1 drte kod centralne banke kao
obavezne rezerve.

Druga linija odbrane su sekundarne rezerve likvidnosti koje poslovne banke
po sopstvenoj odluci (na bazi iskustva, procena i moguénosti) drfe na svom
ratunu za premosc¢avanje neusklaCenosti u prilivu i odlivu sredstava, odnosno
radi saniranja eventualnih iznenaCenja u pogledu likvidnosti banke.

Ukoliko je ta neusklaCenost ozbiljnija, te primarne i sekundarne rezerve
likvidnosti nisu dovoljne da se ona prevaziCe, aktivira se i treé¢a linija odbrane
likvidnosti preko koriséenja pozajmica (kredita) na tr{istu novca. MeCutim,
kada dolazi do ozbiljnijih poremecaja i kada celokupan sistem poslovnih
banaka ima probleme sa odrtavanjem likvidnosti nije moguce koristiti ni ove
kredite (tratnja za njima znatno premasSuje ponudu) i poslovne banke su
primorane da pribegavaju etvrtoj, poslednjoj liniji odbrane likvidnosti.
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Cetvrtu liniju odbrane likvidnosti banke ¢ine krediti za likvidnost koje
dobija od centralne banke. U ovim slu¢ajevima centalna banka se pojavljuje kao
poslednje utoCiSte za poslovne banke, odnosno kao garant likvidnosti
bankarskog sistema. MeCutin, treba naglasiti da centralna banka nije
bezuslovni garant likvidnosti sistema poslovnog bankarstva, a jo§ manje
branilac likvidnosti svake pojedinacne poslovne banke. Zbog toga i ne postoji
automatsko pravo poslovnih banaka na dobijanje kredita za likvidnost, a ni
obaveza centralne banke da ih odobrava. Poslovna banka mora, pre nego $to se
obrati centralnoj banci za odobravanje kredita za likvidnost da iskoristi sve
moguénosti za prevazilatenje nelikvidnosti. Ukoliko ipak centralna banka
odobrava kredite za likvidnost ona to radi posle sprovedene detaljne kontrole
poslovanja poslovne banke i obezbeCenja pokriéa za ove kredite koji se
odobravaju pod ne bas povoljnim uslovima (visoke kamatne stope, kratki
rokovi vracanja kredita).

Funkcija bankara drtave, odnosno vlade. Mi smo ve¢ naglasili da postoji
tesna veza izmeCu centralne banke i drtave nezavisno od toga kome pripada
osnivacki kapital centralne banke. U funkciji bankara drtave, odnosno vlade
centralna banka se pojavljuje kao njihov blagajnik, konsultant i kreditor.

U centralnim bankama mnogih drtava su otvoreni racuni vlade i njihovih
ministarstava. Preko njih se vr$i priliv budtetskih prihoda 1 izmirenje
budt etskih rashoda. Tradicionalno se kod centralne banke nalaze zlatne 1
devizne rezerve zemlje i preko njih se vr$e meCumarodni obracuni.

Centralna banka konsultuje vladu po Citavom nizu pitanja, kao npr. pri
formulisanju ekonomske politike, po pitanjima emisije drf avnih zajmova i sl. U
meCunaonim finansijskim institucijama centralna banka predstavlja svoju
drtavu.

Preko kreditiranja drtave centralna banka vrs$i finansiranje drtavnog duga i
deficita drtavnog budteta. To se naroCito koristi u ekonomski nedovoljno
razvijenim zemljama, dok razvijene zemlje to izbegavaju i u mnogim od ovih
zemalja ne postoji direktno kreditiranje drfave od strane centralne banke. Zbog
toga ova funkcija centralne banke je jedna od najvatnijih kod prve grupe
zemalja, a znatno manje vatna kod ekonomski razvijenih zemalja.

Kontrolna funkcija (funkcija bankarskog nadzora). Ova funkcija centralne
banke realizuje se preko pracenja (monitoringa), kontrole i korigovanja
poslovne aktivnosti poslovnog bankarstva. Stalno pracenje funkcionisanja
sistema poslovnog bankarstva u zemlji, koje vr$i centralna banka, neophodna je
da bi se obezbedila stabilnost kreditnog sistema jer od toga, u velikoj meri,
zavisi 1 stabilnost cele privrede.
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Po pravilu, nadzor nad poslovnim bankama obavlja centralna banka
neposredno ili zajedno sa drugim organima (najceS¢e sa ministarstvima
finansija, bankarskim komisijama, sluf bama kontrole nov€anog opticaja i sl.),
kao $to je to slucaj u SAD. U nekim zemljama (kao npr. u Nemackoj,
Svajcarskoj, Japanu itd.) organi koji vrie bankarski nadzor su institucionalno
odvojeni od centralne banke ali centralna banka nejte$nje saraCuje sa njima,
uzima ucesce u njihovom radu i prut a im konsultantske usluge.

Osnovni pravci bankarskog nadzora centralne banke nad poslovnim
bankama su: izdavanje (i oduzimanje) dozvola za rad i obavljanje odreCenih
vrsta operacija (npr. deviznih, sa hartijama od vrednosti i sl.), provera i analiza
finansijskih izve$taja propisivanjem odreCenih normativa i kontrola njihovog
postovanja, provera operativnog poslovanja itd.

Poslednjih decenija sistem bankarskog nadzora dobija meCunaodni
karakter, Sto je povezano sa internacionalizacijom bankarskog poslovanja i
globalizacijom svetske privrede. Jo§ 1975. godine rukovodioci centralnih
banaka 10 ekonomski razvijenih evropskih zemalja formirali su Bazelski
komitet bankarskog nadzora i regulisanja, koji je 1997. godine usvojio
dokument ,,Osnovni principi efikasnog nadzora nad bankarskim poslovanjem®,
kojeg treba da se pridrt avaju sve zemlje Clanice.

Funkcija organizacije platnog prometa. Prvobitno se delatnost centralne
banke u ovoj sferi svodila na njenu emisionu funkciju, odnosno izdavanjem
novcanica i1 kovanog novca kojim se vrsilo gotovinsko placanje. Vremenom sa
pojavom 1 brzim Sirenjem bezgotovinskog plac¢anja, odnosno bezgotovinskog
prometa. Centralna banka dobija 1 funkciju organizatora platnog prometa.
Centralna banka je obavezna da obezbedi brzo i1 efikasno funkcionisanje
platnog prometa u zemlji.

Treba naglasiti da neposredno uceSc¢e centralne banke u platnom prometu
nije obavezno, poSto se funkcija mnogih centralnih banaka u ovoj sferi svodi na
organizaciju 1 kontrolu obavljanja platnog prometa, a sam platni promet mote
da se obavlja preko poslovnih banaka ili specijalizovanih organizacija za platni
promet.

Spoljnoekonomska funkcija. U okviru ove funkcije centralna banka
reguliSe placanja i1 kreditiranje prema inostranstvu i1 upravljanju spoljnim
dugovima i1 deviznim rezervama zemlje, te vodi raCuna o stabilnosti deviznog
kursa. Centralna banka ucestvuje u pripremi odgovarajuéih meCunaodnih
ugovora i uspostavlja veoma tesnu saradnju sa bankama drugih zemalja, te sa
meCunarodnim finansijskim organizacijama, u prvom redu, sa meCunaodnim
monetarnim fondom (MMF), Svetskom bankom i Bankom za meCumrodna
poravnanja (BIS).
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Razvojna funkcija. Centralne banke pojedinih po pravilu ekonomski slabije
razvijenih zemalja obavljaju i znaCajnu razvojnu funkciju. To vrSe najcesce uz
pomo¢ selektivnog kreditiranja privrednih grana. Drugim reCima, pojedine
grane se kreditiraju pod znatno povoljnijim uslovima (nita kamatna stopa, duti
rokovi otplate 1 sl.) kako bi se podstakao njihov brti rast, a Sto bi trebalo da
dovede do promene privredne strukture i dinamiziranja ukupne privredne
aktivnosti zemlje.

Informaciono-istrativacka funkcija. Kod mnogih centralnih banaka, u
prvom redu ekonomoski razvijenih zemalja, veoma znacajna je njihova nau¢no-
istrativacka delatnost 1 one Cesto predstavljaju znaajne informaciono
statisticke centre u kojima su koncentrisani dragoceni podaci ne samo iz
monetarne sfere, nego i pokazatelji o realnom sektoru privrede.

Centralne banke pre svega vrSe istrativanja u monetarnoj oblasti, ali mnoge
od njih vrSe 1 veoma znacajna istrativanja ekonomske konjukture u realnom
sektoru privrede. Rezultati do kojih se dolazi tim istrativanjima znacajni su za
formulisanje i sprovoCenje mera monetarne i ukupne ekonomske politike.

Mnoge centralne banke imaju velika prava u dostupu informacijama, ne
samo kod bankarskih organizacija nego i1 kod ostalih privrednih subjekata, Sto
im omogucava da raspolatu veoma bogatim bazama podataka. Tako centralne
banke Nemacke, Belgije, Spanije i jos nekih zemalja imaju centralizovane baze
podataka o bilansima banaka i1 preduzeca. Na taj naCin centralne banke postaju
znaCajni informaciono-statisticki centri koji raspolatu obiljem dragocenih
informacija, a koje se koriste u nauéno-istrat ivackom radu u samim centralnim
bankama, premda su one od velike koristi 1 za mnoge drfavne organe, naucne
institucije 1 druga zainteresovana lica.

Informaciono-istrativacka funkcija centralne banke podrazumeva i
konsultativnu i edukativnu delatnost. Cesto centralne banke u cilju razmene
informacija, prezentacije svojih istrativackih radova, konsultacija i obucavanja
kadrova organizuju nauéne konferencije, savetovanja, seminare.

14.4. Operacije i bilans centralne banke

Centralna banka ostvaruje svoje funkcije kroz bankarske operacije koje
mogu da budu pasivne 1 aktivne.

U osnovne pasivne operacije centralne banke spadaju emisija gotovog

novca, prijem depozita poslovnih banaka, te depozita neposrednih komitenata
centralne banke.

162



U osnovne aktivne operacije centralne banke spadaju kreditni poslovi sa
poslovnim bankama i neposrednim komitentima centralne banke, te operacije
na ostvorenom trtiStu hartija od vrednosti i devizne operacije centralne banke.
Centralna banka, po pravilu, nikad direktno ne kreditira privredu i stanovnistvo,
ali u nekim zemljama, uglavnom ekonomski slabije razvijenim kod kojih je
finansijsko trtiSte slabo razvijeno, rasprostranjeno je odobravanje kredita
poslovnim bankama i neposrednim komitentima od strane centralne banke. Kod
ekonomski razvijenih zemalja sa mo¢nim finansijskim trtiStem aktivne
operacije centralna banka ostvaruje, najve¢im delom, preko operacija na
otvorenom tr{iStu hartija od vrednosti, gde su najznacajnije operacije na trtiStu
drt avnih obveznica. Osnovne operacije centralne banke odrat avaju se u njenom
bilansu. Pojednostavljen bilans centralne banke ima sledece pozicije:

Aktiva
e krediti centralne banke poslovnim bankama,
e krediti centralne banke neposrednim klijentima,
e devizni racuni centralne banke.

Pasiva
e depoziti poslovnih banaka kod centralne banke,
e depoziti neposrednih komitenata kod centralne banke,
e gotov novac u opticaju.
Pored ovih osnovnih operacija u bilansu centralne banke se nalaze i druge:
fondovi, nerasporeCeni profit ili nepokriveni gubici, interne rezerve itd.

14.5. Komponente koje odreDuju ponudu novea

Ponuda novca u Citavoj privredi proistiCe iz procesa u kome su kao akteri
ukljuceni: centralna banka, nebankarski sektor i sektor banaka. U cilju lakSeg
razumevanja procesa koji odreCuje ponudu novca moguée je pribeéi
pojednostavljenju 1 po¢i od toga da postoji samo jedna klasa depozita D. Na
osnovu toga koli¢ina novca u datom trenutku se definiSe kao zbir depozita D 1
gotovog novca CU:

M=D + CU.

Nebankarski sektori uti¢u na odreCivanje ponude novca jer njihova trat nja
za gotovim novcem na jednoj strani i tragnja za depozitnim novcem, na drugoj
strani, uticu na oba elementa ponude novca. Banke imaju ulogu jer depoziti
predstavljaju stavku u pasivi njihovog bilansa. Centralna banka ima najvatniju
ulogu u odreCivanju ponude novca. Ona mote direktno da kontrolie koli¢inu
primarnog novca, a preko nje 1 koli¢inu emitovanog novca.
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Ponasanje centralne banke, nebankarskih sektora i1 banaka u procesu
odreCivanjaponude novca mot e se sintetizovati kroz tri varijable, 1 to:

1) koliina primarnog novca,
2) stopa gotovog novca prema depozitima,
3) stopa rezervi banaka kod centralne banke.

14.6. Primarni novac

U sastav primarnog novca ili monetarne baze ulaze depoziti banaka kod
centralne banke i gotov novac:

H=R+CU

Gotov novac predstavlja zajedni¢ku stavku primarnog novca i ponude
novca. NovCanice emitovane od strane Sistema federalne rezerve i rezerve koje
drt e banke na racunu kod Sistema federalne rezerve su obaveze centralne banke
prema bankama ¢lanicama.

Bilans sistema federalnih rezervi izgleda ovako:

Aktiva
e zlato i devize,
e krediti Sistema federalnih rezervi (zajmovi 1 diskonti, drf avne hartije
od vrednosti, ostali krediti),
e ostala sredstva.

Pasiva
e gotov novac,
e depoziti banaka kod Sistema federalnih rezervi,
e ostali depoziti,
e kapital.

S obzirom da je u centralnoj banci SAD zakonom zabranjeno da daje
kredite Trezoru i1 drugim neposrednim korisnicima u aktivi se ne pojavljuje
stavka krediti centralne banke neposrednim korisnicima. Stavka ,,zajmovi 1
diskonti“ odrtava ulogu Sistema federalnih rezervi kao zajmodavca koji
obezbeCuje primarni novac bankama kojima je potreban. Kamatna stopa koju
centralna banka zaraCunava bankama na svoje zajmove naziva se diskontna
stopa. U cilju smanjenja koli¢ine primarnog novca Sistem federalnih rezervi
prodaje drtavne hartije od vrednosti. Za iznos prodatih hartija od vrednosti
smanjuje se stavka u aktivi bilansa Sistema federalnih rezervi ,,drt avne hartije

164



od vrednosti, a u pasivi stavka ,,depoziti banaka kod Sistema federalnih
rezervi“. Time se uspostavlja bilansna ravnotet a na nif em nivou.

Tre¢i naCin na koji centralna banka mote da uti¢e na koli¢inu primarnog
novca predstavlja prodaja i kupovina deviza tj. intervencije na deviznom trt iStu.
U nastojanju da utiCe na kretanje kursa dolara Sistem federalnih rezervi
pribegava povremenim kupovinama i prodajama stranih konvertibilnih valuta.
Ukoliko centralna banka kupuje devize dolazi do povecanja primarnog novca
jer Sistem federalnih rezervi placa kupljene devize iveCanjem sopstvenih
obaveza. Ukoliko Sistem federalnih rezervi pokusava da neutralizuje efekte
svojih intervencija na deviznom trtiStu na primarni novac istovremenim
operacijama na otvorenom trtiStu, onda se govori o pokuSaju stabilizacije
efekata deviznih transakcija na koli¢inu primarnog novca.

14.7. Stopa primarnog novca prema depozitima

Stopa gotovog novca prema depozitima se izracunava kao odnos gotovog
novca i ukupnih depozita:

cu=CU/D

Stopa gotovog novca prema depozitima odreCena je ponaSanjem
stanovniStva, tj. sklonoS¢u stanovniStva da u vecoj ili manjoj meri zadrtava
gotov novac. Razvijenost bankarske mrete utiCe na tu sklonost. Ukoliko u
blizini mesta stanovanja postoji banka koja raspolate masinom sa gotovinom
preko koje je 1 danju 1 no¢u moguce povlaciti gotovinu, pojedinci ¢e u proseku
drt ati manje gotovine. Tokom godine stopa gotovog novca varira pod uticajem
sezone. U SAD je pravilo da najvecu vrednost dostit e krajem godine.

14.8. Stopa rezervi banaka kod centralne banke

Rezerve banke predstavljaju deo aktive u bilansu banke koji se drti u obliku
gotovog novca u trezoru banke ili kao depozit kod centralne banke. Banke
moraju drfati deo rezervi u gotovom novcu kako bi bile spremne da zadovolje
potrebe klijenata koji tele da dobiju deo gotovine. Deo rezervi koje banke drte
za potrebe dnevnih transakcija je manji u odnosu na deo rezervi koje drte kod
centralne banke na osnovu zakonskih propisa o obaveznim rezervama. Stopa
rezervi banaka (re) se izraCunava kao odnos rezervi banaka (R) prema
depozitima banaka (D):

re=R/D

ona je manja od 1, jer u aktivi bilansa banaka, pored rezervi, figuriraju krediti
klijjentima, ulaganja u hartije od vrednosti itd. U pasivi pojednostavljenog
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bilansa banaka su samo depoziti. Nivo stope rezervi banaka odreCen je: prvo,
stopom obavezne rezerve na depozite koja je predmet regulacije od strane
centralne banke, drugo, viskom rezervi, tj. rezervama koje banke tele da odrte
iznad obaveznih rezervi.

Obavezne rezerve su vatan deo mehanizma preko koga centralna banka
kontroliSe ponudu novca. Stopa obavezne rezerve nije ista za sve depozite.
Iznos rezervi koje banke drte iznad obaveznih rezervi — viSak rezervi — zavisi
od projektovane dinamike gotovinskih isplata i pla¢anja drugim bankama.
Motivisane maksimiranjem profita banke tete da taj iznos bude Sto manji.
Rezerve ne donose kamatu, pa Sto je manji njihov iznos banka mote vise
sredstava da plasira u vidu kredita ili da poveca kupovine hartija od vrednosti
koje donose kamatu. Ukoliko banka doCeu poziciju da nema dovoljno rezervi,
na raspolaganju su joj dve opcije:

1) kratkoroéne pozajmice kod drugih banaka koje imaju visak rezervi i
2) kratkoroéne pozajmice kod centralne banke.

U prvom slucaju banka na pozajmljena sredstva placa kamatu po stopi koja
preovladava na tr{istu kratkoroénih meCubankarskih pozajmica, a u drugom
slucaju diskontnu stopu. Centralna banka utiCe na troSkove pribavljanja
sredstava zbog manjka rezervi direktno, kroz utvrCivanje visine visine
diskontne stope, ili indirektno, kroz uticanje na visinu kamatne stope na
kratkoroéne meCubakarske pozajmice. Pri datoj stopi obavezne rezerve koju
utvrCuje centralna banka izbor stope rezervi prema depozitima kod date banke
opredeljuju tri faktora. Prvo, ukoliko je poslovanje date banke u proSlosti
karakterisalo postizanje izrazito velike oscilacije u prilivu 1 odlivu depozita 1
gotovog novca ona ¢e neizvesnost kompenzovati kroz vecu stopu rezervi.
Drugo, povecanje diskontne stope izaziva povecanje stope rezervi banke ne
samo zbog eksplicitnog troska koji nastaje po osnovu koriS¢ene pozajmice kod
centralne banke, ve¢ i1 zbog opasnosti da se usled ceS¢eg posezanja za
pozajmicama kod centralne banke plac¢aju penali u vidu viSe kamatne stope, a
klijenti ocene tu banku kao nepouzdanu za ulaganje slobodnih sredstava. Trece,
Sto je veca tekuca trtiSna kamatna stopa, znaci da je gubitak zbog drtanja
celikih rezervi veci, §to povecava smanjenje stope rezervi banke. To znali da
trt iSna kamatna stopa utic¢e na ponudu novca.

14.9. Komponente koje odreDuju ponudu novea

Centralna banka ostvaruje svoje funkcije kroz bankarske operacije koje
mogu da budu aktivne i1 pasivne.

Ponuda novca proisti¢e iz procesa u kome su kao akteri ukljuéeni centralna
banka, nebankraski sektor i sektor poslovnih banaka. Koli¢ina novca (M) u
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¢itavoj privredi u datom trenutku se izracunava kao zbir depozita (D) i gotovog
novca (CU)

M=D+CU

Ponuda novca se mote determinisati putem tri faktora: koliine primarnog
novca ili monetarna baza, stope gotovog novca prema depozitima i stope
rezervi banke kod centralne banke.

Koli¢ine primarnog novca ili monetarna baza obuhvataju depozite
poslovnih banaka kod centralne banke i gotov novac: gotov novac predstavlja
zajedniCku stavku primarnog novca i ponude,

Fed (Federalne drtavne rezerve) podrazumevaju drtavne hartije od
vrednosti 1 predstavljaju glavnu polugu preko koje se utice na koli¢inu
primarnog novca, a predstavljaju operacije na otvorenom trt iStu preko kupovine
i prodaje drfavnih hartija od vrednosti u cilju smanjivanja koli¢ine primarnog
novca. Fed prodaje drt avne hartije od vrednosti.

Stopa gotovog novca prema depozitima se izracunava kao odnos gotovog
novca prema ukupnim depozitima, a mot e se izraziti 1 kao:

e (Odnos gotovog novca i nov€ane mase u utem smislu,
e (Odnos gotovog novca i transakcionih depozita.

Stopa rezeri banke kod centralne banke (re) se izraCunava kao odnos rezervi
banke (R) prema depozitima banaka (D).

Rezerve pasivnih banaka predstavljaju deo aktive u bilansu banke koji se
drti u obliku gotovog novca u trezoru banaka ili kao depozit kod centralne
banke, koje poslovne banke moraju drtati da bi bile spremne da zadovolje
potrebe svojih klijenata koji tele da doCu do gtovine.

Obavezne rezerve su vatan mehanizam preko koga centralna banka
kontroliSe ponudu bankarskog novca:

e Obavezne rezerve nisu iste za sve depozitare, tako da stopa obavezne
rezerve varira u zavisnosti od veli¢ine banke,

e Na transakcione depozite se primenjuje viSa stopa obaveznih rezervi,
nego Sto je to slucaj na Stedne 1 oroCene depozite.

Iznos rezervi koje banke drte iznad obaveznih rezervi (viSak rezervi) zavisi
od projektovane dinamike gotovinskih isplata i placanja drugim bankama.
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Ako poslovna banka doCe u situaciju da nema dovoljno rezervi na
raspolaganju, postoje dva resenja:

e Kratkorocna pozajmica kod drugih banaka koje imaju viSak rezervi, u
kom slucaju na pozajmljena sredstva placa kamatu po stopi koja
preovladava na trti$tu kratkoroénih meCubankarskih pozajmica.

e Kratkoro¢na pozajmica kod centralne banke, u kom slucaju placa
kamatu po utvrCenoj diskontnoj stopi.

14.10. Evropska centralna banka (ECB)

Meseca juna 1988. godine EC (Europen Council) ovlastio je tadasnjeg
predsednika Evropske komisije Jaques Deloresa da analizira i1 predloti
konkretne faze ostvarivanja evropske ekonomske unije. Delores je formirao
komisiju koju su sacinjavali svi guverneri centralnih banaka zemalja EC koja je
pripremila tzv. Delorev izvestaj, prema kome je ekonomska i monetarna unija
(EMU) trebalo da se ostvari u tri faze.

Na bazi tog izvestaja EC je juna 1989. godine odlucio da prva faza koja
realizuje projekte ekonomske i monetarne unije treab da pocne 1. jula 1990.
godine, a to je datum sa kojim je trebalo da u principu sva ogranienja na
kretanje kapitala izmeCu zmalja ¢lanica budu ukinuta.

Da bi se moglo pristupiti realizaciji druge i treCe faze bilo je neophodno
izvriiti odreCena prilagoCavanja u tzv. Rimskom sporazumu, kojim je osnovana
Evropska ekonomska komisija preteCa danasnje EU. Taj sporazum, Ciji je
zvaniCan naziv Sporazum o Evropskoj uniji postignut je u decembru 1991.
godine, a potpisan 7. februara 1992. godine u Maastrichu, poznat je u javnosti
pod nazivom Sporazum iz Mastrihta. MeCutim, zbog problema koji su nastali u
ratifikaciji sporazuma na nacionalnom nivou doslo je do kasnjenja u primeni,

tako da on nije prakti¢no stupio na snagu do 1. novembra 1993. godine.

Pocetak druge faze EMU vezuje se za ustanovljavanje Evropskog
monetarnog instituta (EMI) 1. januara 1994. godine. To je bila prelazna
institucija. EMI nije imao odgovornost za voCenje monetarnih politika u EU,
niti je imao ovlas¢enja za sprovoCenje deviznih intervencija. EMI je imao dva
glavna zadatka: jacanje saradnje izmeCu centralnih banaka i koordinacije
monetarnih politika i da obavi potrebne pripreme za uspostavljanje evropskog
sistem acentralnih banaka (ESCB) za voCanje jedinstvene monetarne politike i
za kreiranje jedinstvene valute u tre¢oj fazi.

Decembra 1995. godine EC na sastanku u Madridu se saglasio da

jedinstvena evropska valuta pod nazivom (EUR) bude uveden 1. januara 1999.
godine, kada poCinje tre¢a faza realizacije EMU.
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Decembra 1996. godine EMI je pripremio izvestaj EC na osnovu koga su
definisane osnovne Rezolucije EC o principima i osnovama novog mehanizma
deviznih kurseva (ERM II) koji je prihvacen juna 1997. godine. EC je juna
1997. godine usvojio Pakt o stabilnosti i rastu sa ciljem daljeg jacanja fiskalne
discipline u EU.

EC je decembra 2. decembra 1998. godine konstatovao da je 11 zemalja
¢lanica EU (Belgija, Holandija, Spanija, Francuska, Irska, Italija, Luksemburg,
Holandija, Austrija, Portugal i Finska) ispunilo sve neophodne uslove za
pristupanje jedinstvenoj evropskoj valuti 1. januara 1999. godine. Te zemlje ¢e
praktiéno postati ucesnici treée faze EmU. Svedska i Gréka jo§ nisu ispunile
uslove, a Velika Britanija i Danska jo$ nisu donele odluku da uCu u EMU.

Od 1. juna 1998. pocela je da radi Evropska centralna banka (ECB), a ECB
1 nacionalne centralne banke zemalja eura formiraju evropskii sistem centralnih
banaka (ESCB).

Primarni cilj ESCB jeste obezbeCivanjecenovne stabilnosti, a na principima
otvorene trtiSne privrede sa slobodnom konkurencijom, uz afirmaciju efikasne
alokacije resursa.

Osnovni zadaci ESCB ukljucuju:

Definisanje i sprovoCenje monetarne politike EU,

RukovoCenje deviznim poslovima,

Drt anje 1 upravljanje deviznim rezervama zemalja ¢lanica,
Omogucavanje §to efikasnijeg platnog prometa,

SprovoCenje prudencijalnog nadzora nad kreditinim institucijama i
stabilnost finansijskog sistema.

Kapital koji raspolate ECB je 5 milijardi eura koje su platile zemlje Clanice
ESCB. Formula za utvrCivanje uée$¢a u osnivaékom kapitalu bila je zasnovana
na uces¢u u GDP i stanovnistu EU. Pored toga, svaka zemlja ¢lanica ucestvuje
u formiranju deviznih rezervi ECB do ukupnog iznosa od 50 milijardi eura.

Euro jedinstvena valuta sastoji se od 100 centi. Na samom kraju 1998.
godine utvrCen je ¢vrst kurs izmeCu aira i svih nacionalnih valuta.

Da bi neka zemlja mogla pristupiti jedinstvenoj evropskoj valuti, ona mora
da ispuni sledece uslove:

e Stopa inflacije ne sme da bude veca od 1,5 procentnih poena iznad nivoa
koje ostvaruju tri najuspesnije zemlje,
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e Dugoroéne kamatne stope ne smeju biti veée od 2 procentna poena
iznad kamatnih stopa u ve¢ pomenute tri najuspesnije zemlje,

e Niski fiskalni deficit, koji ne smeju premasiti nivo od 3% BDP,

e Devizni kurs mora biti stabilan unutar Evropskog monetarnog sistema,

e Postojanje nezavisne centralne banke.

Kontrolna pitanja

1. Pojam i istorija centralne banke

2. Status, organizacija i upravljanje centralnom bankom
3. Funkcije centralne banke

4. Komponente koje odreduju ponudu novca

5. Stopa primarnog novca prema depozitima

6. Stopa rezervi banaka kod centralne banke

7. Komponente koje odreduju ponudu novca

8. Evropska centralna banka (ECB)
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15. Teoreticari XX veka i novih ekonomskih pravaca

Danas se govori o sedam najvag nijih makroekonomskih Skola:

1) Kenzijanska,

2) Monetaristicka,

3) Nova klasi¢na makroekonomija (monetarni ciklus),
4) Nova kklasi¢cna makroekonomija (realni ciklus),

5) Novi kenzijanci,

6) Austrijanci, i

7) Postkenzijanci.

Nobelovac Milton Fridman je napisao ,, Postoji Siroka saglasnost oko
ciljeva ekonomske politike: visoka zaposlenost, stabilne cene, brzi rast. Manja
saglasnost postoji oko toga u kojoj meri su ovi ciljevi meCusobnouskladljivi, a
najmanja saglasnost postoji oko pitanja uloge koju pojedini instrumenti mogu i
treba da imaju u postizanju ciljeva.*

15.1. Kenzijanci

Dt on Majnard Kejns (1883-1946) je bio engleski matematicar i ekonomista.
Broji se meCunajznacajnije ekonomiste uopste. Njegove radikalne ideje 1 dan
danas imaju veliki uticaj na ekonomske 1 politicke teorije.

U ekonomskoj nauci makroekonomija 1 izuCavanje makroekonomskih
agregata dobijaju na znaCaju tridesetih godina proSlog veka. Nakon
dugogodiSnjeg interesovanja za mikroekonomska pitanja, pojavili su se
problemi, narocito u periodu Velike depresije (1929-1933), koji su u prvi plan
stavili pitanja zaposlenosti, cena i odreCivanjaravnotet e drustvenog proizvoda.
Iz takve orijentacije proiziSao je veliki broj teorija poslovnih ciklusa i na
osnovu njih brojni paketi ekonomskih politika namenjenih stabilizaciji
privrednih tokova. Teorija koja je ucinila prevrat u ekonomskoj misli u prvim
decenijama ovog veka dobila je ime po njenom utemeljivacu Dton Majnard
Kejnsu. Radikalne promene u naCinu razmi$ljanja ekonomista, koje su
podstaknute njegovim radom ,,OpSta teorija zaposlenosti, kamata i cena® u
istoriji ekonomske misli oznaene su kao kenzijanska revolucija.

Ekonomska kriza (1929-1933) je izraz sloma liberalne teorije privrednog
razvoja jer je laissez-faire (neka sve ide svojim tokom) doveo do problema
realizacije roba, do neiskoriS¢enih kapaciteta i velikog porasta neazposlenosti.
Polaze¢i od ovog Kjejns sugeriSe neophodnost aktivne uloge drfave u regulaciji
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privrednog tivota preko osnovnih agregata ekonomskog makrosistema, a
prvenstveno preko povecane traf nje i potrosnje.

Osnovni instrumenti Kejnsovog modela pocCivaju na:

nacionalnom dohotku,
potrosnji,
zaposlenosti,
investicijama i
kamatnoj stopi.

Po Kejnsu ekonomski rast zavisi od sklonosti ka potro$nji, graniénoj
efikasnosti kapitala i kamatnoj stopi.

Posebno znacenje Kejns pridaje odnosu izmeCu Stednje i investicija. Po
njemu uSteda se mora odmah pretvoriti u investicije i ¢im doCe do tezaurisanja
Stednje nastaju poremecaji u razvoju.

Glavni instrumenti za podsticanje razvoja naslanjaju se na:

a) ekspanzivnu kreditnu politiku putem niske kamatne stope 1

b) fiskalnu politiku, kojim putem se vrsi vece zahvatanje dohotka privrede
za povecane] budtetske potroSnje (ukljuCiv 1 investicije) 1 time
podizanje kupovne mo¢i.

......

stvara odreCena koli¢ina dohotka, od ¢ega jedan deo ide za potro$nju, a drugi
deo se Stedi, a od Cega se opet jedan deo investira. Sada se sa ovim novim
investicijama Citav proces obnavlja 1 tako kroz viSe ciklusa dolazi do
multiplikacije efekata poCetne investicije na stvaranje dohotka, i on se, ako je
marginalna stopa Stednje jednaka 1/3, povecava za tri puta. I to je vrednost
matri¢nog multiplikatora.

U nedostatku modela mogu dase navedu sledeci:

e Sto se ne uocava da su kamate prvenstveno ekonomski fenomen (a samo
su na kratak rok monetarni fenomen),

e §to se investicije ne vide kao elemenat ponude,

e Sto se razvoj, ipak, posmatra jednostrano (oslanjaju¢i se samo na
investicije),

e §to se polazi od toga da je problem razvoja lociran jedino na potratnji, a
ne i u proizvodnji.
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Pol Samjuelson, americki ekonomista, dobitnik Nobelove nagrade za
ekonomiju je roCen 15.05.1915. godine. Doktorirao je na Harvrdu 1941. godine.
Uglavnom je radio na MIT-u.

Dao je fundamentalne doprinose u brojnim oblastima teorijske ekonomije,
kao S§to su potrosacka teorija, ekonomika blagostanja, spoljna trgovina,
finansijska teorija, opSta 1 dinamicka ravnoteta, teorija kapitala,
makroekonomija. Smatran je najve¢im ekonomskim teoreticarem ruge polovine
XX veka.

Prvo vatno delo mu je ,,Osnovi ekonomske analize“, u kome je
reformulisao klasicnu ekonomsku teoriju na moderan, matematicki nacin.
Nobelovu nagradu za ekonomiju dobio je 1970. godine.

Dtejms Tobin, ameri¢ki ekonomista (1918-2002), dobitnik je Nobelove
nagrade za ekonomiju za analizu finansijskih trtiSta i njihovih odnosa sa
odlukama o potrosnji, zaposlenos¢u, proizvodnjom i cenama.

Lorens Klajn, ameri¢ki ekonomista (1920-), jedobitnik Nobelove nagrade za
ekonomiju i stvaranje ekonometrijskih modela i njihovu primenu na analizu
ekonomskih fluktuacija 1 ekonomskih politika.

Robert Solou, ameriéki ekonomista, roCen 1921. dobitnik je Nobelove
nagrade za ekonomiju za doprinos teoriji ekonomskog rasta.

15.2. Neokenzijanci

Sledbenici Kejnsa nazivaju se neokenzijanci 1 njihovi istaknuti predstavnici
su: Hansen, Robinson, Kaldor, itd.

Alvin Harvi Hansen (1887-1975) spada u tzv. ortodoksne kenzijance i po
njemu industrijska drustva su doSlau fazu zrelosti gde gube snagu klasi¢ne
karalteristike investicija zato $to se s jedne strane odvija rast stanovniStva dok s
druge strane tehni¢ki proces vodi ustedi rada. Ovo stanoviste takoCe implicira
deficitarno budtetsko finansiranje preko drtavnog duga radi porasta potratnje
(sa investicijama) 1 podstcanja privrednog porasta.

Dt oan Robinson (1903-1983) personifikuje tzv. levu struju neokenzijanaca.
Ona odbacuje teoriju cena marSalijanskog smera zbog postojanja
monopolistickih struktura 1 drugih ogranicavaju¢ih faktora koji deluju na
ponudu i trat nju.

Nikolas Kaldor je roCen 12. maja 1908. godine u Budimpesti, a umro je 1.
oktobra 1986. godine u Kembridtu.
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I neokenzijanci polaze od drfavne intervencije u privredi 1 znacaja
investicija, ali za njih nije kljuna stvar kratkoroéna ravnoteta ve¢ stabilna
stopa rasta privrede. Polazeé¢i od toga da Stednja i investicije odreCuju nivo
nacionalnog dohotka i zaposlenosti neokenzijanci upozoravaju da postoji vise
ravnotet nih stanja, na raznim nivoima zaposlenosti i drt ava treba da intervenise
u tom cilju da se ravnotet na tacka (presek kriva Stednje i investicije) pomeri ka
tacki pune zaposlenosti.

15.3. Neoklasic¢na i liberalna skola

Sedamdesetih godina proslog veka, nakon dominacije Kejnsove doktrine
drtavnog intervencionizma u  zapadnim  privredama, dolazi do
ozbiljnihporemecaja u njihovom funkcionisanju. To se ispoljavalo pojavom
inflacije, opadanjem stope privrednog rasta te pojavom vecéeg stepena
nezaposlenosti.

Ovo je dovelo do renesanse neoklasi¢ne ekonomske misli i liberalne Skole.
U pripadnike neoklasi¢ne Skole spadaju oni autori koji se drte tradicionalnih
stavova o individualnom interesu 1 slobodnoj konkurenciji, a delovanje
ekonomskih zakona se nastoji uliniti viSe egzaktnim preko matematicke
aparature prilagoCene marginalnoj analizi. Ovi prilazi su viSe okrenuti
parcijalnim pitanjima, a manje opStim zakonitostima. Tako se autori ovih
teoretskih pogleda poCinju poseno baviti teorijom individualnih cena (narocito
Alfred Marsal).

Alfred Marsal (1842-1924), roCen u Bermondsiju, London, Engleska, bio je
jedan od najuticajnijih ekonomista svoga vremena. Njegova knjiga ,,Principi
Politicke Ekonomije“ (1890) je sjedinila teorije ponude i tratnje, marginalne
korisnosti 1 cene proizvodnje u koherentnu celinu. Ova knjiga je bila glavni
ekonomski udf benik u Engleskoj dugo vremena.

Neoklasi¢na Skola polazi od perfektnog tr{iSta gde se troskovi (dohoci)
faktora proizvodnje usklaCuju odnosima cena. Po ovoj $koli proizvodnja je
uvek maksimalna, a trt iSni mehanizam osigurava uspeSan razvoj privrede kao 1
punu zaposlenost faktora proizvodnje uz odgovarajucu trag nju.

Kritika pristalica nove klasi¢ne ekonomije (jedna od centralnih li¢nosti je
nobelovac Robert Lukas)izratena je u u pitanju: zaSto bi racionalni privredni
subjekti formirali ocekivanja o kretanju cena na osnovu kretanja cena u
prethodnom periodu. Odnosno zaSto bi to oni radili na taj naCin kada se
promenama agregatne trat nje sistematski pojavljuju greske u tom rezonovanju?
Pristalice novog pravca smatraju da privredni subjekti nece istrajati u pravljenju
takvih sistematskih greSaka. Oni tvrde da privredni subjekti formiraju
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racionalna ocekivanja, odnosno da ne prave sistematske greske koje mogu da
izbegnu.

Robert Lukas, americki ekonomista, je dobitnik Nobelove nagrade za
doprinos napretku na podrucjima analize potroSnje, monetarne istorije i teorije i
za demonstraciju slot enosti stabilizacije politike.

Teoreticari neoklasi¢ne Skole, nadalje, ukazivali su na Stetnost monopola, a
zalagali su se i1 za pravedniju raspodelu nacionalnog dohotka. Ovo poslednje je
preraslo u tzv. teoriju blagostanja (Pigu) kao izraz pokuSaja ublafavanja
protivrecnosti kapitalistickog sistema.

Artur Sesil Pigu (1877-1959) bio je engleski ekonomista, poznat po radu na
mnogim poljima, a posebno u ekonomici blagostanja.

Mot e se primetiti i to da neoklasi¢na ekonomska §kola nije uspela da pomiri
dva pristupa objasnjenju stvaranja vrednosti ekonomskog bogatstva te
pokretaca ekonomske aktivnosti, tj. radnu teoriju subjektivne korisnosti
marginalizma.

Sa okretanjem leCa drtavnom intervencionalizmu jaéa pristup
mikroekonomskoj analizi. Umesto konceptualizacije globalnih ekonomskih
veliCina sada se patnja okre¢e mikroekonomskim pitanjima kao Sto su: izbor
investicija, tehnika proizvodnje i strategija razvoja preduzeca.

15.4. Monetaristi

Monetaristi dobijaju na znacaju pedesetih 1 Sezdesetih godina ovog veka.
Rodonacelnik ovog pravca, Milton Fridman ponovo istiCe znaaj novca i
monetarne politike.

Milton Fridman (1912-2006), americki ekonomista, dobitnik Nobelove
nagrade. Doktorirao je na Kolumbija univerzitetu, a ceo radni vek proveo je na
Cikaskom univerzitetu. Glavna ekonomska dela: Eseji o pozitivnoj ekonomiji
(Essays in Positive Economics, 1953), Studije o kvantitativnoj teoriji novca
(Studies in the Quantity Theory of Money, 1956), Teorija potroSne funkcije (A
Theory of the consumption, 1957), Monetarna istorija Sjedinjenih drtava, 1867-
1960, sa Anom Svarc (Monetary History of the United States, 1867-1960,
1963).
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Glavne karakteristike monetaristicCkog pravca sadrfane su u sledec¢im
pozicijama:

1) ponuda novca ima dominantan uticaj na nominalni tok,

2) udugom roku novac ima uticaj na cene i ostale nominalne varijable,

3) u kratkom roku ponuda novca utice na realne varijable, pri cemu je
novac dominantan faktor cikli¢nih kretanja dohotka i zaposlenosti,

4) privatan sektor je nestabilan, nestabilnost u privredi je prvenstveno
posledica drt avnog uplitanja u privredne tokove.

U pogledu voCenja ekonomske politike ¢etiri pozicije sugestivno ukazuju na
dva zakljucka:

1) stabilnost privrede predominantno je odreCena stabilno$¢u rasta novéane
mase, monetaristi smatraju da je takvu stabilnost moguce ostvariti
ukoliko se definiSe i prihvati pravilo koje se odnosi na stopu rasta
novCane mase (Fridman je predlagao pravilo konstantne stope rasta
novcane mase).

2) Fiskalna politika nije efikasna u stabilizaciji privrede.

15.5. Austrijanci

Austrijska Skola ekonomista je Skola ekonomske misli koja smatra da je
glavni uzrok ekonomskih problema mesanje drtave u trtiSne tokove. Njithovi
stavovi se smatraju prilicno radikalnim zbog toga Sto oni svoju kritiku ne
ograniCavaju samo na tradicionalno drtavne sisteme kao Sto su socijalizam 1
komunizam, ve¢ 1 na Siroko prihva¢ene mehanizme u kapitalizmu kao §to su
centralne banke. Jedni od najpoznatijih pobornika istorijske Skole su austrijski
ekonomisti Ludvig fon Mizes 1 ekonomista i filozof Fridrih Hajek.

Jedna od najbitnijih osobina kapitalizma je postojanje poslovnih ciklusa,
koji su periodi naizmeniénih promena izmeCi velikih uspona i padova.
Najpoznatiji primer pada poslovnih ciklusa je velika depresija koja se desila u
SAD 1929-1933. Razlozi postanka velike depresije i ekonomska politika vlade
SAD tokom 1 posle velike depresije jedna je od najviSe studiranih tema u istoriji
kapitalizma. Tokom ovog perioda, berza je pala viSe od 80%, bruto nacionalni
proizvod je pao vise od 30%, dok je stopa nezaposlenosti skocila preko 25%.

Fridrih Avgust fon Hajek (1899-1992), austrijski liberalni ekonomista i
politicki filozof.predavao je u Londonskoj skoli ekonomije i na univerzitetima
Cikaga, Frajburga i Salcburga. Dobio je Nobelovu nagradu za ekonomiju 1974.
godine.
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Kao predstavnik ttzv. Austrijske Skole, fon Hajek je &vrsto verovao u
individualizam 1 tr{iSte 1 bio je nemilosrdan kritiCar socijalizma. Njegovo delo
Put ka ropstvu bilo je meCu prvima koja su napala. Hajekova dela izvrsila su
snatan uticaj na novu desnicu. U kasnijim delima bavio se pitanjima politicke
filozofije. MeCu njima izdvajaju se: Poredak slobode, 1960. i Pravo,
zakonodavstvo i sloboda, 1979.

Jedno od najsire prihvacenih objasnjenja velike depresije je da je izazvana
restriktivnom monetarnom politikom Americke centralne banke koja nije brzo
reagovala na krah berze 1929. godine i time veoma pogorSala njegove efekte.
Pobornici ovog misljenja smatraju da su SAD izasle iz velike depresije zbog
akcija americkog predsednika Frenklina Ruzvelta koji je sproveo u praksu
ekonomsku politiku sledeci kejnzijanizam.

Pobornici austrijske Skole smatraju da je velika depresija direktno izazvana
veoma labavom monetarnom politikom Americke centralne banke tokom 1920-
ih godina koja je dovela do veoma velikog povecanja koli€ine novca i kredita u
sistemu. Ovaj period je u ameri¢koj istoriji poznat kao besne dvadesete.
Austrijska Skola smatra da su sve krize u kapitalizmu izazvane suvise labavom
monetarnom politikom u prethodnom usponu.

Sliénosti i razlike makroekonomskih $kola

SKOLA CIKLUSI PROGNOZE CENE
Ortodoksni Fluktuacije adaptivna Relativno rigidne
kejnzijanci izdataka
Ortodoksni Monetarni adaptivna Fleksibilne
monetaristi poremecaj

Novi klasicari Monetarni racionalna [zuzetno
br.1 poremecaj fleksibilne
Novi klasicari Tehnoloski racionalna Ekstremno
br.2 Sokovi fleksibilne
Novi kejnzijanci Sokovi ponude racionalna Rigidnost cena
Novi austrijanci Monetarni razumna Fleksibilne
poremecaj
Post kejnzijanci Fluktuacija razumna Rigidne cene

izdataka



SKOLA
Ortodoksni
kejnzijanci
Ortodoksni
monetaristi

Novi klasicari
br.1
Novi klasicari
br.2
Novi kejnzijanci

Novi austrijanci

Post kejnzijanci

SKOLA

TRTISTE
Slabo

Snatno
Veoma snatno
Veoma snatno

Sporo

Snatno

Veoma slabo

RAVNOTETA
Nedovoljna
zaposlenost

Ciscéenje trtista

Ciscéenje trtista
Ciscéenje trtista

Nedovoljna
zaposlenost
Tendencije ka
ravnotet i
Nedovoljna
zaposlenost

PRAVILA SPRAM
PRAVA

Ortodoksni kejnzijanci

Ortodoksni monetaristi
Novi klasicari br.1
Novi klasicari br.2

Novi kejnzijanci
Novi austrijanci
Post kejnzijanci

Prava
Pravila
Pravila
Pravila

NeodreCeno
Pravila

prava

VREME
Kratak

Kratak 1 dugi rok

Dugi rok =
kratkom
Dugi rok =
kratkom
Uglavnom kratak
rok
Kratak 1 dugi rok

Kratak

POLITIKA

DOHODAKA

Prihvacena

Ne — izazivaju distorzije

Ne — izazivaju distorzije

Ne — izazivaju distorzije
Uglavnom protiv

Stetna
Potrebna

lako danaSnju makroekonomiju karakteriSe odsustvo bilo kakvog
konsenzusa te je prisutna velika konkurencija izmeCu rivalskih ekonomskih
Skola na to treba gledati u pozitivnom, a ne u negativhom svetlu. Albert
AjnStajn je napisao: ,,Stvaranje nove teorije nije poduhvat nalik na rusenje neke
stracare 1 podizanje oblakodera. To je svojevrsno osvajanje planinskih visova

koji prut aju nove vidike i nova saznanja“.

Iako teoreticari i njihove Skole ekonomskih misli ¢esto i nepomirljivo stoje
na svojim stajaliStima bez konsenzusa istina je ipak negde na sredini. Razvoj
ekonomske misli ¢e sigurno otvoriti nove vidike i dovesti do novih saznanja nas
kao 1 pokoljenja koja dolaze.
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Kontrolna pitanja

1. Teoreticari XX veka i novih ekonomskih pravaca
2. Kenzijanci

3. Neokenzijanci

4. Neoklasicna i liberalna Skola

5. Monetaristi

6. Austrijanc
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16. Mesto i uloga trziSta u ekonomiji

16.1. Pojam i uloga trzista

Pojam trt iSta prvobitno se vezivao za prostor na kome se suceljava ponuda i
trat nja robe, odreCug cena po kojoj se obavlja razmena, a samim tim i koli¢ina
robe koja ¢e se prodati, odnosno kupiti. Taj prostor nekada je bio fizi¢ki prostor
trtnice ili trga, odakle i potiCe naziv trtiSte. Razvojem modernih sredstava
komunikacije fizicku prisutnost prodavaca i kupaca zamenjuju razlicita sredstva
1 naCini komunikacije na daljinu, a prisutnost robe zamenjuju uzorci, standardi,
specifikacije 1 sl.

Trtiste je kategorija robne privrede. OdreCeni stepen razvitka proizvodnih
snaga 1 drustvena podela rada jesu osnovne pretpostavke i uslov za njegovu
pojavu i razvitak. U uslovima tr{iSne privrede proizvodi ljudskog rada
pretvaraju se u robu i putem razmene postaju dostupni onima kojima su
potrebni, a koji su spremni i imaju moguénosti da ih kupe. TrtiSte je vremenom
prestalo da se vezuje za odreCeni geografski prostor na kome se susreéu kupci i
prodavci robe. Umesto toga, trtiSte se definiSe kao ukupnost odnosa koji se
uspostavljaju izmeCu porude i tragnje, i to u odreCenom vremenskom periodu.

Ova definiciija trfiSta nije potpuna jer se trtiSte poistovecuje sa razmenom.
Razmena je dogaCg, proces, a trtiste predstavlja okvir unutar koga se odvija
razmena. lako je razmena neophodna, ona svakako nije dovoljan uslov za
uspostavljanje trtiSta. U osnovi razmene dobara 1 usluga na trtiStu je zapravo
razmena svojinskih prava, koja se obavlja na osnovu ugovora.

Budu¢i da nikada nije potpuno izvesno da ¢e ugovorne strane ispuniti svoje
obecanje, drfava mora da obezbedi poStovanje svojinskih prava i ispunjenje
ugovornih obaveza.

TrtiSte je, u osnovi, skup institucija koje su ustanovili ljudi, unutar kojih se
obavlja razmena, pri C¢emu konkurencija upravlja ponaSanjem privrednih
subjekata koji maksimiziraju svoj interes.

Privreda u kojoj se proizvodena materijalna dobra razmenjuju na trtiStu uz
pomo¢ novca naziva se robno-novéana privreda. Odnosi koji se izmeCuljudi u
ovakvoj privredi ostvaruju dobijaju robno-nov€ani oblik, odnosno oni se
iskazuju kao triSni odnosi.

Po svom sadrfaju i obeletjima trtiste 'je veoma slotena drustveno-
ekonomska kategorija. Ono je nastalo na odreCenom stepenu razvoja ljudskog
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drustva, proizvodnih snaga i drustvene podele rada kao uslov i potreba za
regulisanje proizvodnje 1 potrosnje. Ono je, kategorija robne privrede, pa je
samim tim u pogledu nastanka i trajanja ograniCeno na postojanje robno-
novCanih odnosa, putem kojih se formira i spoljava.

Slot ena struktura i1 sustina trtiSta omogucila je brojnim autorima da ga sa
razliCitih stanoviSta posmatraju i definiSu. S tim u vezi ukazuje se da je tr{iste:
,mesto gde se robe prodaju i kupuju®, ,,mesto gde se vrsi suceljavanje ponude i
trag nje roba“ itd.

Pod trfiStem podrazumevamo mesto, prostor ili podrucje na kome se u
odreCeno vreme suceljavaju ponuda 1 tragnja, odnosno vrsi prodaja i kupovina
robe pod cenama koje se iz tih odnosa formiraju.

Nezaobilazna je uloga trtiSta u odnosu na sistem drustvene reprodukcije
koja se ogleda u slede¢em:

e ono regulide razvoj proizodnje i potro$nje, odnosno usklaCuje ponudu i
trat nju,

e ono posebno podstice primenu ekonomskih principa — produktivnosti,
ekonomicnosti i rentabilnosti,

e ono podstiCe primenu naucno-tehnickog progresa i razvoj proizvodnih
snaga,

e ono putem dejstva zakona vrednosti omogucava formiranje trtiSnih cena
kao gravitacione tacke,

e ono pruta pregled obima, strukture ponude i tratnje u vremenu i
prostoru.

16.2. Transakcioni troskovi

TrtiSte je normalan, od strane prirode uspostavljen poredak. TrfiSte se
dotivljava kao ,,etar* u kome se individualne preferencije dovode u meCusobnu
vezu, ¢ime se utire put fizickoj razmeni dobara i1 usluga. TrtiSte se jednostavno
svodi na ,susretanje” unapred datih individualnih preferencija 1 namera
privrednih subjekata.

Transakcioni troskovi su troskovi razmene svojinskih prava. Oni nastaju jer
su privrednim subjektima pored cene inputa 1 atputa u procesu razmene
svojinskih prava nametnuti i drugi troskovi kao Sto su:

» Troskovi tratnje informacija. Pre zaklju¢ivanja ugovora neophodno je

raspolagati informacijama o potencijalnim kupcima, odnosno
prodavcima, visini trtiSne cene i konjukturnim kretanjima.
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> Troskovi voCenja pregovora. Potrebno je posti¢i dogovor o uslovima
razmene, nacinu 1 mestu isporuke, plac¢anja, standarda itd.

» Troskovi merenja karakteristike proizvoda i usluga. Troskovi merne
tehnike, standarda itd.

» Troskovi specifikacije i zaStite prava svojine. TroSkovi arbitrate,
sudova, drtavnih organa.

» Troskovi oportunistickog ponasanja. Skretanje od dogovorenih uslova 1
njegove kontrole.

O transakcionim troskovima mot e se govoriti kao o troSkovima ex ante i ex
post. U ex ante transakcione troSkove spadaju troskovi tratenja informacija,
troskovi voCenjapregovora, troSkovi merenja, troSkovi zakljuCenja ugovora.

U ex post transakcione troskove spadaju troskovi kontrole i predupreCenja
oportunistickog ponasanja, troSkovi specifikacije i zastite svojinskih prava.

Transakcioni troskovi su realni troskovi resursa, ukljucujuéi i oportunitetni
trofak vremena, u vezi sa pregovaranjem, zakljuéivanjem i sprovoCenjem akta
razmene. Oni se mogu uporediti sa frikcijama u mehani¢kim sistemima —
nedovoljno podmazanom masinom, gubljenjem energije, kidanjem zupcanika i
slicno. Sto su ovi troskovi veéi razmena je tet a, §to uti¢e na smanjenje ukupnog
obima realizovanih transakcija.

Postojanje transakcionih troskova ukazuje na to da trti$na privreda nikad ne
ostvaruje punu efikasnost koja karakteriSe stanje opSte ravnotete, vec
funkcioniSe suboptimalno. Sa stanovista kupaca i prodavaca znacajni su:

e troskovi nabavke i usluga,
e transakcioni troskovi.

Transakcioni troSkovi izvode se iz dve pretpostavke ljudskog ponaSanja:

e ograniCene racionalnosti,
e oportunistickog ponasanja.

Pojedinci se, rukovoCeni sopstvenim interesima, oportunisticki ponasaju.

OportunisticCko ponaSanje potie iz iskrivljenih 1 nepotpunih informacija
koje jedna ugovorna strana daje drugoj, a ispoljava se kroz prikrivanje
¢injenica, prevaru, lat, kraCuitd. Posledica je ograni¢ene racionalnosti i njene
povezanosti sa interesom pojedinaca. Oportunisticko ponasanje produkuje
neizvesnost u pogledu ponaSanja ugovornih partnera.

183



Mot e nastati ex ante (pre zakljuéenja ugovora) i ex post (u toku izvrSenja
ugovora). Troskovi koji proisti¢u iz oportunistickog ponasanja mogu se smanjiti
ugovaranjem obezbe(Cenja za izvrSenje ugovora.

16.3. Funkcija trziSta

TrtiSte nije savrSen ekonomski mehanizam za povezivanje samostalnih
privrednih subjekata, pre svega zbog Cinjenice da ono uvek ex post proverava
privredne odluke i na taj nacin ili potvrCuje ili osporava njihovu ispravnost.
Robni proizvoCai ex ante, na osnovu raspolotivih informacija, donose
odreCene odluke, a zatim te odluke sprovode u tivot.

Iz uloge trtiSta, koju ono ima u druStvenoj reprodukciji, proizilaze
mnogobrojne funkcije, meCu kojima se izdvajaju Cetiri kao najvatnije, 1 to:

1) informativna,
2) selektivna,
3) alokativna,
4) distributivna.

Informativna funkcija trfiSta sastoji se u prutanju relevantnih informacija o
stanju ponude 1 trat nje na njemu.

Selektivna funkcija trf iSta ostvaruje se uz dejstvo zakona vrednosti. Na bazi
odstupanja od drustveno priznate vrednosti, trtiste vrsi selekciju proizvoCata.
Individualni proizvoCati sa nit om cenom od drustveno priznate ostvaruju pored
proseénog profita i ekstra, dakle bivaju stimulisani. ProizvoCai sa ve¢om
individualnom cenom od drustveno priznate bivaju katnjavani, tj. ako se ne
uklope u prosecne cene moraju odustati od dalje proizvodnje ili bankrotirati.

Alokativna funkcija tr{iSta podrazumeva razmestaj proizvodnih resursa u
odgovarajuca podrucja, grane i delatnosti u kojima ¢e se ostvarivati optimalni
ekonomski efekti — prosean profit 1 ekstra profit.

Distributivna funkcija trtiSta odnosi se na raspodelu novostvorene vrednosti
izmeCu uéesnika u drustvenoj reprodukciji. A ona se vr§i putem primarne
raspodele nacionalnog dohotka i odreCivanja cena druStvenih faktora
proizvodnje.

TrtiSte je moguce posmatrati sa razlicitih aspekata i u skladu satim razlicito
klasifikovati 1 razvrstavati. Svakom nacinu proizvodnje pretpostavljen je
odgovarajuci oblik trtiSta sa odnosima koji se na njemu formiraju. U naturalnoj
privredi trtiSte nije imalo odlu¢ujuéi uticaj na kretanje proizvodnje, a odnosi u
razmeni nastajali su slu¢ajno. Razmena se odvijala direktno, roba za robu, tj.
trampom.
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U kapitalistickoj privredi trtiste predstavlja jednu od osnovnih spona za
reprodukovanje ne samo proizvodnje ve¢ 1 samih kapitalistickih odnosa. Na
trtiStu vlada konkurencija i1 relativna stihija pri ¢emu maksimiziranje profita
postaje osnovni motiv i cilj kapitalistick reprodukcije.

Razvoj trtiSta u kapitalizmu karakteriSu razne faze koje odgovaraju
stadijumima razvoja kapitalizma, kao §to su:

1) liberalni kapitalizam,
2) monopolisticki kapitalizam,
3) drtavni kapitalizam.

U periodu liberalnog kapitalizma, na tr{iStu vlada neogranicena
konkurencija, koja dovodi do anarhije. Inicijativa na trtiStu je na strani
kapitalistickih preduzeca, ¢iji je cilj ostvarivanje Sto veceg profita. Cene se
formiraju slobodno pod dejstvom ponude i tragnje. Slobodna konkurencija
dovela je do stihijskog povecanja proizvodnje, a ona je dalje vodila u anarhiju

sa pojavom mnogobrojnih kriza.

Period monopolisticCkog  kapitalizma  karakteriSe  pojava  velikih
monopolisti¢kih preduzeca, koja dominiraju na trtiStu. Uticaj monopolistickog
preduzeca ne ograniava se samo na nacionalnoj, nego ostvaruje uticaj 1 na
svetsko tr{iste.

Na trtiStu dominira monopolistiCka konkkurencija, cene se ne formiraju
slobodno, ve¢ pod uticajem monopola. A monopolske cene izvedene su
racunskom radnjom koja omogucava maksimiranje profita, u koji je ukljucen 1
monopolski profit kao cilj stvaranja monpolskih saveza.

Drt avni kapitalizam podrazumeva naglasen uticaj drtave u oblasti privrede
1 tr{iSta, pa se ovaj period oznacava kao intervencionizam. Putem raznih mera
drt ava interveniSe 1 reguliSe privredne odnose u jednoj zemlji.

U socijalizmu postoji robna proizvodnja, a samim tim 1 trtiSte. Robna
proizvodnja se, zasniva na drf avnoj, odnosno drustvenoj svojini nad sredstvima
za proizvodnju, $to ukazuje da je delovanje trfista odreCeno karakterom
vlasniStva i upravljanja privredom. S tim u vezi postoje odreCene razlike u
oblicima trtiSta, uspostavljanje trtiSnih odnosa, Sirini delovanja 1 drustvenog
znacaja trfista. U uslovima drt avnog vlasnistva nad sredstvima za proizvodnju
trtiSte se vezuje samo za realizaciju sredstava za proizvodnju i potros$nju, a
trt iSte novca, hartija od vrednosti, kapitala i radne snage se ne pominju.
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Ovaj model trtista iskazao je odreCene protivrecnosti koje se ogledaju u
njegovoj nedovoljnoj fleksibilnosti i sposobnos¢u da se brzo prilagoCava
nastalim tr{iSnim kretanjima. Osim toga, uloga plana je fetiSizirana, jer se
planom sve ne mote predvideti i propisati, Sto je imalo negativan uticaj na
razvoj trtista.

Zbog toga je ovaj model trfiSta u nekim zemljama ranije, a u drugim kasnije
napusten, 1 konstituisan novi koji daje veéi znacaj i1 ulogu tr{iSta u
funkcionisanju drustvene reprodukcije. Sa uvoCenjem samoupravljanja uvodi se
1 novi tip trfiSta pri Cemu ono dobija adekvatnu ulogu i znaca;.

Privredni subjekti putem trt ista usklaCiiju svoje potrebe i drustvene interese,
pri cemu ono postaje podrucje realizovanja vrednosti, odnosno ono sluti za
afirmaciju rada koja ¢ini materijalnu osnovu socijalisticke reprodukcije.
Samoupravno trfifte je osloboCeno drustvenih barijera, pa se odnosi
uspostavljaju slobodno i pod dejstvom odgovarajuc¢ih ekonomskih zakona.

Postoji veliki broj kriterijuma za podelu trtiSta. Uglavnom u nauénim
krugovima preovladava misljenje da podelu trtiSta treba izvrsiti prema slede¢im
kriterijjumima:

1) prema prostoru razlikujemo: lokalno, nacionalno isvetsko trt iste;

2) prema vrsti robe: tr{iSte robe, sredstva za proizvodnju, finansijsko
trt iSte, trt iSte radne snage itd.;

3) prema  konkurenciji: slobodno, monopolsko, administrativno,
ograni¢eno i samoupravno trt iSte;

4) prema polot aju kupca 1 prodavca: trtiSte kupca 1 trf iSte prodavca.

Na danaSnjem stepenu razvoja trtiSta posebno mesto pripada trtiSnim
odnosima koji se u uslovima naglaSenog uticaja meCunaodnih korporacija i
monopolskih okrut enja iskazuju kao odnosi cena. S tim u vei, vladanje trfiStem
je u stvari uslovljeno vladanjem cenama, a to znaci da onaj ko teli da vlada
trt iStem mora imati vlast nad cenama, ponasanjem potroSaca i dobavljaca.

16.4. Oblici ispoljavanja trziSne konkurencije

Oblik konkurencije je odreCen uslovima i faktorima trtisnog polotaja
ucesnika u razmeni. Polotaj na tr{i§tu mote biti razliCit na strani ponude 1 na
strani tratnje, zbog Cega se i razlikuje trtiSni polotaj ponude od trf{iSnog
polot aja trag nje.

186



Postoje mnogobrojni faktori i okolnosti koje odreCuju trti$ni polotaj, a meCu
njima su najvat niji:

a) broj prodavaca i kupaca na tr{ iStu,

b) mogucénost pristupa novih prodavaca i kupaca na tr iste,
c) postojanje i stvarnost supstituta (homogenost proizvoda),
d) pokretljivost prodavaca i kupaca.

Broj prodavaca na jednoj i kupaca na drugoj strani moft e biti veoma razlicit.
Kombinacije u kojima se mogu javiti meCusobniodnosi broja prodavaca i broja
kupaca mogu biti razliite, §to se uzima kao kriterijum za utvrCivanje tipa
trt iSta, tj. trf iSnog stanja.

Sa stanovista prodavaca i kupaca mogu postojati sledeca tipicna trtiSna
stanja, 1 to:

Prvo, na strani ponude:

1) jedan prodavac,

2) nekoliko prodavaca, i

3) mnogo prodavaca.

TrtiSte sa jednim prodavcem jeste monopol, trtiste sa nekoliko prodavaca
jeste oligopol, a trt iSte sa mnogo prodavaca jeste polipol.

Drugo na strani trat enja:

1) jedan kupac,

2) nekoliko kupaca, 1

3) mnogo kupaca.

TrtiSte sa jednim kupcem jeste monopson, trtiste sa nekoliko kupaca jeste
oligopson, a trt iSte sa mnogo kupaca jeste polipson.

Trece, kombinacijom izmeCu broja prodavaca i broja kupaca dobijaju se
drugacija trf iSna stanja kao Sto su:

1) biletarni monopol (jedan prodavac i jedan kupac),

2) potpuna konkurencija (mnogo prodavaca i mnogo kupaca).

Do tridesetih godina dvadesetog veka tipologija, tj. klasifikacija tr{ista bila
je prili€no upro$c¢ena i pojednostavljena. Razlikovana su sledeca trtiSna stanja,
odnosno oblici konkurencije: trtiSte potpune konkurencije, trtiSte monopola i
trtiste sa drfavnom intervencijom. MeCutim, stvarnost je prevazila takvu
tipologiju trtiSta i istakla zahtev da se pruti detaljnija i potpunija klasifikacija
trt iSnih stanja (i oblika konkurencija).

Za pojedina trfiSna stanja postoje drugaciji nazivi. Na primer, za trtiSno
stanje u kome postoji jedan prodavac, tj. monopol, jedan kupac, tj. monopson,
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postoji naziv biletarni monopol. Ili za tr{iSno stanje u kome postoji mnogo
prodavaca i mnogo kupaca postoji naziv potpuna konkurencija itd.

Za analizu oblika konkurencije, razlikova¢emo sledeca triSna stanja:

1) potpuno (neograni¢eno, slobodno), konkurentsko trfiSte,

2) potpuno monopolistic¢ko trtiSte ili ¢ist monopol,

3) ogranieno ili nepotpuno konkurentsko tr{iSte, koje mote biti
ograni¢eno, od strane duopola, od strane duopola ili oligopola,
ograniCeno deferincijom proizvoda i1 prodaje, i ograniCeno od strane
drtave.

16.5. Glavni kriterijumi klasifikacije trziSta

Proslo je vise od pola veka od vremena kada je nemacki ekonomista
Stakelberg dao klasifikaciju trti$nih stanja, koja ée sve do dana$njeg dana ostati
jedna od najsire prihvaéenih meCu onima koji istratuju probleme trtista, cena,
poslovne politike preduzeéa. Pojava Stakelbergove klasifikacije predstavljala je
znacajan doprinos tadaS$njim izuCavanjima tr{iSnih struktura, naroCito kada se
ima u vidu da se sve do njene pojave morfologija trtiSta posmatrala previse
pojednostavljeno. Prvenstveno se u ekonomskim analizama polazilo od
ekstremnih trti$nih stanja potpune konkurencije 1 potpunog monopola, a samo
su poneki istrativaci ukazivali 1 na drugacija tr{iSna stanja, kao $to je, na
primer, Kurno znacajnu patnju posvetio duopolu.

Dugo je Stakelbergova klasifikacija smatrana najpotpunijom, a po nekim
autorima Cak 1 najuspelijom. No ipak je, uglavnom posle Drugog svetskog rata,
doslo do pokuSaja veceg broja ekonomista da daju klasifikacije trtiSnih
struktura preciznije od Stakelbergove.

Najgrublje re€eno proizilazi da se tr{iste utoliko viSe priblitava monopolu
(potpunom) ukoliko je konkurencija limitiranija 1 obrnuto, ukoliko je
konkurencija viSe zastupljena utoliko je tr{iSte blite stanju nazvanom u
literaturi potpuna, savrSena, Cista ili neogranic¢ena konkurencija.

Stakelberg je, najpre, sva trtista podelio i dve grupe, zavisno od toga da li
na njima postoji ili ne postoji meCuzvisnost robnih cena.

Slucajevi kada postoji meCuzvisnost cena razli¢itih roba predstavljaju, po
Stakelbergu, trtista ograni¢ene konkurencije. Polaze¢i, zatim, od procene da je
ekonomska mo¢ svakog pojedinaénog prodavca illi kupca utoliko manja
ukoliko je na datom trtistu njihov broj veéi, Stakelberg je za klasifikaciju
trtiSnih stanja koristio kriterijum broja ucesnika. Njegova klasifikacija
obuhvata devet trf iSnih stanja, navedenih u tabeli.
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STAKELBERGOVA KLASIFIKACIJA TRTISNIH STANJA

BROJ MNOGO MALO JEDAN
KUPACA /
BROJ
PRODAVACA
MNOGO POTPUNA OLIGOPSON MONOPSON
KONKURENCIJA
MALO OLIGOPOL BILATERALNI KVAZIMONOPSON
OLIGOPOL
JEDAN MONOPOL KVAZIMONOPOL BILATERALNI
MONOPOL

Pored ovih, u literaturi se Cesto izdvajaju razliCita tzv. parcijalna trti$na stanja,
odnosno one trti$ne situacije kod kojih pored jednog (monopoliste, monopsoniste)
ili nekoliko (oligopolista, oligopsonista) velikih prodavaca ili kupaca postoji veci
broj manjih tzv. autsajdera, koji nemaju uticaja na nivo cena.

Jedan drugi nemacki ekonomista Sajfer, dao je potpuniju sistematizaciju
trt iSnih situacija prikazanu tabelom.

SAJFEROVA KLASIFIKACIJA TRTISNIH STANJA

OBLICI MONOPOL MEROMONOPOL OLIGOPOL MEROOLIGOPOL POLIPOL
TRTISNIH
STRUKTURA
(OSNOVNI)
MONOON MONOPOLON  MEROMONOPOL OLIGOPOL MEROOLIGOPOL POLIPOL
MONOON MONOON MONOON MONOON
MEROMONOOM MONOPOL MEROMONOPOL OLIGOPOL MEROOLIGOPOL POLIPOL
MEROMONOON MEROMONOON MEROMONOON MEROMONOON
OLIGOON MONOPOL MEROMONOPOL  OLIGOPOLON MEROOLIGOPOL POLIPOL
OLIGOON OLIGOON OLIGOON OLIGOON
MEROOLIGOON MONOPOL MEROMONOPOL OLIGOPOL MEROOLIGOPOLON POLIPOL
MEROOLIGOON ~ MEROOLIGOON  MEROOLIGOON MEROOLIGOON
POLION MONOPOL MEROMONOPOL OLIGOPOL MEROOLIGOPOL POLIOLON
POLION POLION POLION POLION

Sajferova klasifikacija, kao §to se iz navedene Seme mot e videti, sadrti 35
moguéih tr{isnih stanja. MeCutim, pet je osnovnih tr{i$nih stanja na strani
ponude (monopol, meromonopol, oligopol, merooligopol i polipol) i isto toliko
na strani tragnje (monoon, meromonoon, oligoon, merooligoon i polion). U
poreCivanjem Stakelbergove i Sajferove klasifikacije mogu se uoéiti razlike:
dok je u Stakelbergovoj klasifikaciji jedna od hipoteza ta da je ekonomiska
snaga svakog pojedinacnog prodavca ili kupca utoliko manja ukoliko je njih
vise na odreCenom trtistu, a u Sajferovoj klasifikaciji ova distinkcija nosi
karakteristiku vece preciznosti. Tako u Sajferovoj klasifikaciji monopol
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predstavlja takvo trtiSno stanje kod kojeg na strani ponude mote da postoji i
visSe ucCesnika, uz uslov da je jedan od njih po svojoj ekonomskoj snazi
,preovladavaju¢i“, dok su drugi ,,neprimetni®.

To znaéi da Sajferov monopol obuhvata dve trti$ne situacije izmeCukojih
se dosta Cesto pravi razlika, 1 to situaciju potpunog monpola (jedan prodavac) i
situaciju parcijalnog monpola (jedan prodavac koji dominira i jedan ili viSe
onih koji su bez uticaja).

Meromonopol je situacija kada na odreCenom tr{iStu postoje jedan
»preovladavaju¢i i vise ,,primetnih* prodavaca. Kod oligopola, po Sajferovoj
definiciji, imamo manji broj prodavaca priblit no iste ekonomske snage, koji su
,,preovlaCUJua 1 viSe ,,neprimetnih®. Kod merooligopola takoCe imamo manji
broj ,,preovlaCujudh®, ali i vise ,primetnih* prodavaca, dok kod polipola
postoji velikii broj prodavaca iste ili priblit no iste ekonomske snage.

»Meros“ na grékom znaCi deo, Sto znaCi da bi Sajferove mero-situacije
mogle da se izjednaCe sa situacijama parcijalnog monpola, monopsona,
oligopola 1 oligopsona. U suStini radi se o tome da se odredi kolika je
Lprimetljivost“ onih prodavaca ili kupaca koji egzistiraju pored
,preovlaCujudh®. U tom smislu parcijalni monopol mot e da bude trti$no stanje
jednako Sajferovom monopolu illi njegovom meromonopolu, Sto vati 1 za
druga analogna pitanja. Paralelne situacije na strani trafnje su monoon (jedan
preovlaCujud i vise neprimetnih kupaca), meromonoon (jedan ,,preovlaCuJucl 1
vise ,primetnih® kupaca), oligoon (manji broj ,preovlaCujudh® i vise
,neprimetnih® kupaca), merooligoon (manji broj ,,preovlaCujudh® i vise
,»primetnih* kupaca) i1 polion (veliki broj kupaca jendake ekonomske snage).

U Stakelbergovoj klasifikaciji nema mero-situacija iz Sajferove Seme. S
druge strane, monopolon je isto Sto 1 bilateralni monopol, oligopolon $§to i
bilateralni oligopol, polipolon §to i potpuna konkurencija.

Monopol iz Stakelbergove $eme je Sajferov monopol-polion, dok monopol-
oligoon 1 monopol-merooligoon odgovaraju kvazi monopolu. Isto tako,
monopson je identi¢an polipolu-monoonu, a oligopol-monoon i merooligopol-
monoon kvazi monopsonu.

Drugi ekonomisti koji su pisali o klasifikacijama trtiSnih struktura pored
kriterijuma broja ucesnika uvode i neke druge.tako, na primer, Samuelson najveci
znacaj pridaje zastupljenosti diferencijacije proizvoda i1 uticaju prodavaca (ili
kupaca) na formiranje cena. Po njemu, postoje tri osnovna trt iSna stanja:

1) savrSena konkurencija,

2) nesavrSena konkurencija, i
3) potpuni monopol.
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Savrienu konkurenciju karakteriSe uéesée velikog broja proizvoCata koji
proizvode identi¢an proizvod i veliki broj kupaca, pri cemu ni jedan od njih nije
u stanju da vrsi bilo kakvu kontrolu nad cenom.

Nesavrsena konkurencija se ukazuje u tri varijante:

a) nesavrSena konkurencija koju karakteriSe prisustvo velikog broja
proizvoCata i formalna diferenciranost proiozvoda;

b) nesavrsena konkurencija koju karakterise mali broj proizvoCata, mala ili
nikakva diferenciranost proizvoda; i

¢) nesavriena konkurencija u kojoj imamo mali broj proizvoCata i nesto
izrat eniju diferencijaciju proizvoda.

Potpuni monopol karakterise uéeiée jednog proizvoCata, a meCu
proizvodima nema bliske supstitucije, ali je zato stepen kontrole cena izrat eniji

nego u prethodnim modelima.

SAMUELSONOVA KLASIFIKACIJA TRTISNIH STANJA

VRSTA BROJ STEPEN PRISUTNOST U STEPEN METODI PRODAIJE
KONKURENCIJE PROIZVODACA  DIFERENCIJACIJE GRANAMA KONTROLE
PROIZVODA CENA
1 MNOGO NEMA NEKE GRANE NIKAKAV ROBNE BERZE
SAVRSENA POLJOPRIVREDE
KONKURENCIJA
I DOSTA JAK TRGOVINA NA SLAB REKLAMA ITD.
MONOPOLISTICKA MALO
KONKURENCIJA
1 MALO MALI ALI PROIZVODNIJA SLAB ADMINISTRATIVNE
HOMOGENI NIKAKAV SIROVINA CENE
OLIGOPOL
v MALO JAK AUTOMOBILI, SLAB REKLAMA ITD.
HETEROGENI OPREMA ITD.
OLIGOPOL
A% JEDAN NEMA KOMUNALNE JAK UPOTREBA
MONOPOL USLUGE ,JAVNIH VEZA*

Kod monopola u Vajntraubovoj klasifikaciji postoji odreCena (mala)
mogucénost suptitucije, Sto znaCi da trafnja nije potpuno ve¢ srazmerno
neelastina. Unakrsna elasticnost tratnje (i ovde, kao 1 kod potpune
konkurencije, izmeCu promena cene monopoliste i obima prodaje drugih
preduzeca) je jednaka nuli, upravo zato Sto tih drugih, konkurentskih preduzeca
nema, ili su samo autsajderi.

Oligopol u Vajntraubovoj klasifikaciji ne sadrti elemente diferencijacije
proizvoda, tako da ¢e odreCeni oligopolist biti eliminisan sa trt i$ta ako podigne
cenu iznad cena konkurenata, §to znaci da je elastiCnost supstitucije savrSena.

Unakrsna elasti¢nost tratnje postoji, jer promene u ceni jednog preduzeca
uticu na polotaj drugih, posto je njih malo, za razliku od stanja potpune
konkurencije.
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Ograniéenu konkurenciju Vajntraub odreCuje kao stanje sa velikim brojem
uCesnika 1 izratenom diferencijacijom proizvoda. PoSto su proizvodi
diferencirani ne postoji savrSena, ali postoji relativno velika -elasti¢nost
supstitucije (tratnja je srazmerno neelasticna, ali ipak elasticnija nego kod
monopola). TakoCe za razliku od monopola, u ograni¢enoj konkurenciji postoji
unakrsna elastiCnost tratnje, jer promene u ceni jednoga prodavca uticu na
trat nju za proizvodima drugih.

VAINTRAUBOVA KLASIFIKACIJA TRTISNIH STANJA

TRTISNO BROJ ELASTICNOST UNAKRSNA
STANJE UCESNIKA SUPSTITUCUE  ELASTICNOST
(TRATNIJE) (TRATNIJE)
POTPUNA VELIKI SAVRSENA 0
KONKURENCDA
MONOPOL JEDAN MALA 0
OLIGOPOL MALI SAVRSENA POSTOJI
OGRANICENA VELIKI VELIKA POSTOJI
KONKURENCDA

16.6. Trziste potpune ili savrSene konkurencije

Ovaj oblik trtiSnih odnosa nije nikada stvarno postojao u Cistom vidu,
postojalo je stanje koje je bilo priblitno takvom obliku trfiSta, mada se 1 danas
Cesto navodi kao ilustracija takvog trtiSta, pre svega, trtiSte poljoprivrednih
proizvoda 1 trf iSte nekih zanatskih proizvoda.

Takvo trtiSte neograniene konkurencije mote se javiti pod slede¢im
uslovima:

a) da broj prodavaca i1 kupaca bude veliki 1 da nezavisno jedan od drugoga
deluju na tr{iStu;

b) da svi oni prodavci 1 kupci, uglavnom u proseku imaju priblitno iste
podjednake izglede na uspeh;

¢) da ne postoji nikakav dogovor ili sporazum bilo izmeCu kojih uéesnika
na trg istu;

d) daroba bude homogena, istog kvaliteta;

e) da ne postoji nikakva prepreka u preorijentaciji proizvodnje;

f) da postoji idealna mobilnost svih faktora proizvodnje Sto bi omogucilo
njihovo najoptimalnije iskoriS¢avanje.

Takvom obliku trtiSnih odnosa najviSe se bila priblifila kapitalisticka
privreda u periodu ,,laiser passer*, takva privreda je, anarhi¢na privreda.
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TrtiSte neogranicene konkurencije predstavlja privredu koja se stihijski
razvija delovanjem slobodnih ekonomskih zakona koji u celokupan nered unose
1 stvaraju red.

Ovaj oblik trtiSta u literaturi dobija i1 druge nazive, kao $to su:

» triSte savrSene (perfektne) konkurencije,
» trtiste Ciste konkurencije itd.

16.7. TrziSte nepotpune ili nesavrSene konkurencije

Iz mnogobrojnih razloga je realnost postojanja trf iSta savrSene konkurencije
veoma mala, pogotovu na danaSnjem stepenu razvoja. Na trtiStu postoje velika
odstupanja od uslova koji vate za trfiSte savrSene konkurencije. Odstupanja se
najvise ogledaju u pojavi proizvoCata iz mnogih grana i delatnosti (automobili,
kompjuteri, Celik, aluminijum itd.), koji su u stanju da u vecoj ili manjoj meri
uticu na tr{iSne cene svojih proizvoda. Odstupanja postoje i u pogledu
diferenciranosti proizvoda, stepena kontrole cena i metoda prodaje proizvoda.
Vise ni jedan proizvoCa® ne prepusta prodaju svojih proizvoda sluéaju, veé
intenzivno koristi sredstva ekonomske propagande i promocije, ostvarujuc¢i na
taj naCin uticaj na potroS$aca u opredeljivanju za marku proizvoda po ceni koju
je on definisao. ProizvoCati na ovaj na¢in uti¢u i na koli¢ine proizvoda koje ¢e
se realizovati na tr{iStu. Prema tome, u ovim uslovima nema viSe trfisSta
potpune konkurencije, ve¢ je na sceni nesavrSena konkurencija.

NesavrSena konkurencija je oblik trtiSnog stanja u kome se naruSavaju
okviri 1 standardi predviCeni za trf iSte savrSene konkurencije.

Trt iSte nesavrSene konkurencije karakteriSu slede¢a obelet ja:

e postoje realne moguénosti da se u pojedinim granama formiraju
odreCeni dogovori u vidu monopola, koji najée$ée dobijaju formu
bilateralnog monopola;

e rast pojedinih prodavaca i kupaca dostite nivo za koga mogu vrSiti
uticaj na cene, ali ih ne mogu potpuno kontrolisati;

e prisutna je homogena proizvodnja, ali sve vise se na tr{iStu pojavljuju
odreCeni supstituti;

e prisutna je mobilnost faktora proizvodnje;

e prisutna je moguénost dogovaranja izmeCu trtisnih subjekata, ali je
prisutna i konkurentska borba;

e prisutne su realne Sanse za uspeh, odnosno neuspeh, kako kod
prodavaca tako i kod kupaca.
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16.8. Monopolska konkurencija

Po Striglu o monopolu se govori onda kada su ili ponuda ili tratnja jedne
robe na odreCenom trtistu u rukama jednog jedinog ekonomskog subjekta.
Slicnu definiciju dao je i Peru po kome se monopol karakteriSe ¢injenicom da
»jedan individualni ili kolektivni ekonomski subjekat raspolate totalitetom
ponude ili trag nje jedne robe ili usluge®.

Nedostatak ovih i njima slicnih definicija sadrtan je u njihovoj
nepreciznosti, jer su jednom istom definicijom obuhvaceni i pojmovi monopola
(kako unilateralnog, tako i bilateralnog) i monopsona.

Monopoli nastaju i razvijaju se krajem devetnaestog i pocetkom dvadesetog
veka. Koncentracija 1 centralizacija kapitala dovodi do stvaranja monopola. U
rukama monopola nalazi se najve¢i deo ukupne proizvodnje.

Uslovi za postojanje potpuno monopolisti¢kog trt iSta su sledeci:

a) postojanje jednog prodavca na strani ponude ili jednog kupca na strani
trat nje, $to omoguéava monopolisticko odreCivanje cena;

b) nepostojanje supstitucije (zamene) za robu koju proizvodi monopol, jer
ako postoji supstitut onda monopol nije potpun;

c) potpuno ili veliko ograniCavanje seobe kapitala, spreCavanje ulaska
novih preduze¢a u monopolisticku granu;

d) postojanje kontrole monopola nad obimom proizvodnje, prodaje i cena;

e) postojanje neelasticne tratnje, itd.

Monopoli mogu nastati po visSe osnova. Nekad to mote biti spontano, kao
rezultat odreCenih okolnosti, a u drugim slucajevima to su organizovane akcije
drustva ili samih privrednih subjekata. Kao najées¢i oblici monopola javljaju
se:

prirodni,
zakonski,
ekonomski,
oktopodski.

Prirodni monopoli uslovljeni su odreCenim prirodnim okolnostima, koje
drugim proizvoCaima ograni¢avaju koris¢enje proizvodnih &inilaca. Ovi
monopoli vezani su za koriS¢enje mineralnih bogatstava, Suma i drugih
materijalnih bogatstava.

Zakonski monopoli nastaju drtavnim propisima, kojima se prodaja illi
proizvodnja nekih proizvoda monopoliSe. U nekim zemljama, najcesce
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nerazvijenim, stavlja se pod drf avni monopol proizvodnja cigareta, soli, Secera,
Sibica itd.

Ekonomski monopoli su najSiri 1 najvagniji oblik trtiSnog stanja. Oni
nastaju po osnovu delovanja ekonomskih zakona ili sporazuma dva ili vise
proizvoCata, &ime se ostvaruje koncentracija ponude u rukama malog broja
ponuCaa.

Oktopodski monopoli su neka vrsta kombinacije prirodnih i ekonomskih
monopola. Oni se naj¢esce formiraju na teleznici, elektroprivredi, vodovodu i
dr.

Zajednicka karakteristika za sve oblike monopola je da se cene ne javljaju
kao rezultat delovanja mehanizma zakona vrednosti.

16.9. Subjekti trziSta

Kao subjekti trt iSta pojavljuju se pojedinci i organizacione grupe pojedinaca
iskazane kao preduzece. Pored preduzeca i pojedinaca kao subjekti trfisSta
pojavljuju se domadinstva i drtava. Pojedinac kao individualni proizvodCag ili
kupac ucesnik je na trti$tu gde donosi odluku §ta od neke robe, koliko, gde i po
kojoj ceni prodati ili kupiti. Pojedinci mogu biti organizovani u okviru
domacinstva. Preduzeca su najraSirenija forma subjekata tr{iSta. Ona su
odreCene organizaione jedinice u kojima se proizvode materijalna dobra, vrie
usluge i organizuje promet robe, novca i sl. Svako preduzeée mora da ima
odreCene elemente, kao $to su imovina (kapital), vlasnik i ciljevi.

Sa stanovista imovine, odnosno veliine raspolotivog kapitala, preduzeca
mogu biti mala, srednja 1 velika. Sa stanovista vlasniStva raspolot ivih sredstava
za proizvodnju, preduzeta mogu biti privatna, drtavna-javna, druStvena,
mesSovita i zadrut na.

Privatna, druStvena i meSovita preduzeca svoje ciljeve usmeravaju u pravcu
maksimizacije dobiti. lako ciljeve preduzeca odreCuju vlasnici, oni nisu zbir
telja i pojedinacnih ciljeva koji se formiraju u preduzecu.

Integralni ciljevi preduzeéa nadreCeni su pojedinaénim ciljevima vlasnika
radnog kolektiva. Iako je maksimizacija profita osnovni cilj privatnih i drugih
preduzeca, ona mogu imati 1 druge ciljeve, kao S§to je deverzifikacija trtista,
asortimana, kanala prodaje i sl. meCutim, svi ovi i drugi ciljevi moraju biti u
funkeciji osnovnog cilja.
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Drtava preko svojih, tzv. javnih preduzeca, pojavljuje se kao subjekat
preduzeca. Ona se na trt iStu pojavljuje u istoj ulozi kao i svi ostali subjekti, tj. 1
za nju vat e trt iSne zakonitosti kao i za sva druga preduzeca.

Drtavna preduzeca se formiraju u granama i oblastima od Sireg opsteg
drustvenog interesa.

Javna drtavna preduzeca se formiraju u oblasti teleznickog, vazdusnog i
PTT saobracaja, elektroprivrede, zdravstvene zastite, komunalnih usluga, itd.
Ciljevi ovih preduzeca razli¢ito su motivisani. Oni mogu biti identicni sa
ciljevima privatnih i ostalih reduzeca, dakle maksimizacija profita, ali mogu biti
u skladu sa trt iSnim zakonima.

U drugom sluaju njihovo ponaSanje je neekonomskog sadrtaja, i
podreCeno je odreCenim politickim ciljevima. Naime, neka preduzeéa mogu
proizvoditi materijalna dobra bez zaraunavanja zarade, pa ¢ak da idu i ispod
cene kostanja, ako se time postitu projektovani ciljevi. Razlika izmeCu cene
kostanja i prodajne cene pokriva se iz sredstava drf avnog budt eta.

Pored navedenih oblika preduzeca, sa stanovista vlasniStva moguca su jos
samoupravna 1 kapitalisticka preduzeca.

Samoupravna preduzeca se formiraju u uslovima drustvenog vlasniStva nad
sredstvima za proizvodnju. Ciljevi ponasanja ovih preduzeca u skladu su sa
trt iSnim zakonima i1 maksimizacijom dobiti, jer osnovni oblik proizvodnje je
robna proizvodnja. Dejstvo trt i$nih zakona nagoni proizvoCae da sa §to manje
drustvenog rada ostvare Sto vece koli¢ine druStvene vrednosti.

Da bi preduzeca svoju poziciju drtala u stalnom trtiSnom trendu, ona
moraju da poklanjaju znatno vecu patnju izboru proizvoda, stvaraju bolje
organizacije rada, odgovarajuéeg sistema nagraCivanja koji treba dalje da
motiviSu zaposlene na produktivniji rad i ekonomski racionalniji nalin
proizvodnje.

Kapitalisticka preduzeéa u potpunosti svoja ponasanja i ciljeve podreCuju
dejstvu trtiSnih zakona. Uspesni, sa stanoviSta ostvarivanja pozitivnih rezultata
(dobiti), napreduju i razvijaju se, dok se neuspes$ni raslojavaju, odnosno
bankrotiraju ili se pripajaju uspesnim.

Da li ¢e se prodati odnosno kupiti veca ili manja koli¢ina robe i usluga

zavisi od mnogobrojnih faktora trtiSne privrede koji se kao sinteza javljaju u
dejstvu odnosa ponude i trat nje.
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MeCu ngvat nije takve faktore mot emo pomenuti:

1)
2)
3)

9)

trt iSne cene,

koliCina robe koja se nudi na prodaju,

potrebe ljudi-potrosaca,

ukus potrosaca,

dohodak — kupovna mo¢ potrosaca,

ocekivanja o daljem kretanju proizvodnje robe,

ocekivanja o daljem kretanju cena te robe,

ocekivanja o daljem kretanju drustvenih i individualnih potreba,
uzrast,

10) sredina u kojoj ljudi tive,
11) drustveni, klasni polot aj potrosaca, itd.

16.10. Svetska trgovina i svetska trZziSta i uloga razvijenih

zemalja

Spoljne ekonomske veze obuhvataju spoljnu trgovinu, meCumrodni
saobracaj, meCunaodni turizam, $kolovanje kadrova, razmenu nauénih i
tehnickih informacija, nau¢no — tehni¢ku saradnju, kreditne odnose i druge
oblike saradnje. One povezuju privredu u sistem velike svetske privrede.

SPOLJNE EKONOMSKE VEZE

SPOLINA TRGOVINA
MEDUNARODNI SAOBRACA]J
MEDUNARODNI TURIZAM
SKOLOVANJE KADROVA
NAUCNO-TEHNICKA SARADNJA
RGOVINA LICENCAMA
TEHNICKA POMOC
MEDUNARODNI KREDITI
[ZVOZ KAPITALA

Spoljna trgovina je razmena robe izmeCu pojedinih drfava — njihov uvoz i
izvoz. Svetska privreda se formira od nacionalnih privreda svih zemalja usled
trgovinske razmene.

Sve zemlje moraju da ucestvuju u meCunaodnoj trgovini. Nijedna zemlja
nije ekonomski zatvorena )autarki¢na). Znaajan deo spoljne trgovine
razvijenih zemalja svodi se na kupovinu sirovina i prodaju gotovih industrijskih
proizvoda.
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MeCunaodnu trgovinu regulise Svetska trgovinska organizacija (STO). Ona
nastoji da smanji carine i1 trgovinska ogranicenja u svetskim razmerama.

Svetsko trtiste je globalni sistem veza izmeCu ukupne potratnje i ukupne
ponude roba i usluga ucesnika u svetskoj privredi.

Trgovinski bilans drtave mote biti aktivan (ako je izvoz veci od uvoza),
pasivan (uvoz veéi od izvoza) ili uravnotet en (uvoz i izvoz ujednaceni).

Platni bilans je §iri pojam. On ukljuuje i tzv. ,,nevidljivi uvoz i izvoz®,
prihode ili rashode od stranih zajmova 1 investicija, meCunaodnog turizma,
stranih transportnih usluga, nov€anih posiljki radnika iz inostranstva itd.

Ucesée zemlje u meCunaodnoj trgovini u velikom stepenu odrtava njen
ekonomski potencijal i njeno mesto u meCunaodnoj podeli rada. Na grupu
industrijski razvijenih zemalja otpada oko 80% prometa svetske trgovine i
usluga. One trguju najvise izmeCu sebe industrijskim i prehrambenim
proizvodima. Na relacijama slabo razvijene — razvijene zemlje veliki deo
trgovine otpada na naftu, titarice, kafu, rude i druge proizvode. Male Zemlje —
Trinidad 1 Tobako, Hongkong, Singapur, Holandski Antili i druge — imaju
nesrazmerno veliki meCunarodni promet, jer one imaju ulogu meCumrodnih
posrednika i koncentrisu meCunaodnu trgovinu drugih zemalja. U svetskoj
trgovini znacajnu ulogu imaju berze, kao Sto su one u Londonu, Hongkongu,
Tokiju, Bombaju, Sao Paolu, Njujorku itd.

U strukturi svetske trgovine preovlaCuju industrijske robe, udeo usluga
znacajno raste. Sve manji znacaj imaju agrarni proizvodi 1 sirovine.

Ako posmatramo strukturu po pojedinim vrstama roba, zapazi¢emo da su
glavni nafta, naftni derivati, automobili, industrijske maSine i1 oprema.
Karakteristika strukture meCunaodne trgovine danas je porast razmene
polufabrikata i delova za sklapanje, Sto je posledica direktnih investicija u
inostranstvu i razvoja meCunaodne saradnje izmeCu firmi. U sferi preraCivade
industrije dobri primeri su masinska i tekstilna industrija.

Svetska trgovina uslugama — bankarskim, osiguravaju¢im, projektantskim,
graCevinskim, reklamnim, turistickim 1 drugim — realizuje se oko 4 prometa
svetske trgovine i brzo se razvija.

Struktura izvoza u pojedinim zemljama zavisi od faktora proizvodnje
kojima one raspolat u ili ne raspolat u.

Zemlje u razvoju uglavnom raspolatu s jeftinom (iako ponegde i
obrazovanom) radnom snagom i prirodnim resursima. Na svetskom trt i§tu one
ucestvuju kao izvoznici prirodnih resursa 1 proizvoda koji zahtevaju mnogo
radne snage: ruda, poljoprivrednih i tekstilnih proizvoda, obuce i sli¢no. Takva
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trtiSno uslovnljena struktura spoljne trgovine zemalja u razvoju doprinosi
smanjivanju njihove ekonomske zaostalosti u odnosu na razvijene zemlje.
Izuzetak su tzv. novoindustrijalizovane zemlje, koje koriste¢i svoje relativne
prednosti, uspevaju da promene strukturu svog izvoza, prelazeci postepeno od
izvoza proizvoda koji trafe mnogo radne snage na izvoz profitabilnih
proizvoda.

Tetiste meCunaodne trgovine je u Evropi. Na Evropu otpada oko %
svetskog izvoza preraCenih proizvoda i usluga. Sada imaju veéi udeo u
svetskom izvozu usluga nego preraCenih proizvoda.

16.11. TrziSte kapitala i razvijene zemlje

Posle 1970. godine, meCunaodna trgovina se razvija na trti¥noj osnovi u
skladu sa potragnjom i ponudom, koje zavise od stanja ekonomija
odgovaraju¢ih zemalja.

Savremeni tehnoloski razvoj telekomunikacija i mrete Intereta, kao i novi
odnosi u pogledu globalizaije 1 polarizacije razvoja izmeCu bogatog Severa 1
siromasnog Juga, znatno menjaju pravila ,,igre* na svetskom trt iStu kapitala.

Razvoj elektronskog poslovanja omogucio je stvaranje novog vida
ekonomije, tzv. elektronska ekonomija. Kompjuterski sistemi i Internet mreta
omogucuju prenos ogromnih suma novca s jednog mesta u bilo koju tacku na
planeti, 1 to za nekoliko sekundi. Kupci, prodavci, roba i1 kapital uopste ne
moraju biti fizicki prisutni na jednom mestu.

Informaticka tehnologija daje tr{iStu kapitala globalno obeletje. Svetsko
trt iSte postaje nezavisno od prostora.

Trtiste kapitala velikim delom se odnosi na razmenu izmeCu razvijenih
zemalja sveta. To je ekonomski logi¢no, jer se kapital u razvijenim zemljama
najbr{e obrée i uvecava. Razvijene zemlje, putem raznih oblika zajmova,
kredita, finansijske pomo¢i i direktnih investicija, ulatu deo svog kapitala u
zemlje u razvoju.

16.12. Globalna finansijska trziSta

Finansijska tr{iSta igraju vatnu ulogu u tivotu savremenog coveka i razvoju
drustva.
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Moguénost velikih dobitaka od akcija na berzama privlaci sve vise ljudi da
se bave spekulativnim poslovima. Za kratko vreme neki postaju milioneri, dok
drugi, zavisno od kotiranja njihovih akcija, jedva opstaju usled niskih cena.

Finansijsko trt iSte ima Cetiri osnovna dela:

1) primarna tr{iStat za finansiranje preduzetnickih investicija ili drtavnih
troSkova,

2) trtista akcija i kredita,

3) trtista za hartije od vrednosti — odnose se na razne obveznice,
kupoprodajne ugovore i sl.,

4) elektronske berze.

Tokom proteklog veka meCusvetskim berzama najée$ée se pominjala berza
Volstrit u Njujorku. Istorija ove berze pocela je 1896. godine. Ona je i danas
vodeca, iako su se razvile velike evropske 1 istocnoazijske berze, koje su joj
protivteta. TrtiSte akcijama na berzama u Zapadnoj Evropi se razvilo tek
krajem XX veka. U Njujorku se jako razvila tehnoloSka berza.

Elektronske berze ili ,berze nove ekonomije” se dinamicno razvijaju.
NASDAK je najveca elektronska berza u svetu. Osnovana je u Njujorku 1971.
godine. Danas se na toj berzi koritra preko 5.000 kompanija, meCukojima su i
kompjuterske kompanije Majkrosoft, Intel, Del. TrtiSni kapital je poCetkom
2000. godine iznosio 3.200 milijardi dolara. U Evropskoj Uniji se u novije
vreme razvilo nekoliko berzi ,,nove ekonomiije®. To su: EASDAK — osnovana
u Briselu 1996. godine, po uzoru na NASDAK, kao panevropska berza za firme
koje se brzo razvijaju. NOJER MARKET je segment Frankfurtske berze.
NUVO MARSE je novi segment Pariske berze.

Kontrolna pitanja:

1. Pojam i uloga trZista

2. Transakcioni troskovi

3. Funkcija trzista

4. Oblici ispoljavanja trzisne konkurencije

5. Glavni kriterijumi klasifikacije trzista

6. Trziste potpune ili savrsene konkurencije

7. Monopolska konkurencija

8. Svetska trgovina i svetska trzista i uloga razvijenih zemalja
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17. Proizvodna funkcija

Materijalna proizvodnja je uslov opstanka i razvitka ljudskog drustva.
Podmirenje razliCitih potreba uslovljava da ljudi moraju imati razna materijalna
dobra, hranu, odecu, ogrev, stan i dr. Sva ta dobra ljudi ne nalaze u prirodi u
onakvom obliku u kakvom bi ih mogli odmah upotrebiti, ve¢ moraju da se bore
sa prirodom da bi njene predmete prisvojili i prilagodili svojim potrebama.
Proces delovanja coveka na prirodu i prilagoCavanje prirode Eovekovim
potrebma jeste proizvodnja.

U svakom nacinu proizvodnje, bez obzira na to kakav je njegov karakter,
proizvodnja je moguéa samo u drustvu, odnosno u okviru odreCenih drustvenih
odnosa i veza. Ona uvek ima drustveni karakter i predstavlja osnovnu delatnost
u ekonomskom procesu. Ona odreCuje osnovne karakteristike svih ostalih
ekonomskih kategorija.

Proizvodnja je ekonomska kategorija. U toku razvoja ljudskog drustva
proizvodnja se menjala, kako sa glediSta postupaka koji su primenjivani u toku
stvaranja nekog materijalnog dobra takoi u pogledu odnosa meCu ljudima u
toku procesa proizvodnje. Od najprimitivnijih oruCa koje je ¢covek
upotrebljavao da bi proizveo titarice 1 odgajio stoku, ona se razvila do
savremene proizvodnje zasnovane na mehanizaciji i atomatizaciji.

Proizvodnja je propraena promenom druStvenih odnosa u kojima se
obavlja, od odnosa koji kaarakteriSu prvobitnu zajednicu, preko robovlasnistva,
feudalizma 1 kapitalizma. Kroz ceo svoj razvoj ispoljavale su se bitne,
zajednicke osobine proizvodnje, a svaka od njenih faza svoje karakteristike.
Ono S§to je zajednicko u proizvodnji kod svih njenih oblika ispoljavanja je njena
materijalna strana, a ono S§to je razli¢ito druStveni odnosi koji se razlikuju kod
njenih pojavnih oblika.

Svaka proizvodnja se mote posmatrati sa dve strane. To su drusStveni i
tehnicko-tehnoloSki aspekti proizvodnje. Svaka vrsta proizvodnje zahteva
posebne tehnicko-tehnoloske uslove. Izucavanje tehnicko-tehnoloskih uslova
proizvodnje je predmet izuCavanja prirodnih i drugih nauka. Ekonomiju
zanimaju naéini kako je organizovana proizvodnja, tj. kakvi su odnosi meCu
ljudima u procesu proizvodnje. Svaki naCin proizvodnje ima svoju
organizaciju, odnosno karakteristiéne odnose meCu uéesnicima u procesu
proizvodnje. Ekonomija ima cilj da otkrije koji su to specifi¢ni odnosi koji
vladaju meCuucesnicima proizvodnje u okviru datog nacina proizvodnje i da na
taj nadin otkrije obi¢ne zakonitosti koje reguli$u odnose meCu ljudima. Svaka
proizvodnja, bez obzira na stepen razvoja proizvodnih snaga, ima drustveni
karakter. Samacka egzistencija nije moguca, jer to ne dozvoljavaju razvijene
potrebe Coveka. Ni jedan Covek ne bi bio u stanju da sam proizvovede sve ono
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Sto mu je potrebno. On mote svoje potrebe podmiriti samo u zajednici sa
drugim ljudima.

Sa razvojem ljudskog drustva 1 usavrSavanjem tehnoloskog nacina
proizvodnje njen drustveni karakter se povecava. Nekada je u proizvodnji
nekog proizvoda radio mali broj ljudi, ¢lanovi porodice ili eventualno plemena,
dok danas na proizvodnji bilo kog proizvoda radi viSe desetina hiljada ljudi. U
finalizaciji proizvoda radi mali broj ljudi, ali u celokupnim procesima koje je
trebalo obaviti da bi se doslo do proizvoda radi na milione ljudi. Da bi se doslo
do neke masine nije dovoljan rad radnika u odreCenoj fabrici ve¢ rad svih onih
koji su proizveli gvot Caod kojih je ta masina napravljena, masine sa kojima se
ona pravi, transportna sredstva za prenos, izgradnju zgrade, obuku ljudi,
nabavku materijala itd.

Poseban podsticaj povecanju drustvenog karaktera proizvodnje daje razvoj
nauke i tehnike, tehnicko-tehnoloska revolucija koja karakteriSe sadasnju epohu
razvoja drustva.

U zavisnosti od proizvodnje, karaktera svojine, proizvodnja mote biti
neposredno o posredno drusStvena.

Karakteristike drustvenog nacina proizvodnje iste su za proizvodnju svih
vrsta proizvoda u okviru jednog nacina proizvodnje, ali se razlikuju u zavisnosti
od nacina proizvodnje.

17.1. Poslovi proizvodne funkcije

Funkcija proizvodnje ima za cilj da obezbedi izvrSavanje zadatka
organizacije u proizvodnoj fazi ciklusa reprudukcije. Ti zadaci su deo ukupnog
zadatka organizacije preduzeca, a poslovi ili aktivnosti kojima se oni obavljaju
¢ine sadrtinu proizvodne funkcije. Pri tom, u ovom segmentu organizacione
strukture, zbog njegove slotenosti, formiraju se posebni nosioci pojedinih
poslova kao §to su:

» Poslovi pripreme proizvodnje,

» Poslovi proizvodnog izvrSenja i
» Poslovi kontrole proizvodnje.
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17.1.1. Priprema proizvodnje

Poslovi (aktivnosti) pripreme proizvodnje obuhvataju sve mere tehnicke 1

organizacione prirode Ciji je cilj stvaranja povoljnih uslova za normalan tok
procesa proizvodnje. Ovi poslovi se mogu svrstati u sledece grupe i to:

e Tehnicka priprema,
e Operativna priprema i
e Priprema radnih mesta.

Poslovi tehnicke pripreme vezani su za elemente na kojima se zasniva
proizvodnja. Ono $to je zajedni¢ko svim tim elementima jeste to da oni
uslovljavaju proizvodnju. MeCutim, kako izmeCu tih elemenata postoje
znacajne razlike, poslovi njihove pripreme mogu meCusobno znacajno da se
razlikuju, S$to sa glediSta organizacije tehnicke pripreme tih elemenata ima
znacaja 1 uslovljava razliCite varijante organizacionih resenja. Poslovi koje, u
tom smislu, obuhvata tehnicka priprema elemenata su;

» definisanje konstrukcije proizvoda i svih njegovih fizickih i1 tehnickih
karakteristika,

» definisanje tehnoloSkog procesa i svih njegovih karakteristika,

» definisanje sredstava za rad koja ¢e se upotrebiti u tehnickom procesu 1
svih njegovih karakteristika,

» definisanje materijala od koga ¢ée biti izraCen novi proizvod i

» definisanje procesa rada, kako sa glediSta naCina izvrSenja, tako i sa
gledista njegovog trajanja.

Sve ove grupe poslova, odnosno aktivnosti, ¢ine tehnicku pripremu
proizvodnje 1 one, po karakteru procesa rada i kvalifikovanosti njihovih
izvrSilaca, daju osnovu da se grupiSu u sastavu odgovarajuce slutbe tehnicke
pripreme proizvodnje. U slucajevima, kada poslovi tehnicke pripreme nisu
razvijeni, kada ne obuhvataju sve navedene grupe poslova, moguce je
organizovati jednu skromnu slutbu tehni¢ke pripreme. MeCutim, u uslovima
razvijene tehnike podele rada, slotenosti 1 velikog obima poslova, mote se
organizovati ne samo jedna slut ba tehnicke pripreme, ve¢ se ona mote podeliti
1 na viSe posebnih slut bi.

Poslovi operativne pripreme proizvodnje su aktivnosti kojima se precizira i
utvrCuje svaki pojedinacni zadatak neposrednog proizvodnog izvrienja.
Precizno odrediti zadatak izvrSilaca u proizvodnji znaci dati odgovor na sledeca
pitanja organizacije: $ta, ko, gde, ¢ime, kako, kada i zasto. Odgovori na ova
pitanja Cine sadrfinu operativnog plana proizvodnje iz koga proizilaze uputstva
1 radni nalozi izvrS§iocima u proizvodnji (operacione i instrukcione liste koje,
pored ostalog, sadrte asortiman, tehnicke normative i nomenklature). Kako ¢e
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se organizovati operativna priprema i koja ¢e se reSenja primeniti, zavisi od
delatnosti preduzeca i od organizacionog vida proizvodnje.

Poslovi pripreme radnih mesta treba da obezbede njihovo pravilno i bez
poremecaja funkcionisanje u procesu proizvodnje. Da bi se ovaj cilj ostvario,
poslovi pripreme radnih mesta treba da obuhvate:

» neposrednu pripremu radnih mesta i
» snabdevanje radnih mesta sredstvima za rad, predmetima rada i
dokumentacijom.

Neposredna priprema radnih mesta obuhvata, pre svega, pripremu masine i
njeno osposobljavanje za operacije koje ¢e se izvrSiti. Pored pripreme masine,
potrebno je organizovati 1 pripremiti prostor radnog mesta i obezbediti pravilne
uslove na tom prostoru.

Snabdevanje radnog mesta materijalom, opremom, alatom i
dokumentacijom treba da bude blagovremeno i kontinuirano, Sto se reguliSe
organizacijom adekvatnog unutrasnjeg transporta. Pri tom, poslovi pripreme
radnog mesta mogu biti razli¢ito organizaciono reseni, zato §to se oni javljaju
na kraju pripreme proizvodnje 1 na samom pocetku proizvodnje.

17.1.2. Proizvodno izvrSenje

Poslovi proizvodnog izvrSenja su osnova proizvodne funkcije, njena
suStinska sadrt ina, a kojoj prethode poslovi pripreme i slede poslovi kontrole.

Oni predstavljaju ostvarivanje parcijalnih zadataka organizacije u
proizvodnoj fazi ciklusa reprodukcije 1 to:

1) rasporeCivanj poslova na radna mesta,

2) obezbeCenje kvaliteta proizvoda,

3) omogucavanje ritma proizvodnje i njenog ekonomicnog trosenja,

4) organizovanje unutra$njeg proizvodnog transporta,

5) odrtavanje sredstava za rad (preko radionica, odeljenja i grupa
pojedinaca) 1

6) voCanje proizvodne evidencije.

Organiizacija izvrSenja zadataka u proizvodnji treba da obezbedi
usklaCenost radnih mesta po kvalitetu 1 kvantitetu. Vrste radnih mesta i njihov

broj treba da odgovaraju zadacima koji proizilaze iz asortimana proizvodnje.

Radna mesta treba da budu usklaCena da ne postoji grlo proizvodnie.
Kvalifikaciona struktura radnog kolektiva 1 njegovo brojno stanje treba da
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odgovaraju zahtevima poslova. Princip optimalnosti proizvodnog izvrSenja
takoCe podrazumeva: adekvatni kvalitet proizvoda, usklaCeni ritam
proizvodnje, ekonomicno troSenje i potreban proizvodni transport. Samo
izvrSenje zadataka u oblasti proizvodnje precizira se tehnoloSkom
dokumentacijom, na osnovu koje se obavlja tehnoloski proces. Kako su ti
poslovi veoma izdiferencirani, ne mogu se uopsteno definisati zadaci radnih
mesta na kojima se proizvodnja neposredno obavlja.

Oblik organizacije proizvodnog izvrSenja proizilazi iz nacina na koji se
reSava problem povezivanja radnih mesta, u skladu sa zahtevima jedinstva
tehnoloskog procesa. Ova organizacija ¢e se razlikovati u zavisnosti od toga da
li je re¢ o preduze¢ima sa ustaljenim ili neustaljenim tehnoloSkim procesima.

U prvom slucaju, a to je slucaj masovne proizvodnje, omogucuje da se
uvede konstantan redosled operacija, koje su tehnicki i vremenski konstantno
odreCene, to je odnos formiranih poslova i radnih mesta unapred fiksiran i ne
menja se sve dok se proizvod masovno proizvodi. U drugom slu¢aju mora se
najpre odrediti koji je optimalni vid, sistem i ritam proizvodnje, pa u zavisnosti
od optimuma organizovati poslove i radna mesta.

17.1.3. Organizacioni tipovi proizvodnje

Standardizovana, odnosno tipizirana organizaciona reSenja proizvodnje
nazivaju se tipovi proizvodnje. To znaCi da pod organizacionim tipom
proizvodnje, treba podrazumevati naéin proizvodnje, koji je odreCen:
vremenskim tokom, tipizirani odnosi procesa rada, odnosno tipizirani oblici
proizvodnje, koji utiéu, kako na ekonomske rezultate, tako i na sprovoCenje
organizacionih principa u proizvodnji.

Izbor organizaciionog tipa proizvodnje vrSi se prilikom osnivanja
preduzeéa, mada se sa izmenom 1 modernizacijom asortimana i tehniCke
strukture proizvodnje on mot € menjati.

Karakteristicni kriterijumi na osnovu kojih se mogu diferencirati i definisati
organizacioni razli¢iti tipovi proizvodnje su:

> vremenska odreCenost toka proizvodnje,

> prostorna odreCenost toka proizvodnje i

» broj proizvoda i naéina proizvodnje.

Pripremom kriterijuma vremenske odreCenosti toka proizvodnje razlikuju
se sledeci njeni organizacioni tipovi:

¢ kontinualna ili neprekidna proizvodnja i
e diskontinualna ili prekidna proizvodnja.
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Pod kontinualnom proizvodnjom podrazumeva se takav tip proizvodnje u
kome proces izvrSavanja tehnoloskih operacija u proizvodnom ciklusu tece bez
vremenskog prekidanja. Njena osnovna karakteristika je u tome $to su gubici
vremena u toku celog ciklusa proizvodnje skoro nepostojeci ili minimalni.

Diskontinualna proizvodnja je takav organizacioni oblik proizvodnje u
kome se procesi rada pri izvoCenju pojedinih operacija u toku ciklusa
proizvodnje jednog proizvoda vremenski mogu prekidati.

Na osnovu kriterijuma prostorne odreCenosti toka proizvodnje imamo
sledeée organizacione tipove proizvodnje:

e linijski ili fazni tok proizvodnje,
e pogonski ili radionicki tok proizvodnje i
e kombinovani tok proizvodnje.

Kod linijskog ili gaznog tipa proizvodnje karakteristi¢no je sledece: maSine
1 proizvodne instalacije, a takoCei radna mesta za izvoCenje pojedinih operacua
rasporeCeni su prema toku procesa proizvodnje (od prve do poslednje operacije
prema njihovom redosledu), sistem i sredstva unutra$njeg transporta postavljeni
su u linijskom ili krutnom sistemu unutragnjeg transporta, sa ta¢no utvrCenim
tokovima, proces proizvodnje tece koninualno.

Prema tome, kod ovog organizacionog tipa proizvodnje raspored masina je
na odreCenoj liniji ili u vidu beskrajnog plana ili lanéanog toka proizvodnje
(npr. proizvodnja obuce), a za razliku od linijskog toka proizvodnje, pogonski
ili radionicki tip karakteriSe se grupnim rasporedom masina i radnih mesta po
posebnim pogonima, odnosno radionicama, a na osnovu njihovih sliénih
karakteristika 1 istth radnih postupaka. Osnovna karakteristika je u
specijalizaciji grupa radnih mesta, odnosno grupa operacija (npr. kod fabrike za
proizvodnju vagona: pogon za proizvodnju putnickih vagona, pogon za teretne
vagone, pogon za spavaca kola itd.).

U pojedinim preduzeCima mote se organizovati proizvodnja
kombinovanjem pogonske da linijskom proizvodnjom. Kombinacija se postite
na taj nalin Sto se, u sistemu pogonske organizacije organizuje linijska
proizvodnja. Na taj nacin, linijski 1 pogonski sistem, kao ekstremni tipovi
proizvodnje, egzistiraju jedan pored drugog i kombinuju se meCusobno radi
racionalizacije proizvodnje.
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Uvatavaju¢i kriterijum brojnosti proizvoda i njihovog naCina proizvodnje
postoje sledeci tipovi proizvodnje:

pojedinacna proizvodnja
e serijska proizvodnja i
e masovna proizvodnja.
[

Pojedinaéna proizvodnja je takav tip proizvodnje u kome se vrSi
proizvodnja pojedinaénih proizvoda razliitih karakteristika. To znaci da se
proizvodnja organizuje radi izrade samo jednog proizvoda, koji ima odreCenu
namenu za konkretnog narucioca, ili viSe razli€itih proizvoda istovremeno za
razliCite naruCioce. Ovakav organizacioni tip proizvodnje narolito je
karakteristi¢an za: mostogradnju, brodogradnju, graCevinarstvo, za proizvodnju
turbina, elektri¢nih centrala i velikih specijalnih masina.

Serijski organizacioni tip proizvodnje imamo u slucaju kada se istovremeno
proizvodi veéi broj proizvoda istih karakteristika. Pri tom, asortiman
proizvodnje mote biti uti ili Siri, ali se proizvodnja svakog artikla vrsi u
serijama. Broj proizvoda istovremeno obeletava i veliinu serije. Prema broju
proizvoda serijska proizvodnja se deli na: maloserijsku, srednjeserijsku i
velikoserijsku.

Pod masovnom proizvodnjom podrazumeva se kontinualna proizvodnja
istosrodnih proizvoda u velikom broju za trfiSte, nezavisno od narudtbina 1
dinamike realizacije (proizvodnja za nepoznatog kupca). Ukoliko se
proizvodnja ne mote odmah realizovati, mote se lagerovati bez prekidanja
procesa proizvodnje.

17.1.4. Standardizacija i tipizacija proizvodnje

Razvijena druStvena i tehnicka podela rada zasnivaju se na velikom stepenu
specijalizacije proizvodnje pojedinih proizvoda, sklopova i delova. Njihovom
razmenom 1 upotrebom kroz kooperaciju u daljoj proizvodnji omogucava se
kompletiranje finalnih proizvoda i1 njihov plasman nezavisno od porekla
proizvodnje. MeCutim, to zahteva i odgovaraju¢u standardizaciju proizvoda,
delova 1 sklopova. To znaci da prozvodi, delovi i sklopovi specijalizovanih
proizvoCata ispunjavaju odreCene norme — standarde. Iz toga proizilazi da
standardizacija predstavlja utvrCivanje odreCenih svojstava proizvoda, delova i
sklopova u pogledu dimenzija, oblika, kvaliteta, odnosno fizickih i hemijskih
svojstava koje ovi proizvodi moraju ispunjavati da bi bili plasirani na tr iStu.
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Standardi se utvrCuju na razli¢itim namenama. Za proizvodnju su bitne sledece
osnovne vrste standarda:

standardi materijala,

standardi proizvoda, delova i sklopova,
standardi masSina i alata, 1

standardi tehnoloskog postupka i procesa.

Standardizacija podlet e posebnim nacionalnim i meCunaodnim propisima.
U svakoj zemlji postoji drt avni organ za standarde.

Iz standardizacije proizilazi i tipizacija proizvoda. Tipizacija je, u stvari,
selektivna standardizacija, jer je njen cilj svoCenje proizvoda na jedan
standardni broj u asortimanu proizvodnje.

Standardizacija i tipizacija imaju svoje pozitivno dejstvo na organizaciju i
ekonomiju proizvodnje, jer se njome postife racionalizacija i pojeftinjenje
proizvodnje, od pripreme toka proizvodnje do finaliziranja proizvoda.

17.1.5. Specijalizacija i kooperacija proizvodnje

Specijalizacija 1 kooperacija proizvodnje 1 standardizacija i tipizacija
proizvoda su meCusobno povezani i uslovljeni procesi. Specijalizacija znaéi:
proizvodnu orijentaciju na proizvodnju odreCenog tipa proizvoda ili uteg
asortimana (istovrsnih) proizvoda, usmeravanje pojedinth pogona na
proizvodnju pojedinih proizvoda iz uteg asortimana, orijentaciju pojedinih
grupa radnih mesta ili pojedinih radnika za izvrSenje odreCenih operacija na
proizvodima ili njihovim delovima, odnosno sklopovima.

Iz toga proizilazi da sa aspekta predmeta specijalizacija se mote
diferencirati na:

e specijalizaciju proizvoda, delova 1 sklopova i
e specijalizaciju procesa rada.

Ovi oblici specijalizacije odreCuju osnove za organizaciju kooperacije u
proizvodnji, jer je specjalizacija osnovni uslov kooperacija, a ona je, s druge
strane, uslov specijalizacije. MeCutim, u savremenoj proizvodnji mnogo je
razvijenija specijalizacija proizvoda, delova i sklopova u okviru kooperativne
proizvodnje zajednickih finalnih proizvoda. Tipi¢an primer ovakve kooperacije
1 specijalizacije je automobilska industrija, u kojoj se mot e razvijati vrloSiroka
specijalizacija pri kooperativnoj izradi pojedinih delova i finaliziranju
odreCenih tipova automobila.
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17.1.6. Metode rada i merenje radnog ucinka
Pod metodama rada treba podrazumevati akt6ivnosti koje obuhvataju:

e studije pokreta,
e analizu operacija, i
e analizu nacina rada.

Studije pokreta predstavljaju ukupne Covekove (radnikove) pokrete, jedne
operacije ili ciklusa rada, sa ciljem da se eliminiSu suvi$ni pokreti, a time utvrdi
bolja koordinacija pokreta. Otuda je cilj studije pokreta da omogu¢i izvrSiocu
rad sa minimalnim naporom, a pri tome postigne (ostvari) tehnicka sredstva i
to: karta toka procesa, studija mikro-pokreta i studija ukupne operacije ili faze.

Analiza operacija je metoda koja istratuje najvatnije faktore znaajne za
izvrSenje posmatrane operacije. U tom pravcu potrebno je izuciti sledece
faktore: uCestalost operacije, trajanje operacije i patnju radnika za izvrSenje
operacije. U svrhu analize operacije koristi se tzv. lista analize, koja sadrfi:
crtete pojedinih sklopova i1 delova, specifikaciju materijala, raspored masina,
alata i ureCaja, proces obrade i sl.

Analiza rada ima za cilj da poboljSa postojee standarde rada. Ova analiza
utvrCuje: standardizaciju alata i ureCga, uslove rada, obuéenost radnika i
vremenske standarde.

U tesnoj vezi sa metodom rada je 1 njegovo merenje, odnosno merenje
radnog ucinka. Merenje rada (koli¢ine uCinka radnika) u datim vremenskim
standardima (jedan minut, nedelja, mesec, godina). Stoga se merenje rada,
odnosno radnog ucinka sastoji od osnovne kategorije:

e normativa rada (radnog ucinka) i

e studije vremenskih standarda.

Studija vremena ima za cilj da utvrdi vreme svake operacije koristeci
izabranu tehnologiju rada. Za studije vremena koriste se hrometri, a sada su sve
viSe u upotrebi elektronski i opticki aparati. U sluCaju viSe operacija vrsi se
njihovo uzrokovanje i tako se dolazi do vremenskih standarda. UporeCivanjem i
sagledavanjem ostvarenih normativa radnika sa datim vremenskim standardima
utvrCuju se radni efekti, odnosno meri radni uéinak proizvoCata pojedinca,
grupe radnika i celog preduzeca. Na bazi ovih radnih u€inaka izrat enih najcesce
kroz norme — Casova rada, a koji su sadrfani u radnim listama vrSi se nov€ava
naknada u obliku plata ili zarada za izvrSeni rad i njegovo reprodukovanje.
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17.1.7. Tehnicka kontrola proizvodnje
Tehnicka kontrola je posebna slutba u preduzecu, ¢iji je zadatak da utvrdi
da li je nabavljeni materijal, proizvodni postupak, proizvodni delovi, sklopovi,
ili proizvodi odgovaraju opstim tehnickim standardima illi propisima, odnosno
ugovorenim tehni¢kim kvalitetima. Ukupna problematika tehnicke kontrole
proizvodnje svodi se na:

1) utvrCivanjedomena rada slut be tehni¢ke kontrole,
2) izbor kontrolnih metoda i
3) organizovanje (organizaciju) slut be tehnicke kontrole.

U svakom preduzecu tehnicka kontrola proizvodnje ima svoje specifi¢nosti,
ali postoje izvesni opSti zahtevi koji se postavljaju svakoj tehnickoj kontroli
proizvodnje i to:

e tehnicka kontrola treba da se usmerava samo na tehnickim
karakteristikama 1 kvalitetu,

e tehnicka kontrola treba da je tako organizovana da obezbeCuje
nezavisnost kontrola u donoSenju odluka i sl.

Slut ba tehnicke kontrole proizvodnje najcesce kontrolise:

= materijal — koji ulazi u proizvodnju radi prerade,
= samo proizvodnju, i
= sredstva za rad: maSine, ureCge 1 alate.

Cilj i smisao materijala je utvrCivanjeda li kvalitet nabavljenog materijala u
konkretnom sluéaju odgovara kvalitetu koji je predviCen u tehni¢koj pripremi
proizvodnje. Po pravilu, materijal koji nema odgovaraju¢i kvalitet vraca se
izvrSiocu. Ova kontrola se vrsi prilikom prijema materijala i Cesto se naziva
prijemna kontrola.

Kontrola same proizvodnje mote biti: meCufazna kontrola, odnosno
kontrola operacija, ili zavrSna kontrola, odnosno kontrola gotovih (zavrSnih)
proizvoda, delova ili sklopova. Za sprovoCenje kontrole proizvodnje potrebno
je propisati kontrolni postupak za svaku pojedinu vrstu obrade. Postupak treba
da pruti jasne direktive u pogledu izvoCenja kontrolnih radnji, tolerancija i
kontrolnih instrumenata. Izvesna odstupanja od predviCenih kvaliteta, oblika i
dimenzija su dozvoljena 1 ona se nazivaju ,tolerancija®“. Ove tolerancije su
razliCite prema vrstama proizvodnje, proizvoda, delova ili sklopova, te se
razlikuju 1 oblici u kojima se one propisuju, kao i1 nazivi kojima se one
propisuju, kao i nazivi kojima se oznacavaju.
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Kontrola sredstava za rad ima za cilj stalno odrtavanje masina, ureCaja i
alata u ispravnom stanju. Ona je, najcesce, organizovana kao odvojena slutba
kontrole i odrf avanja sredstava u obliku odeljenja ili radionica za odrt avanje.

Metode rada tehnicke kontrole proizvodnje su mnogobrojne i zavisne od
vrste delatnosti, tehnoloskog postupka, organizacionog vida proizvodnje i
organizacije rada. U praksi se formirao niz metoda meCu kojina su:

kontrola pravnog primerka,
probna ili nulta serija,
kontrola uzorka,

pripremna kontrola,
zavisna kontrola i sl.

Nalaz kontrole treba da je nedvosmislen, dat u $to kraéem vremenu po
zavrSetku operacije 1 blagovremeno dostavljen organima nadletnima za
otklanjanje konstatovanih nedostataka. Na radnim listovima (nalozima), koji
slute kao osnovica za obracun radnikove zarade za obavljeni posao, obavezno
je sadrtan nalaz kontrole o koli¢ini kvalitetno i nekvalitetno ureCenih
proizvoda, delova i sklopova, kao zastoji, odnosno kvarovi na svakoj operaciji.

Hijerahijska struktura kontrolne slutbe proizvodnje, njena veliCina 1 broj
kontrolnih organa zavise od prirode delatnosti preduzeca i od organizacionog
vida proizvodnje u njemu.U preduze¢ima s brojnom kontrolom (srednja i veca
preduzeca), na Celu kontrolne slutbe nalazi se tehnicki rukovodilac, kome su
podreCeni rukovodstvo ili Sefovi pojedinih kontrolnih grupa, koji su rasporeCeni
zavisno od vida proizvodnje: po odeljenjima, ili po vrstama proizvoda, ili po
fazama obrade. Svakom Sefu kontrolne grupe podreCen je izvestan broj
kontrolora, ¢iji broj u grupi zavisi od broja radnih mesta koje jedan kontrolor
mot e normalno da kontroliSe pri punom radnom vremenu.

Samo organizacija kontrole, u praksi, ima dve osnovne varijante 1 to:

1) centralizovana kontrola 1
2) decentralizovana kontrola.

U centralizovanoj kontroli cela slutba smeStena je na jednom centralnom
mestu, na koje se proizvodi ili delovi donose, kontroliSu 1 potom Salju na radno
mesto naredne operacije.

Kod decentralizovane kontrole sediste kontrolne grupe je u odeljenju, &iji

rad ona kontroliSe. U takvim sluCajevima ono operiSe po sistemu letece
kontrole, obilaze¢i pojedina radna mesta u toku izvoCenja radne operacije.
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MeCutim, u praksi su, najéesée, sluéajevi kompromisnih (kombinovanih)
varijanti, u kojima se koriste prednosti jednog i drugog organizacionog resenja.

17.2. Elementi proizvodnje

Svaki proces proizvodnje, bez obzira na karakter druStvenog sistema, mora
imati tri neophodna elementa:

1) svrsishodna delatnost, tj. sam rad,
2) predmet na koji rad deluje, 1
3) sredstva kojim deluje.

17.2.1. Rad

Rad kao svrsishodna delatnost je nutni i nezamenljivi uslov proizvodnje i
opstanka ljudi. Bez rada ne bi bio mogu¢ opstanak ljudi. UopSte uzev rad je
troSenje ljudske radne snage, troSenje misica, nerava, mozga, kostiju itd.
,Upotrebljavanje radne snage jeste sam rad*, kat e Karl Marks.

U ekonomskom smislu, pod radom treba razumeti onakvo troSenje radne
snage kojim se stvaraju nova materijalna dobra.

Rad je, pre svega, proces izmeCu Coveka 1 prirode, proces u kome covek
svojom sopstvenom aktivno$¢u omogucuje, reguliSe 1 nadzire svoju razmenu
materije sa prirodom.

Kada govorimo o ljidskom radu mi pretpostavljamo rad u obliku kakav je
svojstven samo Coveku. To bi bile 1 prva i osnovna karakteristika po kojoj se
ljudski rad razlikuje od aktivnosti tivotinja, odnosno da je ljudski rad
svrsishodna delatnost koju ovek svesno preduzima u unapred odreCenom cilju.

S obzirom na to da politicu ekonomiju enteresuje proizvodni karakter
ljidskog rada, to se u ekonomskoj teoriji ve¢ dugo vremena, pa i danas
raspravlja o problemu proizvodnog i neproizvodnog rada.

Na jednoj strani postoje podruje i1 radovi kojima se stvaraju nova
materijalna dobra, kao $to su podrucja i radovi u kojima se ne stvaraju nikakva
nova materijalna dobra kao $to su podrucja i1 radovi u administraciji, prosveti,
zdravstvu, sudstvu itd.

Sa stanoviSta teorije, a naravno i prakse, teSko je vrSiti razgranicavanja

proizvodnog i neproizvodnog rada. Preovladava shvatanje da je svaki rad, koji
kao rezultat svog delovanja, tj. spajanja predmeta rada i sredstava za rad, ima
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stvaranje odreCenih materijalni dobara, predstavlja proizvodan rad. Svaki drugi
rad smatra se za neproizvodan.

Nasuprot proizvodnom radu, pojavljuju se i tzv. neproizvodni rad, koji ne
stvara nego troSi ve¢ stvorena materijalna dobra, kao S$to su na primer,
obrazovanje, zdravstvo, kultura itd. DruStvo ne odbacuje znacaj i neophodnosti
neproizvodnog rada za normalan razvoj ljudskog drustva. Oduvek je drustvo
pridavalo velikii znacaj radu lekara, profesora i drugih neproizvodnih radnika,
ali rad ovih ljudi nikada nije bio proizvodan.

U procesu drustvene reprodukcije proizvodan i neproizvodan rad Cine
dijalekti¢ko jedinstvo, jer su meCusobno povezani i uslovljeni. Radom
proizvodnih radnika obezbeCuju se materijalna dobra za zadovoljavanje
potrebai proizvodnih i neproizvodnih radnika. MeCutim, i dalje ostaje dilema
gde povuéi razliku izmeCu jadnog i drugog rada.

Sa razvojem nauke i tehnike, uloga neposredno proizvodnog rada se menja,
jer njega automatizacija i elektronika istiskuju, §to ne umanjuje znacaj ove
podele.

17.2.2. Predmeti rada

Predmet rada, kao drugi elemenat proizvodnje, obuhvata sve one materije
na koje je upravljen Covekov rad. Opsti predmet rada je priroda (tj. zemlja sa
vodom 1 vazdu$nim omotacem), koja predstavlja neiscrpan izvor svih materija
koje ¢ovek prilagoCava svojim potrebama. Priroda je uslov i izvor dobijanja
materijalnog bogatstva drustva.

Zemlja, onakva kakva Coveka prvobitno snabdeva gotovim tivotnim
namirnicama postoji bez njenog sadejstva kao opsti predmet rada. Sve stvari
koje samo rad odvaja od njihove neposredne spojenosti sa celinom zemlje jesu
predmeti rada zateCeni u prirodi.

Sve predmete rada motemo podeliti na dvojak nacin: prvo, prema stepenu
obrade, 1 drugo, prema funkciji koju imaju u procesu proizvodnje.

Prema stepenu obrade predmeti rada se dele: prvo, na one materije koje
meposredno nalazimo u prirodi i koje prvi put odvajamo od prirode, dakle,
materije koje jo$ nisu obraCivane kao na primer drvo koje seéemo u $umi, rudu
koju izvlaimo iz zemlje itd., i drugo, na one materije koje su ve¢ bile
podvrgnute dejstvu ljudskog rada a to su sirovine i poluproizvodi. Sirovine su
materije koje su obraCivane, a koje mogu da poslute, da se upotrebe ili kao
predmeti rada ili kao gotovi proizvodi. Na primer, ako se ugalj upotrebi za
dobijanje hemijskih preparata, onda je to predmet rada, ali ako se upotrebi za
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zagrevanje prostorija, onda sluti kao gotov proizvod. Na primer, za industriju
kote, kota je gotov proizvod, ali za industriju obuce kot a preddstavlja predmet
rada.

Prema funkciji, predmeti rada se dele na osnovne predmete rada i pomocne
materijale. Osnovni predmet rada &ini sadrtinu proizvoda koji se izraCuje, na
primer, drvo u industriji namesStaja, vuna i pamuk u industriji tekstila itd.
Pomoéne materije obuhvataju sav onaj materijal koji se dodaje bilo oruCinm za
rad (ulje za podmazivanje), bilo da se dodaje osnovnom predmetu rada (hlor
platnu da bude belo), ili se upotrebljava da bi se omoguéo sam proces
proizvodnje (osvetljenje, ogrev).

Jedna ista materija u razli€itim uslovima mote imati razli¢itu funkciju i
ulogu. Hoce li se neka upotrebna vrednost javiti kao sirovina, kao sredstvo za
rad ili kao proizvod, zavisi potpuno od njegove odreCene funkciije u procesu
rada, od mesta koje u njemu zauzima.

17.2.3. Sredstva za rad

Sredstva za rad su stvari kojima ¢ovek deluje na prirodu i1 ostale predmete
rada u cilju njihovog prisvajanja i prilagoCavanja svojim potrebama. Sredstvo
za rad jeste stvar ili skup stvari koje radnik stavlja izmeCu sebe i predmetea
rada, 1 koje mu slute kao sprovodnici njegove delatnosti na tom predmetu. On
iskoriS¢ava mehanicka, fizicka 1 hemijska svojstva stvari da bi, shodno svrsi
koju je sebi postavio, njima kao silama delovao na druge stvari. Kao $to mu je
prvobitno magacin za provijant, zemlja mu je 1 prvobitni arsenal sredstava za
rad. Ona mu prufa npr. kamen koji on baca , kojim se trese, pritiskuje, seCe itd.
I sama zemlja je sredstvo za rad, ali da bi ona slutila kao sredstvo za rad u
zemljoradnji treba Citav niz drugih sredstava za rad i relativno veé jako
razvijena radna snaga.

Nauka i praksa sredstva za rad razvrstavaju na:

- sredstva za rad u utem smislu 1
- sredstva za rad u Sirem smislu.

Pod sredstvima za rad u ut em smislu podrazumevamo ona sredstva pomocu
kojih ¢ovek u procesu proizvodnje direktno deluje na predmete rada dajuci im
odgovarajuci oblik i sadrtaj. Ova sredstva slute Coveku da lakSe prenese svoju
snagu na predmete rada i one se dele na alate, masine i ureCge. Alati su
sredstva za rad pomocu kojih ¢ovek direktno deluje na predmete rada i oni su
po svojoj konstrukciji najjednostavnija sredstva za rad. MaSine su
konstrukciono znatno komplikovanija sredstva za rad, i pomocu njih Covek
posredno deluje na predmete rada. One su kao sredstvo za rad uglavnom
sastavljene iz tri dela: pogonskog, transmisionog dela i radilice i nemoguce je
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konstruisati bilo kakvu masinu bez jednog od navedenih delova. Osnovna
razlika izmeCu masina je u nameni, funkciji, konstrukciji itd. UreCgi i
postrojenja su sredstva za rad u koje ubrajamo kotlove, instalaciju za hemijsku
ekstrakciju 1 sli¢no.

Pod sredstvima za rad u Sirem smislu podrazumevamo sve ono §to je
neophodno za proizvodnju. Tu spadaju: zemlja kao opsti i osnovni uslov
proizvodnje, zgrade, putevi, transportne komunikacije i drugo. Bez postojanja
ovih sredstava za rad ne bi mogao da se zamisli proces proizvodnje.

Sva tri navedena elementa proizvodnje ¢ine dijalekticko jedinstvo i oni su
uslov da se zapocne bilo koja proizvodna delatnost. Rad se ispoljava kao
aktivan element, koji se pomocu sredstava za rad spaja sa predmetima rada i
materijalizuje u nov proizvod, novu upotrebnu vrednost i vrednost. Jedinstvo
rada i sredstava za rad Cini proizvodne snage drustva, dok jedinstvo sredstava za
rad 1 predmeta rada predstavlja sredstva za proizvodnju.

17.3. Proizvodnja i njene karakteristike

Osnovni (tehnicki) opis procesa proizvodnje u okviu marginisticke
(neoklasicne) teorije dat je proizvodnom funkcijom. Pri tom se polazi od dve
opste pretpostavke:

a) preduzeca (ekonomski subjekti) deluyju u uslovima potpune
konkurencije 1

b) njihovo ekonomsko ponaSanje definisano je maksimiranjem funkcije
cilja, najes¢e maksimiranjem profita.

Optimalni plan proizvodnje privrednih subjekata pri pretpostavljenim
trt iSnim uslovima (potpuna konkurencija) i uz datu funkciju cilja preduzeca
(maksimiranja profita), zavisi od tehnoloSkih moguénosti koje tim subjektima
stoje na raspolaganju. Moguc¢i planovi proizvodnje odnose se kako na same
proizvode (npr. preduzeca iz tekstilne industrije kratkorocno ne mogu racunati
sa proizvodnjom automobila), tako i na proizvodne procese (preduzeca moraju
da proizvode ulaganjem taéno odreCenih koli¢ina proizvodnih faktora).

17.3.1. Proizvodna funkcija na nivou preduzeéa

Proizvodne moguénosti ekonomskog subjekta mogu se opisati proizvodnim
funkcijama. One predstavljaju tehnicki definisanu vezu inputa (faktora
proizvodnje) koji se primenjuju u proizvodnji i autputa (proizvedenih dobara).
Tehnicka efikasnost se postite kada se ni jedna jedinica faktora proizvodnje ne
ulate ako ne doprinosi poveéanju autputa. Drugim reCima, tehnicka efikasnost
podrazumeva da se za date kombinacije faktora ostvaruje maksimalni fizicki
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autput. Tehnicka efikasnost je potreban, ali ne nutno i dovoljan uslov
postajanja ekonomske efikasnosti (optimalnosti). ObezbeCivanje osnovnog
principa ekonomske efikasnosti i u preduzeéu povezano je sa izborom
proizvodnih planova koji vode ostvarivanju najveceg profita.

PoCimo od najjednostavnijeg modela proizvodnog procesa u kome, po
pretpostavci, postoji jedan homogeni proizvod i skup m varijabilnih utroSaka.
Preduzeca proizvode koli¢ine finalnog proizvoda Q koji se u tom procesu
dobija na osnovu m utroSaka koje ¢emo obeletiti sa x; (i=1,2,.....,m). Da bismo
komplikovane veze ucinili jasnijim, pretpostavimo da se proizvodno dobro
dobija ulaganjem dva (razli¢ita) faktora proizvodnje — rada (L) i kapitala (K).
Tada proizvodnu funkciju predstavljamo kao:

Q=F (K.L).

Za taéno odreCivanje odnosa inputa i autputa u osnovnom modelu
proizvodnje razlikuju se dva tipa proizvodnih funkcija. U jednom slucaju se
polazi od toga da postoji samo jedna kombinacija faktora i da parcijalno
povecanje ulaganja jednog faktora uz konstantnost ulaganja ostalih faktora ne
vodi povecanju obima proizvodnje. Ovakve proizvodne funkcije mogu se
nazvati limitacione, zato $to se faktori ulatu samo u taéno odreCenim odnosnim
koli¢inama.

Kod druge vrste proizvodnih funkcija uzima se da se svakii faktor mote
delimiéno ili u celini zameniti drugim faktorom. U tim uslovima na
raspolaganju stoji viSe tehnicki efikasnih kombinacija faktora proizvodnje.
Ovakva proizvodna funkciija se zbog karaktera odnosa faktora mote nazvati
supstituciona proizvodna funkcija. U vecini neoklasicnih modela analizira se
upravo ova vrsta funkcionalne zavisnosti inputa i autputa.

Ukoliko, recimo, postoji samo jedna limitiraju¢a proizvodna funkcija,
odreCena roba se mote proizvesti samo sa jednom tehnicki efikasnom
kombinacijom sirovina, masina i rada. Pod tim uslovima izbor kombinacija
faktora se ne mote povezati sa odnosima cena faktora, Sto je inaCe vatan
zadatak ekonomske analize. Ekonomski efikasna kombinacija u takvom slucaju
determiniSe se isto tehnicki, a za pravi ekonomski ciklus ovde nema mesta.
Preduzece se pri tome susre¢e samo sa dilemom da li tu robu proizvoditii, ako
je ve¢ proizvodi, u kojim je to koli¢inama moguce.

Za potrebe neoklasi¢ne analize se primenjuju supstitucione proizvodne
funkcije. Jedna od najvise primenjivanih proizvodnih funkcija je Kob-
Daglasova proizvodna funkcija. Ako koli¢inu tipi¢nog faktora obeletavamo sa
xj, a koli¢inu proizvoda sa Q, ova funkcija bi mogla da se predstavi kao:

216



_ al_ a2 am
Q—X1 X2 o.Xm
Gde je:
0<a>1;

Multiplikovana veza znaci da se faktori mogu supstituisati. Ukoliko se
ulaganje jednog faktora smanjuje, a drugog povecava, mote se ostvariti isti
autput. To u limitacionim funkcijama nije moguce. TakoCe je ocigledno da ako
upotreba jednog faktora padne na najniti nivo (nula), multiplikovana veza
uslovljava da i autput mora biti jednak nuli (tj. nema proizvodnje). Uz ovo,
znacajna je pretpostavka analize beskona¢na deljivost proizvodnih faktora.

Kob-Daglasova funkcija u svojoj najjednostavnijoj varijanti ima sledeci
oblik:

Q — LalKak

Eksponenti veli¢ina L i K oznaceni su, saglasno velicini kojoj pripadaju, sa a; i
ak.
Kako je aj + ax = 1, odnosno ax = 1 — ay, sledi:

Q — LalKl-al

17.3.2. Simultane varijacije viSe faktora proizvodnje

Ukoliko se koli¢ine svih faktora proizvodnje menjaju za isti procenat, radi
se o simultanoj varijaciji proizvodnih faktora. Odnos koli¢ina ulot enih faktora
u takvoj situaciji ostaje isti, dok se nivoi proizvodnje menjaju. Na primer,
udvostruéenje proizvodnje je moguce ostvariti udvostru¢enjem ulaganja svih
Cinilaca proizvodnje.

Za razliku od parcijalne i simultane varijacije faktora proizvodnje, treci
sluaj odnosa inputa 1 autputa odnosi se na razlice kombinacije ulaganja
faktora. Isti obim proizvodnje se, naime, mote dobiti razli¢itim proizvodnim
procesima koje odlikuje razli¢ita kombinacija proizvodnih faktora. ProizvoCa
bira proces proizvodnje (kombinacija faktora) koji vodi ekonomskoj
optimizaciji, tj. izboru kojim se ostvaruje odreCeni autput uz minimalna
ulaganja inputa.

Izokvanta je geometrijsko mesto svih kombinacija promenljivih K i L sa
kojima se mot e ostvariti odreCeni autput. Saglasno tome, izokvanta predstavlja
razli¢ite moguénosti proizvodnje odreCene koli¢ine proizvoda. Ta kolicina
proizvoda se mote dobiti na osnovu beskonaéno mnogo kombinacija ulaganja
proizvodnih Cinilaca. Na bazi supstitucije proizvodnih utroSaka, isti autput se
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mot e dobiti smanjivanjem koli¢ina jednog proizvodnog utroska i povecanjem
drugog utroska.

Na ovaj nacin se dobija familija izokvanti Ciji je broj, zbog pretpostavljene
neprekidnosti proizvodne funkcije, beskonacno velik.

Kontrolna pitanja

1. Proizvodna funkcija

2. Priprema proizvodnje

3. Proizvodno izvrsenje

4. Organizacioni tipovi proizvodnje

5. Standardizacija i tipizacija proizvodnje
6. Specijalizacija i kooperacija proizvodnje
7. Tehnicka kontrola proizvodnje

8. Elementi proizvodnje

9. Proizvodnja i njene karakteristike
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18. Globalizacija

18.1. Definisanje termina

Kada je re¢c o eckonomiji, tj. makroekonomiji, mezoekonomiji i
mikroekonomiji, bez obzira o kojem se modelu — politickom, socijalnom i
ekonomskom sistemu radilo, uvek je osnovno pitanje i osnovni problem
ovladavanje rezultatima ljudskog rada na mikronivou i ovladavanje prirodnim
resursima i trt iStem na makronivou.'”

Fenomen globalizacije mot e se shvatiti 1 objasniti samo u kontekstu veoma
multidimenzionalnog posmatranja. Radi se o C¢itavom nizu dimenzija.
Najvatniije su ekonomija, politika, geopolitika, geostrategija i ekologija.
Fenomen globalizacije zahvatio je sve pore savremenih drustvenih,
ekonomskih, politickih i drugih odnosa. On nije ni nov ni nepoznat. Javljao se
kao prateéa pojava svega onoga Sto bismo mogli staviti pod zajednicki naziv
sindustrijska civilizacija“ koja je intenzivirala meCunarodnu trgovinu i s time
povezanu vecu cirkulaciju roba, usluga, kapitala i rada.

Postoji mnoStvo razliCitih definicija globalizacije u zavisnosti $ta Cini njen
fokus.

Naves¢emo neke od najéescih definicija:

- ,,Neumoljiva integracija trtiSta, drtava-nacija i tehnologija u do sada
neviCenom stepenu koja omogucava pojedincima, korporacijama i
drt avama-nacijama da se protetu Sirom sveta dalje, brte, 1 jeftinije nego
ikad pre...Sirenje slobodnog trtista kapitalizma do svake zemlje na
svetu'®

- Istorijska transformacija koju ¢ini zbir odreCenih formi i instanci koje
postaju globalne putem (A) aktivnog Sirenja praksi, vrednosti,
tehnologija 1 drugih proizvoda ljudi na Citav svet, (B) kada globalne
prakse vrse rastu¢i uticaj na tivote ljudi, (V) kada svet sluti kao fokus
za sve, ili kao premisa u obli¢avanju ljudskih aktivnosti.“ (,,M. Albrow,
The Global Age®)

- ,,.Dominantna forma globalizacije oznacava istorijsku transformaciju: u
ekonomiji na naCin sticanja prihoda i egzistencije; u politici gubitak
stepena lokalne kontrole..., a u kulturi gubitak dostignuca kolektiviteta...

17 Galogat a, M. (2006), ,,Makroekonomija“, Panevropski univerzitet Apeiron, Fakultet
poslovne ekonomije, Banja Luka, str. 3

18 (,,T.L.Friedman, The Lexus and the Olive Tree* 1999, str.7-8).
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Globalizacija nastaje kao politicki odgovor na ekspanziju mo¢i trtista...
Ona je na podru¢ju znanja.«"”

- ,..5irenje, produbljavanje i ubrzavanje meCuzisnosti u svim aspektima
savremenog drustvenog tivota od kulture do kriminala, od finansija do
duhovnosti.«*’

- ,.. razvoj globalnih finansijskih trt{iSta, rast transnacionalnih
korporacija i njihova sve vefa dominacija nad nacionalnim
ekonomijama.<?

- Integracija svetske ekonomije

- ,.Skup razvoja koji Cine svet jednim mestom, menjaju¢i znacenje i
znaéaj udaljenosti i nacionalnog identiteta u svetskim poslovima.«*’

- Istorijski proces koji ukljuCuje znacCajno pomeranje ili transformaciju
drustvenih organizacija na prostornoj skali koja povezuje udaljene
zajednice i progiruje doseg uticaja moéi preko regija i kontinenata.«**

22

Prema jednoj studiji pod pokroviteljstvom Fondacije brace Rokfeler,
globalizacija je samo novi naziv za integraciju sveta i poja¢anu meCuzvisnost
izmeCu drtava u svetu intenzivnih i dramatiénih promena. Jedno je jasno,
globalizacija nosi sa sobom potpuno novu kvalitativnu dimenziju. Ono $to je
novo, u ovoj svojevrsnoj integraciji sveta (globalizaciji) jeste naglo ubrzanje
ovog procesa uslovljeno izuzetnim tehnoloSkim napretkom i nezapamcéenom
ekonomskom meCuzvisnoséu drtava i ljudi. Upravo je dinamika promena i
pojacana integracija sveta dovela do mnogih zloupotreba globalizacije,
nerazumevanja i1 pogreS$nih upotreba 1 tumacenja kako samog termina, tako 1
kompletnog procesa. Ovo posebno treba istaci jer nalin 1 smer napretka
globalizacije govori da je proces u pojedinim segmentima savremenog drustva,
divergirao 1 otrgao se od plemenitih ciljeva planetarnog napretka i smanjenja
ljudskih patnji 1 bede.

Prema Pecujli¢u: ,,Priroda globalizacije izaziva duboki raskol u pogledima 1
objekat je strasne idealizacije, ili pak demonizacije 1 osporavanja, §to je plod i
¢injenica da globalizacija, poput stare boginje Sive, ima vise potpuno
protivreénih likova — povezujuéi svet,, ona ga istovremeno hijerarhizuje
stvarajuéi sve dublje podele.“*

'% (J. H. Mittelman, The Globalization Syndrome, 2000, str.6)
2% (Held and McGrew 1999: 2)
21 (G. Soros, On Globalization, 2002. str. 13)

2 (Gilpin R., 2001, Global Political Economy, str. 364)

3 (J. A. Scholte, (Globalization and Collective Identities, in Identities in International Rela-
tions, edited by J. Krause and Neil Renwick, str. 44)

*(J. Baylis, S. Smith, The Globalization of World Politics, 2005: 24)

3 Pecujli¢, M. (2001), Dva lica globalizacije, Politika — Kultira-umetnost-nauka, 17. februar.
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Stoga je potrebno konstatovati da ,,novi svetski poredak® i globalizacija kao
njegova ideoloska platforma ne predstavljaju koncept savrsenog sveta. Brojne
su Sanse koje se u njemu ukazuju, ali suvise optimisti¢an pogled mogao bi da da
iskrivljenu sliku koja bi onemogucila motivaciju i napore da se stalno
unapreCuje kvalitet tivota ljudi u sada$njem i buduéem svetu. U isto vreme,
treba istac¢i da suviSe negativan, apokaliptican pogled mote da izazove slicne
posledice ako ne i gore. Globalizacija onakva kakva je do sada razvijena davace
rezultate u zavisnosti od smisla koju joj sami ljudi daju svojim naporima i
tetnjama. To posebno vati ako se prihvati ranija tvrdnja da je globalizacija
samo novi naziv za stari proces integracije sveta, samo sada naglo ubrzan.

Zbog svega toga bi moguca definicija globalizacije bila, da je ona u stvari
,objedinjavanje ljudskih napora i aktivnosti u smeru ubrzane integracije
CoveCanstva, na planetarnom nivou, podstaknuta nezapamcéenim kretanjem
ljudi, tehnologija, kapitala, informacija, ideja i kulturnih vrednosti meCu
drtavama i narodima, ali na naCin da ni drtave ni narodi ne kontroliSu ovaj
proces u t eljenoj meri.«*°

A u skladu sa tim, ekonomska globalizacija nije niSta drugo do integracija
sveta koja se odvija preko trgovine, finansijskih troskova, razmene tehnologija i
informacija, kao 1 migracije stanovnistva.

18.2. O globalizaciji (teorijska osnova)

Mereno terminima koji se odnose na tokove u okviru svetske ekonomije,
globalizacija, ili preciznije ekonomska globalizacija, bez sumnje stagnira posle
ekspanzije s kraja proslog 1 pocetka ovog veka.

Izrazitija globalizacija zapocela je jo§S negde u devetnaestom veku i
nastavila se sve do danas. Sam termin globalizacije poCeo se intenzivno
upotrebljavati tek u poslednjoj dekadi proslog veka. Sve ranije faze
globalizacije bile su izraz dostignutog nivoa znanja, primenjenih tehnologija 1
delovanja trtista 1 konkurencije. Jacanje savremenih globalizacijskih trendova
izraz je Cetvrte tehnoloSke informaticke revolucije i1 nastanka informaticke
epohe koja je nametnula nove druStvene odnose. Te se promene opdnose
posebno na izmenjene pozicije rada, koje su veoma oslabile i kapitala koje su
veoma ojacale.promene u radnom zakonodavstvu u smeru mnogo vece
fleksibilnosti na trtiStu rada uzrok su mnogim druStvenim tenzijama i
turbulentnim pojavama, osobito u onim zemljama koje imaju dugu tradiciju
drustva blagostanja.

%% Mileti¢, D. S.(2000), Proces globalizacije i problemi korupcije savremenog sveta, zbornik
radova na temu — Sistem 1 korupcija, Centar za ekonomska istrativanja Instituta Drustvenih
nauka, Beograd, str. 198.
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Kvalitet razvoja u tim zemljama, koje su potpuno zahvacéene informatickom
revolucijom meri se tzv. ,JCT*“ (Informaciono komunikaciona tehnologija)
¢iniocima, odnosno njihovim doprinosom stopi rasta bruto domaéem proizvodu.
Takav nov kvalitet razvoja dao je povod stvaranju naziva nova ekonomija.
Jacanje globalizacijskih trendova na tim osnovama sve viSe zaoStrava poznate
trt iSne protivurecnosti na osnovu kojih bogati postaju sve bogatiji, a siromasni
sve siromasniji. Tako je svet pod uticajem sve intenzivnije informaticke
umret enosti postao kao ,,veliko selo*. U tom ,,velikom selu®, meCutim, tivi
manjina (SAD, Evropska Unija i Japan) koja poseduje lavovski deo svetskog
bogatstva i mnogo siromasnija velika vecina, ukljuuju¢i tu i vise od dve
milijarde stanovniStva nase planete koje tive na dohotku manjem od dva dolara
dnevno. Trendovi siromasenja veéine i bogacenja manjine nastavljaju se, ¢ime
se veliki problemi odrtivog razvitka savremenog sveta sve vise zaoStravaju. To
se odnosi 1 na sferu ekonomije i1 na sferu socijale 1 na sferu ekologije. To su
problemi na koje ve¢ godinama ukazuju najvece moralno-politicke vertikale
savremenog sveta, pocevsi od Vatikana, pa do svih relevantnih agencija
Ujedinjenih nacija. U novije vreme i najrelevantnije meCunaodne organizacije,
kao $to su Svetska banka, MMF 1 WTO, pokazujuu neSto vecu osetljivost na
probleme koji nastaju sve izrazitijim delovanjem globalizacijskih trendova i
nove ekonomije. Kada je re¢ o globalizaciji naroCito je zanimljiv fenomen
razvitka u Indiji 1 Kini. Ono §to je za obe zemlje zajednicko jeste da 1 jedna 1
druga jo§ pripadaju svetu zemalja u razvoju i da su se i jedna i druga u svojoj
istoriji sukobljavale 1 borile s problemom demografskih investicija. Zajednicko
je 1to da i pored toga Sto kao celine pripadaju skupu zemalja u razvoju, svaka
za sebe u isto vreme predstavlja veliku industrijsku silu s najvisSim nivoom
naucnih, tehnoloskih, proizvodnih, informatickih i drugih s time povezanih
dostignuc¢a. Kina nije klasi¢na zemlja u tranziciji. Ona ostvaruje snatan razvoj i
visoke (zapravo najviSe) stope rasta bruto domaceg proizvoda) zbog pluralizma
trtista i donekle zbog pluralizma vlasni§tva, a pluralizam politickog ureCenja
jo§ uvek ceka pogodan trenutak. U Kini je snaga trtiSta, konkurencije i
otvaranja prema svetu dala neviCenerezultate. Politicko-ekonomski gledano, to
je bilo mogucée u zemlji koja je u isto vreme i visoko industrijalizovana i ima
ogromne rezerve radne snage koja masovnim napuStanjem nisko-proizvodnog
poljoprivrednog sektora i uklju¢ivanjem u sektor industrije daje veliki doprinos
ubrzanju rasta BDP-a.

U Kini u isto vreme deluju 1 one faze u kojima se rast ostvaruje transferom
stanovniStva 1 u kojoj na osnovi tehnickog progresa i proizvodnih funkcija, a 1
ona najvisa faza u kojoj se rast ostvaruje ICT faktorima. Sve to zajedno uzeto u
jednom sintetickom izrazu stvorilo je tako snatan porast ucinka rada i tako
snatnu konkurenciju na meCunaodnom planu, da su se i oni najrazvijeniji —
koji su se najviSe borili za jedinstvo svetskog tr{ista, za globalizaciju i novu
ekonomiju — nasli u poziciji onih koji trate i odreCenu zastitu u uslovima
dominacije doktrine ekonomskog neoliberalizma. Moramo napomenuti da se
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koneski ekonomski fenomen zasniva i na veoma striktnoj i radikalnoj
demografskoj politici. Indija se od Kine razlikuje time $to je svoj razvoj
zasnivala na tri klasiéna pluralizma, tj. na pluralizmu vlasni$tva, pluralizmu
trtista i pluralizmu politi¢kog ureCenja, ali vatno je naglasiti da su i Kina i
Indija postale konkurenti i svima onima koji se ubrajaju u najrazvijeniji deo
sveta. Primeri Kine i Indije (a posebno Kine) naroCito su zanimljivi zato Sto
pokazuju veliku ulogu drtave koja je istovremeno s otvaranjem prostora
slobodnom unutraSnjem 1 spoljnom tr{iStu roba, kapitala, radne snage 1
slobodnom preduzetni$tvu, zadrfala usmeravajucu, regulativnu i korektivnu
ulogu u drustveno-ekonomskom razvoju.

Neke je teze potrebno posebno spomenuti. Uprkos svojim slabostima i
Stetnim posledicama, globalizacija je kao proces internacionalizacije troSkova
informacija, ideja, roba, kapitala i ljudi i kao kosmopolitizacija ekonomije,
drustva, politike i1 kulture nezaustavljiva. Taj je proces pre svega neizbetna
posledica savremene informaticke revolucije i logi¢an sled civilizacijskog
napretka. Prema tome, uzaludni su i besmisleni otpor i borba protiv
globalizacije kao takve. Ono S§to se namece kao istorijska postreba jeste
remodeliranje globalizacije, tj. promena njenih ciljeva, njenih pokretackih sila,
njenih pravila i metoda. Slabosti aktuelne globalizacije su velikim delom
posledica zaostajanja pravne, institucionalne 1 politiCke globalizacije za
komercijalnom, finansijskom i uopSteno ekonomskom globalizacijom. Da bi
globalizovana vlada bila uravnotet ena i stabilna, socijalno pravedno 1 ekoloski
odrfiva, moralo bi se izgraditi odgovaraju¢e globalno zakonodavstvo 1
odgovaraju¢e demokratske globalne institucije. Problemi koji su se nametnuli
svetu pojavom sveta kao ,velikog sela” zapravo su planetarni problemi
odrtivog razvitka. Mnogo je pojedinaca ali 1 Citavih pokreta u svetu koji bi
»teoriju globalizacije* uopsSteno objasnili kao ,teoriju zavere*. Zavere
ekonomski jakih drtava protiv zemalja treCeg sveta. Prelazak iz industrijske
revolucije u informati¢ku, razvoj tehnologija kao i globalni razvoj medija koji
je napredovao ostvaruje njihovu misiju da konstruiSu Sirenje zapadne kulture.
Takozvani ,,imperijalizam kulture* je, po nekim miS$ljenjima, delotvornije
cementirao zavisnost periferije nego gruba materijalna sredstva prethodnih
decenija. Najzad 90-ith godina sa pojavom koncepta globalizacije 1
sveobuhvatnim kooptiranjem razliCitih karakteristika kasne modernosti,
kulturnih tokova i informacione tehnologije, mediji su postali glavni faktor
odreCivanja faseta savremenog sveta. Modernisticko fuzionisanje razliitih
etnickih kultura (naravno sa prevagom one dominiraju¢e) predstavljeno je
metaforom ,,Jonca za topljenje* unutar politicki zamisljene nacionalne drtave.
Za razliku od toga, metafora ,Cinije za salatu® predstavlja globalizacijsku
projekciju sudbine nekada bogate raznovrsnosti svetskih kultura. Poznato je da
je u pravcu njihovog povlacenja i i§Cezavanja modernizacija ve¢ dala glavnu
re¢. Globalizacija takoCe mnogima deluje kao kulturna pretnja, mada ipak
postoje uverenja da uticaj globalizacije na kulture nije potpuno jednosmeran.
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Otuda izvire nada uspostavljanja globalnog grada (po nekim tumacenjima
globalnog sela) u kome se globalizacijski elementi protimaju sa kulturnim
posebnostima koje tim putem dobijaju $ansu da prokrstare svetom. Cak i tamo
gde globalizacija dolazi umesSno i1 miroljubivo postoji mnogo otpora i
neslaganja sa nekim njenim oblicima kao §to su na primer, ekonomske mere
Svetske trgovinske organizacije, koje provociraju graCmske proteste i
demonstracije. Obzirom na to, postaje razumljivo kada upozorenje na
globalizacijske opasnosti kapitalizma pocCinje da dolazi do njihovih glavnih
zastupnika. To je upozorenje da je opstanak globalnog kapitalizma ozbiljno
ugrot en ukoliko se ne premosti jaz koji postoji izmeCustepena razvoja globalne
ekonomije i razvoja globalnog drustva. Uvereni smo u aktuelnost potrebe da se
uspostave globalni standardi ponaSanja da bi se sprecila korupcija, osnatila
ispravna radna praksa, zastitila ljudska prava... meCutim problem je primeniti tu
svest o pogreSivosti ve¢ pri samom tumacenju potrebe za delovanjem, na
primer, radi zastite ljudskih prava, a ne dozvoliti da ,,pogresivost”, ,ljudska
prava“, ,,sloboda izrat avanja“ i druge ,,univerzalne vrednosti* budu opravdanje,
puki paravan koji prikriva podzemno vrenje neprihvatljivih materijalistickih
pobuda. Inace, izgleda da se teza da su ,teskoce meSanja u unutrasnje stvari
drugih zemalja manje opasne od nemeSanja“ ne tiCe se toliko altruizma,
ljudskih prava, sloboda itd., nego prvenstveno opstanka kapitalizma za Ciju
globalizaciju se koristi pogodan trenutak 1 sva raspolotiva sredstva. Naravno,
postoji potreba da se kontroliSe opasnost od pobune protiv nezajatljivog
profitiranja koje stavlja druge u oskudicu. Zato se uvode mere kontrole koje se
titu oporezivanja, druStvene preraspodele dobara, osiguranja, zdravstva,
obrazovanja 1 ostalih elemenata koje je tradicionalno reSavala drtava. Veoma je
vatno antropolosko razumevanje znaaja i funkcionisanje razlike izmeCu
globalizacije kao dijagnoze stanja i globalizacije kao politickog projekta. Treba,
dakle, preuzeti svest koliko je bitno uverenje kljuénih politickih 1 ekonomskih
ucesnika, Cak i onih koji se suprotstavljaju posledicama globalizacije. Utoliko
viSe uverenje da je globalizacija neizbetna doprinosi njenoj politickoj snazi 1
tome da se ona manifestuje kao neko ,,samoostvarujuce prorocanstvo®.

18.3. Teorija globalizacije

Daju¢i priimedbu na prethodnu epohu globalne ekonomske transformacije
Dton Majnard Kejns je pisao o ,,neobicnoj epizodi u ekonomskom progresu
coveka“ u kojoj je ,internacionalizacija...ekonomskog i socijalnog tivota...bila
skoro zavrSena®“. Mnogi njegovi liberalni savremenici su ovu epohu (kasnije
poznatu kao ,,belle epoque® 1870-1914) povezivali sa pojavom novog svetsog
poretka u kome je rat postajao sve vise stvar koja se teSko moft e prihvatiti.

Puske koje su pucale avgusta 1914. godine su brutalno ugusile taj liberalni

idealizam. Ta istorijska faza liberalne ili tacnije imperijalne globalne
ekonomske integracije ipak ostaje klasi¢ni standard prema kome mnoge naucne
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analize odreCuju sadasnji period. Iako postoji veoma rasireno i sveobuhvatno
slaganje meCu analiticarima globalne politicke ekonomije da u periodu posle
1945. godine, a narocito u prethodne tri decenije, postoji znacajno povecanje
prekograni¢nih ekonomskih aktivnosti, ovaj se razvoj razlicito interpretira.

Postoji malo slaganja oko toga da li tendencije otkrivaju jo§ jednu
,heobi¢nu epizodu® u evoluciji svetske ekonomije ili motda njenu rastucu
segmentaciju ili dezintegraciju. Osim toga posto globalizacija obuhvata mnogo
viSe od ekonomske sfere zakljucci o njenom savremenom znacaju drasticno
variraju. Ovde su u pitanju, bar jednim delom, razli¢ita shvatanja globalizacije.
U okviru politicko-ekonomske literature globalizacija je pre svega povezana sa
procesom intenziviranja ekonomske integracije sveta. Tako na primer, Hirst i
Tompson tvrde da ,mi motemo tek poceti da odreCujemo po pitanju
globalizacije ako imamo neki relativno jasan i1 tatan model kakva bi globalna
ekonomija trebalo da bude.* Ova pretpostavka da se globalizacija mot e shvatiti
prvenstveno ako ekonomski proces i da se mote odrediti u odnosu na neku
idealizovanu ,,globalnu ekonomiju® je u suprotnosti sa konceptom vecine Sire
socijalne nauéne literature. Tu se globalizacija shvata kao multidimenzionalna
pre nego jedinstvena, njen se proces jasno uocava kroz kulturne, politicke,
ekologke, vojne i socijalne oblasti — ona nema nameru da doCe do nekog
odreCenog zakljucka utoliko $to ne pokazuje istorijsku odreCenost niti fiksni
ishod. Ispod povrSine ovih razli¢itih koncepcija su znacajne metodoloske
rasprave 1 neslaganja oko toga kako se kompleksni istorijski 1 socijalni
fenomeni, kao $to je globalizacija, najbolje izuCavaju. Nedostatak slaganja
govori o potrebi da se obrati patnja kada se automatski daje prednost
ekonomskom u bilo kakvoj sistematskoj analizi globalizacije, i jo§ vatnije u
izvlatenju uopStenih zaklju€aka o globalizaciji kao socijalnom procesu samo na
osnovu analize ekonomske sfere. Kombinovanje globalizacije sa ekonomskom
globalizacijom je drugim re¢ima kategoricka greska. MeCutim, malo diskusija o
globalizaciji mote da ignoriSe njenu ekonomsku dimenziju. Konceptualno
globalizacija je Cesto izostavljena u pojmovima o liberalizaciji,
internacionalizaciji, univerzalizaciji, vesternizaciji ili modernizaciji. MeCutim,
ni jedan od ovih termina ne sadr{i njene osobene atribute ili kvalitete. U
globalnoj socijalno ekonomskoj literaturi globalizacija je uglavnom opisivana
prihvatljivim razumno preciznim terminima kao ,,pojava i funkcionisanje jedne,
svetske ekonomije. Uzrok takvog pristupa je njen rastuéi intenzitet, obim i
brzina svetskih integracija i meCusobne povezanosti od trgovine, preko
proizvodnje i finansija do migracija. U tom pogledu ona se shvata kao proces
pre nego utvrCeno stanje, utoliko §to se ona pripisuje istorijskoj tendenciji da se
nivo svetske meCusobnepovezanosti povecava.

Prema nekim autorima, zaista postoji zna¢ajna konceptualna razlika izmeCu

pojmova ,globalizovanje svetske ekonomije” 1 potpuno ili delimiéno
,»globalizovana svetska ekonomija®, §to podrazumeva fiksirano stanje ili polot aj
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ekonomske integracije. Ova razlika izmeCu,,postojati* i ,,biti*, koja ée kasnije
postati oCigledna, je naglasena od strane Keohane-a i Nue-a koji prave razliku
izmeCu globalizacije kao istorijskog procesa i globalizma, kao rezultirajuceg
stanja u bilo kom istorijskom momentu. To implicira, posto globalizacija nije
niti neizbetna niti odreCena niti neodoljiva, da zbog toga ona mote u nekom
odreCenom istorijskom momentu, rezultirati u jace ili slabije forme globalizma.
Prevedeno na jezik politicke globalne ekonomije, globalizacija se mote
povezati sa jacim ili slabijim oblicima svetske integracije. Ako se shvati kao
proces, ekonomska globalizacija implicira rastuu transformaciju ili
kvalitativnu promenu u organizaciji svetske ekonomije. Vrlo jednostavno,
vremenom ¢e kumulativni obrasci (modeli) i mret e prekograni¢nih ekonomskih
aktivnosti razdeliti svet na posebne nacionalne ekonomske jedinice, Sto ce
uzrokovati da se razlika izmeCu domace i svetske ekonomije tesko odrtava.
Drugim re¢ima, globalizacija stvara takve nepredviCene ili sistemske osobine
da svetska ekonomija ubrzano pocinje da radi kao jedinstvena celina. Ova
strukturalna promena mot e biti evidentna, meCu drugim stvarima, u formiranju
i oblikovanju globalnih trtista, proizvodnih mreta, u globalnoj podeli radne
snage 1 u poslovnoj konkurenciji zajedno sa globalnim sistemima ekonomskih
propisa i uprava u rasponu od Svetske trgovinske organizacije do
Internacionalnog odbora za ra¢unovodstvene standarde. Ono §to podrtava ove
promene na skali ekonomske organizacije su savremene informaticke
tehnologije 1 infrastrukture komunikacija i transporta. One su omogucile nove
forme 1 mogucénosti u brzoj kompjuterskoj obradi podataka svetske ekonomske
organizacije 1 koordinacije. U ovom procesu udaljenost i vreme su znacajno
preoblikovani. Tako da se, na primer, ekonomski i1 drugi potresi u jednom
regionu sveta mogu brzo prosiriti preko planete, Cesto sa ozbiljnim lokalnim
posledicama. Iako je geografija joS uvek bitna, globalizacija je povezana sa
procesom satimanja societalnog odnosa prostor — vreme. To je bukvalno svet
koji se smanjuje, u kome se poreklo Cak vrlo lokalizovanog ekonomskog
razvoja, od rasta cena do korporacijskog restruktuiranja, mot e dovesti u vezu sa
ekonomskim stanjem na drugom kontinentu. MeCutim, jedinstvena svetska
ekonomija nije jednakog opsega kao univerzalna ili planetarna ekonomija.
Preciznije, termin svetska se obicno odnosi na obrasce interregionalne i
interkontinentalne ekonomske razmene 1 povezanosti. Prema tome,
globalizacija se shvata kao ponovno odreCivanje ekonomskog prostora
manifestovanog u intenziviraniju inter ili nadregionalnih ili multikontinentalnih
mret a 1 tokova ekonomske aktivnosti. U stvari, globalizacija oznaCava relativnhu
denacionalizaciju svetske ekonomije kao znaajan aspekt ekonomskog tivota
koji je brzo postao organizovan na interregionalnoj i multikontinentalnoj
lestvici prelaze¢i ograniCene nacionalne ekonomske prostore. Ovo ponovno
odreCivanje se meCutim ne dotivljava isto u svim ekonomijama ili regionima
jer je globalizacija primetno nejednak (prevrtljiv) proces. Razli¢iti obrasci
povezanosti ili moguca marginalizacija od svetske ekonomije definiSu njenu
,promenljiu geometriju®“. Takva nejednakost stvara izrazitu geografsku
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pripadnost ili nepripadnost tako da je pojam svetske ili globalne ekonomije
manje geografski odreCen od planetarne ili univerzalne ekonomije. Implikacije
ove razlike su veoma znacajne za bilo koju empirijsku procenu ekonomske
globalizacije. RazvivS§i ovaj opsti pojam ekonomske globalizacije, njegov
znacaj 1 sredi$nji polotaj u opisivanju, razumevanju i objaSnjenju sadasnjeg
globalnog ekonomskog stanja, mot emo ga dalje izucavati.

18.4. Najvazniji teorijski pristupi ekonomskoj globalizaciji

Po Rozenbergu, postoje mnoge teorije globalizacije — njihovi uzroci i
dinamika — ali malo stvarnih teorija globalizacije. Ova razlika je bitna jer govori
da najveci broj postojecih teorija globalizacije parazitira na ,,velikim teorijama“
drustvenih nauka. Do danaSnjeg dana se ne mote re¢i da postoji neka
jedinstvena teorija o globalizaciji koja bi prutila koherentan i sistemati¢ni opis
njenih uzroka, posledica i razvojne putanje. Mali broj teorija ekonomske
globalizacije, zbog njene kompletnosti, loc1raJu njeno poreklo u jedinstvenom
uzroku. MeCutim, postojeée teorije imaju odreCena stanovista o relativnom
znacaju ili obliku razli¢itih uzro¢nih nacina misljenja, daju¢i prednost
pojedinim pristupima. Dut kontinuuma od manje koherentnih ka vise
koherentnim oblicima uzro¢nih objasnjenja, stavovi variraju u zavisnosti od
toga da 1li daju prednost strukturalnim, konjunkturalnim ili proizvodnim
uzrocima ekonomske globalizacije. UopSteno govoreci, strukturalna objasnjenja
naginju determinizmu. Oni isticu imperative ili razvojne logike socijalnih i
ekonomskih sistema. Prema tome, strukturalisticka objaSnjenja globalizacije
predstavljaju imperativima ili pokretaCima tehnoloskog napretka 1/ili
akumulacije kapitala. Globalizacija je neizbetna posledica bilo modernih,
tehnoloSki naprednih druStva ili rastu¢ih imperativa kapitalizma. Suprotno
tome, konjukturalna objasnjenja mnogo bolje opisuju njen tajming i oblike ali 1
njene specificnije istorijske uzroke. Ona viSe patnje obraca na sjedinjenje
posebnih istorijskih okolnosti, tendencija i dogaCga koji kombinovani zajedno
stvaraju dati socijalni fenomen u odreCenom vremenu i u datoj formi. Kako
MekKulag tvrdi ,,uzrok nekog dogaCaja je spajanje stvari koje zajedno imaju
tendenciju da stvore odreCeni ishod“. Prema tome, savremena ekonomska
globalizacija se mot e razumeti kao posledica mnostva tendencija (tehnoloskih,
ekonomskih itd.) koje u interakciji sa istorijskim uslovima i politikama (kraj
hladnog rata) stvaraju njenu odreCenu (neoliberalnu) formu. Konjunkturalna
objasnjenja naglasavaju uslovljenost globalizacije pre nego njenu neizbet nost.
Na kraju objasnjenja koja naglaSavaju sluCajnost ekonomske globalizacije
stavljaju akcenat na to da ona ne mote biti uzroéno predodreCena — nedostatak
bilo kakvih specifi¢nih uzroénih mehanizama. Iako ova objasSnjenja mogu biti
manje relativna u odgovoru na ,,zasto” pitanje ona su posebno ispravna u
odgovorima na pitanja ,,kako*, ,,kada“ 1 ,,Sta*. Patnja se ovde fokusira mnogo
viSe na ulogu ideja — ekonomska globalizacija kao ideja ili rasprava koja
prevladava — nego Sto se fokusira na pokusSaj da se odrede specificni uzro¢ni
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obrasci ili mehanizmi u okviru empirijskih dokaza globalizacijskih tendencija.
Prema tome, mote se dokazati da je razumevanje socijalnih ili nerelevantnih
konstrukcija ekonomske globalizacije vatnije od identifikovanja temeljnih
uzroka iste.

Dok strukturne teorije objaSnjavaju ekonomsku globalizaciju kao ishod
sistemskih, bilo domacih ili internacionalnih imperativa, konjunkturalni stavovi
su ukorenjeni u mnogo vise istorizovanom obliku analize. To ne znaci da su
strukturalne sile i tendencije ignorisane, jer one formiraju kontekst bilo koje
istorijske analize, ve¢ znaCi da su one kombinovane sa jedinstvenom
konfiguracijom politickih, socijalnih i globalnih uslova koji predocavaju
savremenu ekonomsku globalizaciju. Daje se takoCe i veéi znacaj ulozi
strategijske akcije vlada i drugih kljuénih agencija, i interakciji izmeCu
socijalnih sila, politickih institucija 1 ideja koje potpomatu ili sprecavaju
procese globalne ekonomske integracije. Pre nego neizbetna, ekonomska
globalizacija se shvata kao ,ukorenjena u istoriji i oblikovana osobitim
politickim, socijalnim i kulturnim uslovima...konjunkturalna korelacija sila koje
podletu preokretu“”’ Ekonomska globalizacija upucuje i na proces rastuce
materijalne meCupovezanosti ali i na ideju ili svesnost o tom procesu.
Ocigledno su te dve stvari povezane ali na veoma kompleksan nacin. Analize
socijalnih konstruktivista se mnogo viSe zanimaju za ideju ekonomske
globalizacije 1 zaSto je ona postala rasprava koja se $iri ili tema za razgovor 1
teoretizaciju o svetskoj ekonomiji. lako oni ne umanjuju znacaj globalizacijskih
materijalnih manifestacija — u terminima trgovine, investicija — socijalni
konstruktivisti su mnogo viSe zainteresovani za idejne konstrukcije ili za
konstrukcije o kojima se raspravlja. U tom pogledu, oni tvrde da je globalizacija
ono §to drtave i drugi subjekti ¢ine od toga, pre nego predodreCeno ili
objektivno stanje i1 kao takvo ono je veoma sluCajan i proizvoljan fenomen.
Konstruktivisti tete da istrate u kojoj koliini ideje 1 rasprave o globalizaciji
sacinjavaju, tj. daju smisao ili ¢ine realnim taj proces, na primer, popularna
rasprava ili ideja o globalizaciji kao neizbetnom pokretacu promene.
Jednostavno receno, nema ekonomske globalizacije bez ideje ili rasprave o njoj.
To ne znaci da je globalizacija proizvod kolektivne imaginacije. To jednostavno
znaéi da je imenovanjem i utvrCivanjen materijalnih tendencija u svetskoj
ekonomiji kao procesu ,,ekonomske globalizacije taj proces postao drustveno
ili idejno konstruisan. U tom smislu, proces socijalne konstrukcije ima vatan
uticaj na to kako je globalizacija objasnjena i1 shvacena u 1 izvan naucnih
krugova. Prema tome, da bi se razumela globalizacija neophodno je srusiti ili
osloboditi se dominantnih ideja o tome kako je ona generalno shvacena i
intenziteta kojim te ideje uti¢u na savremene ekonomske trendove.

7 (Peters, J., and Valtmeyer, H. (2001), Globalization Unmasked: Imperialism in the 21st
Century, London:Zed Press, str. 21)
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18.5. Logika ekonomske globalizacije

Ne postoji jedinstvena ili univerzalna teorija globalizacije koja je delimicno,
ali ne iskljucivo, posledica Cinjenice da ne postoje univerzalno prihvaceni
kriterijumi — ili epistemologija — po kojima se validnost teorija globalne
politicke ekonomije mote oceniti. Ovo ne znaci da se racionalni sudovi ne
mogu doneti o tome koje teorije daju manje ili viSe ubedljivo objaSnjenje
globalizacije ve¢ jednostavno ti sudovi ne mogu u bilo kom smislu utvrditi
njenu ,,istinu® ili prave uzroke. Jednostavno, problem je taj $to su dokazi ili
»cinjenice* globalizacije neuverljivi, kao i uopste kod drustvenih nauka, jer su
Cinjenice Cesto kompatibilne sa suprotnim teorijama, tj. one su nedovoljno
odreCene. Tako, na primer, dokazi o kojima se diskutovalo u prvom delu,
podrtavaju teorije koje identifikuju i tehnologiju i politiku kao glavne uzroke
globalizacije. Prema tome, umesto trat enja nedostit nog grala objektivne istine,
produktivniji pristup bi bio istrat iti kako ova tri razlicita tipa teorije mogu da se
kombinuju 1 da doprinesu obuhvatnijem razumevanju i objasnjenju logika
ekonomske globalizacije.

Shvacdena kao proces svetovnog istorijskog razvoja ekonomska
globalizacija mote biti najbolje objasnjena kroz medijum strukturalnih teorija
koje lociraju njene uzroke u dinamici dugotrajnih sistema obrazaca socio-
ekonomskih organizacija koje se ponavljaju. Ekonomska globalizacija se mote
shvatiti kao bitna osobina modernog doba: modernih druStava i modernih
internacionalnih drfavnih sistema, ili da upotrebimo veliki termin —
savremenosti. Sa vremenske tacke glediSta 1z dugoroCne perspektive,
ekonomska globalizacija izgleda stalna ili trajna mada ni u kom slucaju linearna
— istorijska tendencija koja ¢ini se da izgleda skoro nepovratna. Da bi se s toga
stanoviSta objasnila ekonomska globalizacija potrebno je objasniti duboko
ugraCene strukture globalne politicke ekonomije — kapitalizam, industrijalizam,
hegomaniju itd. — koje su njene pogonske snage. Na jednom nivou ta
objasnjenja su neophodna, jer iako ne mogu da se objasne njene specificne
istorijske osobine i ritam, one nude uvid u to zaSto je ekonomska globalizacija
bila osobina koja se ponavlja tokom mnogih vekova. Suprotno tome, posebne
istorijske epizode ili epohe intenziviraju¢e ekonomske globalizacije, kao ova
danas, se bolje mogu objasniti konjunkturalnim teorijama. One govore o
cikliénim 1 istorijskim ritmovima ekonomske globalizacije, kako i zaSto ona
ubrzava ili se smanjuje u razli¢itim istorijskim trenucima i specifi¢an oblik koji
ona poprima — od trtita imperije do globalnog trtista. Ti stavovi naglasavaju
nepostojanje kontinuiteta, pre nego kontinuitet sa prosloscu. Tako Citava debata
oko toga da li je savremena globalizacija bez presedana u poreCenju sa ,,belle
poque® pokazuje njenu epizodnu temporalnu perspektivu. Shvacena iz te
perspektive porekla ekonomska globalizacija se mora locirati u posebnim
spojevima faktora i1 sila u okviru specificnog istorijskog konteksta. Ovo
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omogucava razliCiti okvir aluzije na strukturalno, jer to pretpostavlja da je
ekonomska globalizacija ,,jasno reverzibilan proces®, jer spoj sila koje je drte
na okupu mogu da se u bilo kom trenutku raspadnu.

Objasnjenja koja naglaSavaju motivacije, strategijske akcije i politicke
borbe oko globalizacije nude znaajan uvid u njeno trenutno poreklo. Ta
objasnjenja spajaju i strukturalne i konjunkturalne teorije jer one mogu da
objasne kako i1 zaSto se ekonomska globalizacija stvara mnoStvom akcija 1
interakcija izmeCuindividualnih i kolektivnih (socijalnih u okviru toga posebno
ekonomskih) subjekata ili agenasa, od potroSaca do korporacija i od protivnika
do politicara. Iz ove egzistencijalne perspektive ekonomska globalizacija
izgleda potpuno slu¢ajna i proizvoljna. To zahteva objasnjenje motiva interesa,
ideja 1 institucija koje sacinjavaju takvu akciju. Istovremeno omogucavaju da
ove konstruktivistiCke teorije ekonomske globalizacije funkcionisu kako bi
ispravile one tendencije strukturalnih i konjunkturalnih objasnjenja koje
smanjuju znacaj politickog delovanja — ideja, motivacija i izbora. Cine¢i da to
prvo znacajno dopunjuje ovo drugo.

Nije znaci nezamisliva promena teorijskog fokusa — ulazak postmoderne u
konstruktivnu fazu — koji oprezno vraca univerzalizam kao nacin posmatranja u
slucaju globalizacije. Jer, problem globalizacije i1 jeste mnogo saglediviji kada
se ona vidi kao neka vrsta realnosti u nastajanju, realnosti koja ima
mnogostruku pojavnost, ali je u osnovi jedinstvena. U tom smislu, teorija
globalizacije ima osobinu antropoloSke teorije o drustvu, koja se bavi finalnim
stvarima, nekom vrstom eshatolskog sagledavanja celine socijalnog sveta koji
je u najnovijem Cinu nefega Sto se naziva ,razvoj“, poceo da stavlja u
interakciju, ne samo pojedince 1 kulturne celine, krugove, nego cak, sve
socijalne celine, kulturne krugove i pojedince.

U materijalu koji bi kao antroposka graCa trebalo da podrti jedan diskurs,
tekst ili teoriju, koji bi pretendovali da objasne globalizuju¢e promene, moralo
bi se primetiti mnoStvo aktera orijentisanih u svom druStvenom delovanju
prema celini sveta, a ne samo (ili ¢ak uopSte ne) prema svojoj lokalnoj
zajednici, dok su njihovi dotivljaji pod uticajem iskustva globalnog miljea,
umesto iskustva iz svog sela. TipiCan primer za ovo bili bi, recimo, simpatizeri i
aktivisti ekoloskog pokreta, ili muzicari ,,new age* stila koji svoj stil izgraCuju
na komparativnim iskustvima raznih svetskih melosa. Ukoliko su 1 aktivisti
drustvenih pokreta, kao i malobrojna grupa muzicara, nedovoljno utemeljenje
za diskripciju jednog novog stanja koje narastaju¢e ovladava svetom
(globalizacija), bilo bi uputno pokazati jo§ neke indikatore koji nam pokazuju
da i1 na svakodnevnom nivou prosecan pojedinac opata uticaje globalizacije,
nedvosmisleno je upli¢u¢i u svoja iskustva. Nesumnjivo je da bi se takve
ilustracije odnosile na proizvode Siroke potroSnje na kojima su utisnute
karakteristike na desetak svetskih jezika, pored ostalog i onih zemalja za koje
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do skora nije bilo jasno da li postoje kao nezavisne celine ili su jedinice
regionalnog karaktera. TakoCei mnogi fenomeni kojima se kao prefiks dodaje
reC ,,svetski jasan su indikator globalizacije. A mote se re¢i da su ideje kao $to
je ,.svetski rekord ili ,svetsko prvenstvo” duboko ugraCene u iskustva
ogromne vecéine danasnjih ljudi.

U ovom kontekstu se i u naSoj zemlji, kao i drugde, i to posebno u desetak
poslednjih godina dogodio pomak u iskustvu celine sveta i nesvesnom
orijentisanju koje je vezano za tu celinu. Premda su u nasem drustvu neki
glasovi, do skora upadljivije, a od demokratskih promena manje upadljivo,
govorili protiv Sirenja globalizacije, misleé¢i pre svega na vojni i ekonomski
aspekt, ipak su 1 oni bili samo deo jednog globalizovanog konteksta. Kao
bolesnik koji porice da je bolestan i antiglobalizacijski retoriCari su poricali svoj
globalizovani status upadajuéi u neku vrstu hipokrizije, koja se mot e porediti sa
onom koja nastoji da donese mir orutanim sredstvima. TakoCe bi se ovde
trebalo makar ironi¢no osvrnuti na reprezente globaliziraju¢ih tendencija koji
sebe smatraju autoritetom da (uz zveket orutja) tumace interese svetskih
kretanja i1 njihove oponente, koji obi¢no imaju problem sa nekom manjom
etnickom zajednicom ili individualnom ljudskom slobodom, tvrde¢i da je
dragocenost fragilne etniCke jedinstvenosti u datom slucaju na iskuSenju.
Podrazumeva se, meCutim, da je i na$a drt ava, kao i mnoge druge (ili veéina od
njih), izgubila bitku sa tendencijama Sirenja mnogo pre tragi¢nog meCuetnickog
konflikta, a taj gubitak koincidira sa prihvatanjem ideologije komunizma, kao 1
sa konzumiranjem tv-kulture, svetskih hitova, holivudskih filmova, filmskih
zvezda 1 univerzalnih strip junaka i1 proizvoda kao §to je koka-kola ili t vaka. To
su detalji koji, kao gradivni elementi, viSe pribojavaju individualne tivote u
danasnje vreme, nego Sto to uspevaju bilo kakvi zagrit eni politicki govori za ili
protiv necega.

U skladu sa unapred iznetim, treba zaviriti s druge strane kulturnog
imperijalizma da bi se videla sva slotenost ovog globalnog stadijuma ljudske
evolucije. Tako u svetlu novouspostavljaju¢ih konstelacija treba preispitati
pomake znacenja ,,imperijalizma* 1 ,,kulture. Mada i letimican pogled na mas-
medije daje uvid u simbolicki i normativni uticaj jedne kulture na sve ostale.
Moda, zabava, potroSnja, umetnost, politika, kao 1 obrazovanje, dolaze kao
zapadno kapitalisticke sociopoliticke intencije, ma koliko da se predstavljaju
kao globalne 1 ma koliko da nacini, a pre svega mogucnosti njihovog usvajanja i
prilagoCavanja  zadrtavaju izvesnu autenticnost. ,Nelojalna“ istoéna
konkurencija ako i uspeva da zauzme veliki deo trtiSta to je pretetno ono
siromasno. Ipak, posto ono predstavlja veliku veéinu stanovniStva to ugrotava
korporacijske gigante u njihovoj tetnji da odlikuju 1 preoblikuju internacionalni
poredak. Ma kako da se mnogo toga promenilo, jer je globalizacija donela
toliko novih raznolikosti koje su uzdrmale mnoge individualne i kolektivne
tivote, izgleda da su se uglavnom promenile samo forme i mehanizmi
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funkcionisanja, ali se nije promenila hijerahizacija etniciteta, ni starih
nejednakosti vezanih za klase 1 pol.

Impresivan tehnoloski napredak razvijenih dovodi do toga da pojava kao sto
je, recimo, internet, i pored toga $to mu veéina globalne populacije nema
pristup, po svom znaCaju odslikava globalnu kolektivhu svest Covecanstva.
Zamisljen tako da omoguéi horizontalnu komunikaciju i revolucioniSe lokalne i
globalne odnose izmeCu ljudi, on mote da postane pogodno sredstvo
imaginativne antropologije. Internet premesSta materijalno popriSte moci
ekonomskog 1 politickog polja na simbolicki teren, na odnose koji su
neposrednije zasnovani na vrednostima i prioritetima kao takvim. To naravno
ne znaCi da virtuelna stvarnost koju internet omogucava postaje bitnija od
stvarnosti neuporedivo veceg broja ljudi koji nastoje da pretive. Naprotiv, on
ima takoCe potencijal da doprinese boljim uslovima za njihov tivot
prosirivanjem svesti o njima. Konacno, nacin na koji ¢e biti upotrebljen zavisi
od pojedinaca, ali moguce je zamisliti da se njihova volja udrutuje i usmerava
na zaista opSte 1 univerzalne vrednosti, preobratavajuéi onu navodnu
transnacionalnost  globalizuju¢e kulture koja univerzaliSe parohijalna
vrednovanja jednog u osnovi lokalnog pogleda na svet.

Kao politicki projekt, globalizacija reorganizuje drustveni 1 individualni tivot u
skladu sa procesima njegove konceptualne analize 1 generalizacije. Ona aktivira svest
o tome da je konceptualizacija stvarnosti aktivan Cinilac njene moguce promene.
Utoliko, imaginacija antropoloske paradigme, koja transcendira kontekst lokalne
kulture 1 partikularnih interesa, mote da postane pozitivan element posvudaSnje
transformacije ljudskih tivota, element promene koja se postepeno smesta u milje
licno primenljivih univerzalnih vrednosti. I, Sto je najzanimljivije, svi su pozvani da
tu paradigmu pokuSaju da osmisle 1 ispune.

18.6. Osobine procesa globalizacije
Osobine procesa globalizacije su:

Razvijen sektor usluga (80%-90% ukupnog drustvenog proizvoda);
Premestanje vrednosnog sistema od fizickog rada ka umnom radu, i
javljanje nove tehnologije gde je znanje najviSe zastupljeno;

Informacija (kao najvat niji izvozni proizvod);

Nove nauke ekonomije (menadt ment, marketing i biotehnologija);

Veéi znaaj se daje obrazovanju, telekomunikacijama, osiguranju i
turizmu;

Transformacija u informaciona drustva i menjanje socijalne strukture;
Nastajanje novog ekonomskog poretka (zasnovanog na principu
organskog jedinstva nedeljivosti svetskog sistema, naroda, religije i
kulture).

VVV VY

Y VY
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Svetska pojava i1 procesi globalizacije pretpostavljaju da se mnostvo sfera
ljudske delatnosti (kulturne, civilizacijske, politicke, socijalne i ekonomske
sfere) u toku globalizacije menja od lokalnog do svetskog nivoa. Globalizacija,
prakti¢no, ulazi u sve pore drustva jedne zemlje, od sirovina, trgovine, finansija,
tehnologije 1 druStveno ekonomskog razvoja. U savremenim uslovima prestaju
da vat e sve dosadasnje teorije meCunarodnih ekonomskih odnosa, s obzirom da
se globalizira politika, odbrana, bezbednost, privreda, finansije, tehnologija,
informacije, proizvod, usluge, ljudi, nacije i drfave.

18.7. Karakteristike globalne ekonomije

Globalizacija politike, bezbednosti, privrede, tehnologije, preduzetnistva,
konkurencije i preduzeca, naroda i drtava, posle 70-ih godina XX veka postaje
realnost sa kojom se uslo u XXI vek, a koju istovremeno slede svi drugi oblici
globalizacija. Osnovna svrha 1 cilj strategije globalizacije 1 internacionalizacije
preduzeca jeste snifavanje transakcionih troSkova tako da se odlucuju na
agresivno trateSko internacionalizovanje poslovnih aktivnosti sa jedne strane i
voCenja strategije internalizacije sa druge strane kako bi zadrtali specifi¢ne
konkurencijeske prednosti, odnosno da bi se onemogucilo da strateSke prednosti
doCu do konkuencije.

Nacela slobodne trgovine, deregulacije, jedinstvene valute, prisutna su vise
decenija u ekonomskoj teoriji 1 praksi Zapada. Njihova implementacija
podrazumeva da zemlje razliCitih ekonomskih, kulturnih 1 socijalnih
karakteristika prihvate novi model ekonomskog rasta i razvoja.

Prvu teoriju uobliCavanja procesa globalizacije dali su autori: Erick Elinder,
Robert Buzzel i Theodore Levitt. Prvobitne definicije kategorija globalne
ekonomije naglaSavale su njihovu kvantitativhu dimenziju, odratavajuci
prostorno Sirenje aktivnosti preduzeca i posledice takve orijentacije na svetsku
ekonomiju, ekonomiju pojedinih zemalja i preduzeéa. MeCutim, danas se one
ne mogu razumeti 1 obajsniti bez kvalitativne dimenzije njihovog uzroka,
implementacije 1 posledica.

Za razumevanje karakteristika globalne ekonomije neophodno je upoznati
se sa njenim osnovnim kategorijama, a to su:

- Globalizacija je proces promene pogleda preduzeca na uslove i
mogucnosti svog opstanka, rasta i razvoja sa lokalnog na svetski nivo.
To je proces koji stvara nove pretpostavke za uspesno poslovanje u
meCurarodnim okvirima.

- Globalno trtiste je rezultat procesa integracije trtiSnih segmenata Sirom
sveta koji dele odreCene zajedniéke vrednosti. Danas je prisutan veliki
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broj trtista proizvoda koja su po dometu vise globalna nego lokalna
(trtista ekonomije, telekomunikacijske opreme, poluprovodnika,
kompjutera, poljoprivrednih masina, automobila).

Globalna industrija je industrija u kojoj preduzece puteve svog opstanka
sagledava iz perspektive globalnog trtista. U globalnoj industriji
konkurentski polotaj preduzeca nije uslovljen samo konkurencijom u
zemlji ve¢ i u svetu. Danas u globalne industrije ubrajamo: industriju
aviona, automobila, kompjutera, osiguranja, satova.

Globalno preduzeée obavlja delatnost u vise od jedne zemlje, privliaceci
trtiSta sa velikim potencijalom stope rasta i zadovoljavaju¢om stopom
rasta nacionalne ekonomije. Kompanije poput: Coca-Cola, Sony,
General motors, Ford su globalne kompanije.

Globalni proizvod pripada tehnoloSko-intenzivnoj grani, nije kulturno
specifiCan, mote se standardizovati, poseduje svetsku marku, ima
globalnu distribuciju i promociju i kvalifikuje se kao globalni proizvod.
Kao primere mot emo navesti: Nike, IBM racunar, itd.

U pogledu globalizacije postoje tri razli¢ita miSljenja:

1)

2)

Hiperglobalisti — ova grupa smatra da se kroz globalizaciju mora
oblikovati novi svetski poredak koji bi bio utemeljen na svetskim
vrednostima i normama, tako da bi bilo nutno da se sve drtave ukljuce
u taj proces, ¢ak je, na kraju, konacni cilj, kraj nacionalnih drtava.
Najpoznatiji predstavnik ovog miSljenja je Francis Fukuyama koji
smatra da ¢e prvi put u istoriji jedna ideologija (liberalna demokratija)
kroz ,,graCevinski status* ispuniti potrebe savremenog coveka, te da ée
time nestati svi ozbiljni meCunaodni sukobi. Fukuyama povodom
okoncanja hladnog rata kate: ,,Ono ¢emu smo svedoci nije samo kraj
hladnog rata, ve¢ i kraj ideoloSkih mena CoveCanstva; opSte Sirenje
zapadnjacke liberalne demokratije temelj je konacnog oblikovanja
ljudske vladavine®.

Skeptici — ova skupina prihvata promene u drustvu u poslednje vreme,
meCutim ipak smatraju da proces globalizacije koristi samo razvijenim
zemljama i da je svet podeljen na razliite blokove na koje globalizacija
razliC¢ito utiCe. Za ovu skupinu mislilaca, globalizacija je samo novi
metod svetskih moénika da svojoj vlasti podvrgnu Citav svet. John
Esposito globalizaciju naziva izuzetno opasnom pretnjom, jer se iza
ovog imena ustvari skriva amerikanizacija sveta. Antony Giddens
takoCe istice da su ,,neki politicki &inioci na Zapadu uvereni da je
globalizacija samo jedan od oblika vesternizacije, pa je vide kao nacin
da se ispolji prezir prema drugim zemljama“. Noam Chomski ide jo$
dalje, pa tvrdi da je ,,globalizacija podvala zapadnjacke elite koja njome
teli da uspostavi svoju vlast u ¢itavom svetu®. Realisti, kao temeljna
misaona §kola u meCwarodnim odnosima, drte da globalizacija ne
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predstavlja nikakvu strukturalnu promenu u sistemu meCunaodnih
odnosa. Cak i Huntington u svojoj teoriji o sukobu civilizacija porice
prakti¢nu vatnost globalizacije 1 svet vidi podeljenim na novim-starim
principima.

3) Transformacionalisti — ova grupa teoreti¢ara nastoji da pronaCu sredinu
izmeCu prethodna dva stava. Oni smatraju da je proces globalizacije
stvorio nove uslove u ekonomiji, pollitici i drustvenim odnosima, ali ti
novi uslovi za sve ne znace praktiCan rast mo¢i. Oni ne pori¢u pozitivne
efekte globalizacije, ve¢ ukazuju i na negativne strane ovog procesa po
neka drustva i1 drfave. Robert Halton pod globalizacijom podrazumeva
sve procese koji utiCu na stvaranje novog jedinstvenog svetskog drustva.

Globalizacija podrazumeva rasprostranjenje svih sfera ljudske delatnosti na
planetarnom nivou, ukljuéujuéi internacionalizaciju novca, kapitala, hartija od
vrednosti, prava, tehnologije, informacija, organizacije, robne razmene, iskustva
preduzetnicke prakse, menadt menta i marketinga, koji se globaliziraju tako $to
njeni nosioci postaju multinacionalne kompanije.

Globalizacija politike, bezbednosti, privrede, ekologije, tehnologije,
informacija, tr{iSta, finansija, preduzetnistva, konkurencije, marketinga i
preduzeca, posle 70-ih godina XX veka, postaje realnost sa kojom se uslo u
XXI vek, a koju istovremeno slede svi drugi oblici globalizacija, koju implicira
globalizacija druStvno-ekonomskog sistema.

Osnovna svrha i cilj strategije globalizacije i internaionalizacije preduzeca
je snitavanje transakcionih troskova, tako da se odlucuju na agresivno stratesko
internacionalizovanje poslovnih aktivnosti s jedne strane, a s druge strane
voCenje strategije internalizacije, kako bi zadrtali specificne konkurencijske
prednosti, odnosno omogucilo da strateske prednosti ne doCu do spoznaje
konkurencije.

Prvobitne definicije kategorija globalne ekonomije naglasavale su njihovu
kvantitativnu dimenziju, odratavajuci prostorno Sirenje aktivnosti preduzeca i
posledice takve orijentacije na svetsku ekonomiju, ekonomiju pojedinih zemalja
i preduzeca. U savremenim uslovima one se ne mogu razumeti i objasniti bez
kvalitativne dimenzije njihovog uzroka, implementacije i posledica.

18.8. Multinacionalne/transnacionalne kompanije — prednosti i
nedostaci

Multinacionalne/transnacionalne kompanije postale su osnovni faktor
meCunaodnog poslovanja u svetskim razmerama. Ove kompanije kontrolisu
tre¢inu svetske proizvodnje i polovinu svetske trgovine, postale su centri
globalne mo¢i, odlu¢ujuci politicki faktori 1 ujedinitelji globalne svesti.
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Interesantan je odnos i medija prema ovim kompanijama. Mediji su skloni
da o korporacijskim velikanima piSu uglavnom u tra¢ rubrikama, kao §to piSu o
filmskim 1 sportskim zvezdama ili politiCarima. Dteremi Ritkin ukazuje da je
terminologija koja se danas koristi za opis industrijske aktivnosti eufemisticka.
Efikasnost znaCi zamenu radnika masinama, konkurentnost znai smanjivanje
nadnica kako bi se iSlo u korak sa niskim nadnicama stranih konkurenata,
uravnjivanje korporacijske strukture znaci ukidanje pozicije srednjeg
menadt era 1 efikasno Sirenje sasvim opravdane egzistencijalne zabrinutosti iz
gradskih predgraCa u samo srce grada. Svuda bi cilj bio isti: osloboditi sve
privredne resurse kako bi se zadovoljile potrebe korporacija.

Ogromna ekonomska mo¢ danas je koncentrisana u rukama svega nekoliko
svetskih korporacija, ¢iji dalji rast nije ni¢im ograni¢en. Svaku privredu u kojoj
pet firmi drti pedeset ili viSe procenata ekonomisti smatraju izrazito
monopolistickom.

Ekonomist je objavio da pet preduzeca upravlja sa vise od pedeset procenata
globalnog trtiSta u slede¢im industrijama: industriji trajnih potrosnih dobara,
automobilskoj, vazduhoplovnoj, aerokosmickoj, elektronskih komponenata,
elektroenergetskoj, elektronskoj i ¢elicnoj. Pet firmi kontroliSe preko Cetrdeset
procenata globalnog trtiSta nafte, personalnih racunara i medija — §to narocito
brine zbog uticaja koji oni imaju na javnu raspravu o ovim problemima.

Prvo pravilo delovanja korporacija jeste da ona s vremenom mora da ostvari
profit, ona se mora $iriti 1 razvijati, jer je razvoj kriterijum po kojem berza ceni
kompaniju. Sve druge vrednosti su drugorazredne: dobrobit zajednice,
blagostanje radnika, zdravlje planete, pa ak i opSte blagostanje. Iz ovih razloga
ljudi koji tamo rade bez obzira na njihov li¢ni moral 1 osefanja ne mogu da
deluju u skladu sa sopstvenim vrednostima.

Naves¢emo jedanaest pravila korporacijskog ponasanja: imperativ profita,
imperativ rasta, konkurencija i agresivnost, amoralnost, hijerarhija, brojivost,
linearnost 1 segmentacija, dehumanizacija, eksploatacija, efemernost 1
pokretljivost, nesklad sa prirodom 1 homogenizacija.

U knjizi Trilaterilizam iz 1980. godine urednik Holi Sklar citira predsednika
korporacije ,,Nabisko*: ,JJedan homogeni potrosacki svet...Jedva ¢ekam dan
kada ¢e Arapi i Amerikanci, Latini i Skandinavci grickati krekere —Ric- onako
odusevljeno kao §to ve¢ piju koka-kolu ili peru zube pastom Kolgejt.

U udt beniku Makroekonomije koji su napisali Majkl Burda i Carls Viplos
zastupan je stav da je makroekonomija po svom obimu dovoljno globalna da se
mote primeniti u celom svetu. To ukljuCuje 1 tranziciju privreda Centralne 1
Isto¢ne Evrope, kao i novoindustrijalizovane zemlje Jut ne i Istocne Azije.
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MeCutim, oni takoCe smatraju da je tesko proucavati ove specifi¢nosti kroz
udtbenike Severne Amerike, pogotovo iz razloga Sto sve evropske zemlje
uglavnom prihvataju stav da mora postojati veza izmeCutrtisnih sila i socijalne
pravde.

18.9. SAD kao globalna sila

Sjedinjene Ameri¢ke Drtave su postale globalna politicka i vojna sila,
prisiljena da vodi spoljnotrgovinsku strategiju koju ¢ée realizovati glavna tri
politicka cilja:

1) SAD stimuliSe napetost unutar EU kako bi se politicki, sigurnosno i
ekonomski drtale zavisnim, i tako sprecila ili odgodila njena pojava kao
ekonomske i vojne sile sposobne da konkurise SAD u voCenju svetskih
poslova.

2) SAD pokusava da stvori duboki jaz izmeCu Nemacke i Rusije da ne bi
doslo do njihovog priblit avanja i da se uopste onemoguci priblif avanje
Rusije EU.

3) SAD radi na tome da se stvore nove vojne baze u Evropi na teritorijama
novih postkomunistickih drfava (Poljske, bivSa Jugoslavija, baltiCke
drt ave, novoformirane drtave bivSeg SSSR).

XX vek je bio razdoblje geopolitickog modelovanja strukture svetskog
poretka prema nacionalnim 1 ideoloSkim kriterijjumima. Posle II svetskog rata,
hladnoratovska suprotstavljenost sve velike sile bila je osnovna globalna
strategija SAD, pri ¢emu je ideoloska konfrontacija predstavljala kamuflatu za
geopoliticko suparnistvo. Uklanjanju barijera tzv. ,,gvozdene zavese* prethodila
je analiza proteklog perioda kraja ideologija, kraja razdoblja revolucija, kraja
hladnog rata i kraja stare geopolitike, uz najavu kraja istorije.

Raspadom komunistickog pogleda na svet i porazom istocnog bloka u
hladnom ratu 1 samoraspusStanjem SSSR-a, Zapad, odnosno SAD, je ostao bez
suparnika. SAD su izasle kao pobednik iz hladnog rata i trenutno su ,,najdrati
pas u gradu®“ (to je izraz kojim se u diplomatskim krugovima figurativno
definiSe dominantna i predvodnicka pozicija SAD. Isto tako, govori se da e se
na tog ,,psa“ ustremiti lokalni ,,Copori® 1 njihovi predvodnici iz gradskih
kvartova).

Svet, sa SAD kao neprikosnovenom silom, postao je unipolarana, pa se novi
svetski poredak poceo uspostavljati na tim novim premisama. Ostaje da se
odgovori na pitanje da 1li ¢e Zapad zbog svojih civilizacijsko-kulturnih
promasaja u voCenju razvojne politike globalizacije proizvodnje (u potrazi za
$to veéim profitima) biti prinuCeni da stimuliSe sukobe i ratove da bi oéuvao
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ekonomsku i1 vojnu mo¢, te stekao dalju tehnolosku i finansijsku prednost u
svetu.

Pogresna politika Zapada-SAD, Velike Britanije, Japana 1 Nemacke sastoji
se od:

» Odustajanja od investiranja u zemlje u razvoju (posebno u velike zemlje
— Meksiko, Brazil, Argentina, Indija, Indonezija),

» Blokiranja zapadnih investicionih procesa u postkomunistickim
zemljama (posebno u Rusiji, Ukrajini 1 Kazahstanu),

» Orijentacija prema isklju¢ivom razvoju zapadnog industrijskog trtista,
proizvodnje, potrosnje i investicija.

Na tim osnovama leti ogranicenje u razvoju zapadne ekonomije, $to postaje
bitan razlog za prekomponovanje sveta, a Sto se tice Balkana potrebno je
potpuno obnavljanje ekonomske saradnje izvan kontrole i posredniStva velikih
sila, posebno SAD.

18.10. Podela globalizacije

U dosadasnjem periodu razvoja globalizacije pojavila su se dva pravca u
meCunarodnim odnosima, a to su:

1) Vertikalna globalizacija ukazuje da unutra$nji razvoj jedne nacionalne
privrede prebacuje se na nivo koji je iznad nacionalnog i naziva se
Nadnacionalni ili Globalni nivo. To zna¢i da se i o pravcima
unutrasnjeg razvoja jedne privrede odlu¢uje na nadnacionalnom-
globalnom nivou.

2) Horizontalna  globalizacija  pokazuje = povezanost  subjekata
meCunarodnog poslovanja, transparentan nacin i na regionalnom nivou
pri cemu se uvatavaju pojedinacni ciljevi 1 interesi svih subjekata koji
imaju obavezu da zajednic¢ki odluCuju o zaajednickim ciljevima na
jednom mestu.

Globalizacija spoljnotrgovinske razmene dovodi do pojmovne razlike koja
se kre¢e izmeCu dvaoblika:

e Neoimperijalni oblik globalizacije vlada dana$njim svetom i karakteriSe
ga unipolarnost, koja oznaCava pojavu najrazvijenijih zemalja sa
velikim kapitalom i njihovih transnacionalnih kompanija koje postaju
svetski centri 1 nosioci novog ekonomskog poretka.

Multipolarna globalizacija predstavlja odraz nau¢no-tehnoloskog progresa u

tokovima naucno-tehnoloske revolucije 1 u funkciji je svetskog razvoja.
Multipolarnom globalizacijom moguce bi bilo ostvariti ujednacen rast i razvoj
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onog dela sveta koji je ostao nerazvijen i daleko zaostaje u svim oblicima
ekonomskog razvoja.

Kontrolna pitanja

1. Definicija globalizacije

2. Koja je teorijska osnova globalizacije

3. Najvazniji teorijski pristupi ekonomskoj globalizaciji

4. Logika ekonomske globalizacije

5. Osobine procesa globalizacije

6. Karakteristike globalne ekonomije

7.Prednosti i nedostaci multinacionalnih/transnacionalnih kompanija
8. Podela globalizacije
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